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Poistenie exportnych uverov ako sucast’ podporného
prostredia pre rast exportnej vykonnosti

Anna MAJTANOVA*

Uvod

Pre priemyselne vyspelé Staty je charakteristicka vyrazné orientacia ich hos-
podarskej politiky, v ktorej vyznamné miesto ma vSestranna podpora vyvozu
tovarov a sluzieb vyrobenych v tuzemsku. Jej spolo¢nym znakom je predovset-
kym uceleny systém legislativnych a ekonomickych podmienok. Slovensko ma
mali a vel'mi otvorent ekonomiku. Vyvoz dokdze generovat’ rast, a zaroven
zabezpecit’ zlepSovanie externej bilancie. K zakladnym strategickym pristupom
podpory exportnej vykonnosti patri prave wverové poistenie, ktorého stcast'ou je
aj poistenie exportnych iverov proti komerénym rizikdam. Prave tento druh pois-
tenia napomaha slovenskym vyvozcom rychly prienik na nové trhy s neznamymi
obchodnymi partnermi, zvy$enie konkurencieschopnosti vyvozu na zéklade pre-
chodu na lacnejsie, pre kupujiceho vyhodnejsie platobné in§trumenty a lep$i pri-
stup k Gverom komerénych bank.

V stcasnosti sa na financovanie, resp. predfinancovanie exportu vyuzivaji
vietky zname formy a typy uverov, ako napriklad dodavatel'ské alebo odberatel™
ské, priame ¢i refinancéné, kratkodobé alebo dlhodobé tivery. Poistné produkty
uverovych poistovni sa povazuji za jeden z najucinnejSich nastrojov podpory
exportu.

V priebehu doterajSej transformacie bola slovenska ekonomika schopna do
istej miery prisposobovat’ sa novym podmienkam. Vyznamnua Cast’ svojej pro-
dukcie presmerovala na zapadné trhy, charakterizované tvrdou konkurenciou,
a podstatne sa znizila aj priemerna velkost’ slovenskych podnikov. Zodpoved-
nost’ za zvySovanie konkurenscieschopnosti jednotlivych podnikov restrukturali-
zaciou ma podnikovy sektor. Majitelia, manazéri a zamestnanci jednotlivych
spolo¢nosti majt najlepsi pristup k informaciam potrebnym na zvysenie ich kon-
kurencieschopnosti. Vyrazné zvysenie konkurencieschopnosti slovenskej ekono-
miky je jeden z kI'i€ovych predpokladov tspesnej integracie do Eurépskej unie.

Na tieto aktualne problémy reaguje predlozeny prispevok. Jeho zamerom je po-
ukazat’ na vyznam a potrebu poistenia v procese podpory exportu, charakterizovat’
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rizika v iverovom poisteni, naznacit’ komparaciu tverového poistenia v zahrani-
&. Dalej charakterizovat’ trh tiverového poistenia na Slovensku so zretefom na
kratkodobé komer¢né poistenie a naznacit’ ur¢ité trendy smerovania uverového
poistenia v procese globalizacie.

1. Poistenie exportnych tverov ako stcast’ podporného prostredia
pre rast exportnej vykonnosti

Poistenie exportnych tverov ma délezité postavenie v procese podpory export-
nej vykonnosti. Ak sa ma zodpovedne zabezpecit' tvorba proexportného prostre-
dia, treba si uvedomit’, Ze tento pristup musi byt’ systémovy. Musi definovat’ ciele
a nastroje, ulohy a ich nositel'ov zodpovednych za ich vykon, institlicie vykonava-
juce konkrétne opatrenia na podporu exportu a v neposlednom rade finanéné naro-
ky, bez ktorych sa fungovanie celého systému podpory exportu nezaobide.

Udrzatel'ny a dynamicky rast malej otvorenej ekonomiky, akou je slovenska,
nie je mozny bez vyvozu. V spolo¢nom hodnoteni je podpora exportu predovset-
kym vysledkom vSeobecnych ekonomickych opatreni na podporu konkurencie-
schopnosti, ako napriklad konsolid4cia finanénej pozicie sukromnych podnikov
a vstup strategickych zahrani¢nych investorov. Skusenosti z okolitych krajin
ukazali, ze strategicki investori obycajne neprinasaju len technoldgiu a vysoky
Standard riadenia, ale aj nové trhy.

Podpora exportu sa uskutocnuje viacerymi formami, a to napriklad priamym
financovanim alebo refinancovanim prostrednictvom komerénych bank, poskyto-
vanim bankovych zaruk, ako aj eskontom zmeniek. Na podpore exportu sa podie-
l'aju aj poistné aktivity, ¢i uz vo forme poistenia proti politickym a komerénym
rizikam, alebo zaistenia so zdmerom zvysit' konkurencieschopnost’ vyrobkov na
zahrani¢nych trhoch To napoméha prave uverové poistenie, ktoré ma vyrazny
vplyv na exportni vykonnost. Hlavnou vyhodou tverového poistenia je zachova-
nie potrebnej urovne hotovostnych periaznych tokov podniku, moznost’ prieniku
na nové trhy s neznamymi obchodnymi partnermi, zvysSenie konkurencieschop-
nosti vyvozu na zaklade prechodu na lacnejsie alebo pre kupujiceho vyhodnejsie
platobné instrumenty a lepsi pristup k Gverom komerénych bank. Nemenej dole-
7ité je aj spravovanie a monitorovanie Gverovych rizik na profesionalnej Grovni,
zefektivnenie vyvozu a prenesenie vymahania pohl'adavok na poistiovatela.

1.1. Uloha poistovacich institicii v procese podpory exportu

Niektoré vlady vyspelych trhovych ekonomik sa snazili podporovat’ exporté-
rov priamo, rdznymi subvenciami, ale vel'mi rychlo sa ukézalo, Ze tento systém je
vel'mi drahy. Na medzinarodnej urovni sa zacali hl'adat’ spésoby, ako eliminovat’
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prili§ silnt vlddnu podporu na medzinarodnom poli. V ramci Bernskej unie, ako
aj OECD sa hladali spoloéné pravidla pripustnej konkurencie. Jeden zo sposo-
bov, akym sa §tat zigastiiuje na financovani tatnej podpory, je dotacia Speciali-
zovanej institicie, ktora tatnu podporu vykondva podl'a presnych legislativnych
pravidiel. Stat moze prispievat’ do zédkladného imania takejto intiticie, do jej
fondov alebo rudit’ za zavazky takejto institicie.

Postupnym vyvojom sa $tatna podpora v oblasti uverového poistenia zacala
koncentrovat’ na stredno- a dlhodobé politické &i teritoridlne rizika. Hlavne pod
vplyvom &lenskych $tatov OECD sa prijimali opatrenia a direktivy, ktorych cie-
Pom bolo vylugit' vplyv $tatu na poistenie kratkodobych komerénych rizik. To
znamena, 7e ¢lenské Staty OECD museli presunut’ kratkodobé komeréné poiste-
nie z oblasti $tatnej pdsobnosti na komerény poistovaci a zaistovaci trh. Prijala
sa aj novd kategorizdcia rizik, ktoré sa zadali delit’ podl'a ich umiestnenia na trhu
na obchodovatelné a neobchodovatelné.

Takéto prax este nie je vlastna Gverovym poist'ovatelom v transformujucich
sa krajinach. V podmienkach malo rozvinutého poistného trhu a rozkolisanej
ekonomiky nevzbudzuje tato Specifickd oblast’ zdujem poistovatel'ov preberat
kratkodobé komeréné rizika z vyvoznych pohladavok. Preto sa aj v novoprija-
tych ¢lenskych Statoch uplatiiuje prisne kritérium oddelenia Statnej podpory od
poskytovania poistného krytia na tieto rizikd. Na druhej strane v3ak treba uviest’,
Ze sudasny stav v tychto $tatoch je uritym kompromisnym rieSenim. Staty sa
zudastiiuji svojim vkladom na majetku tverovej poistovne, ale manaZmenty
poistuju na komerénych principoch a touto formou sa aj rizika zaistuju. Zaiste-
nie je dohodnuté na komerénom zmluvnom principe a §tat sa nezicastfiuje na
dotacii poistnych fondov a technickych rezerv, a ani za tieto zavizky poistovne
neruci.

Vo vyspelych priemyselnych §tatoch existuje mnoho modelov institucional-
neho usporiadania §tatnej podpory exportu. Velky déraz pritom kladu jednotlivé
vlady na prepojenie finanénych a poistovacich aktivit, na systém rozhodovania
o0 upisovanych rizikach ana transparentnost celého systému Statnej podpory
exportu. T4 je dolezitd jednak zpohladu domaceho obyvatelstva — dafovych
poplatnikov, jednak z pohladu medzinarodnej kontroly nekalej konkurencie.

V zavislosti od historického a ekonomického vyvoja sa v jednotlivych Statoch
uplatiiuju rozne poistné a finanéné schémy a v ramci nich pdsobia rozne typy insti-
tucii, ktoré st bud’ akciovymi spolo¢nostami vlastnenymi $tatom, plne alebo iba
sCasti, alebo st vlddnymi agentirami. Neexistuje recept, ktoré instituciondlne rie-
Senie je najlepsie, kazda krajina pri zakladani tiverovej poistovne musi vychadzat’
z vlastnych podmienok a z potrieb exportérov. Aj v zavislosti od toho, akou for-
mou sa poist'ovanie a financovanie exportu spaja so §tatnou podporou a aké vézba
existuje medzi nimi, mozno v zasade hovorit’ o troch typoch institucii [8, s. 79]:
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e Eximbanky (exportno-importné banky), ktoré jestvuju napriklad v USA,
Japonsku, Juznej Korei, Turecku, Rumunsku, Kazachstane a v Rusku. Napriek
rovnakému nazvu je ¢innost’ tychto institucii rozdielna a rozne su aj ich pristupy
z hladiska poskytovania financovania a poistenia.

Situacia v USA sa v 60. rokoch vykrystalizovala do spoluprace komercného
sektora so Statnym sektorom. Komerény sektor zastreSoval komercné rizika
a §tatny rizika politické. V 80. rokoch zasiahla USA financna kriza v Latinske;j
Amerike. V désledku tejto krizy padlo vel'a komerénych poistovni. To spdsobilo
prebratie komeréného poistenia pod zastitu US Exim.

V sucasnosti dochadza k velkému rozmachu eurdpskych gigantov tverového
poistenia na americkom trhu.

Japonskd eximbanka — JEXIM poskytovala len uvery, poistovaciu ¢innost’
nevykonavala. Poskytla napriklad exportny tuver, ktory bol ndsledne poisteny
v ECD of MITI. V stcasnosti JEXIM funguje v ramci JBIC — Japan Bank for In-
ternational Cooperation, ktord vznikla zlic¢enim JEXIM a OECF — Overseas
Economic Cooperation Fund. Od 1. 10..1999 plni JBIC vyznamnu ulohu v pro-
cese podpory exportnej vykonnosti. Treba spomenut’, ze JEXIM podporuje az
60 % japonského exportu, zatial ¢o v ostatnych krajinach s vyspelou trhovou
ekonomikou je podpora exportu ovel'a nizsia.

e Uverové poist’ovne a popri nich pdsobiace finanéné domy obstaravajti zvy-
hodnené finanéné fondy. V jednom 3tate su do exportnej schémy za¢lenené dve
samostatné institucie, ktorych €innost’ je definovana v $pecidlnom zdkone a ko-
ordinuje ich bud’ vlada, alebo tiou povereny organ.

Takyto model sa vytvoril napriklad v severskych Statoch (Norsko, Finsko,
Svédsko), ale aj v Ceskej republike, kde popri spolognosti EGAP (Exportni a ga-
ranéni pojistovaci spolecnost, a. s.) §tat zalozil deérsku spolo¢nost’ Ceskii ex-
portnu banku, a. s.

o Takzvané inStitiicie sui generis, ako napriklad Rakuska kontrolna banka,
kanadskd EDC — Export Development Corporation, EFIC v Australii alebo SID
v Slovinsku, ktoré vykonavaju poistenie aj financovanie pod jednou strechou.
Ich postavenie, funkcie, vztah k vlade, povinnosti voci exportérom vyplyvaji
priamo zo zakona.

Medzi tieto intiticie sa zarad’'uje aj Eximbanka SR, ktora vznikla na zaklade
zékona ¢. 80/97 Z. z., ktory bol novelizovany zakonom 214/2000 z 3. 7. 2000.
Zastre§uje tak poist'ovaciu ¢innost’, ako aj bankovu ¢innost’.

Cinnost’ iverovych poistovni aj exportnych bank ¢i eximbank je upravena
$pecifickymi zdkonmi. V niektorych $tatoch pritom funguji iba dverové pois-
fovne (napr. Velkd Britania) a financovanie exportu na konkurencieschopne;j
trovni poskytuji komeréné banky s podporou tirokovych rozdielov.



1.2. Rizika v poisteni exportnych tverov

Uverové poistenie kryje celt $kalu rizik, ktoré mézu sposobit’ nezaplatenie
pohladavok z vyvozného kontraktu zo strany zahrani¢ného dlznika. V tejto su-
vislosti sa riziké ¢lenia na komer¢né a politické.

Komercné rizikd vyplyvaju z ekonomickej alebo finanénej situacie zahranic-
ného dlznika, napriklad dolozenou platobnou neschopnost'ou — insolventnostou
(konkurz a vyrovnanie) alebo platobnou nevolou.

Politické rizika vyplyvaju z politickych udalosti a z administrativnych opatre-
ni v krajine sidla zahrani¢ného dlznika alebo v tretej krajine a maji z hl'adiska
zahrani¢ného kupujtceho, resp. dlznika povahu vysSej moci (nepredvidatelné
okolnosti, jurisdikéné rizika a pod.). Klasickym politickym rizikom je napriklad
moratérium — zaplatenie a transfer dlznej ¢iastky exportérovi Stat nepovoli v Ca-
se splatnosti pohl'adavky, ale povoli len ¢iastocné zaplatenie dlhu, pripadne na-
riadi odklad platby.

Napriklad v Ceskej republike utrpela v roku 1998 Ceska sporiteliia, a. s. (CS)
stratu asi 3 mld K¢ z tverovych derivatov. Tato sporitel'fia vystupovala na strane
kupujiiceho tverového rizika, a to rizika ruského $tatu. Uverové derivaty boli
dohodnuté eSte pred augustom 1998. Avsak 17. 8. 1998 bolo verejne oznamené
dlhové moratdrium, a to spolo¢nym prehlasenim ruskej vlady a ruskej centralne;
banky. Moratérium zakazalo na 90 dni platby v cudzej mene ruskymi pravnymi
subjektmi vratane bank zahraniénym veritelom.

Podl’a druhu poisteného rizika sa kryje bud’ kratkodob€, komeréné riziko, ale-
bo riziko stredno- a dlhodobé politické. Pri pohl'adavkach presahujicich obdobie
jedného roka nie je mozné vylucit’ ani riziko komercné, a preto sa spravidla kryje
aj pri stredno- a dlhodobych. Niekedy sa toto riziko oznacuje jednym slovom
ako riziko teritoridlne a poistovatelia do poistného krytia zahfiiaju aj také uda-
losti, ako je napriklad zemetrasenie alebo ina prirodna katastrofa, nasledkom kto-
rej sa pohl'adavka stane nezaplatenou.

Niektoré poistovne ponukaju kombinaciu politického a komeréného rizika aj
pri kratkodobych tveroch do 1 roka, ponukajt krytie tzv. kombinovaného rizika.
Specificky sa pristupuje k poisteniu investicii, ktoré nie su typickym Gverovym
rizikom, ale tizko nadvizuju na exportné aktivity poistovanych subjektov.

1.2.1. Komercné rizika

Komeréné rizika vyplyvaju z ekonomickej alebo financnej situdcie zahranic-
ného dlznika, napriklad doloZenou platobnou neschopnostou — insolventnost'ou
(konkurz a vyrovnanie) alebo platobnou nevélou.

Intenzita dosahu komerénych rizik je dana dvoma faktormi:
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Prvym faktorom je spolahlivost partnera — z tohto hl'adiska treba posudzovat’
pravne postavenie partnera, jeho majetkovu situiciu, komerént zdatnost’, tech-
nicko-ekonomické predpoklady splnenia zavézku a pod.

Druhym faktorom je stuperi pravneho zaistenia daného zdavéizkového vztahu —
ide spravidla o pravnu dokonalost’ kontraktu, jeho podmienky, pravo, podl'a kto-
rého sa pravny vzt'ah posudzuje, charakter sankcii za nesplnenie kontraktu.

Insolventnost’

Najcastejsie sa vyskytujucim komerénym rizikom je insolventnost’. Predsta-
vuje riziko, ktoré vyplyva z ekonomickej alebo financnej situacie zahrani¢ného
kupujtceho, ked’ importér bud’ nechce, alebo neméze platit. Okrem platobnej
neschopnosti alebo neochoty platit’ moze partner vahat’ s platbou, alebo médze za-
platit’ nizSiu ciastku, ako je fakturovanad cena, priCom sa odvolava na pokles
konkurenénych cien. Platobna neochota dlZznika sa méze prejavit’ napriklad ne-
otvorenim akreditivu, nezaplatenim akontécie alebo odmietnutim dokumentov.

Riziko z nezaplatenia je charakteristické najmé pri exporte technolégie, in-
vesti¢nych celkov a stavieb, spravidla dodédvanych na ki€ a realizovanych na
zaklade komercnych, resp. bankovych tiverov so zarukou.

Pre dodavatelov a veritel'ov sa Casto prekvapujiico zvySuje pocet platobne
neschopnych podnikov. Dari sa im uspesne skryvat slabiny a posobit’ naoko
doveryhodne. Nezriedka ide o firmy, ktoré sa vd’aka velkosti a pozicii na trhu
teSia dobrej reputécii. Najmé v takychto prekvapujucich pripadoch insolventnosti
st dodévatelia postihnuti citeI'nymi stratami v désledku vysokych nezaplatenych
pohl'adavok po lehote splatnosti. Vzhladom na pretrvavajice nebezpecenstvo
strat na pohl'adavkach v tuzemsku, ako aj v cudzine mé ich u¢inné zabezpecenie
vel'ky vyznam takmer pre kazdy podnik. Vlastnym svedomitym sledovanim dlz-
nikov mozno podla sktisenosti znizit’ riziko strat na pohl'addvkach iba ¢iastocne.
V podnikoch réznej velkosti, Struktiry a rozliénych odvetvi sa osved¢ilo poiste-
nie vd’aka ,,na mieru Sitej koncepcii zabezpecenia.

Pre razantny nérast platobnej neschopnosti od zaciatku 90. rokov v priemy-
selnych krajinach sa dopyt po tomto type poistenia podstatne zvysil. K hlavnym
pri¢inam tohto javu patri:

e Nedostatocny viastny kapital. Aj nad’alej je mnozstvo podnikov nedostatoc-
ne vybavenych vlastnym kapitdlom. To znamend, Ze pod vplyvom klesajiceho
ziskového rozpitia podniku zvdcsa chybaju dostatocné rezervy umoziujice zvla-
dat’ krizy r6zncho charakteru, ako st napriklad odbytové problémy alebo hospo-
darske vykyvy. Pri konjunkttre ¢asto nemaji podniky so slabym vlastnym kapi-
talom dostatocné prostriedky, aby mohli financovat’ potrebné investicie a odbyt.
Pri ochladeni hospodarskej klimy sa nedostatok vlastnych prostriedkov prejavuje
osobitne vyrazne, pretoze sa znizuje prilev prostriedkov z obratu.
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e Zostrenie hospodarskej sutaze. Vo vsetkych priemyselnych krajinach
av odvetviach sa v dosledku zvySenej domacej a zahraniénej ponuky zostrila
hospodarska sutaz. V mnohych odvetviach existuje tvrdy boj o ovladnutie trhu.
V3sade sa zretel'ne zvysil podiel dovazaného tovaru a sluzieb, ktoré znacne stla-
¢aju cenovu uroveil a vynosy. Poziadavky na konkurencieschopnost' budi aj
v buducich rokoch nad’alej stupat’ a posobit’ selektivne.

o Tazké bremeno financovania dlznikov. Lehoty splatnosti sa v jednotlivych
krajinach pohybuju od Siestich do sedemnastich tyzdriov od vystavenia faktary.
Zéakaznici so slabSou bonitou vyuzivaju v podstate aj dlhSiu lehotu splatnosti.
Platobna moralka sa zrejme ani v budicnosti nezlepsi, pretoze pre mnohych
zakaznikov nie je problém tymto spésobom ziskat’ dodavatel'sky tiver.

o Nevyvazené rozlozenie zdkaznikov. Treba si vSak uvedomit’, Ze poistenie
exportnych uverov proti komer¢nym rizikdm nespada pod Statnu podporu, ale
pod komerény sektor, ktory je vo vdcsine pripadov reprezentovany komerénymi
dverovymi poistoviiami. Co sa tyka $tatnych poistovacich indtiticii (ako napr.
Eximbanka SR v Slovenskej republike alebo EGAP, a. s. v Ceskej republike),
ktoré poistuju aj kratkodobé exportné uvery na komerénej baze, treba podo-
tknat’, Ze tato Cinnost’ si nevyzaduje ziadnu formu Statnej podpory a $tatne zaru-
ky sa na ilu nevzt'ahuji. Toto poistenie sa realizuje v stlade so smernicami Eu-
ropskej tnie, a to s vyuzitim zaistenia na medzinarodnych trhoch.

Pri poloZeni si otdzky, preco je vyhodné vyuZit’ Giverové poistenie, je potreb-
né uviest’ nasledovné prinosy pre poistenu firmu:

— Poistna zmluva poskytuje poistenému ochranu proti vzniku nedobytnych
pohl'adavok a znamena vacsiu istotu v obchodovani.

— Poistovila, ktord poskytuje poistenie Gveru, disponuje bud’ vlastnou roz-
siahlou databazou finanénych informacii o firmach, alebo si ich mdze objednat’
vo viacerych renomovanych institucidch zaoberajucich sa obchodovanim s ta-
kymito informéaciami.

— Poistoviia, ktord poskytuje poistenie tveru, ma vdésie skusenosti s likvida-
ciou a s predo$lym vymahanim pohl'adavok.

— Viac kapitalu pod kontrolou znamena, Ze poistené pohl'adavky st zvycajne
zaplatené rychlejsie; taktiez rezervy vytvorené na pokrytie strat sa mézu zmensit
a tak uvolnit’ viazanu hotovost’.

— Lepsie riadenie rizika prostrednictvom poskytovania uverovych limitov na
zéklade informacii obsiahnutych v databaze poist'ovne.

— Lepsi pristup k financovaniu — poistenie moze sluzit’ ako zaruka pre veritela.

— Utinna eliminacia nezndmych a neocakavanych rizik.

— Lepsie cielenie predaja — ziskané informacie od poistovne sa mozu vyuZzil’
pri vybere novych zakaznikov.
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Dalsie vyhody pre poistené firmy mozno charakterizovat’ takymto sposobom:

Ul'ahCuje sa vynosovo orientované riadenie obratu. Poisteny dodévatel je
priebezne informovany o tom, v akej vyske mozno povolit’ riziku primerané do-
davatel'ské ,,avery”. Tym sa mozu platobné lehoty a dodavky tovaru na tver
individualne prispdsobit’ tym zdkaznikom, ktorych mozno z hladiska bonity
posudzovat’ priaznivo. U odberatelov, ktorych situécia je pochybna, mozno do-
hodntt’ podmienky zmiernujice riziko.

Vyvozné kontrakty s novymi neznamymi odberatel'mi su casto riskantné,
pretoze posudenie ich bonity je osobitne tazké. Poistovatel’ pohl'adavok sa po-
stara o ziskanie informacii a odporuci, v akej vySke mozno poskytnat’ dodévatel’-
sky tver.

Vysoky poet pripadov platobnej neschopnosti vedie v celosvetovom meradle
k znanym stratim na pohladavkach. Poistenie pohladavok nahradzuje nekal-
kulovatelné rizikd strat primeranym, kalkulovatenym poistnym. Predchadza sa
tak moznym problémom s likviditou a s prepadom vynosov, pripadne sa tieto
problémy aspon zmierfiuju, alebo poskytnutim poistného plnenia sa odstraiuju.

V kazdom podniku st vSetky vyznamné rizika pokryté zodpovedajicimi po-
istnymi zmluvami. Bolo by preto nedésledné neuskutocnit’ primerané zabezpe-
covacie opatrenia prave pre oblast’ dlznikov s ich enormnym vyznamom pre
vynos a likviditu exportéra. Poistenie pohl'adavok pontka osvedéené koncepcie
takéhoto zabezpecenia. Zabezpeci, Ze vyvozy prinest oCakdvany vynos.

K uspechu poistenia prispievaju aj tieto dovody:

o Zamedzenie/zmiernenie $kod. Neustdlym intenzivnym sledovanim bonity
odberatelov sa odkryvaju kritické rizika. Tym, Ze poistoviia zhromazd'uje naj-
roznejsie informdcie, predstavuje poistovatel’ akusi evidenénu ustrediiu. Vd'aka
stalemu kontaktu méZzu poisteni dodéavatelia poskytovat’ platobné lehoty v stlade
s danymi rizikami.

o Zmiernenie $kod v pripade platobnej neschopnosti. Pri vyhlaseni konkur-
zu/vyrovnania alebo pri predpokladanej platobnej nevoli odberatel’a sa vzniknuta
strata uhradi v rdmci dohodnutych podmienok rychlo a menej byrokraticky.
Tymto zostava aj vacsia strata na pohladavkach bez podstatného vplyvu na lik-
viditu podniku.

e Individudina koncepcia zmluy. Kazdy podnik ma individudlne poZiadavky
na svoje zabezpecenie. Na to sa berie zretel pri kazdej poistnej zmluve. Zahriia
vietky kratkodobé dodavatel'ské pohladavky, najviac vSak do urcitej vySky
u jednotlivych odberatelov (tzv. limit pohladavky). Na kazdej strate z pohl'ada-
vok sa poisteny podiel'a uréitou spoluti¢astou. Naklady na poistenie pohl'adavok
sa kalkuluju individudlne. Medzi rozhodujtce kritérid na postidenie a vypocet
poistného patri napriklad obrat, objem pohladavok, lehota splatnosti a odvetvie
podnikania, pri vyvoze zarovei ciel'ova krajina.



2. Slovensky trh poistenia Gveru

Ked'Ze pri exportnom uverovani nie je mozné abstrahovat’ od zahrani¢ného
obchodu, struéne zhodnotime vyvoj zahranicného obchodu Slovenskej republiky
od roku 1995 po stcasnost’.

Makroekonomické problémy slovenskej ekonomiky sa zacali prejavovat’ naj-
skor v zahrani¢nom obchode. Deficit sa zacal tvorit’ uz v zavere roka 1995 a na-
plno sa prejavil v roku 1996. Rok 1996 ukazal, zZe vysoky narast dovozu nebola
slovenska ekonomika schopnd pokryt' exportnou vykonnostou. Tento nesulad
predstavoval aj v roku 1997 zékladné riziko d’alSieho pozitivneho vyvoja v slo-
venskej ekonomike. Rozpor mal makroekonomicku povahu a jeho rieSenie vyza-
dovalo prestavbu priemyselnych odvetvi a infrastruktiry, s vysokymi narokmi na
investiéné a kapitalové zdroje, ktoré ekonomika nebola schopna vyprodukovat’.
Ulohou na rok 1997 bolo zastavit' d’alsi prepad obchodnej bilancie. Naznageny
vyvoj obchodnej bilancie v roku 1997 sa mohol dosiahnut’ jednak restriktivnou
politikou v oblasti znizovania rastu dynamiky pefiaznej zasoby v obehu, obme-
dzenim neefektivnych dovozov, ale hlavne aktivnou proexportnou politikou.
K najdolezitejsim proexportnym opatreniam vtedajSej vlady patrilo napriklad
prijatie zdkona o Exportno-importnej banke SR. Eximbanka SR vytvorila pod-
mienky na podporu exportnej vykonnosti formou financovania a poistovania
vyvoznych tverov.

Deficit bezného uctu platobnej bilancie dosiahol v rokoch 1996 — 1998 viac
ako 10 % hrubého domaceho produktu. Takyto vyvoj spdsoboval tlak na menu,
ktory zakonite vyvrcholil vynitenou zmenou kurzového rezimu a naslednym
oslabenim kurzu koruny, faktickou devalvaciou v oktdbri 1998.

Realizaciou stabiliza¢nych opatreni poklesol v roku 1999 deficit zahrani¢né-
ho obchodu s tovarmi a so sluzbami na menej ako 50 % trovne z roku 1998
av 1. — 3. Stvrtroku 2000 sa dokonca po Styroch rokoch opét’ dostal zahrani¢ny
obchod s tovarmi a so sluzbami do prebytku. V tabulke 1 je zndzorneny vyvoj
salda zahrani¢ného obchodu od roku 1994 do roku 2000 [10].

Tabulkal
Saldo zahrani¢ného obchodu tovarov a sluzieb v SR
1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000
Saldo (v mld Sk) +22.4 +9.7 -70.1 -67.4 -82.3 —43.6 —42.4
Podiel na HDP (v %) —4.6 +2.1 —-10.6 -9.6 -9.7 -5.5 =37

Deficit bezného uctu platobnej bilancie v 1. — 3. Stvrtroku 2000 dosiahol 7,6 mld
Sk, ¢o predstavuje len 1,2 % HDP. Priaznivy vyvoj v roku 2000 bol spdsobeny
najmé rychlym, az vyse 30 %-nym nérastom exportu tovarov, k Comu prispeli aj



poistovacie aktivity. Tabulka 2 zndzorniuje mieru penetracie, ktora predstavuje
podiel poistného uverového poistenia k HDP v rokoch 1995 — 1999 [9].

V zavere roka 2000 prislo k o¢akdvanému zhor$eniu vyvoja zahrani¢ného ob-
chodu, ktoré je désledkom ozivenia domacej spotreby a investicii. Za prvych 11
mesiacov roka 2000 dosiahol deficit zahrani¢ného obchodu s tovarmi (bez slu-
zieb) 31,7 mld Sk, pricom v rovnakom obdobi minulého roka to bolo 38,1 mld Sk.

Tabulka 2
Miera penetricie v SR: podiel poistného tiverového poistenia k HDP
1995 1996 1997 1998 1999
HDP (v mid Sk) 515.1 581.3 653.9 717.4 815.3
Miera penetracie (v %) 0.0023 0.0034 0.0107 0.0002 0.0043

Aj vroku 2001, po d’alSom oZiveni domdcej spotreby a investicii, sa mal
deficit bezného uctu pohybovat’ pod troviiou 5 % HDP.

Az po zmene hospodarskopolitického systému, po zavedeni demokratizac-
nych opatreni na ozivenie ekonomiky a vstupom krajiny do konkuren¢ného pro-
stredia, sa ukdzala naliehavost’ zavedenia néstrojov na podporu exportu. Z toho
dévodu vznikla este v CSFR v roku 1992 Exportni a garanéni pojistovaci spo-
lecnost, a. s. (EGAP), v plnom vlastnictve Statu. Po vzniku Slovenskej republiky
sa EGAP rozdelila a na Slovensku vznikla Spolocnost’ pre poistenie exportnych
uverov, a. s. (SPE), ktorej zakladatel'om a vlastnikom bolo Ministerstvo financii
SR. Prehlbujuce sa problémy v slovenskom hospodarstve si vyzadovali vznik
modernej a legislativne upravenej institicie vykonéavajlicej poistovacie a tivero-
vé sluzby. Preto v roku 1997 vznikla na zdklade zakona ¢. 80/97 Z. z. Eximban-
ka SR, s ktorou fizovala dovtedy fungujtica SPE a zaujala monopolné postave-
nie na slovenskom trhu tiverového poistenia.

V sti¢casnom obdobi na slovenskom poistnom trhu vystupuju tri poistné sub-
jekty zastreSujuce poistenie exportnych tverov proti komerénym rizikdm (prip.
poistenie pohl'adavok). St to Eximbanka SR, poistoviia Gerling Slovensko a po-
istovia Allianz. Ako lider trhu vystupuje Eximbanka SR, pésobiaca na sloven-
skom poistnom trhu od roku 1997. Zostévajice dve poist'ovne st ,,novacikom*
a postupne si buduju silné postavenie na trhu. Svojim vstupom na trh zrusili mo-
nopol Eximbanky SR a vytvorili konkuren¢né prostredie v tejto oblasti poistenia.

2.1. Eximbanka SR

Eximbanka SR ma na slovenskom finanénom trhu Specifické postavenie.
Specifikum spoéiva v tom, Ze bola zaloZend na zaklade zdkona Ndrodnej rady
Slovenskej republiky ¢. 80/1997 Zb. (tento zdkon bol novelizovany 3. 7. 2000
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a novela nadobudla u¢innost’ 15. 7. 2000). Svoju ¢innost’ zacala po zaregistrova-
ni v obchodnom registri diia 21. 7. 1997. Tym, Ze vznikla na zéklade $pecialneho
zakona, to znamend, Ze nepodlieha zakonu o bankach €. 21/1992 Zb., ma Statut
tzv. verejnopravnej korporécie. Statit verejnopravnej korporacie zatial’ nie je le-
gislativne zakotveny v Ziadnom zakone. Tento §tatit ma viacero institdcii, napri-
klad Narodna banka Slovenska.

Uvedeny zakon vymedzuje postavenie banky na finanénom trhu, ako aj pred-
met podnikania, resp. jej poslanie. Poslanim Eximbanky SR je predovsetkym
financovanie vyvoznych a dovoznych tverov, poistovanie a zaist'ovanie vyvoz-
nych uverov, poskytovanie zaruk, vyméhanie pohl'adavok, eskontovanie a rees-
kontovanie zmeniek, vydavanie dlhopisov, ako aj poradenska ¢innost’ v rozsahu
predmetu svojho podnikania.

Zéamerom banky je aj zastupovanie Slovenskej republiky v medzinarodnych
instituciach a zdruzeniach, ktorych predmet stvisi s ¢innostou Eximbanky SR.
Eximbanka SR je pridruzenym Elenom Medzindrodnej unie uverovych a investic-
nych poistovni — Bernskd unia a v skupine Credit Allianz ma Statut pozorovatela.

Sama ¢innost’ banky sa realizuje predovsetkym prostrednictvom dvoch ob-
chodnych divizii: bankovej a poistovacej a jednej servisnej divizie: financno-
-ekonomickej, ktora je sucast'ou komplexného fungovania banky a dotvara servis
pre dve predchadzajice divizie (napr. uctovnictvo, controlling, Statistika, platob-
ny styk a pod.). Bankova divizia by mala ststred’'ovat’ svoje aktivity predovset-
kym na pripravu a realizaciu financovania vyvoznych a dovoznych tverov po-
skytovanych pre slovenskych exportérov. Zakon pomerne podrobne stanovuje aj
podmienky poskytovania uverov. Tieto podmienky su definované vo vSeobec-
nych tverovych podmienkach, ktoré vlada SR schvalila 13. 1. 1998. Vztahuju sa
na financovanie vyvozu a dovozu za podmienok, ktoré st bezné na medzinarod-
nych trhoch v krajinach podporujucich vyvozné tivery. VSeobecné tiverové pod-
mienky stanovujui zékladny ramec podmienok, ktoré musia byt splnené na po-
skytnutie financovania Eximbankou SR. Specifické podmienky konkrétneho
financovania budt podrobne upravené v zmluve o tvere.

Poistovacia divizia ma na starosti poistenie exportnych Gverov, to znamena,
ze poistuje riziko nezaplatenia vyvoznej pohladavky zo strany zahrani¢ného
odberatel’a, a to kratkodobé, strednodobé a dlhodobé, vydava prisluby poistenia
a uskutocnuje poistenie zaruk.

Financovanie vyvoznych tiverov Eximbankou SR je:

a) priame financovanie vyvoznych tverov strednodobého a dlhodobého charak-
teru na podporu vyvozu najmaé strojov, zariadeni a investi¢nych celkov vyvozcov;

b) spolufinancovanie vyvoznych tiverov strednodobého a dlhodobého charakte-
ru na podporu vyvozu najmé strojov, zariadeni a investi¢nych celkov vyvozcov;



¢) refinancovanie vyvoznych uverov kratkodobého charakteru na podporu vy-
vozu tovarov priamej spotreby, vyrobnej spotreby a sluzieb;

d) financovanie strednodobych a dlhodobych Gverov na podporu investovania
vyvozcov.v zahranici.

Poistovanie vyvoznych tiverov. Eximbanka SR mdze poistovat’:

a) strednodobé a dlhodobé vyvozné uvery proti politickym a komerénym rizi-
kém, ktoré mozu vzniknut’ v State odberatel'a alebo v tretej krajine;

b) kratkodobé vyvozné tvery proti politickym rizikdm, ktoré moze vzniknat’
v State odberatela alebo v tretej krajine;

¢) strednodobé a dlhodobé vyvozné tvery urcené na podporu investovania tu-
zemskych podnikatel'ov v zahrani¢i proti politickym a komerénym rizikam, kto-
ré tam mo6zu vzniknut’;

d) kratkodobé vyvozné uvery proti komerénému riziku, ktoré vznikne na stra-
ne zahrani¢ného odberatela.

Zdroje financovania. Zdroje financovania Eximbanky SR su:

a) zverené zdroje tvorené z prostriedkov Statneho rozpoctu, ucelovo uréené na
financovanie vyvoznych uverov a ich poistenie;

b) vlastné zdroje, tvorené zdkladnym imanim, fondmi a hospodarskym vy-
sledkom bezného uctovného obdobia a hospodarskym vysledkom minulych ro-
kov; Eximbanka SR v ramci vlastnych zdrojov financovania tvori: rezervny
fond, fond na zéaruky, fond na krytie komercénych rizik kratkodobych vyvoznych
uverov a d’alSie ucelové finan¢né fondy; uz spominana novela zdkona o Exim-
banke SR priniesla zruSenie dovozného fondu, do ktorého museli dovozcovia
povinne odvadzat’ 0,05 % z objemu svojho jednotlivého dovozu; zrusila odvody
vyvozcov vo vyske 0,05 % z objemu jednotlivého vyvozu, ktoré musel vyvozca
odvadzat’ do zaruéného fondu; objem zdrojov, o ktoré pride Eximbanka SR
v stvislosti so zruSenim spominanej povinnosti podnikatel'ov, odhadol guvernér
Eximbanky SR na 180 az 200 mil. Sk ro¢ne; spdsob tvorby fondov, ich vysku
a spdsob ich pouzitia doteraz schvalovala vlada Slovenskej republiky; ked’Ze iSlo
o velmi nepruzny a komplikovany postup, novela zdkona dala tito pravomoc
dozornej rade Eximbanky SR;

¢) cudzie zdroje tvorené docasne pouzitenymi cudzimi prostriedkami.

2.1.1. Podmienky Gverového poistenia na poistenie exportnych tuverov
proti komerénym rizikam

Exportné uvery moézu mat’ formu doddvatelského uveru, ktory poskytuje
vyvozca, alebo odberatelského iiveru, ked’ vyvozcova banka alebo in4 finanéna
institicia pozi¢iava kupujicemu (alebo jeho banke).
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Dodavatelsky uver predstavuje poskytnutie potrebnych finanénych prostried-
kov vyvozcovi. Umozni mu to promptné preplatenie vyvoznych dodavok expor-
téra, priCom vyvozca poskytuje odklad platenia zahranicnému kupujucemu (do-
VOZCOVi).

Odberatelsky iver umoziuje promptné preplatenie vyvoznych dodavok ex-
portéra zahrani¢nym kupujicim (dovozcom), ktorému boli na tento tucel poskyt-
nuté finanéné prostriedky vo forme bankového uveru.

Poistenie sa d’alej ¢leni podl'a vyvoznych kontraktov na Gver na:

— kratkodobé poistenia: tykaju sa vyvoznych kontraktov na uver kratsi ako 1 rok;

— strednodobé poistenia: tykaju sa vyvoznych kontraktov na tver do 4 rokov;

— dlhodobé poistenia: tykaju sa vyvoznych kontraktov na tiver nad 4 roky.

Poistenie sa vzt'ahuje na vyvozné kontrakty uskutocnené pravnickou osobou
so sidlom alebo fyzickou osobou s trvalym pobytom na tzemi Slovenskej re-
publiky, poistenym je vyvozca. Slovenskému vyvozcovi teda poistenie kryje
komeréné rizika spojené s thradou pohladavky zo zahranicia z titulu dolozenej
alebo predpokladanej platobnej neschopnosti alebo platobnej nevéle. Toto pois-
tenie je mozné rozsirit’ o pripoistenie proti politickym rizikdm.

Poistenie sa realizuje formou ramcovej poistnej zmluvy a rozhodnutia o po-
skytnuti uverového limitu na kazdého jednotlivého zahrani¢ného kupujuceho pri
pravidelne sa opakujucich expediciach v priebehu napriklad roéného obdobia.
Poistné sa hradi mesacne, na podklade pravidelnych mesaénych hldseni o vyvoze
na jednotlivych kupujucich.

Dal3ou formou je realizacia ramcovej poistnej zmluvy a rozhodnutia o po-
skytnuti Gverového limitu na kazdého jednotlivého zahrani¢ného kupujiceho pri
jednorazovych vyvozoch, pricom poistné viazuce sa k jednorazovému tuverové-
mu limitu sa hradi vopred jednorazovo. Poistenie sa moze realizovat’ vo forme
poistnej zmluvy na jednorazovy vyvoz jedinému zahrani¢nému kupujicemu,
pri¢om poistné sa hradi vopred jednorazovo.

Vyska poistného sa stanovuje v zavislosti od krajiny zahrani¢ného kupujtce-
ho, odkladu platby a spdsobu dodavok (revolvingové alebo jednorazoveé).
V zavislosti od rizikovosti krajiny zahrani¢ného kupujuceho sa méze stanovit’
vyska spoluucasti, pricom moéze byt’ minimalne 15 %. Poistné plnenie je mozné
vinkulovat’ v prospech tretej strany.

Uverovy limit je horna hranica tiverového rizika, ktoré podstupuje poistova-
tel' (eximbanka, poistoviia) voc¢i jednému dlznikovi (odberatel’ poisteného).
Hodnota limitu by mala zodpovedat’ najvysSej moznej Ciastke, ktorti pri danych
obchodnych podmienkach a v 'ubovolnom okamZziku méze odberatel’ poisteného
dlzit'. Z réznych dévodov méze dojst’ k tomu, Ze uverovy limit sa prekroCi (napr.
tym, Ze poist'ovatel’ odmietne pozadované riziko prijat’ a vysku limitu obmedzi).
Takéto nadmerné riziko nie je poistené. Revolvingovy uverovy limit je limit
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stanoveny na opakované vyvozy. V pripade, Ze jeho splatnost’ prechadza do na-
sledujuceho kalendarneho roka, ide o kmeriovy uverovy limit. Jednorazovy iive-
rovy limit je limit stanoveny na vyvoz uskuto¢neny jednou dodavkou.

Zakladné podmienky poistenia su:

e poistenie je obvykle dohodnuté na vyvoz tovaru a sluzieb spotrebného cha-
rakteru s odkladom platby do 180 dni a na vyvoz tovaru dlhodobej spotreby,
resp. investiéného charakteru do 365 dni;

e dizka tiveru je obvykla pre dany charakter tovaru a teritérium;

° poistenie‘ sa nevzt'ahuje na kontrakty, kde dlznikom je spolo¢nost’, v ktorej
ma slovensky vyvozca bud’ majetkova ucast’, alebo vyznamny vplyv na rozho-
dovanie a naopak.

Poistné plnenie — povinnost’ poist'ovatela realizovat’ poistné plnenie vznika,
ak nastala poistnd udalost’ spésobenad niektorou zo skutocnosti uvedenych vo
vieobecnych podmienkach tiverového poistenia pre komeréné rizika, a to v pri-
pade doloZenej platobnej neschopnosti — po uplynuti lehoty 1 mesiaca odo diia,
ked’ poist'ovatel’ obdrzal oznamenie poistnej udalosti a celt predpisant doku-
mentaciu, ktord potvrdzuje doloZend platobnii neschopnost’. Dalsi dévod poist-
ného plnenia je pripad predpokladanej platobnej neschopnosti alebo nevéle —
najskér po uplynuti lehoty 6 mesiacov po termine splatnosti pohl'adavky poiste-
ného vyplyvajicej z poisteného vyvozného kontraktu, ak poist'ovatel' obdrzal
o tejto skuto&nosti ozndmenie poisteného a preveril vietky skuto€nosti, ktoré
potvrdzuju predpokladanu platobnii neschopnost’.

2.1.2. Analyza poistenia komerénych rizik

V oblasti poistenia kratkodobych komerénych rizik sa v roku 1999 realizovali
dva zékladné poistné produkty — poistenie krdtkodobych vyvoznych uiverov proti
komerénym rizikam a poistenie kratkodobych vyvoznych uverov proti komerc-
nym rizikdm s pripoistenim proti politickym a inym nekomerénym rizikam, tzv.
poistenie proti kombinovanym rizikdm.

Uvedené poistné produkty sa poskytovali v réznych modifikacidch, pricom
Eximbanka SR vychadzala z potrieb exportérov stanovenych v podmienkach vy-
vozného kontraktu. Poistenim komerénych a kombinovanych rizik pri vyvozoch
s odkladom platby do jedného roka podporila Eximbanka SR v roku 1999 slo-
vensky export vo vyske 5,951 mld Sk; deklarovany vyvoz v roku 1999 predsta-
voval 1,480 mld Sk. Objem poisteného vyvozu vzrastol hlavne koncom druhého
polroka 1999, ¢o sa prejavilo splnenim planovanych tloh v predpise poistného
i napriek podstatnému zniZeniu poistnych sadzieb a vytvorili sa predpoklady na
deklaracie vyvozu v nasledujucom obdobi.
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V priebehu roka sa spracuvali Ziadosti na poistenie proti kratkodobym ko-
merénym rizikdm v hodnote 12,26 mld Sk.
V tabul’ke 3 a na grafe 1 je na zaklade udajov z Vyroénej spravy Eximbanky

SR znazornené porovnanie deklarovaného a poisteného vyvozu za roky 1998
a 1999 [14].

Tabulka 3
Kratkodobé komer¢éné a kombinované rizika
1998 (v tis. Sk) 1999 (v tis. Sk) Index 1999/1998
Deklarovany vyvoz 1181205 1479 625 1.25
Poisteny vyvoz 2113 000 5951 000 2.82
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2.1.3. Teritorialna Struktira poisteného v;’(voiu

Teritoridlne ¢lenenie vyvozu poisteného proti kratkodobym komerénym rizi-
kam zodpoveda orientacii slovenskych vyvozcov na trhy krajin Eurépskej tinie
a CEFTA. Vyrazny narast zaujmu sa sleduje pri poisteni vyvozov do Pol'ska,
Mad’arska, Bulharska.

Naopak, pokles vykazuje poistenie vyvozu do Ceskej republiky. Z krajin EU

je tradi¢ne vysoky podiel poistenia vyvozov do Talianska, vzrastlo aj poistenie
vyvozov do USA.
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V tabulke 4 je znazornené porovnanie deklarovaného vyvozu na zaklade
teritorialneho ¢lenenia v roku 1999 [14].

Tabulka 4

Kritkodobé komer¢né a kombinované rizika — teritoriilne ¢lenenie deklarovaného vyvozu
v roku 1999

Krajina zahrani¢ného kupujuceho Deklarovany vyvoz v roku 1999 Podiel z celkového deklarovaného
(v tis. Sk) vyvozu (v %)

Pol'sko 442 644.00 29.92
Taliansko 380417.00 25.71
USA 170 096.00 11.50
Ceska republika 139 739.00 9.44
Nemecko 121 581.00 8.22
Mad’arsko 63 406.00 4.29
Grécko 31794.00 2.15
San Marino 31 794.00 1.80
Bulharsko 26 664.00 1.26
Ostatné krajiny 18 690.00 5.72
Spolu 1479 625.00 100

V roku 2000 sa zvysil zaujem vyrobcov o export do Juhoslavie, vyvoz zo SR
do Juhoslovanskej zvdzovej republiky pred embargom z roku 1999 dosahoval
ro¢ne niekol'ko stoviek milionov Sk. I§lo najmé o pohonné latky, aromaty a d’al-
Sie produkty. Export sa skon¢il v roku 1999 vo februari v stvislosti s udalostami
v Kosove.

Komoditnda struktm a poisteného vyvozu

V komoditnom ¢&leneni deklarovaného vyvozu sledmemc podobne ako v pred-
chadzajicom obdobi rast poisteného vyvozu findlnych vyrobkov s vysokou pri-
danou hodnotou, ako st vyrobky papierenského priemyslu so sortimentom gra-
fickych papierov a hygienického programu, dopravné zariadenia a sklo. V sledo-
vanom obdobi najvy$si podiel na deklarovanom vyvoze dosiahli vyvozy papiera,
vyrobkov z kovov, dopravnych zariadeni a strojov.

Zaistenie

Komer&né rizika z poistenia kratkodobych vyvoznych tverov Eximbanka SR
zaist'ovala v spolupréci s renomovanymi zahrani¢nymi zaistovatel'skymi inStitu-
ciami v silade s podmienkami zaistenia dohodnutymi v zaistovatel'skych zmlu-
vach na rok 1999.

Fakultativny spdsob zaistenia sa vyuzil pri niektorych pripadoch poistenia
kratkodobych kombinovanych rizik v zmysle rozirujucej sa ponuky zahranicné-
ho stikromného zaistovatel'ského trhu aj na zaistovanie kratkodobych politic-
kych rizik v kombindcii s komerénymi rizikami.

Okrem aktivnej poistovacej ¢innosti posobila Eximbanka SR aj preventivne
tym, Ze kratila alebo zamietla Giverové limity, vzhl'adom na vel'mi nepriaznivé
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vysledky komplexnej analyzy zahrani¢nych kupujicich a ich krajin. Ak sa na-
priek vysledkom analyzy slovenski vyvozcovia rozhodli vyvozné kontrakty rea-
lizovat, odportcali sa im iné platobné a zaru¢né nastroje.

2.2. Poist'oviia Gerling Slovensko, a. s.

Gerling Credit Insurance Group patri medzi troch najvacsich poistovatelov
pohladdvok na svete. Je dcérskou spolo¢nost'ou nemeckého poist'ovacieho kon-
cernu Gerling so sidlom v Koline nad Rynom.

V Slovenskej republike zastupuje tito skupinu poistoviia Gerling Slovensko,
a. s., Bratislava. Na slovensky poistny trh uviedla poistenie pohl'adavok a Spe-
cializuje sa na poistenie priemyselnych rizik. Produkt schvalilo Ministerstvo
financii SR 8. 4. 1999. Poistna ochrana sa vzt'ahuje na straty, ktoré poistenej fir-
me vznikni nezaplatenim zo strany odberatel’a za dodavky vyrobkov a poskyt-
nutie sluzieb.

Poistenie pohladavok kryje hospodérske rizika, ktoré vznikaja pri poskyto-
vani kratkodobych dodavatel'skych uverov so splatnostou do 12 mesiacov.

Poistné krytie sa vztahuje na pravne podlozené pohladavky, vyplyvajice
z pravidelného obchodného styku, ktoré si postihnuté insolventnost'ou poistené-
ho zakaznika. Nepoistuji sa jednotlivé kontrakty, ale portfélio pohladavok
klienta v prislusnej krajine.

Gerling, a. s., poistuje pohladavky voci odberatelom zo 152 krajin sveta
najma proti ekonomickym rizikam, ale v jednotlivych pripadoch pripoistuje aj
rizika politické. Tie by vSak nemali dominovat’. Inak by mohli nastat’ problémy
s kapacitou zaistenia.

Poistoviia disponuje databazou informacii o viac ako jednom miliéne podni-
kov po celom svete. V strednej Eurdpe tato databaza obsahuje 17 tisic firiem. Pri
poistovani pohladavok sa niektorym odvetviam vyhyba. Nepoistuje napriklad
kontrakty s Cerstvym miésom aso zZivym dobytkom ¢i $perkami, maloobchod
s textilom, elektronikou alebo pocitaémi. St to obchody, ktorych rizika sa vel'mi
tazko kryju.

Gerling, a. s., sa ststred’uje na podniky s obratom nad sto miliénov korun.
S poistenym sa uzatvara rdmcova zmluva, ktord upravuje vSeobecné podmienky
poistenia. Na kazdu pohladavku poistoviia osobitne stanovi na navrh klienta
limit, ktory je po odpocitani spoluti€asti poisteného najvysSou hranicou poistné-
ho plnenia.

Kazdy odberatel’, ktory bude do poistenia zahrnuty, podstupuje proces overo-
vania jeho bonity. Ak sa firma v databaze nachadza, proces stanovenia limitu
trva kratko. Overovanie neznamej firmy si vyzaduje ziskavanie referencii z nie-
kol'kych zdrojov, o trva dlhsie a je pre poisteného nakladnejsie.
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Vyska poistného prispevku sa pohybuje od 0,2 — 0,8 % z objemu poisteného
obratu. Vyska poistného zavisi od vysky poisteného obratu, od teritoria dodavky,
od odvetvia, v ktorom odberatel’ podnika, od vysky krytia, od historickych sku-
senosti so $kodovost'ou na danom trhu, ako aj od splatnosti pohl'adavky.

Gerling Slovensko, a. s., zatial’ poistuje najmi pohladavky slovenskych fi-
riem vo¢i odberatelom v zahrani¢i. S poistovanim domécich dodévok ako
s hlavnym cielom sa v priebehu nasledujucich dvoch az troch rokoch zatial’ ne-
uvazuje.

Komer¢né poistenie pohl'addvok zabezpeluje exportné aktivity podobne ako
faktoring. Ten predstavuje skor kratkodoby tver vo forme odkupenia pohl'adav-
ky, diskontovanej rizikovou prémiou, ako i Girokovou marzou. Faktoring je spra-
vidla drahsi. Za pohladavku klient ziska likviditu okamzite, ale zrazky st pod-
statne vySSie. Po odstipeni pohladavky uZ nie je firma jej majitelom. Faktorin-
gova spolo¢nost’ sa bude snazit’ vymoct’ pohladavku za kazdu cenu, pric¢om mo-
Ze narudit’ vzt'ah medzi klientom poistovne a jeho odberatelom.

Poistenie pohladavok je u¢innym néstrojom na obmedzovanie trvalych rizik
plynucich z platobnej neschopnosti obchodnych partnerov. Tento produkt sa
vyuziva ako nastroj riadenia pohl'adavok a nie je ni¢im novym vo vyspelych
priemyselnych krajindch. V mnohych modernych firmach vo svete je najpouzi-
vanej$im a najefektivnejsim spdsobom riadenia pohladédvok uz niekolko desia-
tok rokov.

2.3. Poist'ovna Allianz, a. s.

Allianz, a. s., je poistovila, ktord spolupracuje s renomovanym uverovym
poistovatelom Hermes Kreditversicherungs — AG Hamburg a na slovensky po-
istny trh uviedla nové poistenie pre podnikatel'ské subjekty. Je ur€ené pravnic-
kym aj fyzickym osobam, zaoberajicim sa predovsetkym obchodovanim, vyro-
bou a poskytovanim sluzieb. Poistenie pohladdvok je medzinarodne uznavany
a efektivny nastroj zabezpecenia sa pred $kodami vyplyvajicimi z nesplnenia
finanénych zavizkov. Toto poistenie zalala poist'oviia Allianz poskytovat na
Slovensku od polovice roka 2000 a jeho ponukou sa stala tretim aktivinym sub-
jektom na slovenskom trhu iverového poistenia.

Zékladnou vyhodou poistenia je predchadzanie skodam, &ize prevzatie tlohy
ohodnotenia a sledovania vyvoja Gverového rizika na strane odberatela, d’alej
minimalizovanie Skody a poskytnutie finan¢nej nahrady v pripade poistnej uda-
losti. Medzi nemenej vyznamné vyhody moézeme zaradit’ napriklad zlepSenie
pristupu k zdrojom financovania, pristup k informaénému poolu (bohaté medzi-
ndrodné informacné databanky, rychla analyza), silné kapitalové vybavenie ma-
terskych spolonosti, s tym sutvisiaca vysokd miera akceptacie zavidzkovych
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vztahov (Allianz rating — AAA), dostato&na poistna kapacita, t. j. moznost’ prijat
objemovo vysoké pohladavky na poistenie, alebo ponuka komplexného balika
sluzieb, t. j. poistenie nielen exportnych, ale aj domacich pohl'addvok a pod.

Poistoviia Allianz, a. s., tymto poistenim napomaha obchodovanie s tymi
klientmi, ktorych bonita stoji na istom zaklade. Ak aj napriek tomu déjde k vy-
padku v plateni pohl'addvok, majetkovi ujmu poistenému nahradi Allianz, a. s.

Predmetom poistenia su rizika, ktorym st podnikatel'ské subjekty vystavené
v dosledku rozsiahlej a neustale hroziacej platobnej neschopnosti. Poistuju sa
pohladavky, ktoré st pravne nesporné a stvisia s riadnym dodanim tovaru alebo
poskytnutim sluzieb; poistenie nekryje akékol'vek dévody neplatenia, ktorych
pri¢inou st napriklad reklamacie zavad ¢&i neuplnosti dodavok a pod.

Zakladom pre vypocet poistného je predovsetkym roény obrat firmy. Poloz-
ky, ktoré predstavuji nepoistitelny obrat, sa z obratu odpoéitavaju, napriklad
pohladavky voci §tatu, verejnym odberatelom, vlastnym pobockam, dcérskym
spolo¢nostiam, spolo¢nostiam s podstatnym vplyvom poisteného. Poistitelny
obrat sa nasobi sadzbou, ktora odraza individualnu rizikovu situaciu. Vypoc&itané
poistné v kone¢nom désledku tvori iba promile roéného obratu. Uzatvoreniu
poistnej zmluvy predchadza presktimanie doterajsicho vyvoja financnej situacie
na strane poisteného a jeho odberatelov.

Na zaklade vyhodnotenia Gveryschopnosti odberatel'a Allianz, a. s., a Hermes
stanovia vy$ku poistného krytia menovite na jednotlivych odberatel'ov. Pohla-
davky vo¢i jednotlivym dlznikom st kryté az do vysky tohto poistného limitu.
Za analyzu kazdého zakaznika sa plati poplatok osobitne, jedenkrat za poistné
obdobie, a to aj v tom pripade, ak na zdklade mimoriadnych okolnosti vykonava
poistovatel’ analyzu viackrat.

K poistnej udalosti dochadza, ak sa odberatel’, dlznik poisteného stane platob-
ne neschopnym. Allianz, a. s., poskytne od$kodnenie podl'a podmienok dohod-
nutych v poistnej zmluve, kde je stanovena maximalna nahrada $kody. Na zakla-
de dohody preberie vymahanie nezaplatenych pohl'adavok na seba.

2.4. Porovnanie slovenskych subjektov v ramci poistenia Gveru

Eximbanka SR poist'uje kratkodobé exportné very za podmienok, ktoré su
kompatibilné s komerénym produktom poistovni Gerling, a. s., a Allianz, a. s.

Tato institGcia nedisponuje vlastnou databazou. Informéacie si kupuje od in-
formaénych agentur, ako su Dun and Braedstreet, Creditreform, Intercredit
a podobne. Na zéklade tychto informacii Eximbanka SR uskutoiiuje vlastny
proces hodnotenia bonity odberatel'a. Poistovne Gerling a Allianz uskutocnuji
hodnotenie bonity zahrani¢nych odberatelov na zaklade informacii ziskanych od
svojich materskych spolo¢nosti, ¢o je pre nich vyhodou.
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Eximbanka SR poistuje vyvozné tvery do 150 §tatov, no v zasade sa nevy-
hyba zZiadnej krajine. Banka nepoist'uje pri kratkodobom komerénom riziku jed-
notlivé pripady. Uzatvéara rdmcovu poistni zmluvu, ku ktorej sa viazu jednotlivé
uverové rizika. Eximbanka SR na rozdiel od spolo¢nosti Gerling a Allianz pois-
tuje aj politické rizikd a zaruky, a to aj bez poistenia komerénych rizik.

Spoluti€ast’ klienta na poistnom kryti sa pri komerénych rizikach pohybuje od
15 — 25 %. Vo vynimoc¢nych pripadoch sa mbze zvysit' az na 35 %. Vyhodou
poistovni Gerling a Allianz je, Ze poistuje §irok paletu priemyselnych rizik.
Eximbanka SR na druhej strane poistuje strednodobé i dlhodobé pohladavky
a bezne aj politické rizika.

2.5. Aktualne problémy a zefektivnenie tiverového poistenia na Slovensku

Vyvoj uverového poistenia na Slovensku od roku 1992 presiel roznymi in-
Stituciondlnymi a legislativinymi zmenami. Asi najvdc¢siu pozornost’ si vyziadal
transformacny proces premeny SPE — Spolo¢nosti pre poistenie exportnych tve-
rov a vznik novej institicie — Eximbanky SR.

Na opodstatnenost’ a fungovanie Eximbanky SR vznikali rézne nazory.
VzhlPadom na kratku pritomnost’ na finanénom trhu a absenciu jej ratingového
ohodnotenia zo strany poprednych ratingovych agentir bolo pre fiu t'azké ziskat’
zdroje z finanénych trhov a musela zvolit’ iverovi formu ziskavania zahrani¢-
nych fondov. Plnohodnotné medzinarodné kontakty st pre ispedné fungovanie
dovoznych a vyvoznych bank Zivotne délezité. Od ich kvality sa odvija rating
spolo¢nosti, kvalita a cena verovych zdrojov, moznost’ participacie na rdznych
medzinarodnych podujatiach finan¢nej povahy, ¢lenstvo v medzinarodnych pro-
fesijnych zdruZeniach, ale aj skladba klientely, kvalita financovanych projektov
a podobne. :

Pri podpore vyvozu, rozvoja a skvalitnenia sluzieb smerom k vyssej konku-
rencnej schopnosti slovenskych exportérov by mala‘byt’ orientacia predovsetkym
na skvalitnenie a zl'avnenie poistenia. MoZe sa to uskutoéilovat’ nasledujucimi
formami:

1. ZvySenie miery poistného krytia. Zmyslom tohto opatrenia by malo byt
zniZenie spoluti¢asti poisteného na poistnej udalosti v dosledku skuto¢nosti, kto-
ré si mimo vplyvu exportéra, resp. aj konkrétneho zahrani¢ného kupujuceho.

2. Vyrazné zniZenie poistnych sadzieb. Zmena poistnych sadzieb z tohto titulu
by mala byt diferencovana pre rézne rizikové kategorie. Pritom vSak systém
poistnych sadzieb rata s tym, Ze poistenie bude aj nad’alej kryt i Groky a poplat-
ky savisiace s Gverom. ZniZenie poistnych sadzieb by sa malo premietnut’ do
niz8ej tvorby technickych rezerv ako sudasti vlastnych zdrojov poistovne na
zabezpecenie poistnej kapacity.
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3. Systematické zavedenie systému bonifikdcii a zliav na poistnych sadzbdch
pre exportérov, ¢o by malo znamenat’ d’alsi sposob zlacnenia poistenia. Konkrétne
by islo o:

a) poskytovanie bonifikacii, t. j. zniZenie poistného pri uzavreti poistnej
zmluvy pre tych vyvozcov, ktori st pravidelnymi klientmi a opakovane si pois-
fuju svoje vyvozné tvery s dobrym vysledkom za predchadzajice obdobie; vys-
ka bonifikacii by mohla predstavovat’ napriklad az 30 % platnych tabulkovych
sadzieb;

b) poskytovanie dodatoénych zliav v pripade riadneho splacania jednotlivého
Gveru zahrani¢nym dlznikom, t. j. bezskodového priebehu poistnej zmluvy. Tieto
zlavy by bolo mozné poskytnut’ po dohode s vyvozcom, s financujiicou bankou
a so zahrani¢nym dlZnikom (ktory v koneénom désledku poistné hradi). Zl'ava
by mohla predstavovat’ 10 — 20 % z pdvodnej Ciastky poistného a vyplacala by
sa nasledne po bezskodovom ukonéeni celého obchodného pripadu, t. j. pri riad-
nom a v€asnom zaplateni vSetkych splatok tveru a troku.

4. Zavedenie moznosti postupného platenia poistného. Zavedenie mozZnosti
postupného platenia poistného v pripade dlhodobych Gverov, pri ktorych sa tver
¢erpa v niekol’kych etapach, by bolo d’al§im vyznamnym zlepSenim podmienok
poistenia, pretoZe by zniZzilo finan¢né naroky na poisteného v pociatocnej etape
zmluvy o vyvoze. v

5. Krytie dodatocnych rizik spojenych s vyvoznymi wvermi za zakladnu sadzbu
poistného. Toto krytie dodatonych rizik (napr. dodatoéné naklady na refinanco-
vanie uveru alebo kurzové rizika spojené s poistnym plnenim) by bolo Standard-
nou stcast'ou poistenia a nezatazovali by klienta dodatoé¢nymi nakladmi na po-
isteni.

6. Zvyhodnenie poistenych iiverov poskytovanych komercnymi bankami.
Zmyslom tohto opatrenia by bolo zniZovanie narokov na tvorbu rezerv v ban-
kach a tym aj ich nakladov, ¢o by umoziovalo bankam poskytovat’ exportné
uvery na financovanie exportu za vyhodnejsich tirokovych podmienok.

Toto opatrenie je vSak v pdsobnosti Néarodnej banky Slovenska a podlicha jej
schvaleniu.

7. VyuZitie vietkych foriem medzindrodnej spoluprdce vrdtane aktivneho za-
istenia. Aby sa slovenskym vyvozcom umoznila €ast’ v medzinarodnych kon-
zorciach dodavatelov investiénych celkov spolu s vyvozcami a financujcimi
institdciami z roznych krajin sveta, je potrebné, aby Gverové poistovne mohli
spolupracovat’ so svojimi partnerskymi uverovymi poistoviiami, a to vratane
aktivneho zaistenia. Znamena to prevzatie poistného rizika zahrani¢ného dlznika
prostrednictvom aktivneho zaistovacieho vzt'ahu partnerskou zahrani¢nou tve-
rovou poistoviiou alebo inou zaistovacou spoloénostou, ako napriklad Munich
Re, Swiss Re, Axa Re alebo Ziirich Re.
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Vsetky tieto opatrenia znamenaju zlepSenie podmienok poistenia, predovset-
kym jeho zlacnenie, a tym zvySenie konkurencénej schopnosti exportérov pri
ziskavani zmluv o vyvoze. Je dolezité spomentt, Ze pri tom treba vychadzat
z makroekonomickych a mikroekonomickych moznosti krajiny a z konkurenc-
ného prostredia trhu.

Zaver

Koncepcia strategického smerovania Slovenska v oblasti poisteni exportnych
uverov by mala vychadzat’ z rdmca opatreni zabezpecujucich efektivnejsiu a pod-
statne kvalitnejSiu ¢innost’, na principoch doméceho pravneho poriadku a bezne
zauzivanych medzinarodnych zvyklosti.

V kazdom pripade vychodiskom urcovania rozsahu musia byt vSeobecne
akceptované pravidla prijaté na trovni EU, OECD a WTO. Tieto kroky st po-
trebné aj pri priprave Slovenskej republiky na vstup do Eurdpskej tnie. Je totiz
pravda, Ze pripravy na vstup sa netykaji len pravnej a institucionalnej aproxima-
cie s acquis communautaire Eurdpskej unie. Je potrebné zreformovat’ a posilnit’
aj ekonomiku, aby sa mohla plne participovat’ na jednotnom trhu. Clenstvo
v Eurépskej tnii prinesie Slovensku nielen vyhody vyplyvajuce z vysSej politic-
kej integracie a zvySenej bezpecnosti, ale pombze vytvorit' aj priaznivé pod-
mienky pre rozvoj ekonomiky.

Je zrejmé, Ze poistenie exportnych tverov proti komerénym rizikdm je neod-
delitefnou sudastou podpory exportnej vykonnosti ekonomiky. Uloha $tatu
v ramci zahraniéného obchodu sa v krajinach s trhovou ekonomikou odvija od
zakladnej my$lienky, a to, Ze §tatna sprava sice nesmie zasahovat’ do zahrani¢no-
obchodnych operacii jednotlivych podnikatel'skych subjektov, musi vak pre ne
vytvéarat’ optiméalne podmienky — stimulujtcu proexportn klimu, musi pontknut’
svojim exportérom tG¢innu proexportnu politiku.

Doslo 19.2.2002
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EXPORT CREDIT INSURANCE AS A PART OF AN ENVIRONMENT
SUPPORTING EXPORT PERFORMANCE

Anna MAJTANOVA

The author in her paper points out at the importance and necessity of the export credit
insurance within the process of supporting exports. The support of exports is implemen-
ted in various forms, namely by direct financing or re-financing through commercial
banks, granting bank guarantees, as well as by discounted bills. Insurance activities con-
tribute to the support of exports too either by the insurance against political or commer-
cial risks or assurance aiming at the product competitiveness in foreign markets. Credit
insurance helps just in this case, and influences therefore significantly export performance.

The paper characterises credit insurance systems. Depending on the historic and
economic development there exist various insurance and financial schemes in individual
countries, and various institution types operate within them. These institutions are either
joint stock companies owned fully or partially by the state, or governmental agencies.
There are no instructions telling what institutional solution is the best one; at the founda-
tion of credit insurance company each country should respect its own conditions and
exporters’ needs. Depending on the form that links export insurance and financing with
the government support and what linkage exits between them one can in principle talk
about the three institution types: eximbanks, credit insurance companies and the so called
,»Sui generis® institutions.

The author next defines the risks in credit insurance. In this context one classifies
basically the risks into commercial and political ones. Commercial risks result from
economical or financial situation of the foreign debtor, e. g. through substantiated insol-
vency (bankruptcy and adjustment) or by payment repulsion. The intensity of commer-
cial risk impact is set by the two factors:
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The first factor is partner’s reliability — from this point of view one should evaluate
legal status of the partner, his economic situation, commercial ability, technical and
economic ability to honour the obligation etc.

The second factor is the degree of the legal assurance of a given contractual relation —
this means usually a legal perfection of the contract, its conditions, the law under which
one evaluates the relevant legal relation, and the character of sanctions in the event of
failure to honour the contract.

Political risks stem from political events and administrative measures in the country
of domicile of the foreign debtor or in the third country and from the point of view of the
foreign buyer or debtor are of ,,force majeure” character (unpredictable circumstances,
jurisdictional risks etc.). Classical political risk is for instance moratorium — the payment
and transfer of the due bill to the exporter is not approved by the government by the due
date, but only a part of the payoff is approved, eventually the government orders the
postponement of the payment.

According to the type of insured risk one covers either short-term commercial risk or
medium or long-term political risk. At liabilities exceeding one-year period one cannot

- exclude commercial risk either, and therefore this risk is covered usually at medium and
long-term insurance as well. Sometimes is this risk labelled by one word as the territorial
risk and insurance companies include into the insurance coverage also such events as for
instance earthquake or another natural disaster, which causes liability unpaid.

Some insurance companies offer a combination of political and commercial risk also
for short-term credits up to 1 year, offering the coverage of the so-called combined risk.
There is a specific approach toward the insurance of investments that are not typically
credit risk but are narrowly linked to the export activities of insured subjects.

The paper pays attention too to the comparison of credit insurance abroad.

The author further deals with the characteristics of the credit insurance market in
Slovakia in consideration of a short-term comimercial insurance and briefly assesses
foreign trade development in the Slovak Republic since 1995 up to now. Relating to this
analysis the author specifies the institutions that implement export credit insurance in the

- Slovak Republic. She briefly defines conditions for credit insurance against commercial
risks. Export credits may have a form of supplier credit, which is granted by the exporter
or buyer’s credit, where exporter’s bank or another financial institution grants credit to
the buyer or his bank.

According to export contracts on credit one distinguishes further classification of
insurance as short-term, medium-term and long-term insurance.

The insurance relates to export contracts implemented by corporate entity with a do-
micile or natural person with a permanent address on the territory of the Slovak Repub-
lic, the exporter is insured. :

The insurance covers for the Slovak exporter commercial risks connected with claims
settlement from abroad originated by substantiated or expected insolvency or by payment
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repulsion. This insurance can be extended by an additional insurance against political
risks.

Credit insurance is implemented by general insurance contract and by the statement
on granting credit limit for each foreign buyer at regularly repeated expeditions during
a certain time period (for instance one year period).

Insurance premium amount is set depending on the country of the foreign buyer,
delay of payment and the arrangement of supplies (revolving or one-time).

The author briefly suggests the territorial structure of the insured exports of the Slo-
vak Republic and its commodity structure.

She compares Slovak subjects within the framework of the credit insurance, namely:
Eximbank SR, Insurance Gerling Slovakia, j. s. c. and Allianz Insurance Company j. s. C.

In the conclusion the paper suggests certain trends of credit insurance within the
process of globalisation. The author states that at the support of exports, development
and improvement of service aiming at higher competitiveness of Slovak exporters one
should orientate oneself mainly at the improvement and insurance price reduction in
various forms. She lists the following forms: increased insurance coverage extent,
marked decrease of insurance rates, systematic introduction of bonus system and dis-
counts in insurance rates for exporters, the possibility to pay insurance premium gradual-
ly, preferred credit insurance granted by commercial banks and utilisation of all forms of
international co-operation including active reinsurance.

All cited measures mean some improvement of insurance, above all in insurance pri-
ce reduction and thus improvement of competitiveness of exporters at achievement ex-
port contracts. It is important to mention that one has to respect the macro-economic and
micro-economic possibilities of the country and competing environment in the market.

The author states that the concept of the strategic destination of Slovakia in the field
of export credit insurance should be based on the measures providing more efficient
activities of significantly higher quality backed by domestic legal system and currently
used international habits. In any case the starting point for the definition of extent one
should adhere to the rules accepted by the EU, OECD and WTO. These steps are also
necessary while preparing Slovakia to enter the EU.

In this respect it is important to know that the export credit insurance against com-
mercial risks is an inseparable part of the support of export performance of the economy.
The role of the state within the framework of the foreign trade in market economy coun-
tries is based on the rule that state administration should not intervene into the foreign
trade operations of individual entrepreneuring subjects, must however, provide optimum
conditions for them — stimulating export friendly environment and must offer its export-
ers efficient export supporting policy.



