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State
Stat a ekonomicka suverenita izemnej samospravy

Zdeno JAURA*

Vo vietkych demokratickych krajindch méd verejnd sprdva dve sucasti: a) Stdtnu
sprdvu a b) samosprdvu. Orgdny samosprdvy miest a obci maji nedtdtny cha-
rakter. Obce si chdpané ako verejnoprdvne (neStdtne) inStiticie. Samosprive
nemOZu ukladat povinnosti jednotlivé orgdny Stdtnej sprévy. Pri plneni samo-
spravnych funkcii si rozhodujice zdkony.

Tak4to prédvna suverenita samosprdvy je len jednym z predpokladov reédlnej
suverenity. Druhym predpokladom je ekonomickd suverenita. Proklamovanie
prévnej suverenity, ale odmietnutie ekonomickej suverenity je vlastne len "hrou
na samospravu".

Ekonomickd suverenita - vo svojej podstate - nie je jav zlozity. Ide o financ-
né prostriedky (a s tym spojené ekonomické rozhodnutia), o ktorych moéZu
samosprdvne orgdny podla vlastného uvdZenia, v rdmci zdkonov, samostatne
rozhodovat. UZ na prvy pohlad je zrejmé, Ze nejde len o suverenitu vobec, ale
aj o mieru tejto suverenity. Ekonomickd suverenita samosprdvy v Ziadnom vyspe-
lom demokratickom Stdtne nezdvisi len od vlastnej ekonomickej bdzy miest
a obci, ale aj od ekonomickej bdzy celého $tdtu. Stdt svojimi orgdnmi takto do
znacnej miery ovplyviiuje mieru suverenity samosprévy.

Tieto vSeobecné vychodiskd uvddzame preto, aby sme zddraznili, Ze hoci
existuje tzv. dualizmus medzi $tdtom a samosprdvou, predsa rozhodujici ndstroj
ako redlne uplatiiovat ekonomicki suverenitu samosprédvy je v rukach Statu.

V tomto zmysle sa makroekonomickd reguldcia verejného sektora prostred-
nictvom $tdtu netyka len vlastného $tdtneho verejného sektora, ale plnohodnotne
aj samosprdvneho verejného sektora. Preto by bolo nesprdvne zameriavat po-
zornost len na makroregulatni funkciu $tdtu vyluéne v $tdtnom verejnom sekto-
re s tym, Ze samosprdvne problémy tvoria "iny okruh problémov".

Na Slovensku sa od roku 1990 aZz doteraz prejavila skor tendencia "hry na
samospravu" nez vdzne uvazovanie o vyuziti fenoména samosprédvy pri pouZivani
finan¢nych prostriedkov na verejny sektor. Pravda, takéto vSeobecné zdvery si
nedostatoné a vyvoldvaji potrebu analyzovat finanéné sivislosti postavenia
samospravnych orgdnov miest a obci s moZnym pozitivnym vplyvom na efektiv-
ne vynakladanie finan¢nych prostriedkov na verejny sektor.

: Ing. Zdeno JAURA, CSc., Ustav ekonomickej teérie SAV, Medend 10, 811 02 Bratislava
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1. Fenomén reélnej ekonomickej samostatnosti samospravy

Z hladiska sucasnej metodiky ziskavania finanénych prostriedkov obcami
moézeme finanéné prostriedky rozdelit na tzv. viasiné rozpoctové prijmy a dotdcie
zo Stdtneho (republikového) rozpoctu. Situdciu pri dosahovani tzv. vlastnych
prijmov ukazuji podla stavu plnenia rozpoctov obci k 30. 6. 1991 ddaje uvede-
né' v tabulke 1.

Tabulka 1
Struktira prijmov obei

Ukazovatel Ro&ny rozpotet Podiel na prijmoch
(v 1 000 Kés) a vydavkoch

miestne dane a poplatky 767 928 ;77

vynos z majetku obee 1 578 878 9,00

podiel na dani zo mzdy (13 %) 2 055 329 19,48

podiel na dani z objemu miezd a odmien

polnohospodarskych organizacii 820 083 6,94
vlastné prijmy 668 027 9,35
Vlastné rozpoctové prijmy spolu 5 896 245 52,54

Z udajov tabulky 1 vyplyva, Z¢ zhruba polovicu prijmov obci (52,5 %) tvorili
tzv. vlastné rozpoctové prijmy obci a druhd polovicu predstavovali dotdcie zo
Stdtneho rozpoctu.

Napisali sme takzvané vlastné rozpoctové prijmy obci. M4 to svoje oprévne-
nie. Hovorit v takejto podobe o vlastnych rozpoctovych prijmoch obci je prob-
lematické a do znalnej miery zavddzajuce.

V skutocnosti len mald Cast z tychto prijmov tvorila redlne vlastné finantné
prijmy v zmysle ich tvorby (pdvodu), ktord je spitd s vlastnym obecnym majet-
kom. Ide len o vynosy z majetku obci. PodrobnejSiu Struktiru vynosu majetku
obci uvddzame v tabulke 2.

Ako vidiet z tabulky, vlastné prijmy obci, spdté s ich obecnym majetkom,
predstavovali len 9 % z celkovych prijmov obci. ZvySok, objemovo rozhodujici
(91 %), tvorili prijmy, ktoré plynuli do rozpoctov obci mimo bezprostrednej
vdzby na obecny majetok. Tieto prijmy nemozno zahfiiat do vlastnych prijmov
obci. St to zverené, resp. prenesené prijmy $titu na samosprdvne orgdny,’
ktoré pochddzaji z ekonomickej bazy spitej nie s obecnym majetkom, ale

J Spracované (v tabulke 1 i v daldich tabulkdch) na zdklade vychodiskovych absoldtnych
Gdajov publikovanych v obecnych novinidch & 44 zo 7. novembra 1991.

2 Kategéria zverenych, resp. prenesenych prijmov nie je nova. Existovala u nds pred rokom
1948 a uplatiiuje sa aj v sucasnosti v ekonomicky vyspelych krajinach.
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s majetkom $tdtu, sikromnych podnikatelov, druZstiev, ako aj s majetkom
obyvatelstva lokalizovanym na tzemi samosprdvnej obce. Takyto charakter maju
miestne dane a poplatky, podiel na dani zo mzdy, podiel na dani z objemu
miezd a odmien pol'nohospodarskych organizdcii.

Tabulka 2
Struktira vynosov majetku obci

Prijmy z vlastného majetku obci Podiel na celkovych prijmoch obci (v %)
déchodkovéd dan z obecnych podnikov 3,68
odvod zo zisku na zdklade finan¢ného plénu 2,33
dafi z objemu miezd obecnych podnikov 1,65
prijmy z &innosti organizacii a zariadeni obce 0,73
najomné 0,32
ostatné vynosy z majetku obce 0,29
Vynosy z majetku obce spolu 9,00

Charakter zverenych prijmov maji aj dotdcie zo Stdtneho rozpoctu. V tomto
pripade nie je vizba "lokdlna", ale je spdtd s ekonomickou bdzou celého Stétu.

VSeobecnid charakteristiku Struktdry prijmov obci a ich diferencovand ekono-
micki podstatu poddvame v tabulke 3.

Tabulka 3
Struktirna a ekonomick4 podstata prijmov obci

Struktira prijmov obci Ekonomickd podstata prijmov obci

1. prijmy plynice z majetku obci 1. vlastné prijmy obci

2. prijmy obcf, ktoré plyni z majetku $tétu, 2. zverené prijmy $titu vo forme podielov
sikromnych podnikatelov, druZstiev na vynosoch
a obyvatelstva, lokalizovanych na tzemi obce

3. prijmy obci spité s ekonomickou bizou 3. zverené prijmy Stdtu vo forme dotdcii
celého 3tdtu

Z naznateného vidiet, Z¢ v sicasnej metodike sa za "vlastné prijmy obci"
oznaCuje 52,5 % podiel, hoci ekonomickej podstate vlastngch prijmov obci
v skutoCnosti zodpovedd podiel len 9 %. Preto povaZujeme, ako sme uZ uviedli,
takéto "vlastné prijmy obci" v sticasnej praxi za problematické a zavidzajuce.

Ni¢ nebrédni tomu, aby sa aj v tomto pripade nazgvali veci pravym menom.
Sice sa v plnej miere "obnaZi" kritickd situdcia obci z hladiska redlnych vlast-
nych prijmov, ale zdroveii sa zamedzi demagégii o takmer 50 % podiele nesku-
to¢nych "vlastnych prijmov obci”. To je nevyhnutny prvy krok pri kritickom
hl'adani raciondlnych foriem financovania samospravnych obci.
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UZ takto naznaceny problém ukazuje, Ze prioritou pri ziskavani financnych
prostriedkov obcami objektivne nie je a nemdZze byt ovplyviiovanie prijmov
zévislych od obecného majetku, ale stredobodom pozornosti st predovietkym
prijmy 3tdtu zverené na obecné samosprdvy. To vyplyva z védhy jednotlivych
prijmovych poloziek 9:1 v prospech prenesenych prijmov. To je dolezity pozna-
tok aj pre motiviciu obci z hladiska ekonomickej (podnikatel'skej) aktivity.
V hypotetickej rovine plati, Ze ¢im vydatnejdi je efektivne fungujici obecny
majetok, ktory ma rozhodujicu, alebo aspoil velmi vyrazni vdhu na kryti vlast-
nych potrieb, tym vy$Sia je ekonomickd (podnikatel'skd) motivacia obci.

S poklesom objemu prijmov z obecného majetku na kryti vlastnych potrieb
sa ekonomickd motivicia zoslabuje. V urcitom bode méZe dochddzat az k hra-
nici "ekonomickej rezigndcie" na vlastnd ekonomickd aktivitu. A to z toho
dbévodu, Ze pri minimdlnom majetku aj dosiahnuté zefektivnenie pokryva i na-
dalej len zanedbatelni Cast skutocnych potrieb. Ekonomickd motivdcia je na-
hradend presadzovanim svojich potrieb inymi sp6sobmi.

Ako vidiet, miera vySky prijmov finan¢nych prostriedkov z obecného majetku
moze do znalnej miery ovplyviioval motivdciu vyuzitia obecného majetku (stu-
peit jeho efektivneho vyuzitia). To je nezanedbatelny poznatok, ktory treba
brat do tvahy v hospodérskej politike. V kazdom pripade treba hladat hranice
kritick¢ého miesta, ktoré by prekonalo moZnosti "ekonomickej rezignédcie".

Naprick predpokladanému dosiahnutiu ekonomickej motivacie obecného
majetku vznikd situdcia, Ze tento obecny majetok aj pri vysokom stupni efektiv-
neho vyuzitia pokryva len Cast potrieb samosprdvnych obci. Skdsenosti - aj
z najvyspelejSich ekonomik - ukazujd, Ze¢ prijmy z obecného majetku netvoria
rozhodujicu prijmovid veliinu samosprdv. To znamend, Ze obce k svojej exis-
tencii si objektivne odkdzané na finantné prostriedky, ktoré im poskytuje Stat.
Stét takto vyrazne ovplyviiuje mieru suverenity samospravy.

Z hladiska uplatiovania hospodarskej politiky ide o ddleZzity poznatok v tom
zmysle, 7e hoci existuje tzv. dualizmus medzi $tdtom a samosprdvou, predsa
rozhodujici ndstroj redlneho naplnenia obsahu ekonomickej suverenity samo-
spravy je v rukdch $tdtu. Stdt tdto svoju funkciu uplatituje prostrednictvom
prijmov prenesenych (zverenych) na obecné samospravy.

2. Struktra zverenych (prenesenych) prijmov

Prijmy S$tdtu zverené samosprdvnym obciam s teda déleZitou prijmovou
veli¢inou samospravnych obci. Z hladiska obci je istym spOsobom "lahostajné”
akd Struktiru budd mat tieto zverené prijmy. Z tohto pohladu schematicky
vyjadrend finanénd potreba obci méZe mat tri zdkladné alternativy (tab. 4).

Predpokladdme, 7¢ v kaZdom z tychto pripadov sa dostane do rozpoCtu
samosprédvnej obce 100 jednotiek finan¢nych prostriedkov. Z tohto hladiska sme
Struktiru zverenych finanénych prostriedkov oznadili za "l'ahostajnid".
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Tabulka 4
Alternativy zverenych prijmov

Alternativa Zverené prijmy
forma rozsah v %
1 dotédcia zo Statneho rozpoltu 100
2 podiel na vynosoch z neobecného majetku 100
3 kombindcia alternativy 1 a 2 50 : 50
30: 70
70 : 30 aid.

"Najpohodinej$im" spésobom ziskavania finan¢nych prostriedkov z hladiska
obci je alternativa 1, ked dotédcie zo $tdtneho rozpoctu pokryvaji 100 % potre-
by obci. Miera aktivity obci k bezprostrednym tvorcom tychto prostriedkov
(Stdtnym, druzstevnym, stikromnym podnikom a obyvatelstvu) je - z uvedeného
finan¢ného hladiska - nulovd. Naopak, vSetka aktivita obci smeruje k Stdtnemu
rozpocCtu.

V pripade alternativy 2 si obce nitené maximalizovat svoju aktivitu na
vietky Cinnosti vo svojom tdzemi, pretoZe len tdto aktivna Cinnost im umoZni
dosiahnut predpokladany finan¢ny prijem. Aktivita k Stdtnemu rozpoctu je
nulové, resp. neucinnd.

V pripade alternativy 3 sa aktivita obci ¢leni medzi Cinnosti na vlastnom
uzemi a smerom k 3tdtnemu rozpoltu. Viha tychto aktivit zdvisi od pomeru
dotécii a podielov na daniach a poplatkoch. Ind bude za situdcie 30:70 a ind za
situdcie 70:30.

UZ takto naznaCeny schematicky priklad ukazuje na podstatu problému.
V Zziadnom pripade nie je Ziaddica alternativa 1, ked' sa potreby obci pokryji
vyluCne len z dotécii, ale naopak, ekonomicky najraciondlnejsi sposob krytia
finan¢nych prostriedkov obciam je alternativa 2, ktord vyZaduje maximélnu
aktivitu na vlastnom tzemi. V pripade alternativy 3 ide o kombindciu predché-
dzajucich alternativ, ked sa aktivita obci deli medzi vlastné Gzemie a Stdtny
rozpocet. Zanedbatelny nie je ani pomer tohto delenia. Tento pomer je do-
konca rozhodujici z hladiska prevahy prednosti alebo nedostatkov dvoch "kraj-
nych" a v podstate hypotetickych prvych dvoch alternativ. Tretia alternativa je
typickd v redlnej ekonomike.

Prejdeme teraz z tohto schematického pohladu do na3ej reality. Zverené,
resp. prenesené prijmy mali nasledujicu konkrétnu Struktiru (tab. 5).

Ako vidiet, vo zverenych prijmoch dominovali dotdcie zo Stdtneho rozpoctu
(70,2 %). Podiel na daniach a poplatkoch vritane ostatnych prijmov bol len
29,8 %.
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Tabulka §
Struktdra zverenych prijmov podla rozpoétu v roku 1991

Zverené prijmy 100,0
z toho:

dotacie zo SR 70,2

podiel na dani zo mzdy 142

podiel na dani z objemu miezd polnohospodarskych organizacii 5,7

miestne dane a poplatky 53

ostatné prfjm)/ 4,6

! Ostané prijmy sme podrobnejdic neSpecifikovali. Nie je vylGéené, Ze z hladiska ich 3truktdry
niektoré z nich nebudd mat ckonomickd podstatu zverenych prijmov. Ich relativne najnizii podiel
(4,6 %) vsak nijako nem6Ze ovplyvnil podstatu problému.

Vzhladom na uvedené mOZeme konStatovat, Ze vdha aktivity miestnych samo-
sprav smerovala, prirodzene, predovietkym k Stdtnemu rozpoltu, v snahe zabez-
petit si ¢o moZno najvicSie dotdcie. To dostatotne preukdzala aj prax.

K tomu len niekolko pozndmok. Tendencia rozdielneho pristupu viddy SR a obecnych
rozpotov k prijmom a vydavkom obecnych rozpoftov sa z hladiska zdujmov prejavila
velmi zretelne. PoZiadavky na dotdcie zo Stdtneho rozpoctu boli v roku 1991 vysSie az
0 64,7 % v porovnani s tvahami viddy, vo vydavkovej Casti obce takisto presadzovali
vy$sie polozky: investiéné vydavky az o 70,1 %, dotédcie obecnym podnikom o 41,3 %,
neinvestiéné vydavky o 28 % atd. Vydavky spolu boli v rozpoctoch obci takmer o polo-
vicu (48,7 %) vysie ako predpokladand dvaha vlddy. Fenomén vztahu vldda-obce tren-
duje jednoznatne k tomu, Ze obce sa snaZia ziskal (vyargumentovat) ¢o moZno najvyssie
zverené prijmy. V danom mechanizme ide z hladiska obci 0 prirodzeny postup. Zdalo
by sa, Ze obce postupuji v tomto smere "soliddrne" a spolotne voci vidde. To plati vSak
len pri celoplosnom presadzovani poziadavick samosprédv, napr. prostrednictvom Zdruze-
nia miest a obci na Slovensku. Av8ak vo vztahu vidda (ministerstvo financif) - obce,
vznikd "konkurencia" obcl navzdjom o obmedzené zdroje viddy. Této "konkurencia"
medzi obcami navzdjom sa prejavila napr. aj pri Cerpani Stdtneho fondu Zivotného
prostredia SR (ekonomickou podstatou je to uGcelovd dotdcia). Tento konkrétny pripad
vyuzijeme aj na urcit¢ odbolenie z hladiska pretrvdvajicej viery v "osvieten€" centrum
a nedOvery v racionalizatné konanie na niZ$ich drovniach (regi6ny, mestd, obce). Kontro-
la Cerpania tohto fondu ukédzala na viaceré nedostatky v jeho Cerpani (v roku 1992
predpokladanych 1,5 mld Ké&s) (pozri napr. ¢ldnok H. Somorovej)’. Autorka citovaného
Cldnku sice spOsob rozdelovania fondu oznacila za diletantsky, ale vyslovila nazor, Ze
i nadalej je potrebné tento fond centralizovat, pretoZe pri jeho decentralizdcii regiony,
resp. mestd a obce "... z decentralizovanych troSiek nevyriedia ni¢ zdvazné".

Logika tohto pristupu je zrejmd a nemusf platit len pre uvedeny fond: Je mdlo finan¢-
nych zdrojov, treba ich centralizoval. Co treba zmenit? Spdsob rozdelovania, ale opét
z centra. (Novy minister Zlocha odvolal preto riaditela fondu. Ni¢ viac). Obmedzené

o SOMOROVA, H.: EsteZe ich prementvajd. Pravda, 24. septembra 1992.
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finanéné zdroje sa navrhuji centralizovat. Zdroje vSak budd vZdy obmedzené. Kito
rozhodne o "momente”, ked uZz je moznd decentralizicia na obce (regibny)? Statny
apardt k tomu sklony nemd (ohrozenie jeho existencie). A tak argumenty (!?) pre
centralizdciu budi k dispozicii tak dlho, ako si to bude 3tdtny apardt Zelat. Decentraliza-
cia sa stdva chimérou, hoci verbdlne ako néstroj uinnej demagégie je velmi Zivd. Mali
niektoré politické strany vo svojom programe ndmietky proti decentralizécii?

Uvedené tvrdenie vSak treba doplnit skutonostou, Ze samosprdvne obce
chdpu dotdcie zo Stdtneho rozpoctu sice zatial ako rozhodujicu prijmovid poloz-
ku, ale takd, ktord "méZe ale aj nemusi existovat" (aspoii v predpokladanom
rozsahu)." Dotédcie zo $tdtneho rozpottu v kazdom pripade zévisia od moZnosti
Stdtneho rozpoctu. V pripade nedostatku finan¢nych prostriedkov v Stdtnom
rozpocle sa 14to skutoCnost prejavi aj v dotacnej politike do samospravnych
rozpoctov.

Dotécie zo $tdtneho rozpoCtu z hladiska obci stoja teda na "prili§ tenkom
lade". Preto sa obecné samosprdvy, pochopitel'ne, usiluji o zabezpelenie stabil-
nejSiecho prijmového zdroja. Tym je zvySeny podiel zverenych prijmov najméd vo
forme podielovych dani.’

Z ekonomicko-racionalizatného hl'adiska je toto usilie plne akceptovatelné.
Z rozpoctového hladiska sa zvySi vdha podielovych dani a zniZi vdha dotécii zo
Stdtneho rozpoltu. Z ekonomicko-racionalizatného hladiska sa zvySi aktivita
obecnych samosprdv smerom k vlastnému tdzemiu a zniZi smerom k $tdtnemu
rozpoCtu. Je to jednoznalne Ziadica situécia.

Ked hovorime o plnej akceptovatelnosti tejto poZiadavky, sme si vedomi, Ze
z hladiska Stdtnej sprdvy (ministerstva financii) existuji urcité hranice, ktoré
nemozno prekrocit - najmé v stvislosti s potrebami fungovania 3tdtnej spravy.

Co je viak ekonomicky Ziadice - a to aj za siasnych obmedzengch prijmo-
vych zdrojov $tdtu - je vyrazné zvySenie vdhy podielovych dani a zniZenie védhy
dotdcii zo 3tdtneho rozpoltu. Takyto pristup je z hladiska Stdtnej sprdvy ovela
ndro¢nejsi ako v pripade vysokého podielu doticii v samosprdvnych rozpoltoch.

Rozdiel medzi zverenymi prijmami vo forme podielovych dani a vo forme
dotdcii z hladiska $tdtnej sprdvy nie je len rozpoltovo-technicky, ale znamend aj
ind ekonomickd podstatu. VySka podielovych dani sa stanovuje ako zdvédzny

X Samospravy fazko moéZu pracovat na koncepcidch rozvoja obce, ked nepoznaji redlnu
finan¢nd zakladiiu, resp. relativne pevné rozpotové pravidld. Nepoznaji ich na rok, tym menej na
dih3ie asové obdobie. Nedostato¢ny &asovy horizont pre rozhodovanie predurluje moZnosti nera-
ciondlneho rozhodnutia.

3 Napriklad na vSetkych podujatiach ZdruZenia miest a obci na Slovensku, ale aj dalSich, sa
sistavne zdéraziiovalo, Ze podiel na dani zo mzdy je nelimerne nizky. Pravda, nemusi ist len
o dail zo mzdy. Foriem, ako sa tieto prostriedky dostdvaji "zo $titu na obce", méZe byt velmi
vela. Na viacerych medzindrodnych konferencidch k tymto problémom sa kon3tatovalo, Ze nemoZno
formulovat vieobecné a "osvedfené" formy. Vidy treba vychddzat z konkrétnych podmienok
a moZnostf.
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normativ ex ante. Dotdcie si podmienené konkrétnou situdciou v Stdtnom
rozpoCte. Teda "distribuuji"sa (uvoliiuji) az ex post, podla celkovych moZnosti
Statneho rozpoCtu. Na tomto ni¢ nemeni skuto¢nost, 7e si pre kazdy rok roz-
poctované.

Z hladiska Stdtnej spravy je ovela menej ndrocnejdi pristup distribiicie dotdcii
ako zvySenia vdhy podielovych dani, ¢o vyzaduje ndro¢nid analytickd ¢innost.
Obava z "prepdlenia" vySky podielovych dani ohrozuje dostatotné prijmy do
Stdtneho rozpocltu.

Ukazuje sa v8ak, Ze vysoky podiel doté4cii je neudrzatelny a treba hladat
ucinné spdsoby, ako ich terajsi netnosne vysoky podiel podstatne zniZit. A to
vietko v snahe aktivizovat a dosiahnut raciondlnejie konanie samosprévnych
orgdnov. Ponechat obce takmer v dlohe rozpoctovej organizicie je v sicasnych
podmienkach nednosné.

Z uvedeného nijako nevyplyva, Ze dotdcie zo $tdtneho rozpoctu do obecnych
samosprav nemaji svoje opodstatnenie. Ich zdévodnenost vyplyva najmi z roz-
dielnej ekonomickej bdzy jednotlivych dzemnych celkov na dosahovanie podielo-
vych prijmov z vlastného tzemia. Uzemie ekonomicky bohato saturované mé
nepochybne vicSie moznosti na dosahovanie vy$ich financnych prijmov ako
tzemie, kde je ekonomickd bédza vyrazne slablia. Dotdcie v tychto uzemnych
celkoch nahrddzaji v podstate "vypadok" zverenych prijmov, plyndcich do obec-
ného rozpoctu z vlastného tzemia.

Takto chdpané dotdcie sa svojou ekonomickou podstatou daji porovnat
s prijmami, ktoré iné dzemné celky dosiahli z priaznivej$ej ekonomickej bazy.
Podla ndSho ndzoru by $tdtna sprdva v zdsade nemala podmieiiovat tieto doté-
cie urcitym rigor6znym udcelovym urcenim, a takisto prijmy obecnych samosprav
dosahované z vynosov z vlastného dzemia by nemali byt vo vydavkovej Casti
direktivne uréované orgdnmi $tdtnej sprévy.’

Neulelovd charakteristika dotdcii by potom zodpovedala aj Celosvetovej
deklarécii miestnej samospravy.” V nej sa okrem in€ho konStatuje: "Je potrebné
rozvijat systém vSeobecnych (teda nedcelovych - Z. J.) dotdcii, nespojenych
s povinnostou financovania réznych zdvdzkov ¢i asluh. Prijatie dotdcie neddva
pravo akejkol'vek intervencie do Cinnosti miestnych orgdnov v oblastiach vlastnej
zodpovednosti." V. EurOpskej charte miestnej samosprédvy, vydanej Radou eur6p-
skych obci a oblasti® sa k tomu uvédza: "Poskytovanie dotdcii by nemalo obme-

% Len nad rémec takto chdpanych - udéelovo neuréenych - dotdcii prichddzaji do dvahy
dot4cie, ktoré maji G&elovi viazanost. Ide o finan¢né prostriedky, ktoré S$t4t prostrednictvom
obecnych samosprdv uplatiiuje svoju hospodérsku politiku v urditych lokalitdch, regiénoch atd. To
vychddza z predpokladu, Ze realizdcia napr. urlitej regiondlnej politiky je "nad sily" obecnych
samosprav a nie zriedka sd aj zaujimavé diferencie $tdtu a daného dzemia.

B Prijatej Medzindrodnym zvdzom miestnych orgdnov pofas 27. svetového kongresu v Rio
de Janeiro, konaného 22.- 26. 9. 1985. Pozri Obecné noviny, 16. janudra 1991.

8 ] :
Pozri tamtiez.
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dzovat zakladnd slobodu miestnych orgdnov uskutoCfiovat svoju vlastni politiku
v ramci svojej jurisdikcie.”

Ak4 bola z tychto pohladov situdcia na Slovensku v dotalnej politike v roku
1991? Dotécie zo 3tdtneho rozpoctu Slovenskej republiky sa Clenili na neucelové
a ucelové (pozri tab. 6).

Tabulka 6
Struktdra dot4cif zo $tatneho rozpoétu SR v roku 1991

Dotécie zo $tdtneho rozpoltu spolu 100
z toho:

ucelové dotéacie 97,2

netéelové dotécie 28

Z hladiska dotatnej politiky sa prakticky pokratovalo v logike odvodenej
z byvalych ndrodnych vyborov ako rozpoltovych organizicii. Zachoval sa princip
pridelovania a rozdelovania z centra (97,2 % prostriedkov). Len zanedbatel'ny
podiel (2,8 %) mali nedcelové dotdcie. Zatial Co ucelové dotdcie na jedného
obyvatela predstavovali 547 K&s, neucelové dotacie len 0,38 Kis (!).

Uvedeny spOsob dotatnej politiky nemoZno povaZovat za funkCny. Obce
stavia do ulohy rozpocCtovych organizicii, nereSpektuje ich samosprdvne postave-
nie v zmysle scendra ekonomickej reformy i zdkona o obecnom zriadeni. A uz
vonkoncom nezodpovedd medzindrodnym odporicaniam.

Len v krdtkom prechodnom obdobi moZno né4jst niektoré argumenty zd6vod-
fiujice urCitym spOsobom tento systém financovania.'’ Z dlhodobého pohladu
vSak nemd v novych podmienkach opodstatnenie.

Po napisani tejto Stadie sa v tlaci konStatovalo (Trend, 9. sept. 1992), ze
I. Kotarnik oznacil posilnenie vlastnej prijmovej zédkladne miestnych rozpoctov
v Ceskej republike, ktoré si do znatnej miery zdvislé od dotdcif, za jednu

. Napriklad v Holandsku v roku 1989 z celkového objemu prostriedkov ziskanych z dani -
124 mld guldenov - dostali k dispozicii obecné orgdny 40,5 mld guldenov (32,7 %). K nim sa
pridruZili priame vlastné prijmy spité s obecnym majetkom vo vySke 10,1 mld guldenov. Obce
dostdvaji prostriedky od viddy na beZny dfet a na tzv. kapitdlovy ilet bez ulelového urenia.
Utelové dotédcie sa uplatiuji pri rieSeni 3pecifickych dloh, ale nie ako princip financovania obcf.
Pozri STEFANOVIC V.,: Holandské poucenie. Verejns sprava, 1991, &. 18, s. 26.

“ Napriklad tym, Ze ucelové dotacie boli urlené na dofinancovanie komplexnej bytovej
vystavby, dotovali trzby bytovych hospodarstiev, miestnu hromadnid dopravu a pod. Ide o relativne
samostatné okruhy problémov, ktoré sa postupne transformuji do podmienok trhovej ekonomiky.
To znamend, Ze v krdtkom Case by sa mal podstatne zmenit aj vzfah k obecnym samosprdvam,
a to aj vo sfére financovania.
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z hlavnych dloh Ministerstva financii CR. Podla neho podiel vlastngch prijmov
miest a obci na celkovych vydavkoch je v satasnosti 20 %." Tento podiel by
sa mal v budicom roku zvySit na 53-55 % a neskOr aZ na 70 %. To na
jednej strane. Na Slovensku sa takdto idea zatial nepresadila. Naopak. Legisla-
tivna rada vlddy prerokovala 14. okt6bra 1992 nové postavenie Stdtneho rozpoc-
tu a konStatovala: "Jednou z najdiskutabilnejSich oblasti bola prijmova zdkladia
rozpottu obci. Clenovia rady odmietli poZiadavku ndrokovych bezicelovych
dotécii a zhodli sa v tom, Ze rozpolty obci sa budd tvorit na prisnej iicelovosti
vynakladanych prostriedkov" (zdOraznil Z. J.)." Teda dva diametrdlne odli§né
ideové pristupy? Zd4 sa, ze 4no. Skoda. "Hra na samosprévu" pokracuje.

Doslo 18. 11. 1992

STATE AND THE ECONOMIC SOVEREIGNTY OF LOCAL GOVERNMENTS
Zdeno JAURA

A hypothesis is developed that the existing legal sovereignty of local governments is
just one of the presumptions of a real sovereignty. In spite of the fact that there is
a so-called dualism between the State and the local governments, the State plays a deci-
sive role in the real compliance with economic sovereignty of local governments.

The income derived from the activities connected with municipal property formed just
9 % of total income of the communities; the remaining 91 % formed the income of the
municipal budgets independently upon the municipal property. In accordance with their
functions the local governments depend on the income provided by the State in the
form of the so-called intrusted income or in the form of a subsidy. It is important that
the intrusted income and the subsidy - economically stimulating the local governments -
should be balanced.

The present way of the subsidies policy cannot be taken for a working one. The
communities are generally treated as budget organizations and their self-governing
position is not respected, contradictorily to the scenary of the economic reform and to
the law on municipal organizations. The situation does not comply with the international
recommendations either.

" Ako sme uz uviedli, tento podiel zahffia tak skutofné vlasin€, ako aj zverené podielové
prijmy. Teda redlne vlastné prijmy si podstatne niZSie ako 20 %.

2 poari Nové rozpoltové pravidld, Pravda, 15. 10. 1992.
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Madrid and Ramsay Models for Slovak Economy

Adam LASCIAK*

The Madrid Model (3) the basis of which is Pontriagin’s approach on the
basis of Keynesian economy type was adapted and solved for the Slovak econo-
my with the help of NLMOS software.

Ramsay’s model (4) is the mathematical and economic application optimal
repartition of investment and consumption as a framework of national income
growth in Slovakia. GAMS software presents special possibility to solve this
variational problem with MINOS adaptation.

We have used the following adaptation of Madrid’s model (proposed by Mc
Fadden in 1969, see (5)) to Slovak economy.

General accounting identities Adaptation to Slovak econormy

Y(k) = C(k) + S(k) + T(k) GNPB = -267389.3 + 0.876 GNPA
+ I +.C

X(k) = C(k) + I(k) + K(k) + G(k) X = 57388 + 0497 HND + G

+ C + 124089 RIN

B(k) = E - M(k) - K(k) B = 45739.5 - 0.286 GNPB + E
- 1171.8 REM - 12408.9 RIN

R(k) = Y(k) - X(k) R = GNPB - X

T(k) = Y(k) - C(k) - S(k) T= GNPB - C - §

Behavioral equations

Stk) = -a, +a, Yk , a >0 Aggregate saving

Mk) = b, + b, Yk , b >0 Imports of goods and services
Itk) = d, - d rk) , d >0 Domestic gross investment
Kk) = ¢y - c;rtk) , ¢, >0 Net Capital outflows

Ck) = my+m Yk, m >0 Aggregate private consumption
E Exports (exogenous)

Conitrol variables
dr(k) dr(k) = r(k+1) - r(k)
u(k) = , where
dD (k) dD(k) = G(k) - T(k)

" prof. Ing. Adam LASCIAK, DrSc., University of Economics in Bratislava, Odbojarov 10,
832 20 Bratislava



94

Symbols and parameters

rk) , r;

Y(k) = GNPB
Xk) =X
G(k)

T(k)

GNPA = Y(k) + S(k)
HND

REM
RIN

B(k) = B
R(k) = R

Domestic nominal interest rate or foreign interest rate
Domestic production

Aggregate expenditure

Aggregate public consumption

Taxes

Domestic production and saving

Gross national income

Exchange rate for USD

Nominal domestic interest rate

Net surplus in Payments Balance

Balance between Resources and Expenditure

The quarterly statistical indicators were quoted from the period 1989 Q1 -
1991 Q4 and the solution of the model variables are given for the period of

1992 Q1 - 1993 Q4.

The model was controled by taxes, public consumption and nominal interest
rate. The goal of the model was maximalization of the GNPB. The Madrid
model gives the same results for the tax volume as a Laffer’s curve (see (8)).
The tax-burden present for year 1991 50.5 % of GDP and that’s the maximum
point on the Laffer’s curve for Slovak economy. (See the graph 1.)

100%
Tax

revenue/GDP

45% -: 1991
40% -: 1993

0.0
56.3%
50.5%: 100%
Tax burden/GDP
1991 :
1993

Graph 1. Laffer curve
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The solution of the model indicates that the tax volume for Slovakia was at
the limits of possibility of Slovak economy, the interest rate was not significant
as a parameter of control. The relation for Net surplus in balance of pay-
ments can be solved only as an approximate goal. The interest rate has the
possibility to grow at 2 % on the level of 15 % (as a maximum) and the
public consumption may to grow at 2 % every year.

All statistical indicators, derived parameters, given relations of model were
tested on the basis of the SORITEC software. The model was calculated also
for the given periods 1989 Q1 - 1991 Q4. In this case it is possible to use the
Optimal Control Theory results to calculate the control that minimizes the
deviations from the desired control path and to make an analysis of the past

period.
The basic core of the model may be described in the following form:
x(k+1) I :0 x (k) B
ol [ | = | uk)
y(k+1) I :0] [ y® o
x (k)
y(k) = I:
y (k)
dr(k) is the control vector, where
uk) = dr(k) = r(k+1) - r(k) is a monetary
dD (k) measure and dD(k) = D(k+1) - D(k),
D(k) being the domestic deficit and
D(k) = G(k) - T(k) is a fiscal
measure.
| B(K)
x(k) = is the state vector.
L y(®)
[ ¢, + nb, d; - nb, | is input distribution
B = matrix
-nd, n with n = 1/(a, + by
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If we are interested in the open loop control of the system (see detail in

)

B(k+1) B() dr (k)
=] + B and if
y(k+1) y (k) dD (k)

B
BO) (1 - ep) is the desired
%, (k) = trajectory and

LU R

y

(where e, e, are the parameters for depreciation and growth), the open loop
control should have the form:

-B(0) ez(1 - ep K 0
uy(k) = B!

0 y(©0) e,(1 + e)K

and transforming x, (k) into dynamic equilibrium path. But for the Slovak
economy case it is possible only with some approximation and deviation from
the goals. The dynamic equilibrium path for Slovak economy in the nearest
future is very hard to satisfy.

The Ramsay model ((4),(6)) modification proposed for Slovak
economy has the following form set:

t

MAX U = SUM (blogC,)
= 1
A(1)K, = C + 1 - National receipts
I, <= A(l + ac)' - Gross investment
A = Y /Ky - is the initial condition
A(1) = A(1 + w)¥
Y, = C + 1 - "National income" (conditioned)
K., = K, + I - Capital for the producing sector
w K <= I - "W" is labour growth rate

and the initial conditions: C,>=C,, I,>=I,, K,>=K,
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Another symbols

U - Utility function

C, - Aggregate consumption (for all inhabitans)

b, - Discount factor (necessary to make the parametrization in the steps of the
optimalisation)

e - Elasticity

w - Labour growth rate

ac - The mesure for labour capacity absorbtion: 1/(K/L), L — labour capacity.

Y(t) = F(exp(r))(@K L") is the production function

as a checking function for National receipts (inhabitans and enterprises) when
the problem of taxes is outside the Ramsay model. (For the Taxes problem
see the Madrid model.) All parameters and indicators were derivated by
SORITEC software. The adaptation of GAMS software with MINOS
algorithm was successful. Optimal solution of repartition of "National income"
for the Slovak cconomy was the following (in current prices = billions SK):

Table 1

Years NI Consumption Investment Capital stock
1990 163.6 107.0 56.6 1163.6
1995 169.8 1129 56.8 1446.6
2000 175.8 119.2 56.8 1741.2

®

1990 185.9 123.1 62.8 1163.6
1995 193.3 130.5 62.8 1477.9
2000 200.5 137.7 62.8 1804.9

(i) The first part ol the table has the statistical classification according the old calculation for
Material product. The second one - in accordance with the Gross Domestic Product.

The Madrid and Ramsay models are only one part of the system models
which are described as succesive approch to market mechanism in Slovak
economy. The key model for the period of trasition is MODELEP - the
model constructed on the basis of linear and nonlinear econometric equations
(set of 75 equations) which is beyond the scope of this paper.

The possibility of economic growth is described in the period 1989 Q1 -
1991 Q4 also by means of extensive and intensive factors which have been
developed into a model through dynamization of different production functions
on the Hamilton’s principle of the least change of the economic state. For the
mentioned period we notice a decrease of the total economical growth
dynamics as well as the influence share of the intensive factors.

The above mentioned long-term tendencies are supported also by the results
obtained by other analytical tools such as the IS - LM model. But with
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application of the IS - LM model there were some problems because at pre-
sent we are in a period of transition from central to market economy. More-
over it is very difficult to gather the indicators of money-market now. For
these reasons it is very difficult to achieve a single equilibrium in the goods
and services market and the money-market.

For making use of the Keynesian or classical monetary approach in our
modelling the way to market mechanism there are following reasons: the dif-
ference lies in the assumption of classical macroeconomics that prices and
wages are flexible - trusting that after an economic shock, the price flexibility
can restore full employment very fast. That’s not the case of eastern countries,
neither is Slovakia. In fact, the Keynesian revolution combined two elements.
First, it is the concept of aggregate demand, in which aggregate spending
would be driven by the consumption function and by investment decisions.
Second, the price flexibility in the transition period is only a one-way one and
wages are under consensus of discrete inflexibility or sticky (see [7]).

Doslo 30. 11. 1992
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MADRIDSKY A RAMSAYOV MODEL PRE SLOVENSKU EKONOMIKU
Adam LASCIAK

Prispevok interpretuje metodické principy Madridského a Ramsayovho modelu adaptovanych
na podmienky slovenskej ekonomiky a vysledky ich rieSeni. Madridsky model je zaloZeny na
keynesovskych pristupoch a jeho riedenie vytvarané prostrednictvom principu maxima Pontriagina s
pomocou programového produktu NLMOS. Model vyuZival tieto parametre riadenia: dane, verejnd
spotrebu a tdrokovi mieru. Ramsayov model riedi optimélne rozdelenie ndrodného dbchodku na
investicie a spotrebu v hospodarstve Slovenska. PouZili sa variané pristupy na béze produktu
GAMS a 3pecidlne programy MINOS.
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Konkurenéné prostredie a kvalita'

Vladislav GARAJ*

Uvodom

Vieobecné kon$tatovanie, Ze kvalita (vyrobkov a sluZieb) je popri cene dalSim
faktorom dopytu po tovaroch, je sice pravdivé, nie je vSak velmi osoZzné dovte-
dy, kym sa tento faktor nepodari merat a hodnotit jeho vplyv na tvorbu
konkuren¢ného prostredia, resp. protimonopolnych opatreni. Niekedy uvddzany
prakticky zdver, Ze¢ napr. jednopercentné zvySenie kvality sa v zahrani¢nom
obchode moéZe prejavit aZz ako desat i viac percentné zvySenie obratu dan€ho
tovaru, md sice ur€itd ilustrativnu hodnotu, je vSak skor vysledkom intuicie nez
vierohodnej kvantitativnej analyzy. Jednym z cielov prispevku je poukdzat na
niektoré metodiky ekonometrickej analyzy, ktoré su za urcitych predpokladov
schopné dat exaktnejSiu odpoved na tlohu kvality v skimani konkuren¢ného
prostredia a postavenia firmy v fiom.

Kvantitativny pristup k nastolenému problému predpokladd jednoznalné
urCenie miery kvality ako ekonomickej kategorie. Teraz uZ nejde o vieobecni
rovinu definicie kvality (porovnaj [6]), ale o uplne konkrétne zameranie vysku-
mu Struktiry trhu, o Stddium postavenia firmy na trhu a urCovanie jeho pripad-
nej dominantnosti (monopolu), a to v zdvislosti od kvality tovaru, ktory firma
dodéva na trh ako urcity kvalitativny druh (typ, model) alebo ako stbor takych-
to druhov. Konkrétne zameranie analyzy musi byt podloZené konkrétnym mera-
nim kvality: ndlrt algoritmu tohto merania je dalSim cielom prispevku.

Vo svojej priekopnickej praci E. H. Chamberlin [3] velmi dérazne nastolil
problém kvality a jej dlohy pri vysvetleni monopolistickej konkurencie. Zdévod-
nil, Ze: "Poznanie zédkladnej Struktiry ekonomického sveta, ktord ekonom musi
vysvetlit, je otdzka konkurencie medzi monopolistami, ktori vyrdbaji do uritej
miery odliSny tovar ako ich konkurenti. To moéZe mat dvojaky dopad na tra-
ditnid ekonomicku tedriu. Po prvé, niti integrovat dve samostatné teorie, teériu
monopolu a konkurencie do jedného systému, a tak sa na ne nedivat ako na
alternativy, ktoré sa vzdjomne vyluCuji, ale ako na Ciastkové hladiskd, ktoré

: Prispevok vznikol v rdmci rieenia grantovej dlohy MSV & 1/9991403/92 Modely pre analyzu
fungovania a rasw podniku v trhovom hospoddrsive, riesenej na KOVE FHI Ekonomickej univerzity v
Bratislave.

prof. Ing. Vladislav GARAJ, DrSc., Ekonomick4 univerzita v Bratislave, Odbojdrov 10, 832 20
Bratislava
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tvoria komplexnt Struktiru. Na druhom mieste to (rozumej problém konkuren-
cie a monopolu - V. G.) otvdra nové oblasti vyskumu." E. H. Chamberlin
hovori 0 zmene kvality vyrobku (product variation) a o reklamnych nédkladoch,
pricom kvalite prisudzuje natol'ko 3iroky obsah, Ze jej meratelnost (a tym aj
moznost identifikovat jej vplyv na dopyt) sa silno zahmlieva. Daldim cielom
tohto prispevku je ukdzat, Ze nespornd logiku tohto pristupu k diferenciécii
tovaru mozno do zna¢nej miery zohladnit aj v ekonometrickom modelovani.

Popri uvedenych ciastkovych cieloch je v8ak zdkladnym cielom tejto Stidie
poukdzat na moznost a vierohodnost ekonometrick€ého skimania zévislosti ceny,
kvality a Struktiry trhu, skimania postavenia firmy na trhu, jej trhového podie-
lu a stupnia ovlddania trhu.

1. Zakladné teoretické vychodiska analyzy

Kvalitativna diferencidcia vyrobkov je zdkladny vychodiskovy postuldt analyzy:
tovary urcitého spotrebného urenia sa na trhu nachddzaji v rozlicnom vyhoto-
veni, ktorého zdkladnym diferencujicim znakom je ich kvalita, ktord urcuje
rOzna uroven, pripadne i pocet jej charakteristik (vlastnosti, znakov, paramet-
rov). Tdto udroven dédva vznik kvalitativnym druhom tovaru, ktoré tvoria triedu
vzdjomne zamenitelnych vyrobkov. Model dopytu po kvalitativnych druhoch
tovaru, v ktorom sa explicitne uvaZzuje so zmenou kvality tovaru, je hlavnym
predmetom tejto Studie.

Diferencovany trh vyrobkov je désledkom kvalitativnej diferencidcie tovaru.
Na tomto trhu vystupuji jednotlivé druhy tovaru ako vzdjomné substitity. Kvali-
tativne odliSné tovary sa nepovazuji za osobitné trhy vyrobkov, {0 umoZiiuje
identifikovat konkurentnd povahu tychto vyrobkov a vidiet rozdielnosti v miere,
v akej sa firmy pOsobiace na danom trhu vzdjomne ekonomicky obmedzuji.

Trhovy podiel firmy (market share) je pomerom medzi mnozstvom (niekedy
aj hodnotou) tovaru preddvaného firmou na trhu a celkovym mnoZstvom tovaru
realizovaného na danom trhu.

Monopolné postavenie na trhu mé firma (alebo skupina jednotne péOsobiacich
firiem) vtedy, ak svoj zisk moOZe zvySit tak, Ze zvySi cenu vyrobku (nad svoje
margindlne ndklady na jeho vyrobu), a to spravidla pomocou zniZenia objemu
produkcie (monopoly power). Stupefi moZnosti vyuZivat tento sp6sob zvySovania
zisku urCuje postavenie firmy na trhu (market power) alebo stupefi jej monopo-
lu (degree of monopoly).

Monopolistickd konkurencia je takd 3truktdra trhu, pri ktorej sa kombinuji
prvky monopolu s prvkami konkurencie. Ide o skutoCnost, Ze na mnohych
trhoch maji firmy dominantné postavenie (a great deal of market power),
a predsa nevykazuji Ziaden mimoriadny (monopolisticky) zisk.

Vztah cena a kvalita vyrobku urfuje zmenu ceny, ktord spOsobuje zmena
kvality vyrobku. Tazko vdak mozno predpokladat, Ze tento prispsobovaci pro-
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ces je okamzity, skOr naopak: zotrvalnost v sprdvani spotrebitela, jeho ndvyky
a iné faktory zretelne sved¢ia o procese postupného prispdsobovania.

Pri formuldcii dopytovej funkcie m4 dominantnid dlohu cena vyrobku (druhu
tovaru). Pozorovand cena vyrobku na trhu je vyslednicou pésobenia mnohych
faktorov, a teda neméze vhodne vysvetlit sprdvanie dopytu po danom kvalitativ-
nom druhu tovaru. Ukazuje sa, Ze je vhodné rozloZit pozorovani cenu na
jednu &ast, ktord by zodpovedala drovni znakov (parametrov) kvality ako jeho
technicko-ekonomickym charakteristikdm (tzv. parametrickd cena), a na druhd
Cast, ktord je vyjadrenim kvality ako Cisto ekonomickej kategérie urlujicej
preferencie spotrebitela.

Parametrickd cena odrdZa nédkladovi strdnku tvorby vyrobku a moZno ju
ur¢it na zdklade analyzy vyrobného procesu [7; 8]. KedZe sa viak analyzuju len
tie kvalitativne druhy tovaru, ktoré tspe$ne presli konkurenénym trhovym pro-
stredim (v ktorom spotrebitelia mohli vyjadrit svoje spotrebné preferencie),
parametrickd cena odrdZa do urCitej miery uZ aj vplyv spotrebnych faktorov.

Rozhodujicim cinitelom dopytu je kvalita - ekonomickd podstata, ktord
vyjadruje tzv. cena prisposobend kvalite (quality-adjusted price). Pri tvorbe
dopytovej funkcie kvalitativneho druhu tovaru nemozno vychddzat z jeho pozo-
rovanej ceny (pretoZe ide len o vonkaj8i jav trhovych vztahov), ani z jeho
parametrickej ceny (vyjadrujicej najméd technické hladisko vyrobku a jeho
tvorby), ale len z ceny uspOsobenej kvalite.

2. Kvalita ako faktor dopytu

Na trhu tovaru, ktory je predmetom nadej analyzy, si pozorovatelné dve
veli¢iny: cena jednotlivych druhov tovaru (i = 1, 2, ..., k) v urcitom Case ¢, teda
P, a charakteristiky kvality (f = 1, 2, .., m) i-t€ho druhu tovaru pozorované
v tase ¢, teda V. Na moznost vysvetlit drovefi ceny P, pomocou vektora V,

upozornil uz Z. Griliches [8] v stvislosti s korigovanim pozorovanych cenovych
indexov na hedonické. K dispozicii si udaje, ktoré uvddzame v schéme 1:

P, Vie Vare - Ve 9y
Py, Vi Vare - Ve N

/1/
P, Vie Your » Vg 9

Funkciu ceny moZno formulovat v zdvislosti od charakteristik kvality. Ak
prijmeme Grilichesovu navrhnutd semilogaritmickd formuldciu tejto z4vislosti, je

InP, = ay, +a,V,

et Qo Vo oot Gy Vo + Uy 12/

pritom 3tatisticky odhadnuté parametre tejto funkcie (4,) maji zmysel tzv.
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implicitnych cien jednotlivych charakteristik kvality; konkrétne, napriklad zvySe-
nie drovne druhej charakteristiky i-t€ho druhu tovaru o jednu jej mernd jednot-
ku (v Case 1) bude viest k d,-percentnému zvySeniu ceny daného druhu vyrob-
ku, takZe odhadnutd hodnotu 4, moZno povazovat za implicitnd cenu V), na-
merand pri i-tom druhu vyrobku v Case ¢.

Vieme, Ze cenu P, treba chdpat ako vyrobné nédklady zvySené o urcitd zisko-
vi prirdZku (mark-up), takZe funkcia /2/ je vlastne ndkladovou funkciou kvality.

Pri pretvoreni nédkladovej funkcie na dopytovi bude predovsetkym potrebné
vzial do dvahy objem jednotlivych druhov tovaru, po ktorom je na danom trhu
vyrobkov dopyt, t. j. Gdaje g, zachytené na pravej strane schémy /1/. Za vhod-
ny splsob tejto transformdcie navrhuje K. Cowling a A. J. Rayner [4] vdZené
spriemerovanie vsetkych Gdajov schémy /1/, teda ich prendsobenie pomerom
4.4 Potom je p, = P, . (q,/4,), - Viy = Vi - (@4/q,) - atd., takZe sché-
ma /1/ sa meni na

Py Viu Vaue = Vnr
Py Viar Vaor = Ve
13/
Pu Vg Vg v Vg 5
Na zdklade formulovanej funkcie
Inp, = by, + by vy *oo® by Vo + Uy 14/

sa odvodia védZené implicitné ceny 5,‘.‘:»
charakter kvality.

Na vyjadrenie ekonomickej zdvislosti dopytu od ceny nie je vS8ak ani uvedend
transformécia pozorovanej ceny eSte dostatoCnd: ide totiz o to, aby sa mohol
vyjadrit vplyv zvySenia kvality na zmenu ceny, priCom "zvySenie" kvality znamené
vlastne zmenu kvality od jedného kvalitativneho druhu vyrobku k druhému
a vplyv takéhoto zvySenia kvality na zmenu ceny.

Naznacené zmeny nie si viak v Ziadnom pripade len zmenami v technicko-
ekonomickych parametroch jednotlivych druhov a nevyCerpdvaju sa ani zohlad-
nenim podielu jednotlivych druhov na trhu. Ide zrejme o nevyhnutnost uvazovat
aj o vplyve inych faktorov, akymi st ndvyky, zotrvacnost, psychické uspésobenie
a podobne, teda takych, ktoré prdve "odkldnaji" pozorovanui cenu od ceny,
ktord by dany druh vyrobku mal, keby ju urcovali len uvaZované charakteristiky
kvality druhov tovaru. Tento odklon od parametrickej ceny moZno povazovat
za cenu uspOsobent kvalite a je vyjadreny ndhodnou zloZkou modelu /4/ a,
(urCenou po 3tatistickom odhade parametrov bﬁ.t) ako reziduum danej funkcie.

ktoré uZz vyznamne odrédzaji dopytovy
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Ak sa parametre modelu /4/ odhaduji pomocou metédy najmenSich Stvorcov,

bude tdto cena uspOsobend kvalite - pri priemerne kvalitnom druhu tovaru -

rovnd nule (pretoZe touto metédou sa minimalizuje sucet Stvorcov odchylok).
Pre lepsiu ndzornost uvaZujeme s linedrnou formuldciou rovnice /4/ v tvare

Py = by * bipVie * by Vay ¥t BV + Wy /4a/

ktory mozno symbolicky prepisat na
Py = by, *+ byv, + u, /31

kde

b, - riadkovy vektor implicitnych cien odvodenych v Case r pri i-tom druhu a ma
m prvkov;

v. - stipcovy vektor m charakteristik kvality i-tého druhu tovaru v &ase f.

o

Prvé dva Cleny pravej strany vztahu /5/ uCuji parametrickd cenu (p,), kde

Ppir = by * by vy, 16/
takze
Py = Ppig ™ Uy 1l
z ¢oho
Uy = Py =~ Ppir 18

Kvalite uspOsobend cena druhu tovaru u, /8/ je charakteristickd tym, Ze
vyjadruje "odlahlost" pozorovanej ceny od parametrickej. Toto urCenie ceny vo
forme diferencie je uZ vhodnou vysvetlujicou premennou dopytu po i-tom
druhu tovaru (v principe moZno tito premennd tvorit aj ako podielovi alebo
inaksiu, ¢o je vecou ekonometrického experimentovania - pozri napr. [4; 3].

~

Odvodend cena @, méO7e na dopyt daného druhu tovaru (g,) pOsobit bud
okamZite, alebo s uritym oneskorenim. Linedrne formulovany model vyjadrujaci
okamzité prisposobenie dopytu cene mé tvar

qy = 0% + a i, + ¢, 9/
kde €, je jeho stochastickd zloZka.

Z viacerych dovodov v8ak treba ocfakdvat skér druhy pripad (hlavne z d6vo-
dov ndvyku, zotrvalnosti, neznalosti kvality novo ponikaného druhu tovaru
a pod.), takZe rovnovdha medzi dopytom a kvalitou je vysledkom az urCit€ho
prispésobovacieho procesu.

Vhodnym sp6sobom pojednania 0 tomto procese je povaZzovat ho napriklad
za Nerlovov proces postupného prisposobovania, pri ktorom sa vyZaduje defino-

vat tieto premenné:
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qi: - pozadovand (rovnovédzna) droven dopytu po i-tom druhu tovaru v Case ¢, ktord
nemozno pozorovat,

g, - skutotne pozorovand drovefi dopytu po i-fom tovare, a to v &ase f;

g,y - pozorovand drovefi dopytu po i-tom druhu v Case f-1;

o} - koeficient prispOsobovania definovany v intervale (0, 1).

Ako je zndme, tento model prispOsobovania vychddza z tvrdenia, Ze rozdiel
medzi skutoCnou troviiou dopytu v Case ¢ a v predchddzajicom obdobi (r-1) je
umerny rozdielu medzi poZadovanou troviiou dopytu v &ase ¢ a minulou sku-
to¢nou drovilou dopytu (v Case (-1); kedZe o je koeficientom tejto Gmernosti,
plati

9y = 1 = Q(qi: - q,‘g-1)~ 10/
Specifikujme dopytovid funkciu vzhladom na kvalitu u, /9/ linedrne, takze
Qp = @y *+ o i, + g, ni/

kde €, je ndhodnd zloZka tejto rovnovaznej dopytovej funkcie (platnej po ukon-
Ceni prispésobovacieho procesu). Po dosadeni /11/ do /10/ a po tdprave ziska-
me vztah

g, = ey + ea i, + (1-@)gq,; + e,

alebo upraveny kvantifikaCny tvar modelu postupného prispésobovania
9y = Bo + Byl + Bygy, + W, n2

v ktorom sa zaviedli substiticie f, = pa, B, = oa, B, = (1-0) a w_= pe.

Rovnica /12/ je zndmou formuldciou principu zotrvaénosti, pri ktorom tro-
veil vysvetlovanej premennej z predchddzajiceho obdobia sa stdva vysvetlujicou
premennou v siasnom obdobi. Model /12/ je alternativnou formulédciou z4-
kladného modelu /9/.

3. Reklama a d'al$ie modifikujice faktory dopytu

Jeden zo spbésobov modelovania reklamy je pochopit ju ako znak, jednu
z charakteristik kvality vyrobku [3]. VSeobecne sa v3ak prijima mienka, Ze ju
treba povaZoval za samostatnd Cinnost smerujicu k podpore predaja (selling
efforts), a tym k zvySeniu trhového podielu propagovaného vyrobku.

Definujme trhovy podiel v tvare

L= N3/

teda ako pomer medzi dopytom po vyrobkoch i-tej firmy a dopytom po vyrob-
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koch vietkych firiem zucastnenych na trhu tovaru.” Podla uvedeného zamerania ‘
reklamy moZno predpokladat funkéni zévislost

S, =4y,

kde A4, su reklamné vydavky vynaloZené na i-ty vyrobok v Case i.

Funkcia f m6Ze mat velmi rozmanity tvar a moZno v fiom uplatnit rOzne
"dynamizujice” metodiky [5], nds vSak zaujima skOr spOsob, akym reklama
G¢inkuje na podiel firmy na trhu. Vplyv reklamnych vydavkov na trhovy podiel
firmy je zrejme "rozloZeny v Case", ¢o vyjadruje skutoCnost, Ze stulasny trhovy
podiel firmy neovplyviiuje len stiCasny objem vydavkov na reklamu (4,), ale aj
objem, vynaloZeny v predchddzajicom obdobi, aj v obdobi pred nim, resp. eSte
skor atd. Tento vplyv "rozloZenych reklamnych vydavkov" vo svojom u¢inku na
sicasny trhovy podiel firmy sa zrejme zoslabuje postupnym vzdalovanim od
pritomnosti. Formulédciou zdvislosti medzi trhovym podielom i-tej firmy v Case ¢
a rozlozenymi reklamnymi vydavkami pomocou linedrneho modelu, teda

Sy =B * Body + By * Bydy,y +es 14/

mozno stanovit podmienku o klesajicej hodnote parametrov 8,>B,>8,>8, ... .>

Ukazuje sa vhodné zaviest predpoklad, Ze nasledujici parameter (intenzita
pOsobenia) je vzdy urCitou Castou predoSl€ho: tento pokles pOsobenia vyjadrime
sttinitelom 4, pritom 0<A<1, takze B, = AB,, B, = AB, = A’B, atd.' Rovnica
/14/ nadobida potom pre obdobie ¢ tvar

Sy = B + BodAy + BorA,, + BoA4,, + .. 15/
a pre predchddzajice obdobie ¢-1
Br = B = Byl ¥ Bd,, # B R4, =... /16/
Prendsobme tdto rovnicu ¢islom A a dostaneme
AS, = BA + BoAA, | + ByA2A,, + BoA4, , +..; N

od¢itajme /17/ od /15/
pretoze vietky ostatné Cleny na pravej strane rovnic sa kratia.

® Tento pohlad je totoZny s definiciou podielu i-tého druhu vyrobku pontkaného na trhu
Kk celkovému objemu tovaru; obidva pohlady si viak totoZné len vtedy, ak jeden vyrobca vyrdba jeden
druh tovaru. V dalSom texte vidy upresnime, & i znamend i-ty druh vyrobku alebo i-tého vyrobcu
zG&astiiujiceho sa na trhu.

* Model /14/ je zrejme stochastickym modelom, jeho ndhodni zloZku tu viak pre zjednoduse-
nie neuvddzame.

* Zavedenie tohto predpokladu a nésledn Gpravu modelu /14/, resp. /14a/ si vyZaduje skutod-
nost, Ze modely s rozloZenymi vysvetfujicimi premennymi nemoZno priamo kvantifikovat, teda
Statisticky odhadovat ich parametre, pretoZe medzi jednotlivymi vysvetlujicimi premennymi treba
ocakévat vysoky stupeii multikolinearity, znemoZiiujicej 3tatisticky vyznamny odhad regresngch para-
metrov modelu.
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Sy = AS,y = B(-2) + Byd,, ns/

it

Takto mozno model /14/ o rozloZenych vplyvoch previest na tvar
Sy = B(1-2) + B4, + A S, ,, n9/

¢o je kvantifikatnym tvarom vychodiskovej hypotézy /14/.
Krdtkodob4 elasticita S, vzhladom na A, je
a8, A, A
Bt - B s 120/
94, &, S

i

Dlhodob4 elasticita sa ur¢i z podmienky o rovnovdZnom stave, ked
S, =S,, =8;; zo vztahu /19/ potom plati

S/ = B(-1) + B4, + A S/,

1
z Coho po tprave dostdvame

Si’=ﬁ+ Bo

A
(1-1) it

takZe dlhodob4 elasticita trhového podielu vzhladom na reklamu je

b et e R0 S 121/

Ak sa model /14/ formuluje v logaritmickom tvare, teda ako

nS, =y +vy,lnd, + y,In4, . +y,In4,, +.., /14a/
odvodi sa rovnako jeho kvantifika¢ny tvar
InS, = y(1-1) + y,ln4, + AInS, ,. /19a/
Podla toho krdtkodobd elasticita trhového podielu vzhladom na reklamu je
dlnS,
=Yg 21a/
dln4,
a dlhodob4 elasticita je
r
. dln S, _ Y . P1by/
dln4, (1-1)

Podla toho y, priamo vyjadruje percentudlnu zmenu podielu firmy na trhu,
spOsobeni jednopercentnou zmenou v sicasnosti organizovanych reklamnych
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vydavkov. Dlhodobd (vieobecnd) elasticita md ten isty vyznam, urCuje viak
tento vztah ako vieobecni tendenciu vyvoja.’

Z ostatnych faktorov suvisiacich s kvalitou tovaru spomefime aspoii ¢as zave-
denia vyrobku na trh. Zivomost vyrobku na trhu je doba, po ktord dany druh
vyrobku zotrvdva na trhu: vzhladom na vyvoj vyroby, ale aj na rozvoj lI'udskych
potrieb® mozno ocakdvat, 7e urity druh tovaru postupne strdca svoju trhovi
pritazlivost, aZ napokon z trhu mizne, aby ho nahradil iny druh, kvalitnejsi.
Tito okolnost mozno v ekonometrickom modelovani vyjadrit ¢asom, v ktorom
sa dany druh tovaru zaviedol na trh: ofakdva sa, Ze pri modelovanom druhu
tovaru sa jeho podiel na trhu najprv zvySoval, aZz nadobudol urcité maximum,
a potom klesal, a to az na nulu. Iny (alebo doplnkovy) spésob zohl'adnenia
uvedenej skutocnosti je pouZitie nula jednotkovej umelej premennej, ako to
ukdZeme v daldej Casti prispevku (pozri vztah /30/).

4. Konstrukcia modelu konkurenéného prostredia

Pri modelovani konkurentného prostredia sa pozornost sustreduje predovset-
kym na modelovanie podielu firmy (alebo urcitého tovarového druhu) na trhu,
¢im sa skima postavenie firmy na trhu. Zo Stidia podielu firmy na trhu moZno
posudzovat aj konkurentné postavenie firmy, avSak tieto zdvery treba brat
s urtitou rezervou.’

Uvedené zameranie skimania vedie okrem iného k tomu, Ze zdkladnym
nastrojom analyzy nie je sama dopytovd funkcia, ale jej zaradenie do SirSieho
kontextu. T4to skuto¢nost vyznamne ovplyviiuje aplikdciu ekonometrického
pristupu, ako to vyplyva aj z nasledovnej Gvahy. Predpokladajme, Ze sa formulu-
je mocninovd funkcia dopytu po i-tom kvalitativnom druhu tovaru v (ase ¢,
ktorej ekonomickd $pecifikdcia je nasledovna:

2 Analyza pésobenia reklamy je v naSej 3tddii okrajovou zileZitostou: implicitne sme v nej

zaviedli zjednodu3ujici predpoklad, Ze reklama jednej firmy vlastne nep6sobi na postavenie inej firmy
a naopak, o nie je prili§ redlny opis skuto&nosti.

¢ V tomto smere sa vhodne zavidza pojem vyvolanej zimeny vkusu spotrebitela (induced changes
in lastes) a samovolnej zmeny vkusu (autonomous changes), a to v zdvislosti od zdroja tvorby tejto
zmeny (prvi provokuje aktivna funkcia vyroby, druht zmeny v psycholégii spotrebitela).

7 Mat vysoky podiel na trhu nemusi e$te znamenat aj vysoky stupeii ovlddania trhu. Okrem
mnohych inych pri¢in je to tak predovietkym pre tieto dve:

a) doleZitd dlohu hrd Tahkost alebo obtaZnost, s ktorou méZe nova firma vstGpit na trh: Ziadna
firma neméZe vyuZival svoje postavenie na trhu - nech uZ je jej podiel na trhu akykolvek - ak je vstup
na dany trh lahky (free entry);

b) méZe sa ukézat, Ze firma ma vysoky stupeil podielu na trhu a Ze trh je znatne koncentrovany,
ale pri¢inou tejto skuto€nosti nemusi byt vysoky stupefi oviddania trhu v zmysle jeho monopolizicie,
ale napriklad aj skutonost, Ze dand firma mé nizke vyrobné néklady, alebo pontka vyrobky vynimog-
ne vysokej kvality (monopol na kvalitu). V3eobecnejiie moZno povedat, Ze v sdlasnej ekonomickej
tedrii sa o koncentricii pojedndva najma z hladiska spdsobu volby reZimu investovania a vzdjomnej
interakcie firiem, a nie ako o priine alebo indikdtore potencidlneho ovlddania trhu [1].
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q; = ebo*élﬂn*bzx-*bszn*"z 122/

b

kde
iy
X, - vektor premennych, ktoré vysvetluji sprdvanie trhu vSetkych druhov daného
tovaru, ako je napr. stupell vyuZitia potencidlnej kvality v spotrebe, ndklady na
udrzbu dan€ho druhu tovaru a pod.;
- vektor ostatnych premennych (okrem ceny) vztahujicich sa priamo na predaj
i-tého druhu tovaru;

€;, - stochastickd zloZka modelu.

- kvalite uspdsobend cena i-t€ho druhu tovaru v &ase #;

Z;

i

UvaZujme dalej, Ze celkovy dopyt po tovare moZno vysvetlit pomocou pre-
mennej X,, a to podla deterministického vztahu

q, = e'“bzx'. 123/
Trho odiel /13/ je pomerom vysvetlovanych vztahov /22/ a /23/
p jep vy Y
8, moggla, we RGN 124/
& &

a Statisticky odhad jej parametrov je zrejme jednoduchdi ako odhad parametrov
vychodiskovej funkcie /22/.
Funkciu /24/ moZno po logaritmickej transform4cii prepisat na tvar
InS, = (8,-x)+6,4d,+8,Z,+¢, 125/

Celkové elasticita trhového podielu sa urfi podla vieobecnej definicie koefi-
cienta elasticity (S, /od,) . (4,/S,).

Sucinitel' ceny 4, a podielu S; je zndmy (ako priemernd hodnota pozorova-
nych veli¢in), ide teda o urCenie prvej Casti uvedenej definicie, Cize o urlenie
derivdcie (3S,/dd,). Z vyrazu /25/ moZno odvodit

dlnS, a8,
. it = 51 e lA it = 51’
od, oa, S,
asi‘ 8
z Coho sa teda urci 3L =9,8,.
Uy

Vsimnime si eSte, Ze medzi cenovou elasticitou dopytu po uritom (i-tom)
druhu tovaru a cenovou elasticitou trhového podielu je zretelnd zavislost.
Z definicie /13/ plati g; = S, . ¢, ked' v uvedenom zdpise na zjednodulenie

. Keby sa funkcia /25/ formulovala linedrne, bol by vyraz  (3S,/di,) = &, urleny priamo.



109

vynechdme index Casu. Potom je zmena g; podla ceny (oznalenej vieobecne
symbolom p;) urfend vyrazom
dq. 08,
L Pk SR 126/
op;, O9p,; ap;

Ak sa vztah /26/ nésobi sicinitelom pJg; je

%pi = asipi q+ﬂ&
op, q; 9p,; q, ap; q;

i

e Rl B3 G (. R/

¢o moZno slovne vyjadrit takto: cenovd elasticita dopytu po urCitom druhu
tovaru sa rovnd cenovej elasticite trhového podielu zvatSenej o elasticitu dopytu
po tovare vzhladom na zmenu ceny i-t€ho druhu daného tovaru.

Ilustrujme urlenie kvalite uspOsobenej ceny @, na konkrétnej analyze, ktord
uskutoCnil A. J. Rayner [9]. Analogicky so vztahom /4a/ kvantifikoval zdvislost
ceny traktorov od relevantnych charakteristik kvality v Anglicku, a to z priere-
zovych ddajov v roku 1953 takto:

p; = 22350 + 8,12 HP, + 855 D, +4, R* = 0,83, 128/
(3,02) (2,46)
kde
)2 - katal6gova cena i-t€ého modelu traktora (v anglickych librdch);
HP, - vykon traktora v konskych sildch;
D, - umeld premennd, ktord md hodnotu 1, ak i-ty model traktora md dieselovy
motor, a 0, ak taky nemé;
u; - reziduum, t. j. kvalite uspdsobend cena.

Pod parametrami funkcie /28/ si uvedené testovacie hodnoty ¢: podla nich
moZno usudzovat na S$tatistickd vyznamnost odhadnutych parametrov a podla
hodnoty koeficienta mnohondsobnej determindcie R* na v§znamnost modelu ako
celku (druh a vykon motora traktora vysvetluji podla toho aZz 83 % menlivosti
jeho ceny).

Po kvantifikovani funkcie cena-kvalita v podobnej 3pecifikdcii ako v /28/
ziskame pre vietky analyzované obdobia Casové rady, pomocou ktorych moZno
uskutoCnit 3tddium a) podielu jednotlivych vyrobcov traktorov na trhu a b)
podielu jednotlivych modelov traktorov na danom trhu.
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Dalsie priklady sice priamo nenadvizuji na vysledky vztahu /28/, sd viak
velmi podobné. Podla pramena [5] moZno podiel jednotlivych vyrobcov na trhu,
po zohladneni kvalite uspOsobenej ceny (4,), vydavkov na reklamu (4,) a jej
hodnoty z predchddzajiceho obdobia (A4,,) (pozri /192a/), kvantifikovat takto:

In'S, = 09988 - 0,0055 &, + 04859 in A, + 04743 In S,, 129/
(5,2) (4,0) (10,5)
R* = 0,88
d = 161.

V uvedenom modeli symbol i oznaluje i-t€ho vyrobcu: autori pramefa uvé-
dzaji viaceré modifikdcie metodik 3pecifikdcie a kvantifikdcie modelu, to v3ak
ni¢ nemeni na ilustrativnej hodnote modelu /29/ na naSe ucely.

Na zdklade kvantifikovaného vztahu /29/ moZno urcit priemernd cenovi
elasticitu (pre vietkych vyrobcov), a to krdatkodobd v hodnote -3,29 a dlhodobi
-6,25. Jednopercentné zvySenie ceny #, potom znamend silny pokles podielu
vyrobcov na trhu, takZe traktory patria k cenovo vel'mi elastickym tovarom.

Zvy3enie vydavkov na reklamu md kladny dopad na podiel i-t€ho vyrobcu
traktorov na trhu: krdtkodob4 elasticita je vzhladom na /21a/ 0,486, takZe si-
Casné jednopercentné zvySenie tychto vydavkov zvySuje podiel i-tého vyrobcu na
trhu temer o 1/2 %; podla /21b/ sa urli dlhodobd elasticita, ktord m4 hod-
notu 0,924. Z dlhodobého pohladu treba oclakdvat, Ze zvySenie vydavkov na
reklamu o 1 % spOsobi zvySenie podielu i-tej firmy na trhu takisto o 1 %.

V prameni [5] sa uvddza aj viacero kvantifikovanych podobne formulovanych
funkcii Specifikujicich podiel i-tého modelu vyrobku na trhu; uvedme z nich
aspofi jednu:

S, =474 -0018 &, - 0991 ¢, - 2148 N, + 1,662 TL + 0,829 S, 30/
(2,96) 497) (2,09 (2,01) (22,16)
R* = 0,73
d = 234.

V modeli /30/ maji jednotlivé symboly nasledovny vyznam:

1, - potet rokov od zavedenia i-t€ho modelu na trh;

N; - umeld premennd, ktord md hodnotu 1 v roku zavedenia nového vgrobku na trh
a hodnotu 0 inokedy;

TL - premennd vyjadrujica interakciu medzi ¢asom a velkostou traktora; pomocou
nej sa zistuje trend ndkupu vécSich traktorov vzhladom na relativny rast miezd

(relativne k cendm traktorov).

Rovnica /30/ predstavuje jednu z experimentdlnych funkcii modelujicich
podiel i-tého druhu tovaru na trhu a interpretdcia jej parametrov je v zhode so
vSeobecnou analyzou, ktord sme uskutolnili.
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Ako vidiet, v rovniciach /29/ a /30/ md parameter pri cene zohladiujicej
kvalitu produkcie nami uvedenym spésobom vZdy vysoku Statistickd vyznamnost
a experimenty ukdzali, Ze niet pripadu, aby tento parameter bol Statisticky
nevyznamny. To je jeden z délezitych zdverov 0 moZnosti merania kvality v jej
ekonomickej podstate (presnejdie: v jej odraze ako faktora krivky dopytu).

Stupenl monopolizicie vyroby ur€itého tovaru (stupefi monopolného postavenia
vyrobcu) je dolezitou informédciou o stave konkurenéného prostredia na trhu,
ktori mozno odvodit na zdklade funkcie podielu na trhu S; /13/. Z teérie
monopolu (pozri napr. [2]) je zndme, Z¢ monopolista maximalizuje svoj zisk, ak
sa jeho margindlny vynos (marginal revenue - MR) rovnd prdve jeho margindl-
nym ndkladom (marginal cost - MC), teda

MR = MC . 131/

Marginédlny vynos je zmena vynosov (R), teda dR, ktord spOsobi zmena

dopytu (predaja) dgq. Pretoze vYnos jeR=p.g, plati

4R R TRy 132/
o dqq B0 dqq

Vztah /32/ moZno upravil tak, Ze sa zohladni definicia (cenovej) elasticity
dopytu (dg/dp)(plq) = n. Z tejto definicie vyplyva, Ze dp/dg = (1/ n)(plg), po
zohl'adneni ¢oho sa vztah /32/ meni na

aR . MR = p(l+—)—MC 33/

dq

ked' sa doplnil uz aj o podmienku /31/.

Vztah /33/ hovori, Z2¢ margindlny vynos je pozitivny dovtedy, kym je krivka
dopytu elastickd (p<-1), a je negativny, ak ide o neelasticky dopyt (n>-1).
Monopolista m6Ze teda vyuZivat svoje postavenie na trhu len v ‘elastickej"
oblasti funkcie dopytu.

Je zndme, Ze monopolné postavenie firmy umoZfiuje "nadsadit” cenu vyrob-
kov na trhu nad margindlne nédklady vyrobcu, zvySit teda rozdiel medzi cenou
a margindlnymi ndkladmi. Tento rozdiel (mark-up) oznalme ako M a v per-
centdch sa jednoducho ur¢i ako

M= 2-MO.10% 134/
MC

Po dosadeni /33/ do /34/ a po vhodnej Gprave sa ziska vztah

-1
M=- 100 % , 135/
1+q7!

¢o je percentudlna hodnota ziskovej prirdZky (M), ktord svojou velkostou pria-
mo charakterizuje postavenie firmy na trhu.
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VyuZitie vysledkov ekonometrického modelovania trhového podielu firmy
v uvedenom smere je bezosporu vhodné. Problémom ostdva, Ze vztah /35/
uvaZuje s elasticitou dopytu (n), ktord je valSia ako elasticita trhového podielu
(porovnaj /27/), takZe odhady stupiia monopolizdcie daného trhu si skreslené
(nahor, teda podhodnotené) a cenové prirdZky k margindlnym ndkladom (M) si
podla /35/ nadhodnotené.

Aj ked uvedend skutoCnost neumoZziiuje ziskat uplne exaktni informéciu
0 monopolnom postaveni firmy, umoZiiuje porovndvat postavenie viacerych
firiem na trhu navzdjom a urCit rast alebo pokles postavenia urcitej firmy
v (ase.

Zaverom

Uplatnenie ekonometrickych metéd pri skimani ekonomického postavenia
firmy na trhu je doéleZité preto, lebo protimonopolné opatrenia, ktoré maji za
tlohu chrénit hospoddrsku sitaz - konkurenciu, m6Zu usmerfiovat vyvoj konku-
ren¢ného prostredia na zdklade podstatne exaktnejSich informécii, nez poskytuji
traditné met6dy. Aplikdcia ekonometrick€ho pristupu nie je, pravdaZze, bez
problémov, aviak uZ aj za tychto okolnosti m6ze Glinne dopiiiat, podporovat
zévery ziskané nekvantitativnym spésobom, alebo argumentovat proti nim.

Ukazuje sa, Ze jednym zo zdkladngch problémov uplatnenia ekonometrickych
metéd v analyze konkurenného prostredia bol nedostatolne a mélo cielene
rozpracovany pristup ku kvalite vyrobku ako ekonomickému problému. V pri-
spevku sme sa snaZili poukdzat na to, Ze tento problém sa najmé v poslednom
obdobi podstatne posunul do polohy pinSieho zohl'adnenia tejto kategoérie.

Zéverom treba kon3tatovat, Ze limitujicim faktorom aplikdcie ekonometric-
kych met6d v oblasti protimonopolnych opatreni je otdzka dostupnosti tdajov
potrebnych na kvantifikdciu kon3truovanych modelov. Pri tvorbe nového ekono-
mického prostredia u nés je tdto skutoCnost vyzvou vo dvoch smeroch:

- vytvorit vhodny Statisticky systém, ktory by bol uZ od zaliatku zavddzania
trhovej ekonomiky schopny zabezpelit zber a prvotné spracovanie potrebnych
udajov;

- vybudovat tento systém natolko premyslene, aby mohol dlhodobo fungovat
v jeho nezmenenej podobe, im by sa zabezpelila konzistentnost ddajov zloZe-
nych do fasovych radov. To by umoZnilo vhodni kombindciu metéd zaloZenych
na prierezovych uddajoch a na aplikdcii ¢asovych radov, ktoré si v pripade
rozpracovanych pristupov potrebné.

Doslo 15. 12. 1992
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COMPETITION AND PRODUCT QUALITY
Viadislav GARAJ

The article is concentrated upon the analysis of the product quality as an economic
variable which seems to be very important in explaining a firm’s market share and
market power. The paper discusses theoretical background of the econometric approach
and methodology of constructing the indicator of a quality - adjustedprice. The influence
of the other variables (such as advertising, time since the product model was introduced
in the market, lagged variables and others) is briefly shown, namely with respect to
market share price elasticities and the degree of monopoly identification. Examples are
given citing the latest references.
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Tedria vilastnickych prav a moznosti volby
vychodnej Eurépy. Il

Steve PEJOVICH*

3. Firma zaloZzena na kodeterminacii

Mnoho zdpadoeurOpskych krajin nasledovalo Nemecko v aktivnej podpore
principu kodetermindcie (spolurozhodovania). Dva hlavné dévody pre zavedenie
principu spolurozhodovania v zdpadnej Eur6pe st zvySenie priemyselnej demo-
kracie a zniZenie odcudzenia pracovnikov.

Histéria kodeterminacie v Nemecku

Princip kodetermindcie md v Nemecku pramene vo filozofickych zdkladoch
priemyselnej demokracie. V roku 1848 sa ziSiel vo Frankfurte prvy zvoleny
nemecky parlament. Okrem iného parlament zamySlal prijat zdkon, ktory bol
nazvany Reichsgewerbeordnung. To bolo prvé legislativne usilie vytvorit repre-
zentédciu pracovnikov podniku.

I ked zdkon nebol schvédleny, v nasledujicich rokoch do$lo k zaujimavému
vyvoju. Viaceré opatrenia spominaného Reichsgewerbeordnung dobrovolne uplat-
nilo mnoho firiem. Pracovnici a vlastnici podnikatelskych firiem vo vlastnom
zdujme vypracovali vzdjomne uZito¢né zmluvné dohody bez pouZitia autority
Stdtu. Podstatné, pravda, je, Z¢ zmluvné strany moéZu identifikovat moznosti
vymeny, stanovil si svoje vlastné kompromisy medzi rozdielnymi ciel'mi (ktoré
pravdepodobne nie si rovnaké pre vietky firmy) a dohodnif podmienky vyme-
ny pri niZ8ich ndkladoch, nez by to mohla pre nich urobit tretia strana. Kym
zdkon sa tyka rovnako v3etkych firiem, dobrovolné kontrakty dovoluji vlastni-
kom i pracovnikom identifikovat a vyuZit moZznosti 3Specifické pre ich firmu
(pozri obr. 4 v 1. Casti nd8ho €ldnku).

Dobrovolné vznikanie zmluvngch dohdd vnitri podnikatelskych firiem bolo napokon
vtesnané do pravidiel urenych Stdtom. Prijali sa zdkony o vyboroch pracovnikov -
v Bavorsku v roku 1990 a v Prusku v roku 1905. Tymito zdkonmi zatal proces exogén-
nych zmien vo vztahoch medzi zamestndvatelmi a zamestnancami. Namiesto endogénne-
ho vyvoja zmluvnych dohdd, ktoré mohli byt rOzne v kaZdej jednotlivej firme v silade

" Steve PEJOVICH, Rex B. Grey Professor of Political Economy, Department of
Economics Texas A&M University, College Station, Texas 77843
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s ich vlastnymi Specifickymi problémami, $tat zaal uroval sihrn pravidiel platnych pre
véetky firmy. V roku 1922 bol schvédleny novy zdkon. Podla tohto zdkona musi jeden
alebo dvaja zamestnanci zastdval miesto v dozornych raddch podnikatelskych firiem. To
bol prvy zdkon o kodetermindcii (spolurozhodovani) v Nemecku. Vyvoj, ktory sa zaCal
v roku 1848 ndvrhom na vytvorenie rdd pracovnikov, viedol k ucasti zamestnancov v
manazmente podnikatelskych firiem.

Zékladny rdmec uclasti pracujicich v manazmente podnikatelskych firiem
ur€uji v dneSnom Nemecku tri zdkony: Montdnny zdkon z roku 1951; Robot-
nicky dstavny zdkon z roku 1952 (revidovany v roku 1972); Zdkon o kodetermi-
nécii z roku 1976.

Prdva nemeckych pracujicich mozno dnes sumarizovat takto: prdvo konzulto-
vania a kolektivneho vyjedndvania na drovni zdvodu zabezpeCuje rada pracovni-
kov firmy, zloZend iba zo zamestnancov. SpolutiCast na najvy$Sej Grovni sa md
uplatiiovat prostrednictvom zdstupcov pracovnikov v dozornej rade. V dozornych
radich firiem v banictve, v Zeleziarskom a oceliarskom priemysle si rovnako
zastipeni reprezentanti akciondrov i zamestnancov. Nemecké firmy s viac nez
2000 zamestnancami maji vo svojich raddch rovnaké zastipenie zamestnancov
a akciondrov, aviak predseda, ktory md rozhodujici hlas v pripade nerozhodné-
ho vysledku, je voleny akciondrmi. Vo firmdch s menej neZ 2000 zamestnanca-
mi je zastipenie pracovnikov v ich dozornych raddch menSinové.

Ekonomické analyza firmy so spoluti¢astou na rozhodovani

Zédkony o kodetermindcii posobia na rozdelenie rozhodovacej moci, na prime-
ranost odmien a na vztah medzi zn43anim rizika a nédkladov vo firméch so
spoluticastou zamestnancov. Relevantnym problémom pre ekonomickd analyzu
je potom preskimanie niektorych délezitych efektov spolurozhodovania.

Naklady vlastného (akciového) kapitdlu. Vyrazy ako "priemyselnd demokracia”
a "particip4cia zamestnancov" predstavuju iba fasddu, si to puihe slovné k6dy na
vyuZitie politick€ho systému pri zabezpecovani transferu bohatstva. Reprezentanti
prace v rade riaditelov zastupujd tych, ktori nemaji ndrok na Kkapitalizovanu
hodnotu aktiv. Spolurozhodovanie stavia akciondrov do neldkavej situdcie: ked
korporécia uskuto¢ni investitné rozhodnutie, ktoré je uspe$né, na ziskoch sa
podielaji zamestnanci. Na druhej strane, ked investicné rozhodnutie nie je
GspeSné, straty zndSaji akciondri sami. Skutonost, Ze akciondri musia byt
zdkonom niteni akceptovat spolurozhodovanie, je najlepSou indikédciou toho, Ze
spolurozhodovanie md pre nich nepriaznivé dosledky. Vysledkom, ktory moZno
vo firme so spoluiastou na rozhodovani zvaf8a predvidat, si potom vilSie
ndklady na akciovy kapitdl v d6sledku zmien vo vztahu riziko - odmena.

Vzrast ndkladov akciového kapitdlu znamend odliv kapitdlu na iné alternativy,
ako si malé firmy, l'udsky kapitdl, obligdcie a zahranitné investicie. Miera
tvorby kapitdtu v sektore so spolurozhodovanim bude menSia a v ingch oblas-
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tiach vac8ia, nez by bola za inych okolnosti. Miera vynosu u neparticipatnych
investicii bude klesat, kym hrani¢n4d produktivita prdce porastie. V sektore, kde
plati spolurozhodovanie, miera vynosu z investicii porastie, zatial ¢o hrani¢né
produktivita prdce bude klesat. Pri rovnovédhe budid firmy so spolurozhodovanim
produkovat menSie vystupy a poZadovat vyssie ceny. Napokon, ceny budi niZsie
a vystupy va&Sie v sektoroch ekonomiky bez spolutdasti. Utast prace v podni-
kovom manazmente firiem vydstuje do realokécie zdrojov v rozpore s najvysou
efektivnostou, teda v smere od technicky pokrokového a produktivneho sektora
ekonomiky k menej efektivnym, technicky menej vyspelym a menej produktiv-
nym alternativam.

Schopnost zamestnancov ovplyvnit rozhodovaci proces rady riaditelov firiem
testovali G. Benelli, C. Loderer a T. Lys. Vychddzali z tézy, Ze pri volbe
medzi investi¢nymi alternativami zamestnanci nie sd zainteresovani na maximali-
z4cii zisku firmy. Preferuji také investicie, ktoré ponikaji stabilnejSie (menej
podliehajice vykyvom) toky vynosov. PreCo? Zisky akciondrov si spojené so
zmenami v trhovej hodnote akcii firmy. Zisky zamestnancov pochddzaji z bez-
prostrednych a stabilnych pefiaznych prijmov firmy. Empirickd skdsenost by
mohla naznaCovat, Ze keby zamestnanci mohli ovplyviiovat investitnt politiku
firmy, aCast pracovnikov by viedla firmy k vyberu menej riskantnych investicii.
G. Benelli, C. Loderer a T. Lys zistili, Z¢ vo vsetkych odvetviach priemyslu
Nemecka, na ktoré sa vztahuje zdkon o kodetermin4cii, kolisanie vynosu z akcif
medzi jednotlivymi obdobiami sa zniZilo.

Monopol na trhu podnikatel'skych organizdcii. Nedobrovolné spolurozhodovanie
obmedzuje slobodu individui dohodnit najvyhodnejSie organizatné formy. Slobo-
da zmluvy znamend, Ze G€ast prdce v manaZmente korpordcie by mohla vznik-
nit z dobrovolnych zmluvnych doh6d, podobne ako je to pri mnohych inych
typoch firiem. V USA ¢i zdpadnej EurGpe neexistuje zdkon, ktory zakazuje
spolurozhodovanie. Skutone, jestvuji pripady, v ktorych spolurozhodovanie
vzniklo dobrovolne. NavySe skutoCnost, Ze spolurozhodujicu firmu musi ustano-
vit zdkon a chrénit ju pred konkurenciou inych typov firiem, je najlepSim
svedectvom jej relativnej neefektivnosti.

Ked bol Zdkon o spolurozhodovani v roku 1976 zavedeny v Nemecku do
praxe, aplikovalo ho takmer 650 firiem. Ku koncu 80. rokov sa tykal iba 480
firiem. Takmer 100 firiem redukovalo svoju pracovnd silu pod limit 2000,
zatial' ¢o ostatné firmy sa zmenili na legdlne formy, ktorych sa zdkony o spolu-
rozhodovani netykali. Predpokladajme, Ze velkost a legdlne formy podnikatel-
skych firiem pred prijatim Zdkona o spolurozhodovani odzrkadlovali ekonomic-
ky efektivne rozhodnutia. NeskorSie prisposobovanie ich velkosti a legdlnych
foriem potom odzrkadl'uje spolofenské nédklady priemyselnej demokracie. Keby
zdkony o kodetermindcii boli uZitotné tak pre vlastnikov, ako aj pre pracuji-
cich, preo sa potom firmy usiluji uplatnit vynimky, ked sa Glast pracujucich
stane povinnou?
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Spolurozhodovanie a vlastnicke prdvo. Utast pracujicich v manaZmente firiem
zahffta politické opatrenia na zabezpelenie hlasov pracujucim v oblastiach
rozhodovania, ktoré boli tradi¢ne vysadou vlastnictva, i uZ priamo, alebo pro-
strednictvom platenych zastupcov (manazérov). DOleZité je mat na pamiti, Ze
siasné rozhodnutia o pouziti zdrojov maji désledky pre budicnost (merané
zmenami v hodnote zdrojov). Rozli¢né usporiadania vlastnickych prdv si spoje-
né s rozdielnym rozdelenim uzitkov a strdt zo sucasnych rozhodnuti. V sikrom-
novlastnickej kapitalistickej ekonomike vlastnik nesie vietky budice désledky
svojich sucasnych rozhodnuti (alebo rozhodnuti platenych zédstupcov).

Spolurozhodovanie zapriCifiuje oddelenie rozhodovania od znédSanie rizika. Vo
firme so spolurozhodovanim ti, ktori sa zu¢astiiuji na rozhodovacich procesoch,
nenesi dosledky vsetkych zmien v hodnote aktiv firmy. Spolurozhodovanie
potom oslabuje vlastnicke prdva. Oslabovanie vlastnictva znamend zmenu v kva-
lite rozhodnuti. Pri ¢asovom horizonte robotnikov, ktory je limitovany ofakdva-
nou dizkou ich zamestnania vo firme, firma s ¢astou pracujicich na rozhodo-
vani viac inklinuje k volbe takych investitnych alternativ a podnikatelskych
politik, ktoré tlacia dopredu dochodky a odstvaji do pozadia nédklady.

Napriklad, uvazujme o dvoch investi¢nych alternativach s rovnakymi ndkladmi.
Sucasnd hodnota ocakdvaného vynosu jednej alternativy je 1000 USD, zatial' o
druhd vynesie iba 750 USD. Av3ak, ked sa vynos z prvej alternativy rozlozi do
obdobia dvadsiatich rokov a pri druhej iba do piatich rokov, pracovnici by
mohli l'ahSie tla¢it manaZzment k volbe menej ziskovej alternativy. Dokonca aj
ked sa zamestnanci nepodielaji na ziskoch firmy, vyjedndvanie o mzdich a
chédpanie pracovnych ist6t podnecuje pracujicich k preferovaniu podnikatel'skych
politik, ktoré sl'ubuji vidlSie ro¢né zarobky pocas obmedzeného Casového obdo-
bia pred politikami, ktoré maximalizuji hodnotu firmy.

Sumarizujic, hlavnym efektom kodeterminécie je transfer bohatstva od akcio-
ndrov k zamestnancom. T4to redistribucia bohatstva md socidlne a ekonomické
dosledky, ktoré vznikaji zo stretov kodetermindcie so zdkladnymi charakteristi-
kami sukromnovlastnickej kapitalistickej ekonomiky: kapitalizdciou predvidatel™-
nych budicich dosledkov sucasnych rozhodnuti do sicasnej trhovej hodnoty.
Tento stret s fungovanim kapitalizmu prameni zo zmien v sile spojenia medzi
rozhodovanim a tymi, ktori skutofne zné4Saji ndklady alebo odmeny zo zmien
v trhovej hodnote aktiv.

4. Samospravna firma

Juhosldvia bola priekopnikom ekonomickych reforiem na Vychode. Na zaliat-
ku 50. rokov sa juhoslovanski veduci predstavitelia pustili do radu inStituciondl-
nych zmien, ktoré mali za ciel' pribliZit sa ku kapitalistickej efektivnosti vyroby,
a zdroven zachovat $tdtne vlastnictvo vyrobnych prostriedkov. Zvolili socialistic-
ki verziu ulasti pracujicich na riadeni podnikatelskej firmy.
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Juhoslovansky experiment s GCastou pracujicich bol doteraz jedinym pozitiv-
nym pokusom vyski$at samosprdvnu ekonomiku v irokom rozsahu. Juhoslovan-
skd skisenost so samosprdvnou firmou je takto jedingm relevantnym pripadom
pre ekonomickd analyzu tohto 3pecifického variantu socializmu. Normativne
dohady o tom, ¢o by samosprdvna ekonomika mala, alebo mohla predstavovat,
je lep8ie ponechat ideolégom socializmu.

Kritici kapitalizmu akoby verili, Z¢ samosprdvna firma by mohla poskytnit
Zivotaschopni socialisticki odpoved’ na vysledky kapitalizmu. Av3ak ich norma-
tivne presvedCenie ignoruje doleZitd pozitivnu otdzku: ak samosprévna firma je
Zivotaschopnou metédou organizicie vyroby, pre¢o potrebuje, aby ju 3tdt chrénil
pred konkurenciou inych typov podnikovej organizécie?

V C(ase, ked' sa krajiny vychodnej Eur6py zalali odklanat od sovietskeho typw
ekonomiky, je potrebné polozit si otdzku: aké je poucenie z Juhosldvie?

Nedobrovolnd samosprdvna ckonomika Juhosldvie vytvorila v tejto krajine
krizu enormnych rozmerov. A je doOleZité uvedomit si, Ze ekonomickd kriza
v Juhoslévii nie je dosledkom zle zameranej politiky. Je to predvidatelny dosle-
dok in§titdcii samosprdvnej ekonomiky. Struktire vlastnickych prdv samosprdvnej
ekonomiky su vlastné niektoré pozitivne transak¢né ndklady i negativne stimuly,
Specifické pre jej intituciondlnu $truktdru.

Zakladné institacie samospravnej firmy

Subor vlastnickych prdv, ktoré definovali nedobrovolnd samosprdvnu firmu
v Juhoslédvii koncom 80. rokov, obsahoval a) 3tdtne vlastnictvo vyrobnych pro-
striedkov; b) zamestnanecké privlastiiovanie vynosov z vyrobnych prostriedkov,
ktoré st v drzbe firmy; ¢) prdvo zamestnancov riadif firmu; a d) absenciu ich
préava predat prédva Specifikované v b) a c), alebo pokracovat v ich uZivani po
opusteni firmy.

Tento sidbor prdv vytvdra transakéné ndklady a podnety, ktoré su Specifické
pre samosprdvnu firmu. Infldcia, nezamestnanost, nerentabilné investicie a iné
ekonomické problémy v Juhosldvii by mohli byt pripisané vplyvu tychto stimu-
lov a transak¢nych ndkladov na sibor spoloCenskych moznosti. Uvedme strucny
prehlad tychto efektov.

Transakéné naklady a samospravna firma

Transakéné ndklady si nédklady na v3etky zdroje, ktoré vyZaduje transfer
vlastnickych prdv z jedného ekonomického subjektu na iny. Zahffiaji ndklady
vymeny (také ako monitorovanie vyroby) a nédklady na ochranu instituciondlnych
Struktdr (ako napr. stidnictvo). Alchian, Demsetz, North a Williamson, aby som
uviedol iba niekol'ko teoretikov, ukdzali, Ze transakiné ndklady zdvisia prevaZne
od inStituciondlnych Struktur.
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Transakénymi nédkladmi, Specifickymi pre samosprdvnu firmu, su: absencia
trhu podnikatel'skych organizdcii, samospravna byrokracia a sustredenie rozhodova-
nia v samosprdvnej firme.

Absencia trhu (ako faktora volby) podnikatel'skych organizdcii. Samosprdvna
firma v Juhosldvii nevznikla dobrovolne; nepreZila na zédklade demonS$trovania
svojich prednosti nad konkuren¢nymi typmi firiem. Skutonost, Ze samosprévnu
firmu musi podopierat zdkon a chrénit ju pred konkurenciou, je najlepSim
svedectvom, Ze transakéné ndklady v Juhosldvii musia byt vySSie ako v prostre-
di, ktoré dovoluje podnikom hladat najefektivnej$i spOsob organizicie vyroby.

Samosprdvna byrokracia. Nariadenie vlddnicej skupiny, Ze podnikatelské
organizdciec musia byt samosprdvne, znamend, Ze¢ na udrzanie systému treba
vynaloZit dodato¢né nédklady. Tieto ndklady, ktoré si Specifické pre samosprav-
ny systém, zahffiaju ndklady na in$titicie spojené so zdkonom samosprdvy, ako
si samosprdvne rady a zdstupcovia samosprdv; ndklady na dozor nad vnitorny-
mi zélezitostami podnikov, ako si samosprdvne zhromazdenia a zdujmové
spolocenstvd; ndklady na riadenie vztahov medzi podnikatel'skymi organizdciami,
ako je Agentira pre spolocenské UcCtovnictvo a samosprdvne zdruZenia; nédklady
na zabezpeCovanie samosprdvneho charakteru ekonomiky, ako si spolofenské
a politické organizdcie a stranicka kontrola nad vd{Sinou ustanovizni.

V Juhosldvii bola vytvorend obrovskd byrokracia. Podla asopisu Danas (14.
februdr 1989), vplyvného zdhrebského' tyzdennika, podiel potu neproduktivnych
zamestnancov na celkovej zamestnanosti v Juhoslévii sa pohybuje okolo 40 %.

Mnoho politickych a ekonomickych analytikov v Juhosldvii aj inde argumentu-
je, ze redukciou rozsahu byrokracie by bolo moZné vykon samosprévnych firiem
zlepsit. Zabudaju v3ak na jeden déleZity bod. Firma v samosprdvnej ekonomike
byrokraciu potrebuje, aby chrédnila jej monopol na trhu podnikatel'skych organi-
zécii. Redukcia rozsahu samosprdvnej byrokracie by vyustila predovSetkym do
zmeny prevladajuicich vlastnickych prév.

Rozhodovanie v samosprdvnej firme. Rada riaditelov korporativnej firmy
reprezentuje zdujmy jej vlastnikov. Skladd sa z jednotlivcov so 3pecidlnymi
znalostami pre podnikové rozhodovanie. NavySe, finanéné trhy umoziiuji rychle
ocefovanie politickych rozhodnuti rady. Rada riaditelov korpordcie, ako aj
manazér korpordcie maji takto silné podnety maximalizovat hodnotu firmy,
zatial' ¢o akciondri sa stretdvaji s nizkymi transakénymi nédkladmi na hodnote-
nie rozhodnuti rady.

V samosprdvnej firme rada pracujicich reprezentuje zdujmy kolektivu. Rada
pracujicich sa skladd z urcCitého pocltu zamestnancov firmy (v zdvislosti od
velkosti firmy) zvolenych kolektivom v tajnych volbé4ch. Clenovia Rady pracuji-
cich nemaji  Specidlne znalosti potrebné pre podnikatel'ské rozhodovanie.
Okrem toho, absencia finan¢nych trhov, ktorych riadne fungovanie si vyZaduje
sikromné vlastnictvo, zvySuje transak{né ndklady identifikovania a ocefiovania
podnikatel'skych moZnosti, s ktorymi sa firma stretdva.
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Prevlddajice Struktdry vlastnickych prdv v samosprdvnej firme stavaji mana-
Zéra do nelahkej pozicie. Predpokladd sa, Ze bol prijaty pre svoje $pecializova-
né vedomosti potrebné na riadenie podniku. Av3ak jeho preZzitie zdvisi od volby
politiky, ktord by maximalizovala skOr krdtkodoby tok hotovych pefiazi (tok
miezd) neZz hodnotu firmy. To znamend, Ze manaZér je stimulovany, aby sledo-
val politiku, ktord je konzistentnd s preferenciami kolektivu.

Zistancovia samospravnej firmy, si pomylili participativnu demokraciu vnitri
firmy so 3pecializovanymi vedomostami potrebnymi na jej riadenie. Pravo viet-
kych pracujicich zaCastiiovat sa prostrednictvom volenych zdstupcov v rade
pracujicich na riadeni firmy, vyluCuje prdvo ktoréhokolvek jednotlivca robit
kI'i¢ové rozhodnutia. Aby sa tento problém vyrieSil, bolo by potrebné jednak
poskytnit manazérovi pravo byt nezdvisly od kolektivu, stimulovat ho, aby sa
usiloval o maximalizdciu hodnoty svojej firmy, jednak stanovit met6du na hod-
notenie jeho vykonu. Problém je v tom, Ze¢ ak by sa urobili vietky uvedené
zmeny vo vlastnickych prévach, odstrdnila by sa samosprdvna firma.

Stimuly a samospravna firma

Prevlddajice vlastnicke prdva prostrednictvom svojich efektov na zamesina-
nost, investicie, riziko a inovdcie vplyvaji aj na sibor spoloenskych prileZitosti
v samospravnej ekonomike.

Problém zamestnanost. Furubotn a Ward, okrem inych, ukdzali, Ze urovei
zamestnanosti v samosprdvnej firme zdvisi od vzfahu medzi priemernym a hra-
ni¢nym produktom prdace. To je zrejme velmi obmedzujice a neefekiivne
riedenie problému zamestnanosti. Prax zdvery tychto teoretikov podporuje.

Mieru nezamestnanosti v Juhosldvii nie je lahké odhadnitf, a to prinajmensom z
dvoch dovodov. Po prvé, vidSina robotnikov, tzv. modrych golierov reaguje na neza-
mestnanost tak, Ze zostanud vo svojich dedindch alebo sa tam vrétia. Po druhé, viac ako
milién Juhoslovanov odmietol samospravnu ekonomiku a pracuje na Zdpade. Ked' vyne-
chdme tieto dve skupiny, zamestnanost v Juhosldvii v 80. rokoch mala takyto vyvoj:
zamestnanost v samosprdvnom sektore ekonomiky réstla rone v priemere o 2,1 %,
miera rastu v sikromnom sektore bola okolo 5,1 % a pocet nezamestnanych pracovni-
kov narastal rotne o 4,7 %. Miera nezamestnanosti sa zvysila zo 14 % v roku 1980 na
17 % v roku 1988.

Alokdcia rizika. Jensen a Meckling v Cldnku, ktory znamenal prelom v tejto
oblasti tvrdili, Z¢ neprenosnost vlastnickych prdv zamestnancov na prijmy firmy
znamend, Ze samosprdvne riadend ekonomika neposkytuje nijaky priestor na to,
aby sa znéSanie rizika diferencovalo medzi jednotlivcami podla ich odli$nych
postojov k riziku. NavySe, pracujici si nuteni spolotne niest rizikd, proti kto-
rym sa v skutonosti dd poistit diverzifikdciou. Samosprdvna ekonomika teda
zlyhdva, ked md poskytnit podnety pre tych, ktori maji pozitivny alebo nega-
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tivny postoj k riziku, aby sa angaZovali vo vzdjomne vyhodnych transakcidch,
ktoré by presivali zdroje smerom k vy$$ie hodnotenym ucelom.

Investicné rozhodnutia. Juhoslovanskd firma méd na investicie dva hlavné
zdroje: akumulované prijmy a bankovy tuver. Pri existujucich vlastnickych vzta-
hoch v samospravnej firme obidva zdroje investicie vedd k neefektivnej tvorbe
kapitélu. Preco?

Zamestnanci samosprdvnej firmy maji dve alternativy zvd{Sovania bohatstva.
MoOzu si rezidudl (t. j. zisk ako rozdiel medzi trzbami a ndkladmi, pozn. pre-
kladatela) vybrat vo forme mzdy a individudlne investovat do nimi viasinenych
aktiv, alebo sa mOZu rozhodnut, Ze Cast zisku ponechaji vo firme na spoloiné
investicie a budi poberat vynosy vo forme zvySenych miezd tak dlho, pokial
zostani pracovat’ vo firme. Tito bohatstvo-zvySujicu alternativu budeme oznaco-
vat ako nevlastnené aktiva.

Aby tieto alternativne formy investovania boli pre zamestnancov rovnako
atraktivne, musi byl miera vynosu z investicic do nevlastnenych aktiv, ktord
ziskavaji pocCas zamestnania vo firme formou zvySenych miezd, vy$ia ako miera
vynosu z vlastnenych aktiv. PoZadovany rozdiel je mozZné vykalkulovat.

Predpokladajme, Ze drokovd miera s na GCtoch dspor predstavuje pre pracovnikov
najvy$si dosiahnutelny vynos z vybraného a investovaného rezidudlu a Ze vlastnené
a nevlastnené aktiva maji vietky charakteristiky rovnaké (okrem vynosu). V tom pripade
sikromné dspory S dindrov v prvom obdobf dovolia v druhom obdobf spotrebu § + s§
dindrov. Rovnakd suma penazi investovand do nevlastnenych aktiv by priniesla iba rS
dindrov na spotrebu v druhom obdobi. Pri danej Struktire vlastnickych prdv patria nové
vyrobné prostriedky (capital goods) $tdtu a pracujici si uz nikdy nemdZu svoje peniaze
vziat spdl. Inymi slovami, v jednom obdobf &asového horizontu je vynos 5 % na vlast-
nené aktiva rovnako ldkavy ako 105 % vynosu z nevlastnenych aktiv. Z hladiska caso-
vého horizontu priemerného robotnika, vzorec zdmeny na investovanie S, dindrov do
nevlastnenych aktiv je

kde r* kritickd miera vynosu, ktord musia priniest nevlastnené aktiva, aby pre pracuji-
cich bolo indiferentné rozhodovanie medzi kolektfvnym investovanfm vo firme, alebo
individudlnymi investiciami pri drokovej miere s. Napriklad miery vynosu, ktoré robia
investiciu do nevlastnenych aktiv pre pracujicich rovnako atraktfvnu ako dspory v banke
pri 5 %, st 23 %, 19 %, a 13 % pre Casov€ horizonty 5, 6 a 10 rokov.

Je jasné, Ze keby drokovd miera nebola prili§ nizka, alebo pldnovaci horizont prili§
dihy, velitina R* (vyrobna funkcia firmy pre budice pldnovacie obdobie) by musela byt
podstatnd. Pri danom suibore investi¢nych prileZitosti si stimuly samosprdvnych firiem
k samofinancovaniu investicii v porovnani so slobodnym trhom sidkromnovlastnickej
ekonomiky celkom obmedzené.
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Na uskuto¢nenie rentabilnych investicii sa musia samosprdavne firmy obratit
na bankovy systém. AvSak existujice vlastnicke prdva zasa deformuji (modifiku-
ji) dopyt firiem po bankovom ivere. Pri snahe ziskat bankovy dver nie je pre
ne relevantnym kritériom vztah medzi sGfasnymi ndkladmi bankového tveru
a su¢asnou hodnotou olakdvanych vynosov, ktory posiva zdroje k ich najpro-
duktivnejSiemu pouZitiu. Relevantnymi veli¢inami si pre ne toky spldtok banke
a toky ocakdvanych vynosov, obidva videné v Casovom horizonte pracujicich.
To znamend, Z¢ samosprdvna firma md silnd snahu ziskavat pOZicky, ktoré
bud’ maximalizuji tok pefiazi v blizkej budicnosti, alebo maji dlhodoby termin
splatnosti, ¢o presiva investitné nédklady na budicich pracovnikov, alebo sa
usilujd o oboje. Vo vietkych tychto pripadoch samosprdvna firma méd snahu
hladat také investicné projekty, ktoré neusmerfiuji zdroje na ich Co najlepsie
pouZitie.

Inovacné podnety. Skupina tych, o maji v samosprdavnej firme prdvo usku-
todtiovat inovdcie, je ohrani¢end na kolektiv. Termin kolektiv je tu doleZity.
Jednotlivy zamestnanec nemézZe nadobudat produktivne aktiva, ani urCovat ich
pouZitie. MOZe to uskutoCnif iba pracovny kolektiv ako celok prostrednictvom
robotnickej rady. Zamestnanec, ktory poznd moznost lepSiecho vyuZitia zdrojov,
musi svoj ndpad predat rade pracujicich, t. j. skupine l'udi, ktori preferuja staly
tok petiazi v rdmci svojho Casového horizontu pred rizikom, ktori maji obme-
dzené podnikatel'ské skdsenosti a ktori len nedostatotne rozumeji trhovym
procesom. Ak s nim porovndme zamestnanca stkromnej firmy, je zrejmé, Ze
ten je vo vyhode. Preddva svoj ndpad skupine l'udi, ktord md odborné vedo-
mosti z podnikatel'ského sveta, ktord nie je sputnand ohraniCenym Casovym
horizontom a ktord sa méZe spoliechat na finanCny trh, Ze rychlo oceni projekt.

V sihrne moZno povedat, Ze transakéné ndklady a stimuly, ktoré s Speci-
fické pre samosprdvnu firmu generuji ekonomické sprédvanie, ktoré nemd ten-
denciu usmerfiovat pohyb zdrojov na ¢o najhodnotnejsie pouZitie.

ZavereCné poznamky

Vychodoeurdpske krajiny maji zdvideniahodni moZnost zvolit si spomedzi uz
zndmych alternativ novy stibor indtiticii. Ich volba inStituciondlneho usporiada-
nia bude urcite ovplyviiovand mnohymi faktormi, ako sa: ich (prislusné) filozo-
fické dedilstvo, sila hlboko zakorenenych nomenklatir a pomer sil medzi vzni-
kajicimi politickymi stranami.

Ked sa budi nédrody vychodnej Eur6py pri vybere lepSieho inStituciondlneho
usporiadania obzerat okolo seba, budi musiet uznat, Ze kapitalistické krajiny
si skutofnymi ostrovmi hojnosti vo svete, ktory je nesmierne chudobny. Ak je
India chudobnd kvéli preludneniu, pre€o sa Hong Kongu vedie o mnoho lep-
Sie? Ak je Cina chudobnd, pretoZe nemd primerand zékladiiu zdrojov, preto
Japonsko, krajina s nedostatoCnymi zdrojmi, prosperuje dobre? Sovietsky zviz
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mé dostatok zdrojov, aviak sovietsky typ ekonomiky nedokdzal zabezpelit slus-
nd Zivotni udroveit vo svojej krajine. Kapitalistické inStitdcie, t. j. prdvo na
vlastnictvo, sloboda kontraktov a ustavnd vldda, vytvorili Zivotny Standard, ktory
socialistické instituciondlne zriadenie nebolo schopné napodobnit.

Kazdé inStituciondlne usporiadanie vytvdra svoje vlastné transak¢né ndklady
a stimuly. N43 ¢ldnok opisuje efekty Styroch beZne pouzivanych metéd organiza-
cie vyroby v ekonomike. Dospieva k zdveru, Ze nedobrovolné usporiadania nie
st efektivne metddy organizdcie vyroby. To je dOleZité ponaucenie, ktoré ponu-
ka vychodoeur6pskym krajindm empirickd skisenost a ekonomickd analyza.

Doslo 31. 3. 1992

PROPERTY RIGHTS THEORY AND POSSIBILITIES OF CHOISE
IN THE EASTERN EUROPE. IL

Steve PEJOVICH

The paper looks into the effects of two institutional choices that have been tried on
a large scale: the codetermining firm, and the labor-managed firm (the Soviet-type firm
and the corporate firm were analyzed in the first part of the article published in No
1/1993 of our review). ,

The following premises underline the analysis: (1) all decisions in business firms are
made by individual decision makers, (2) all decision makers have their own private ends,
(3) the prevailing property rights affect the behavior of decision makers in specific and
predictable ways.

The method of analysis is simple and straightforward. First, we investigate the bundle
of property rights that exists under various institutional arrangements; the specific rights
in that bundle reveal the allocation of costs and rewards within the firm. Next, we
determine the resultant incentive structures and their effects on the behavior of decision
makers. Finally, we deduce the implied behavior of the firm and examine the analytical
propositions yielded by the analysis against the broad facts of business experience.
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Diskusia
Slovenska republika a vychodné trhy

Igndc RENDEK*

Diskusia 0 tom, ¢i rozhodujicou pricinou degresu transformujicich sa ekonomik
si vonkajsie faktory (hlavne rozpad trhu byvalej RVHP) alebo vniitorné faktory,
prikldfia sa u néds prevazne k nézoru, Z¢ rozhodujica pri¢ina je domdceho
povodu, a to predovietkym zvolend stratégia transformécie.

Nech uZ by viak relativna vdha rozpadu trhu byvalej RVHP bola ocefiovand
akokol'vek, jeho deStruktivny dopad na nalu ekonomiku je v absolitnom rozme-
re obrovsky. Nejde sice 0 embargo, ale ochromujici Ginok je dost podobny.
Je to ulinok, ktory zosiliiuje hlavne jednostrannd a velmi vysokd orientdcia
krajin byvalej RVHP na vzijomny obchod medzi sebou. Riziko takejto jedno-
strannej orientdcie, ako nds o tom dne¥nd realita tvrdo poucila, je nednosné.
Rozpad vychodnych trhov, ku ktorému do8lo, by bez véZnejSich ndsledkov ne-
zniesla ani skonsolidovand trhovd ekonomika a nieto eSte naSa transformujica
sa, aj inymi deStruktivnymi faktormi ohrozovand ekonomika.

Mechanizmy, ktoré viedli k deStrukcii trhu byvalej RVHP, pokladdme za
dolezité poznat nielen z pohladu histérie, ale predovietkym z toho dévodu, aby
sme tieto deStruktivne mechanizmy vedeli jednak identifikovat, jednak pro
futuro ich dokdzali aj prekondvat. A to hlavne pre pripad, ¢ by naSim ndrod-
no-§tdtnym zdujmom zodpovedalo usilie o etablovanie sa aj na novoutviranych
vychodnych trhoch.

Myslime si, Z¢ je v ndrodno-$tdtnom zdujme Slovenska vyuZit 3ance, ktoré
ndm tieto trhy poskytuji. Sme mald krajina a ako kaZd4 mald ekonomika aj
my budeme nadpriemerne z4visli od vonkajSich ekonomickych stykov. Z hladis-
ka naSej ekonomickej bezpecnosti nie je vhodnd akdkolvek jednostrannd orien-
tdcia: ani na Vychod, ani na Ne-Vychod. Nafa faktickd ekonomickd suverenita
bude tym vidlSia a n4¥ ekonomicky rozkvet bude tym pravdepodobnejsi, ¢im
valSiu moZnost slobodnej volby medzi rOznymi, pre nds vyhodnymi zahrani¢no-
ekonomickymi aktivitami budeme mat. Je preto v naSom ndrodnom ekonomic-
kom zdujme - pokial ndm to mimoekonomické (hlavne politick€) hl'adiskd
umoznia - usilovat sa o ¢o najlirdiu diverzifikdciu nalich zahrani¢no-ekonomic-
kych stykov; orientovat sa na kazdé pre nds vyhodné trhy, a teda aj na vychod-
né trhy. V tejto sivislosti treba poukdzat aj na to, Ze sa Ziada velmi realisticky

" JUDr. Ignsc RENDEK, CSc., Ustav ekonomickej teérie SAV, Meden4 10, 811 02 Bratislava
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posudzovat rozsah salasnej a olakédvanej kapitdlovej angaZovanosti Zdpadu
u nds a viac nez doteraz akcentovat potrebu obnovovania vychodnych trhov.

Cim moézu byt - prinajmen$om zo strednodobej perspektivy — vychodné trhy,
hlavne trhy byvalého ZSSR, pre nés atraktivne? PredovSetkym tym, ¢im sui
atraktivne pre zdpadné ekonomiky, ktoré vynakladaji (a nie bez uspechu)
nemalé usilie, aby na nich zapustili korene. Si to obrovské, nenasytené trhy.
NavySe, z hladiska naSej ekonomiky si to komplementdrne trhy: ako mélokde
inde je tu moznd ekonomicky obojstranne vyhodnd vymena naSich vyrobkov za
ich suroviny (a postupne aj iné komodity). A okrem toho si vychodné trhy pre
nds blizke aj geograficky. Velkym kapitdlom je aj to, Ze tieto trhy pomerne
dobre pozndme a Ze za uplynulé desatroCia sa vyselektovalo vela medzipodni-
kovych kontaktov, ktoré maji Sancu pretrvat aj do budidcnosti. ZdvaZznd je aj
skuto¢nost, Ze naSej obchodnej bilancii s Ruskom hrozi velké volnomenové
pasivum (za ropu a plyn). Je v naSom Stdtnom zdujme usilovat sa o zmierfiova-
nie tohto deficitu naSim exportom do Ruska.

NemoéZeme, pravda, pokladat za samozrejmé a bezproblémové, Ze strategic-
kym zdujmom Ruska, Ukrajiny a daldich &lenov SNS tiez zodpovedd usilie
orientovat sa na Siroku spoluprdcu s ostatnymi krajinami byvalej RVHP.

Napriklad Svetovd banka (pozri [1, s. 6, annex 1]) pred dvoma rokmi vyjadrila podo-
zrenie, Zze ZSSR "pokladd krajiny RVHP za rezidudlny trh". Toto podozrenie Svetovej
banky moZe sice tiez zakryvat urlitd jej tendenciu, avSak niektoré Crty sovietskej politiky,
napr. vo¢i pobaltskym republikdm za GorbaCovovych Cias, si vysvetlitelné iba vtedy, ak
takéto podozrenie pripustime. Za zdvazné treba ale zrejme pokladat to, Ze masivny
prienik ekonomik SNS na presytené zdpadné trhy nebude jednoduchou zaleZitostou; na
oboch strandch bude totiz vyZzadovat Struktirne zmeny takych kolosdlnych rozmerov, Ze
ich nebude mozné€ zvlddnut "Sokovo", v krdtkom Case. A prinajmenSom v tomto medzi-
dobi budid na strane SNS objektivne existoval ekonomické predpoklady pre spoluprécu
s ostatnymi krajinami byvalej RVHP. Tomu by nasvedCovali i niektoré informécie z den-
nej tlade, napr. o roztarovani niektorych podnikov v SNS z ndkupu nakladnych dut na
Zépade a o ndvrate k Tatrovkdm. Je ale velmi pravdepodobné, Ze i z dlhodobejSicho
hladiska moéze pre Rusko a Ukrajinu spoluprdca s ostatnymi krajinami byvalej RVHP
prindSat nezanedbatelné komparativne vyhody.

Vrdtme sa teraz k problematike faktorov, ktoré viedli k rozpadu trhu byvalej
RVHP. Predovietkym uvedme, Ze¢ ndzory ekonomickej verejnosti na priciny
tohto rozpadu sa pohybuji dost po povrchu. Nezriedka sa vyskytuji iba konSta-
tovania, e trh "sa" rozpadol - akoby sdm- od seba. Casto sa poukazuje aj na
vystipenia (bezosporu krdtkozraké) Cesko-slovenskych predstavitelov (pred tromi
rokmi v Sofii) za Co najrychlejsi rozpad RVHP; postupny prechod na volnome-
nové zuctovanie, o navrhovala sovietska strana, by bol tvrdost rozpadu RVHP
sice trochu zmiernil, ale ani to - z dévodov, o ktorych sa eSte zmienime - by
nebolo odvrétilo kolaps vychodnych trhov.
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Hospoddrske tazkosti krajin byvalého ZSSR sa vel'mi Casto absolutizujg, a to
v tom zmysle, akoby ony boli temer jedinou priinou rozpadu trhu byvalej
RVHP. Bezosporu boli impulzom k rozpadu tohto trhu, a hlavne postupné
stupfiovanie ich taZzkosti nardstlo v sdilasnosti na vdZnu prekdZku oZivenia vy-
chodnych trhov. Ale to neobjasiiuje vietko. Absolutizdcia tohto faktora zahmlie-
va in€ priCiny; napr. neobjasiiuje preco doslo k rozpadu ekonomickych vztahov
medzi byvalou NDR a byvalou CSFR - ved' tieto dve ekonomiky neboli v roz-
klade, a predsa ich hospodarske kontakty boli paralyzované; preco nemeckd
vldda po zjednoteni Nemecka "devalvovala" prevoditelny rubel o 50 %, o sa
fakticky rovnalo zdkazu exportu byvalej NDR na vychodné trhy.

UZ to, ¢o sme doteraz uviedli, naznacuje, Ze sibor faktorov podielajicich sa
na kolapse vychodnych trhov je velmi rozsiahly. ESte $irSi je sdibor faktorov,
ktoré budd musiet byt uvedené do pohybu, ked' pOjde o oZivenie tychto trhov:
sem budi patrit jednak "obranné" opatrenia zamerané na neutralizovanie fakto-
rov veduicich k rozpadu vychodnych trhov, jednak aktivne, trhovo konformné
opatrenia na oZivenie tychto trhov. Medzi tie bude patrit celd plejdda opatreni:
pocinajic vytvdranim trhovej infradtruktdry v takej Specifickej oblasti, akou je
zahrani¢no-ekonomickd Cinnost (manaZéri, poistovanie rizik, informacnd siet
atd.), a konciac aktivitami $tdtu (vObec a voli vychodnym trhom osobitne).

V dalfom texte si nebudeme kldst za dlohu podat vylerpdvajicu identifika-
ciu pri¢in rozpadu vychodnych trhov a analyzu adekvdtnych népravnych opatreni.
A je pravdepodobné, Ze rozpoznanie niektorych (moZno aj podstatnych) pricin
bude mozné aZz po urlitom &asovom odstupe a po spristupneni prisluSnych
informdcii. Ststredime sa iba na dve skupiny faktorov spOsobujicich rozpad
vychodnych trhov, zdvaZnost ktorych sa dostatoéne nedocefiuje - transformacny
degres narodnych ekonomik a kolaps platobného styku.

Transformaény degres

Prvotné impulzy k rozpadu vychodnych trhov m6Zu vychddzat z takych opat-
reni, ako je "devalvécia" prevoditelného rubla alebo politika "rezidudlnych tr-
hov", o ¢om sme uZ hovorili. Na takéto prevazne politicky motivované faktory
sa v dalom texte nebudeme sustredovat.

Aj keby totiz takéto "mimoekonomické" faktory nep6sobili, rozpad vychodnych
trhov by bol nastal, a to v dosledku zvolenej transformalnej stratégie, ktoréd
vedie k celkovému degresu ekonomiky; z neho vychddzaji prvotné impulzy aj
ku kontrakcii dovozu - a zrkadlovym obrazom toho je na druhej strane pokles
exportu v prisludnych exportujicich krajindch. Pokles exportu v prislu§nej ekono-
mike potom uZ pOsobi ako samostatny faktor redukcie globdlneho dopytu a cel-
kového degresu narodnej ekonomiky, aviak jeho prvotny impulz vznikol za jej
hranicami - bol "importovany" z krajiny, v ktorej prebieha transformacny degres
a jeho sucast: pokles dovozu. A tento pokles dovozno-vyvoznych operacii vyvo-
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lanych transformaénym degresom, je ddleZitym, ba moZno najddleZitejSim fakto-
rom rozpadu trhu byvalej RVHP.

Len pri takomto pohlade moZno objasnit, pre¢o doSlo k poklesu vzdjomnych
ekonomickych aktivit medzi byvalou CSFR, Polskom a Madarskom. Nemozno
identifikovat ani Zziadne akty politickej vole zamerané proti nim, ani nemozno
hovorit o dplnom rozpade tychto ekonomik. Medzi dolezité priCiny poklesu
vzdjomnych kontaktov patri transformalny degres kazdej z tychto ekonomik.

Na degres ekonomiky mimoriadne citlivo reaguje investitnd Cinnost. Pri
degrese ekonomiky nielenZze niet zdrojov na budovanie novych kapacit, ale aj
existujice kapacity si nevyuzité. Setri sa aj na ich obnove a tdrzbe. Modelovo
klesa prirastok vyrobnych fondov aZz na nulu. V tom je priCina hlbokej krizy
investitn€ho strojarstva vo vietkych krajindch byvalej RVHP; v men3ich kraji-
ndch strednej Eur6py je oZivenie investitného strojarstva, ba mozZno vébec jeho
prezitie, zdvislé v rozhodujicej miere od ozivenia vychodnych trhov.

Mohlo by sa namietat, Ze transformujice sa ekonomiky maji moZnost straty
vychodnych trhov vynahradit si na Zipade. Pravda je, Ze zvolené modely trans-
formécie maji na Starte zabudovani celkovi restrikciu globdlneho dopytu a po-
nechdvaju prakticky jediny smer volnosti - export na Zdpad a v tomto smere
vyvijaji vel'ky makroekonomicky tlak.

Dovoz zo zdpadnych trhov je - spolu s viacerymi faktormi, napr. devalviciou
- silne brzdeny aj celkovym degresom transformujicich sa ekonomik; pri celko-
vom poklese globdlneho dopytu klesd i dopyt po dovédZangch tovaroch; posobia
tu teda rovnaké brzdiace mechanizmy ako pri dovozoch z vychodnych trhov. Ze
je degres vdZznou brzdou dovozu zo Zdpadu, svedCia i obavy niektorych ekond-
mov, podla ktorych by v obrétenej situdcii - vo fdze oZivenia nadej ekonomiky -
nespravna volba impulzov na jej oZivenie mohla vyvolat prili3né oZivenie dovo-
zu (koeficient pruznosti voli prirastku HDP je vy8§i ako jedna), ¢o by mohlo
ohrozit vyrovnanost platobnej bilancie, vynucovat si dalie devalvicie a pod.
Treba preto sdhlasit s tym, Ze uprednostiiovat sa maji také rozvojové aktivity,
ktoré budd najmenej ndroéné na dovoz (vystavba bytov, autostrddy a pod.).

Kym transforma¢ny degres brzdi dovozy tak zo zdpadnych, ako aj z vychod-
nych trhov, pri exporte je situdcia odlidnd. Zdpadné ekonomiky neprekondvaji
transformacny degres a nemusia - na rozdiel od vychodoeurOpskych krajin -
z takéhoto dovodu obmedzovat dovoz (n4$ export). Aj na Zdpade sice doSlo
v poslednom &ase k urditému poklesu konjunktdry, ten sa viak svojou hibkou
a predpokladanou dizkou trvania vobec nedd porovnat s transformaénym degre-
som vychodnych ekonomik. Ako sme uZ v inej suvislosti uvddzali, pri poklese
konjunktiry najviac klesd prirastok vyrobnych fondov (modelovo aZz na nulu), ¢o
tvrdo postihuje hlavne investitné strojarstvo; a aj naSe exporty tohto druhu na
Zapad st prakticky bez 3ance.

Ak aj odhliadneme od tychto 3pecifik investi¢nej Cinnosti, ndS prienik na
zdpadné trhy nepostupuje uspokojivou rychlostou. Isty podiel na tom mé nizka
technicko-ekonomickd drovefi nalich vyrobkov, ako aj slabd schopnost nalich
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podnikatelskych subjektov prenikat na zdpadné trhy (¢o je nevyhnutnd nélezi-
tost konkurenénej sposobilosti naSich vyrobkov!). Nevyhnutné si hlboké Struk-
tirne zmeny; vietky tieto adaptatné procesy vSak vyZaduji svoj Cas, nemozno
ich uskuto¢nit $okovo. Ale na druhej strane sa ukdzalo, Z¢ zdpadné trhy su
Geinne chrdnené (a to nielen trh préce) a niektoré z nich nezriedka neakceptu-
ji ani tie naSe vyrobky, ktoré si po technicko-ekonomickej stranke schopné
konkurencie.

Domnievame sa, %¢ tieto obranné reakcie zdpadnych ekonomik nekorenia iba
v subjektivnej oblasti, v nedostatku nietiej dobrej vole. Majii aj svoju objektivnu
bdzu. Ide o 1o, Z¢ adaptatnd schopnost zdpadnych ekonomik je sice vacSia neZ
nasa, ale tiez nie je bez hranic. Aj zdpadné ekonomiky potrebuji urity Cas na
to, aby mohli aj ony uskuto¢nit vlastné hlboké Struktirne zmeny vyvolané
moznostou, ale aj nevyhnutnostou vtiahnut krajiny byvalej RVHP aspoit do
normélneho zahrani¢noobchodného Zivota (o ich Gplnej integracii ani nehovo-
riac).

Z tohto pohladu sa teda spolu s tézou o nevyhnutnosti ndsho prenikania na
naro¢né zdpadné trhy vraciame k téze vyslovenej uz prv - o ndrodno-Stitnom
zdujme Slovenskej republiky na diverzifikdcii zahrani¢no-ekonomickych vztahov,
ako aj na etablovani sa na vychodnych trhoch. Teraz uZ mézeme tito tézu
konkretizovat, a t0 v tom smere, %¢ zastavenie transforma¢ného degresu a 0Zi-
venie ekonomiky vytvdra $ance na rozdirenie naSich odbytovych moZnosti na
vychodnych trhoch.

Z takéhoto pohladu je zdroveit evidentné, Ze uZ oZivenie samotnej ekonomi-
ky Slovenska bude prindsat multiplikativny efekt prostrednictvom rozsiren€¢ho
exportu, aviak Ze toto usilie bude zosilnené, ak bude dochddzat k oZiveniu
ekonomik aj v ostatngch krajindch byvalej RVHP. Z toho teda vyplyva, Ze
Slovensko by sa malo pripdjat k mnohostrannym aktivitdm zameranym na
oZivenie vychodnych trhov.

Problematika platobného styku

Prechodom na zudtovanie a na platby vo volnych mendch v obchodnom
styku medzi krajinami byvalej RVHP sa dostali peniaze, konkrétne volné meny
do tplne inej pozicie nez v obdobi pldnovaného hospoddrstva. Kym prv stalilo
"dostat sa do pldnu" a prefinancovanie nasledovalo akosi automaticky (realita
bola samozrejme rozmanitejsia nez takdto modelovd predstava), v novych pod-
mienkach Ziadna zahrani¢noobchodnd transakcia neuzrie svetlo sveta, ak za iiu
nem4 kto zaplatit, a to v tvrdej mene. Nemat tvrdd menu md teda dnes pri-
najmensom také tvrdé dosledky ako prv nebyt "zaradeny do pldnu".

Vec je viak komplikovand eSte o makroekonomicky rozmer. Aby mohlo
zG6¢tovanie vo volnej mene fungovat, musi mat prislusnd ndrodnd ekonomika
k dispozicii ur¢iti masu obchodného kapitdlu, a to vo volnej mene. Podla
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ucebnic (realita je aj tu pestrejSia), absolitny a neprekroCitelny horny limit
zahrani¢noobchodnych aktivit je dany masou takéhoto obchodného kapitdlu
(vlastného alebo cudzieho) a poCtom jeho obratok napr. za rok. Je prakticky
vylicené, aby takyto limit prekonali iba podniky samotné svojimi aktivitami
mikroekonomického charakteru (tu sa vyzaduje makroekonomické rieSenie). Ak
je kapitdlu vo vol'nych menédch nedostatok, méze sa stat, e k niektorym zahra-
ni¢noobchodnym transakcidm medzi dvoma podnikmi ned6jde pre nedostatok
volnomenovych prostriedkov (vlastnych alebo poZzitanych), a to aj v pripade, Ze
by $lo o akciu vyhodnd pre oboch partnerov. MoZno to vyjadrit eSte tak, Zze ak
dand ekonomika prechddza na volnomenovy platobny styk, ale nemd dostatok
vol'nych mien, mnohé efektivne operédcie sa nemOzu uskutoCnit, trh sa rozpadd,
a to len preto, lebo niet ¢im platit vo vol'nych menédch.

A prédve toto sa stalo v krajindch byvalej RVHP po zastaveni ziltovivania
v prevoditel'nych rubloch. Do volnomenového platobného systému kazd4 z tych-
to krajin Startovala s nepatrnymi volnomenovymi rezervami, takmer vSetky boli
silne zadlZzené. Prepukla kriza likvidity vo volnych menéch, kazdému chybali
dolare. Nedostatok volnych mien bol jednou z vdZnych priCin rozpadu vychod-
nych trhov.

Nielenze sa nedosiahol proklamovany ciel' volnomenového ziactovania - pre-
chod od volakedajsieho bilateralizmu na multilateralizmus platobného styku -
ale pokial ide o vztahy s byvalym ZSSR, po rdznych pokusoch usporiadat
platobné vztahy aspof na bdze dvojstranného ziCtovania v ndrodnych menach
sa stav eSte zhorSil.

Existuji r6zne odhady toho, aky velky by mal byt obchodny kapitdl umoZziiu-
jaci financovat obchodni vymenu medzi krajinami byvalej RVHP asponi na
volakedajSej drovni. Niektoré pramene hovoria o sume 40 mld USD; k tomu
treba prirdtat velké prostriedky potrebné na poskytovanie obchodnych uverov,
beznych v zahrani¢nom obchode, hlavne so strojarskymi vyrobkami. Je pochopi-
teln€, Ze uvedené krajiny takouto sumou nedisponuji a ani ju nemdOZu rychlo
"Sokovo" naakumulovat. Ako rieSenie prichddzalo do tdvahy bud rozloZit pre-
chod na volnomenové ziCtovanie na dlhSie obdobie, alebo volnomenové pro-
striedky ziskat na Zédpade z udveru.

Treba vSak pripomenit, 7¢ problém sa nekonti iba ziskanim tychto pro-
striedkov samych osebe. Musi fungovat mechanizmus zabezpelujici ndvratnost,
platobnu disciplinu obrovského mnozstva zahrani¢noobchodnych transakcii; bez
toho by sa sebavidlSie volnomenové prostriedky rozplynuli medzi masu nediscip-
linovanych, resp. neefektivnych podnikatelov. Je zrejmé, Ze takyto systém uvero-
vého zabezpeCovania volnomenovej likvidity v zahraniénom obchode méZe ziskat
prislusnd kredibilitu, len ak sa ho zucastnia vlddy a konzorcium velkych bénk,
ktoré jediné m6Zu mat aj potrebné finan¢né prostriedky, aj dostato¢nu autoritu
na zabezpelenie platobnej a vObec trhovej discipliny a budid moéct zndsat aj
rizikd s tym spojené.
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Na zvlddnutie problémov platobného styku treba podporit kazdé rielenie,
ktoré bude znamenat o aj len Ciastkovy prinos, napriklad zriadovanie dvoj-
strannych bdnk (ukrajinsko-slovenskd banka). Pravda, malé banky disponuji iba
ohrani¢enym Kkapitdlom, ale najmd nemaji redlnu ekonomickd moc zasiahnut
voCi kazdému, kto by sa vyhybal plateniu a kto by teda svojou trhovou nedis-
ciplinovanostou ohrozoval zdklady celého platobného systému. Ani jedna velké
banka samotnd nemd moZnost ekonomicky postihnit (napriklad vieobecnym
odmietnutim dverov) nedisciplinovaného acastnika zahrani¢ného obchodu, ak
nepatri k jej klientele. Idedlnym rieSenim by zrejme bolo konzorcium velkych
bdnk - podporované zainteresovanymi vlddami. Funkcia vlddy v takejto konSte-
lacii je evidentnd: bez alinnej makroregulatnej politiky vlddy, zameranej -
okrem iného - aj na rovnovdhu platobnej bilancie, platobny systém vObec ne-
moéZe fungovat.

Prekonanim rozkladnych tulinkov neusporiadaného platobného styku medzi
krajinami byvalej RVHP by bolo zriadenie Vychodoeur6pskej platobnej tnie.
Bola by urlitou obdobou Eur6pskej platobnej dnie, ktord fungovala ako sucast
Marshallovho pldnu po druhej svetovej vojne a vyznamnou mierou prispela
k usporiadaniu platobného styku, a tym, samozrejme, aj k oZiveniu zdpado-
nemeckej ekonomiky.

Ideovy ndmet na zriadenie Vychodoeur6pskej platobnej tnie bol predlozeny
uz v roku 1990, a to Sekretaridtom hospodérskej a socidlnej rady OSN pre
Eur6pu. Funkciou platobnej dnie malo byt napoméhanie financovania zahranic-
noobchodnych operdcii. Vyfinancovdvanim clearingovych zostatkov na uctoch
jednotlivych krajin byvalej RVHP by sa malo vyznamne prispiet k podstatnému
zredukovaniu celkovej masy vol'nomenového obchodného kapitdlu nevyhnutného
na hladké fungovanie vol'nomenového platobného systému. Vychddzalo sa z to-
ho, Z¢ finantné prostriedky v tvrdej mene mali poskytovat zdpadné finantné
indtitdcie. Platobnd unia mala byt inStitucionalizovand tak, aby umoZiovala
koordindciu hospodérskych politik krajin byvalej RVHP - zrejme taki, ktord by
uspokojovala aj zdujmy zédpadnych kreditorov.

Névrh na zriadenie VychodoeurOpskej platobnej dnie sa stretol s pomerne
malou podporou. Nepodporili ho ani vlddy krajin byvalej RVHP. Kritici pouka-
zovali najmé na to, Ze teraz nemozno ofakdvat také prenikavé tspechy, k akym
dopomohla Eurépska platobnd unia, kedZe podmienky st diametrdlne odliSné,
poznamenané predovietkym prechodom od centrdlne pldnovanych ekonomik na
trhové ekonomiky. Kritiku vyslovili nielen vyznamni zdpadni ekonémovia, ale
i vlddni Cinitelia. Zd4 sa, Ze skuto¢né priCiny ndmietok najvystiznejSie vyjadruje
§tidia Ekonomickej komisic OSN pre Eur6pu ([2, s. 11]): ".. platobnd tnia,
tym, Ze by podporovala existujice obchodné vizby, by spomalovala potrebnd
reStrukturalizdciu a oddialila reorientdciu na Zdpad." Nie je vylilené, Ze takdto
"vysokd politika" bola jednou z hlavnych pricin, pre¢o sa ideovy ndmet Vycho-
doeur6pskej platobnej tinie nedostal do vy38ich 3tadii rozpracovania.
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Vnucuje sa myslienka, Ze transformujice sa ekonomiky boli s problémami,
ktoré by najlepsie rieSila platobnd tnia, odkdzané na Medzindrodny menovy
fond; jeho zdroje st vSak ohraniCené a neprimerané velkosti takychto dloh.

Jadrom 'rieSenia” prostrednictvom MMF je, Ze (namiesto toho, aby sa pre-
chodny nedostatok tvrdych mien pri prechode na volnomenové zactovanie riesil
normédlne - dverom v rdmci platobnej dnie) transformujice sa ekonomiky boli
odkdzané na bolestiv€é a pomalé vytvdranie devizovych rezerv vlastnymi silami.
Funkciou MMF z tohto aspektu je v podstate to, Ze svojimi skromnymi udvero-
vymi prostriedkami napomdha volnomenovi likviditu jednotlivych krajin, a to
eSte za podmienok vieobecnej restrikcie globdlneho dopytu a silnej orientécie
exportu na Zdpad.

Urditd, i ked vzdialent a parcidlnu pribuznost s niektorymi ¢rtami vychodo-
eurOpskej platobnej tnie mé tzv. Dienstbierov pldn. Jeho zdkladnou myslienkou
je vyfinancovat export urCit€ho objemu doddvok strojov zo stredoeurOpskych
krajin do krajin byvalého ZSSR, a (o za pomoci pOziCiek v tvrdej mene poskyt-
nutych byvalému Sovietskemu zvdzu zdpadnymi pefaznymi inStiticiami. Ani
tento pldn - zrejme z obdobnych pri¢in ako platobnd unia - sa nestretol s do-
stato¢nou podporou zdpadnych vlad.

Myslienka  "trianguldrnych doddvok" sa bude do urcitej miery realizovat
v rdmci Gveru vo vyske 1250 mil. ECU schvdleného Eur6pskymi spolocenstvami
pre byvaly Sovietsky zvdz [3]. Podla podmienok tohto tveru totiz az 50 %
doddvok moOzu predstavovat doddvky z krajin strednej a vychodnej Eurépy,
prakticky z byvalej CSFR, Madarska a Polska. PovSimnutiahodné je, %¢ pred-
metom doddvok moZu byt iba potraviny, lieCivd a zdravotnicke zariadenia, nie
viak ostatné strojarske vyrobky alebo vyrobky spotrebného priemyslu. Celd akcia
teda neprekraCuje rdmec humanitdrnej pomoci, nekladie si za ciel' prispiet
k odstrdneniu kolapsu trhov byvalej RVHP.

Myslienka prispiet k oZiveniu stredoeurépskych ekonomik i vyrieSenim prob-
Iémov volnomenového platobného styku, nebola definitivne stiahnutd z progra-
mu dia. Nie je vylaCené, ze hlboky transformacny degres, ba i urCité rozéaro-
vanie z doterajSiecho priebehu transformacnych procesov a rizikd z toho vyplyva-
juce podnietia aj zdpadné vladdy k zmene negativneho postoja, ktory pred ¢asom
zaujali k ideovému ndmetu Vychodoeurépskej platobnej Gnie. Medzi signdly,
ktoré by to mohli potvrdif, moZno zaradif napr. ndmet Attaliho (prezidenta
Eur6pskej banky pre obnovu a rozvoj) na vytvdranie kontinentdlneho spolocné-
ho trhu [4]. Der Spiegel [5] prind3a informdcie signalizujice nové€ pristupy
k oZiveniu vychodonemeckej ekonomiky; predpokladdme, Ze logika veci moze
doviest nemecki vlddu aj k zmene jej postojov k vychodnym trhom.

Si to viak zatial iba prvé signdly; ak pdjde o viac, bude to Sanca aj pre
Slovensko.

Dosdlo 4. 1. 1993
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SLOVAK REPUBLIC AND EASTERN MARKETS
Igndc RENDEK

The author analyzes the factors which will be advantageous for Slovak Republic in
its efforts to participate in the Eastern markets. Further, the author discusses two basic
reasons why the Eastern markets desintegrated, namely the transition recession of the
economies of countries of the former COMECON and the collapse of their mutual
payments relations. As far as the payment relations problems of the former COMECON
countries are concerned, the author sets a great significance down to the East-European
union of payments; the idea of its establishment was suggested by the Secretariat of the
UN Economic and Social Commission for Europe.
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Strukturotvorny potencial polnohospodarstva Slovenska
so zretelom na horské a podhorské oblasti

Iveta PAUHOFOVA*

uvob

Realizdciou ekonomickej reformy sa vytvdraji podmienky pre vyznamnejsi pohyb
v $truktire ndrodného hospoddrstva (NH). Tento pohyb sa premieta v zme-
nach Struktiry NH, pre ktord si v porovnani s vyspelymi trhovymi ekonomika-
mi charakteristické isté odliSnosti. Rozdielnosti sa vyrazne prejavuju predoviet-
kym v postaveni polnohospodérstva a sluzieb v rdmci NH a st vysledkom
pOsobenia inych systémov interakénych vézieb, nez aké si bezné pre vyspelé
trhové ekonomiky.

Strukturotvornym potencidlom polnohospoddrstva rozumieme mieru jeho schop-
nosti posobit na zmeny v Struknire NH.

V riedeni problémov polnohospoddrstva sa aj v suCasnom procese transfor-
mdcie ekonomiky objavuji rezortné pristupy, ktoré zdOraziiuji nevyhnutnost
Specifického postavenia polnohospodérstva v rdmci NH, najméd z aspektu zabez-
pecenia vyZivy obyvatelstva. VyZzivu obyvatelstva nezabezpefuje len domaéca
pol'nohospodédrska produkcia, ale je vysledkom schopnosti celej ekonomiky
reagoval na zmeny v saturdcii zdkladnych potrieb obyvatelov. Specifické po-
stavenic moéZe znamenat istd mieru protekcionizmu, ktord je predpokladom
umelého rozdielneho posudzovania polnohospodérskej vyroby a priemyselnej
vyroby.! Z medzindrodného pohladu brzdi obchod a vedie k spomaleniu ekono-
mického rastu.

Rezortizmus sa prejavuje i v pripade rieSenia problémov polnohospodarstva
v rdmci regiondlnej politiky, zvlaS¢ pri identifikdcii problémov v staZenych
prirodnych podmienkach, ktorymi st v pripade Slovenska horské a podhorské
oblasti. Nedostatok finan¢nych zdrojov v slovenskej ekonomike vyvoldva "nevyh-
nutnost” zmenit pristupy k rieSeniu problémov polnohospodérstva, najméd hl'adat
zodpovedajice miesto tohto odvetvia v komplexnom rozvoji regionu.

Na$im zdmerom je poukdzat na niektoré zdsadné regiondlne Specifikd z hla-
diska moZnosti dalSicho vyvoja pol'nohospodérstva v horskych a podhorskych

’ Ing. Iveta PAUHOFOVA, Prognosticky tistav SAV, Sancov4 56, 811 05 Bratislava

! Zastancom tohto nazoru je aj K. Kenneth Simmonds z londynskej Businnes School. (Pozri
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oblastiach (ide o urcit€ zoskupenie tangovanych okresov) a vplyvu tychto oblasti
na Strukturotvorné pésobenie polnohospodérstva v ekonomike Slovenska, s do-
razom na komplexny pristup k rozvoju regionov.

1. Postavenie polnohospodarstva v Struktire ekonomiky Slovenska

Postavenie slovenského polnohospoddrstva v rdmci Struktiry NH v najve-
obecnejsej rovine ﬁkazujeme v tabulke 1.

Na drovni hrubého domdceho produktu (HDP) st zmeny v $truktire ekono-
miky Slovenska za obdobie 1987 aZz 1991 premietnuté v Struktirnom posune
predovietkym v oblasti polnohospodérstva, priemyslu a sluzieb. Tieto zmeny
nie st v silade s vyvojovymi tendenciami typickymi pre vyspelé trhové ekono-

miky.

Tabulka 1
Vyvoj Struktiry HDP (s. c. 1984) v ekonomike SR (v %)
Obdobie Pol'nohospodérstvo Priemysel Stavebnictvo Ostatné odvetvia
1987 57 49,9 98 34,6
1988 59 50,5 9.8 338
1989 6,1 51,2 93 334
1990 58 50,4 9,2 34,6
1991 7.2 48,5 9.2 35,1

Prament: Podklady pre vyvoj Struktiry HDP v ckonomike Slovenska ziskané v ramci spolupréce
INFOSTAT-u a SSU. Bratislava, august 1992.

Dynamiku zmien dokumentuji priemerné roné tempd rastu, resp. poklesu v tvorbe
HDP. Za obdobie 1987-1991 bolo priemerné rotné tempo poklesu HDP za ekonomiku
Slovenska 3,9 %, v odvetvi priemyslu 4,6 %, v stavebnictve 5,4 %, v sluzbich 3,6 %.
V odvetvi polnohospoddrstva bolo priemerné ro¢né tempo rastu 1,7 %. Pocas tohto ob-
dobia k najvyraznej$im zmendm doslo v roku 1991, ked' bol zaznamenany pokles v tvor-
be HDP za Slovensko o 16,4 % v porovnani s rokom 1990, v priemysie o 19,5 %,
v stavebnictve 0 16,3 %, v sluzbich o 15,1 %. Hruby domdci produkt vytvoreny v pol-
nohospodarstve vzrastol za rok 1991 v porovnani s rokom 1990 o 2,5 %, a to jednak
ako vysledok vzniku nadprodukcie nerealizovanej na vnitornom trhu v roku 1990, ktord
bola nakipend za interven¢né ceny a realizovand vyvozom, jednak ako dosledok vyrazné-
ho poklesu HDP za celé ndrodné hospoddrstvo. Za rok 1992 moZno konStatovat dalsi
pokles HDP v porovnani s rokom 1991. Uskutonené odhady ukazuji, Ze podiel pol-
nohospoddrstva na tvorbe HDP sa zniZil zo 7,2 % v roku 1991 na priblizne 7,0 % v
roku 1992.

Myslime si, Z¢ mierny Struktirny posun za polnohospoddrstvo mozno povazo-
vat za pozitivny, pretoze polnohospodérstvo pini predovietkym funkciu zabez-
pecenia vyZivy obyvatelstva a nedostatok finantnych zdrojov v ekonomike ne-



135

umozni v najblizZom obdobi nahradit désledky ttimovych programov polnohos-
podarskej vyroby (v zmysle agrdrnej politiky) dovozom. Naproti tomu vyraznejsi
Struktdrny posun je Zelatelny v priemysle a sluZbdch, kedZe reStrukturalizicia
polnohospodérstva zdvisi predovietkym od restrukturalizacie priemyslu. Dovo-
dom pre takéto tvrdenia je existencia silnych kooperalnych vizieb priemyslu
s polnohospoddrstvom a potravindrstvom. Koopera¢né, resp. medziodvetvové
vizby [2] by mali v procese reStrukturalizdcie zmenit svoju kvalitu. T4 je
predpokladom postupnej konvergencie $truktiry HDP Slovenska Struktire HDP
v krajindch s vyspelou trhovou ekonomikou.

Tieto skuto¢nosti poukazuji na hlbSiu recesiu na Slovensku v porovnani
s Ceskou republikou, premietnutd v tvrd§ich dopadoch hospodérskej reformy.

S uvedenou recesiou tzko suavisi vyvoj infldcie. Jej najvSeobecnejSie vyjadrenie
je mozné prostrednictvon cenového defldtora HDP,” ktory za obdobie 1987-
1991 predstavoval na Slovensku nérast o 79 %, v CSFR o0 80 % (koncentrova-
ny do roku 1991). Cenovy deflitor HDP vytvoreného v polnohospodarstve
vykazuje tak v ekonomike Slovenska, ako aj v CSFR ndrast 0 62 %, v roku
1991 vyraznejSi pre Slovensko. V oblasti priemyslu je takisto vy$8i ndrast cien
za Slovensko nez za CSFR. Vyvoj v oblasti cien prostrednictvom cenového
defldtora HDP zndzorfiuje obrdzok 1.

1.6 ~
1.5 |
1.4
1.3 |
1.2 |
1.1
1
u.g 1 ' ¥ 8 - '
1987 1988 1989 1990 1991
-=- NH spolu - polno- —+— priemysel
hospodérstvo

Obr. 1. Implicitny cenovy defldtor HDP v ekonomike Slovenska

% Ukazovatel cenového vyvoja Standardne pouZivany v trhovych ekonomikéch. Je dany podielom
HDP v beZnych a stdlych cendch.
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Daldi vyvoj polnohospoddrstva a miera jeho schopnosti vplyvat na zmeny
v Struktire ekonomiky Slovenska zdvisi predovietkym od rieSenia otdzky tvorby
zdrojov, urenia miery dotovania a ochrany polnohospodérskej vyroby a v pod-
statnej miere od tendencii vyvoja domdceho dopytu, ktory podmiefiuje disponi-
bilnd dochodkové vybavenost podnikov a domécnosti.

Z hladiska dalSicho vyvoja polnohospodarstva je potrebné vziat do tvahy
najmé regiondlne Specifikd. DOvodom je skutofnost, Ze Strukturotvorny potencidl
polnohospodérstva sa formuje na regiondlnej drovni v rdmci interakcie dopyto-
vych a ponukovych faktorov, determinovanych osobitostami regiénov, o sa
najvyraznejsie prejavuje v horSich prirodnych podmienkach, ktorymi si v pripade
Slovenska horské a podhorské oblasti.

2.Regionalne 3pecifikd z hladiska moZnosti rozvoja pol'nohospodarstva
2.1 Dopyt a ponuka v regione

Uroveit a charakter hospodarskeho vyvoja si determinované zdrojovym po-
tencidlom regioénu, ktory urCuje jeho dlhodoby rozvoj. Nielen vyuZivanie, no
" 1 samotnd jeho existencia vplyva na dopyt v regione i mimo neho.

Vyznamnou zlozkou celkového dopytu je dopyt po potravindch a polnohos-
podérskych produktoch. Je dany objemom pefazi, ktory sa v regione na ich
ndkup vynaloZi. Priamo zdvisi od drovne disponibilnych prijmov obyvatelov
regionu a cenov€ho vyvoja v regiéne. Z dlhodobého aspektu maji mimoriadny
vplyv spotrebitel'ské zvyklosti.

V pripade niektorych regiénov md velki vdhu pritaZlivost regionu pre obyva-
telov z ostatnych regiénov, resp. zo zahraniCia (celkovy mimoregiondlny dopyt
[4] patri medzi najZelatelnejSie faktory rozvoja regionu).

Dopyt po potravindch a polnohospoddrskych produktoch v regione suvisi aj
s dochodkovou situdciou domécnosti a podnikov celej krajiny. Dlhodoby vyvoj
polnohospoddrstva v regione zédvisi od jeho zdrojového potencidlu. Ponukové
faktory [4] tohto potencidlu st determinované Specifikami jednotlivych regionov.

2.2 Vymedzenie horskych a podhorskych oblasti

V zdujme obmedzenia moZznosti plosného pristupu polnohospodarskej politiky
k horskym a podhorskym oblastiam a v dosledku oCakédvanych zmien v $truk-
tire pol'nohospoddrstva, pri vymedzeni tychto oblasti vychddzame z dvoch sku-
tocnosti:

- zo z&kladnej rozliSovacej Grovne danej okresom,
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- z vnitornej diferencidcie okresov podla rozlohy polnohospodarskej pody
vymedzenej ako horské a podhorské oblasti.’

Tabulka 2

Kategorizicia horskych a podhorskych oblasti Slovenska (podla okresov, v %)

Okres Podiel p.p. majtcej charakter h.o.
Horské oblasti
Poprad 100.0
Liptovsky Mikulas 99.1
Dolny Kubin 99.0
Stard Luboviia 96.8
Cadca 84.0
Banska Bystrica 83.0

Okres

Podiel h.o. + ph.o. na p.p.

Horsko-podhorské oblasti

Spidskd Novd Ves 100.0
Svidnik 843
Presov 67.0
Ziar nad Hronom 66.0
Povaiské Bystrica 62.0
Roziava 61.9
Bardejov 61.1
Prievidza 56.9
Okres Podiel p.p. majicej charakter ph.o.
Podhorské oblasti
Martin 55.0
Zilina 52.0
Zvolen 51.7

Vych4dzajiic z uvedenych principov rozli$ujeme tri kategérie okresov.' Vych4-
dzame z podielu horskych, resp. podhorskych oblasti na polnohospodirskej
pOode a okresy kategorizujeme podla toho, ¢i tento podiel prekro&i urditd vo-
pred zadand hrani¢nd hodnotu. Na zdklade empirickych analyz zohladiiujicich

2 ZA4kladnym kritériom na vymedzenie horskych oblasti je nadmorsk4 vy3ka nad 500 m s prisius-
nymi klimatickymi charakteristikami a vysoky podiel lik a pasienkov na polnohospodarskej pode (vySe
80 %), pre podhorské oblasti nadmorské vy$ka od 350 m do 500 m.

* Takto chdpané oblasti sa v podstate zhoduji s vymedzenfm pouZitym v inych pramefioch;

pozri napr. [6].
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pred zadand hrani¢nd hodnotu. Na zaklade empirickych analyz zohl'adiiujicich
uzemné zvlaStnosti okresov Slovenska sa urcila jedna hrani¢nd hodnota pre hor-
ské (70 %) a jedna pre podhorské a horsko-podhorské oblasti (50 %).

Prva kategéria je dand okresmi, v ktorych viac ako 70 % z vymery polno-
hospoddrskej pody (p. p.) md charakter horskej oblasti. Tieto okresy nazgvame
horskymi oblastami (h. o0.). Druhd kategOriu predstavuji okresy, v ktorych viac
ako 50 % z vymery polnohospodérskej p6dy méd charakter podhorskej oblasti.
Nazyvame ich podhorskymi oblastami (p. 0.). V tretej kategOrii si okresy, ktoré
nepatria ani do jednej z uvedenych kateg6rii a v ktorych sicet polnohospodar-
skej pOdy s charakterom horskej a podhorskej oblasti prevySuje 50 % z vymery
pol'nohospodarskej pody v okrese. St to horsko-podhorské oblasti (h. p. 0.).

Aplikdciu vymedzenych kritérii na jednotlivé okresy a ich kategorizdciu hor-
skych a podhorskych oblasti Slovenska uvddzame v tabulke 2.

Uvedené kategérie mOZu byt vychodiskom pre zdkladnd diferencidciu agrar-
nej politiky, z hladiska spésobu a rozsahu podpory horskych a podhorskych
oblasti. Jednym zo zdkladnych predpokladov urCenia stratégie, potrebnej na
koncipovanie uvedenej politiky, si vecné Specifikd prisluSnych horskych a pod-
horskych oblasti, z ktorych by tdto stratégia mala vychddzat.

2.3 Strukturotvorny potencial polnohospodarstva z aspektu vecnych regio-
nalnych $pecifik

Intenzita Struktirnych zmien v horskych a podhorskych oblastiach bude pod
vplyvom regiondlnych osobitosti nevyhnutne vyraznejSia ako na urovni celého
Slovenska. Diferencidcia tejto intenzity je dand vecnymi Specifikami jednotlivych
regionov. Mozno ich vyjadrit pomocou prisludnych ukazovatelov, ktoré sme
vybrali na zdklade dostupnych Gdajov a uvddzame ich v tabulke 3.

Ziskan€ vysledky je potrebné interpretovat na baze rozdielnych priorit jednot-
livjch regionov, podmienenych ich prechodnymi alebo stabilnymi Specifikami.
Specifikd prechodného charakteru moézu mat vyraznej§iu vihu a ovplyvnit $peci-
fikd stabilného charakteru. Napriklad vysokd miera nezamestnanosti v priemysle,
signalizujuica socidlne pnutie v regione, bude, resp. mala by vplyvat na zmeny
v Struktdre aktivit regiénu. ZniZovanie rozsahu vyuZivania polnohospodérskej
pody bude podmienené prirodzenou optimalizdciou efektov regiondlnych aktivit,’
hoci v zaliatku zrejme pOjde o zdsah direktivneho charakteru v silade s kon-
cepciou agrdrnej politiky.

d Tym vznikd predpoklad odchodu dalSich pracovnikov z polnohospodérskej prvovyroby.
Ocakdvand skupina samostatne hospodériacich rolnikov (farmédrov) nebude &o do rozmeru vyraznd.
Predpokladom jej fungovania je plnenie inych neZ &isto produkénych funkcif. "Tradi¢né polnohos-
poddrstvo", v tychto okresoch zlikvidované, nem4 zrejme zmysel oZivovat v pévodnom rozmere.



Tabulka 3
Vybrané ukazovatele rozvoja horskych, horsko-podhorskych a podhorskych oblasti Slovenska

Oblasti Polno- | Pocet Ekono- Pracovni- | Miera Ubytok Ubytok Z4Kladné Polno- Podiel PS Potet
hospo- | obyva- micky ci v pol- neza- pracovni- pracov- prostried- hospo- v polno- obyvate-
dérska telov Cinné nohospo- | mestna- | kov v pol- | nikov Ky v mil. dérska hospodar- fov na 1
p6da v tis. obyva- dérstve nosti nohospo- v prie- K&s pbda na stve na PS | pracovni-
v Lis. 0s6b’ telstvo v tis. v % dérstve mysle 1 obyva- v okrese ka v pol-
ha' v tis. os6b? 90-91 90-91 tela v ha v % nohospo-
0s6b’ v %° v %° ddrstve
1o 3 4 5 6 7 8 9 10 11
horské 3276 753,17 318,61 38,98 14,25 30,9 228 12 352,6 0,435 12,2 19
horsko-
podhorsk4 3718 955,36 404,18 52,22 17,91 274 17,3 15 902,9 0,389 12,92 18
podhorské 158,38 416,1 198,31 19,92 10,02 27,0 154 6 165,8 0,382 10,04 21
Slovensko | 24486 | 5337,09 | 2 461,09 294,76 12,74 22,5 16,9 108 529,8 0,459 11,98 18
'K 1.1.1991.
2K 1.1.1991.
7 K 31. 12. 1990.
‘K 31. 12. 1990.

7 K 29. 2. 1992, CSFR 6,92 %.
% K 31. 12. 1991 - monitorovanie socidlno-ekonomického vyvoja okresnymi Gradmi SR.
7ps - pracovn4 sila - pracovnici.

6¢€1
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Ukazovatele uvedené v tabulke 3 si vysledkom sumarizdcie za tangované
okresy (podrobny rozbor je uvedeny v [3]).

Analyza uk4zala niekolko problémovych skupin okresov. V prvych prevlada
pol'nohospodérska vyroba s vy$3ou droviiou zamestnanosti a s menej rozvinutym
priemyslom, kde bude vyraznym problémom dotovanie déchodkovej vybavenosti
i v budidcnosti. Pre daldie okresy si charakteristické problémy s nevyhovujicou
Struktirou priemyselnej vyroby, ktoré si vyZiadaji podporu v procese reStruktu-
ralizdcie, a zaroveil vyrovnanie, resp. dotovanie dochodkovej vybavenosti (ako
prevencia pred zosilnenim socidlneho pnutia). Je diskutabilné, &i utlmovanie
pol'nohospodarskej vyroby, stvisiace s odchodom poInohospodarskych pracovni-
kov z tych okresov, ktoré nemaji v sicasnom obdobi vytvorené predpoklady na
ich absorpciu ani v priemysle ani v sluzbdch, nevyvold potrebu takej podpory,
ktord bude neadekvitnou zdtazou pre celd ekonomiku.

NajnizSia produkénd schopnost polnohospoddrstva v horskych oblastiach
z aspektu prirodnych podmienok, existujicej Struktiry vyroby a pouZivanych
technol6gii a najvyraznejSia diferencia vo vybranych ukazovateloch spomedzi
vietkych tangovanych okresov naznatuje potrebu individudlneho posudzovania
moZnosti rozvoja aktivit a podpory polnohospodérstva tychto regionov. Plati to
aj o horsko-podhorskych a podhorskych oblastiach, kde si parametre ukazovate-
lov pozitivnej§ie a produktnd schopnost polnohospodérstva vyssia.

Zaver

Strukturotvorny potencidl polnohospodarstva SR sa formuje na regiondlnej
drovni v rdmci dopytovych a ponukovych faktorov, determinovanych osobitosta-
mi regiénov. Horsie prirodné podmienky, ktoré v naSom pripade predstavuji
charakterizované horské, horsko-podhorské a podhorské oblasti, si predpokla-
dom niZsieho podielu na tvorbe HDP v Slovenskej republike.

Uvedené oblasti predstavuji 47 % z tzemia a Zije v nich 39,8 % obyvatelov
Slovenska. Z celkovej vymery polnohospoddrskeho pédneho fondu Slovenska sa
v tychto oblastiach nachddza 35 % a na jedného obyvatela pripadd 0,407 ha
pornohospodarskej pody (o 0,117 ha menej ako priemer za Slovensko). Zdroje
pracovnych sil predstavuju 37,4 % z celkovych zdrojov pracovnych sil na Slo-
vensku. Nezamestnanost je o 1,32 bodu vy$Sia ako celoslovensky priemer, pri-
tom dbytok pracovnikov z polnohospodarstva bol vyraznejsi ako z priemyslu.
Disponibilné prijmy v roku 1991 reprezentovali 39,9 % z disponibilngch prijmov
obyvatelov Slovenska.

Postavenie polnohospodarstva skimanych oblasti je z ndrodohospoddrskych
hladisk podmienené jeho produk&nou kapacitou a ekonomickou véhou. Pritom
véak pini funkciu zabezpeenia vyZivy a zamestnanosti obyvatelstva, udrZovania
irodnosti a ochrany pody i charakteru krajiny. Preto by malo byt polnohospo-
darstvo siastou vietkych koncepéngch programov regiondlneho rozvoja.
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PoI'nohospodérstvo nemé6ze byt dominantnym Strukturotvornym prvkom, bude
vSak nositelom mimoproduk¢nych funkcii zabezpelujucich spoloCenski objedndv-
ku vztahujicu sa na Zivotné prostredie. Na regiondlnej drovni budd mimopro-
duk¢né funkcie pol'nohospodérstva posobit ako faktory ovplyviiujice dopyt.

Je potrebné, aby polnohospodérstvo v tychto oblastiach fungovalo aspofi na
prahu potravinovej bezpeCnosti. Saturdcia obyvatelstva potravinami v horskych
a podhorskych oblastiach nezdvisi len od sily polnohospodérskej aktivity v re-
gione, ale najméd od celkovej ekonomickej sily regionu.

Interak¢éné vizby polnohospoddrstva a ostatnych odvetvi, hlavne sluZieb,
musia byt intenzivnejSie ako v ostatnych regiénoch s priaznivejSimi prirodnymi
podmienkami. Uvedené skuto¢nosti predstavuji zdkladny predpoklad pre nasti-
penie cesty k prosperite regionov a tym i celého Slovenska.

Doslo 10. 11. 1992
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INFLUENCE OF AGRICULTURE ON STRUCTURAL CHANGES IN THE
SLOVAK ECONOMY WITH RESPECT TO THE HILL REGIONS

Iveta PAUHOFOVA

The contribution is oriented on identification of agriculture’s ability to influence
structural changes of the national economy on the level of Gross Domestic Product.
Formation of this ability is given by functioning of demand and supply factors, deter-
mined by specifics of the regions. These specifics are investigated in the hill regions
from the point of view of the population’s disposable income formation and possibilities
of agricultural development in regions with hard climatic and geographical conditions.
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Prehlady

Moznosti vyuzitia input/output tabuliek v ramci systému
narodnych uétov

Jifina LAPISAKOVA*

V doterajSej praxi Cesko-slovenské Statistick€ orgdny pravidelne zostavovali okrem bilancii
ndrodného hospodérstva, ktor€ sa publikovali s ronou periodicitou, paralelne aj bilancie
medziodvetvovych vztahov. Bilancie medziodvetvovych vztahov sa zostavovali na zdklade
jednorazového Statistického zistovania organizovaného v cca 5-rofnych intervaloch. Pri
ich kon3trukcii sa vychddzalo z odlinych metodickych principov ako pri zostavovan{
bilancii narodného hospodérstva. V do6sledku toho uddaje z bilancii medziodvetvovych
vztahov neboli porovnatelné s udajmi z bilancie ndarodného hospodarstva, teda na pre-
vod ukazovatelov z jednej drovne do druhej bolo potrebné konStruovat prevodové
mostiky [12].

Po zavedeni systému nédrodnych Gdtov (SNU) do Statistickej praxe od roku 1993 sa
predpokladd, Ze input/output tabulky (dalej I/O tabulky) sa budi zostavoval s rovna-
kou periodicitou ako ndrodné alty (rofne, resp. Stvrtrotne), pritom ich ukazovatele budi
bezprostredne porovnatelné. Vyplyva to zo skutolnosti, Zze I/O tabulky sa budd kon-
Struovat ako neoddelitelnd sitast SNU. Vzhladom na tesnd vizbu I/O tabuliek na
SNU moznosti pre ich vyuZitie si podstatne SirSie ako v pripade bilancii medziodvetvo-
vych vzfahov. V podstate mozno I/O tabulky vyuZit v nasledovnych Styroch smeroch:

- ako ndstroj na prepojenie SNU na trovni sihrnnych a sektorovych détov,

- ako integratny rdmec pre dalsie rozpracovanie SNU,

- ako ndstroj pre koordindciu Statistiky,

- ako integrovand udajovi zdkladiiu pre makroanalyzy a prognézy.

1. Input/output tabulky ako sG&ast systému narodnych uétov

Input/output tabulky, ktoré v krajindch s rozvinutou trhovou ekonomikou
tvoria integrdlnu siast SNU, vychddzaji zo Standardnych SNU, ktoré boli
rozpracované v ramci Statistickych orgdnov medzindrodnych organizicii. Predo-
vietkym je to SNU OSN, oznafovany ako SNA (A System of National Ac-
counts [I]) a Eur6psky systém integrovanych ekonomickych uftov ESA (The
European System of Integrated Economic Accounts [3]), ktory pre Kkrajiny
Eur6pskych spolocenstiev vypracoval Eurostat. Uvedené sudstavy zabezpeCuju
obsahovi a metodickd porovnatelnost zdkladnych makroekonomickych ukazova-

" Ing. Jifina LAPISAKOVA, INFOSTAT, Diibravska cesta 3, 842 21 Bratislava
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telov, ktord je nevyhnutnym predpokladom na zabezpelenie ich porovnatelnosti
aj na medzindrodnej drovni.

Input/output tabulky zobrazuji a detailizuji hmotné toky tovarov a sluZieb,
ktoré sa v ESA zachytdvaji na uctoch vyrobkov a sluZieb (C,), produkcie (C,)
a tvorby dochodkov (C,), resp. ktoré si v SNU OSN zobrazené na tuctoch
1-Hruby domdci produkt a jeho pouzitie a 3-Disponibilny ndrodny dochodok
a jeho pouzitie. Okrem uvedenych Gétov si do $truktiry dplného SNU zahrnuté
aj vo forme podpornych a doplnkovych tabuliek, t. j.:

- tabulky o doddvkach a pouZiti komodit, ktord obsahuje tidaje o zdrojoch
doddvok a ich pouziti v Cleneni podla doddvatel'skych a odberatelskych Cinnosti
a podla smerov kone¢né€ho pouZitia;

- tabulky zobrazujicej hrubli produkciu a vstupy do odvetvi v Cleneni na
medzispotrebu a zlozky pridanej hodnoty.

Tieto tabulky, ktoré st vychodiskom pre zostavenie I/O tabuliek v odvetvo-
vom, resp. komoditnom &leneni, zabezpeuji integriciu 1/O tabuliek do SNU,
najmd pokial ide o metodicki, cenovi a organizalni konzistenciu prisluSnych
ukazovatelov. Prepojenie I/O tabuliek s ndrodnymi GCtami sa uskutoCfiuje na
oboch drovniach, t. j. na drovni sihrnnych aj sektorovych &tov.!

Zavedenie sektorového hladiska do I/O tabuliek treba povaZovat za perspek-
tivny pristup, ktory vyrazne zvySuje spolahlivost Statistickych informdcii, je vSak
ndro¢nejsi na vstupné udaje. Jeho vyhodou je, Ze umoZiiuje vzdjomne prepojit
aj také sféry Statistickej analyzy, ktoré boli doteraz pomerne volIné, t. j. analyzu
vyrobného procesu uskuto¢iovani na zdklade I/O tabuliek s analyzou rozdele-
nia dochodkov a finanCnych transakcii, pre ktord poskytuji podklady najmé
sektorové Ulty. Vizba sektorovych ultov produkcie na I/O tabulky sa uskutol-
fiuje pomocou rozsirenia I/O tabuliek o daldi rozmer, ktory umozZiluje detailizo-
vat Cinnosti (odvetvia) aj podla inStituciondlnych sektorov (pozri DE na obr. 1).

Okrem Clenenia hrubej pridanej hodnoty podla jednotlivych zloZiek (rovina
ABGH) poskytuje takyto typ I/O tabulick dodato¢né informécie aj o zloZzkédch
pridanej hodnoty v ¢leneni podla sektorov (rovina BKIH) a informécie o rozde-
leni dOchodkov, spotrebe, kapitdlovych a finan¢nych transakcidch podla inStitu-
ciondlnych sektorov v silade so SNU (rovina HLMI).

Navrhovany postup prindSa viacero vyhod. Detailizovanim Cinnosti v 1/O
tabulke aj podla sektorov zosilnie vizba medzi I/O tabulkami a SNU. Spresnia
sa odhady, pretoze sa zlep$i konfrontdcia odhadov pochddzajicich z I/O tabu-

! Sektorové Gcty zobrazuji ekonomicky proces prebiehajici v ndrodnom hospodarstve podla
jednotliviich sektorov. Podla SNU intitucionalne sektory predstavuji zoskupenia ekonomickgch jed-
notiek podla hlavnych funkcif, ktoré maji v ekonomickom procese. Systém ndrodnych détov OSN
rozliuje 4 hlavné sektory: nefinantné korporicie, finan¢né korporécie, $tadtnu sprdvu a domécnosti;
Eur6psky systém integrovanych ekonomickych G¢tov pouZiva podrobnejSie lenenie - sektor finanénych
korpordcii &leni na dverové indtiticie a poistovacie podniky a sektor doméacnosti na sikromné nezi-
robkové indtitdcie sliZiace domacnostiam a doméacnosti.
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liek s odhadmi odvodenymi zo SNU. Pre institucion4lne sektory, podniky, ktoré
nemaji formu spoloCnosti, a ostatné nezloZené podniky sa pri analyze ekono-
mickych Cinnosti zabezpedi ich tplnd kompatibilita, pretoze v tychto sektoroch
sa podnik rovnd zdvodu. To znamend, Ze klasifikdcia podnikov podla hlavnej
ekonomickej &innosti v rdmci prislusného sektora sa zhoduje s Kklasifikdciou
zdvodov podla odvetvi Cinnosti.

B/ : : :
sekiory /| ; : :
i Cinnosti (i) i i i
b s e i
j — L] J SURVSNIIS. S
komodity va LK i
’/ E vstupy s ’/' produkcia
) A : ‘
e duBoass)
A zlozky il
7 pridanej i
/ hodnoty g
G ' H [
i M
d6chodky i
acet rozdelenych déchodkov !
Gtet spotreby L

kapitélovy tcet
finanény déet
stivaha

Obr. 1. Schéma roz¢lenenia &innosti podla instituciondlnych sektorov v 1/O tabulke

2. Vyuzitie 1/0O tabuliek ako integratného ramca pre dalSie rozpraco-
vanie SNU

Vzhladom na svoje vlastnosti moZ?no I/O tabulky vyuzif ako integralny
ramec pre daldie rozpracovanie SNU, najmé pokial ide o tvorbu a harmonizi-
ciu ro¢nych a Stvrtro¢nych ndrodnych uctov, pre vypocet cenovych indexov pre
cenovi 3tatistiku a pod.

Vyuzitie 1/O tabuliek na tvorbu a harmonizaciu S$tvrtrotnych a roénych
narodnych uctov

Cielom S$tvrtro¢nych ndrodnych udltov je poskytovat ¢o najskér po uplynuti
prisludného Stvrtroka vyCerpdvajice a integrované informécie o dynamike sledo-
vanych ekonomickych procesov, aby sa priebeZne prijimali opatrenia, ktoré by
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zostladili vyvoj sledovanych ukazovatelov s potrebami danej ekonomiky. Stvrt-
rotné ndrodné ulty zobrazuji len niektoré aspekty ekonomickych procesov.
V sicasnosti sa obmedzuji iba na transakcie s vyrobkami a na transakcie
spojené s tvorbou déchodkov. Zdkladny sibor makroekonomickych ukazovatel'ov
Stvrtro¢nych ndrodnych altov je vymedzeny nasledovnymi ukazovatel'mi:

1. hruby domdci produkt; 2. vydavky na kone¢nd sikromnu spotrebu; 3. vydavky na
konetnd spotrebu Stdtnej sprdvy; 4. hrubd tvorba fixného kapitdlu; 5. prirastok zdsob;
6. vgvoz vyrobkov a sluzieb; 7. dovoz vyrobkov a sluZieb; 8. odmeny zamestnancov;
9. spotreba fixného kapitdlu; 10. prevddzkovy prebytok; 11. nepriame dane; 12. subvencie,
resp. dalSie ukazovatele [7; 9].

Zostavovanie Stvrtro¢nych ndrodnych actov na podklade Stvrtro¢nych I/O
tabuliek predstavuje v sacasnosti progresivhu a efektivnu cestu zostavovania
ndrodnych Gctov v podmienkach netplnej informdcie [11]. Kazdy Stvrirok sa
zostavi pomocou extrapoldcie zdkladnej I/O tabulky z predchddzajiceho obdo-
bia predbeznd I/O tabulka za bezné obdobie. Extrapoldcia ukazovatelov zdklad-
nej tabulky sa vykond na podklade trendovych ukazovatelov, auton6mnych
informécii a prijatych predpokladov. V procese bilancovania zdrojov a pouZitia
sa na zdklade analyzy $tatistickych diskrepancii ziskava vybilancovand 1/O tabul-
ka za bezné obdobie. Sttty riadkov a stipcov tejto tabulky poskytuji vzdjomne
integrované makroagregdty, ktoré umoZiiuji bezprostredne naplnit Stvrtro¢né
ndrodné Gty (pozri schému na obr. 2).

l I/0 tabulka (t-1), komodity x ¢innosti }

extrapolacia }——[ trendové ukazovatele J I predpoklady I
| l
[ predbezna I/0 tabulka (t) ] I— autonémne
— informéacie

L diskrepancie
medzi zdrojmi

a pouzitim
Lproces vybilancovania ]

‘ vybilancované I/0 tabulky (t) ]

|

l makroekonomické agregaty l

Obr. 2. Postup vypoc¢tu ukazovatelov Stvrtroé&nych Gctov
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Stvrtroné ndrodné Géty sa dalej zosulad'uji s kazdou novou verziou ro¢nych
ndrodnych dftov (obvykle sa zostavuje predbeznd, revidovand a findlna verzia).
Sucet prvej verzie Stvrtrolnych ndrodnych dltov sa spravidla odliSuje od prvej
verzie ro¢nych ndrodnych dctov. Preto sa vadSina ddajov Stvrtro¢nych narodnych
altov prepotitava tak, ¢ rotné udaje sa rozdeluji do 3tvrtrokov, pritom po-
vodné tdaje Stvrtronych ndrodnych Gdtov sa pouzivaji ako kltce. Udaje vyjad-
rené v beznych a stélych cendch sa harmonizuji nezdvisle.

Vyuzitie I/O tabuliek na vypocet cenovych indexov

Najprogresivnej$i sposob vypoctu cenovych indexov, resp. indexov fyzického
objemu pouZivaji v Holandsku [S]. V doOsledku revizie spOsobu zostavovania
I/O tabuliek, na zdklade ktorej sa vietky potrebné 3tatistické udaje ziskavaji
a spracivaji simultdnne v beZnych a stdlych cendch, pre kazdé obdobie sa
zostavuju (pozri schému na obr. 3):

- matice tvorby a pouZitia za obdobie r a (z-1) vyjadrené v beznych cendch,

- matice tvorby a pouzitia za obdobie ¢ vyjadrené v cendch (z-1),

- indexy fyzického objemu (vypotitané podla vzorca Laspeyresa),

- cenové indexy (vypocitané pomocou Paascheho indexu).

A B (5.

Matica Matica Matica Matica Matica Matica
pouzitia tvorby pouzitia tvorby pouzitia tvorby
(t-1) (t-1) (t) (t) (t) (t)
v cenach |v cenach v cenach |v cenach v cendch |v cendch
(t-1) (t-1) (t-1) (t-1) (t) (t)

e —
1 T
D E
1
Matica Matica Matica Matica
pouzitia,| tvorby, pouzitia, tvorby,
indexy indexy cenové cenové
fyzického|fyzického indexy indexy
objemu objemu
(tTl) (tIl) (t-1) (t-1)
(t) (t) (t) (t)

Obr. 3.
cenach

Schéma simultanneho zostavovania I/0 tabuliek v beZnych a stdlych

Schému na obrdzku 3 mozno doplnit rOznymi spOsobmi. V zdsade je potreb-
né, aby boli k dispozicii idaje na vytvorenie troch z piatich dvojic tabuliek. Si
mozné nasledovné situdcie:
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a) "Normdlna" situdcia predpokladd znalost matice A z vypoctov za predchd-
dzajice obdobie a B a C z predchddzajicich fdz spracovania I/O tabulky.
Z nich sa odvodia matice indexov fyzického objemu a cenovych indexov D a E.

b) V pripade neiplnych informécii sa odhady opieraji o indexy fyzického
objemu a cenov€ indexy. V tom pripade si zndme matice A, D a E a vyrdta-
me matice B a C,

¢) V pripade rekonStrukcie I/O tabuliek v rdmci vSeobecnej revizie sa pred-
pokladé znalost matic C a E. Ak revizia ovplyvni aj predtym odhadnuté indexy
fyzického objemu, treba upravil maticu D. Revidované matice A a B potom
mozno odvodit z matic C, E a D.

3. Input/output tabulky ako koordinaény ramec pre $tatistiku

Input/output tabulky, ktoré sa kon$truuji ako sutast SNU, vzhladom na
svoje vlastnosti prispievaji k realizdcii procesu koordindcie medzi SNU a pri-
sluSnymi odvetvovymi a prierezovymi $tatistikami v dvoch hlavnych smeroch:

- tvoria metodologicky rdmec pre zabezpefenie konzistencie pojmov a Klasifi-
kécii, ktoré sa pouzivaju v pribuznych Statistikdch (tento proces oznacujeme ako
proces koordindcie);

- tvoria vypoCtovy rdmec pre zabezpeCenie numerickej konzistencie udajov
pochéddzajicich z rdznych Statistickych zdrojov  (tento proces oznalujeme ako
proces integrdacie) [8].

Proces koordinacie ekonomickej Statistiky

Z4kladné ciele procesu koordindcie, ktory zabezpetuje SNU, moZno zhrnat

do nasledovnych bodov:

- dosiahnut aditivnost vysledkov pochddzajicich z pribuznych Statistik;

- uviest vysledky rozdielnych Statistik do vzdjomnych vztahov;

- pokryt cely ekonomicky proces odvetvovymi a prierezovymi Statistikami;

- vyladit prekryvanie, resp. medzery v Statistickych tdajoch;

- organizoval zber S$tatistickych udajov tak, aby sa minimalizovalo zataZenie
vykazujucich jednotiek.

Splnenie uvedenych cielov koordindcie zdvisi od vytvorenia adekvédtnych pod-
mienok pre jej realizdciu. Pri praktickej realizdcii procesu koordindcie zabezpe-
Cuju vytvorenie takychto adekvatnych podmienok nasledovné néstroje:

a) Sustava Statistickych jednotiek by mala zabezpefoval, aby odvetvové a prierezové
Statistiky boli zaloZené na rovnakych Statistickych jednotkédch. Systém nédrodnych uGctov,
rovnako ako I/O tabulky, pouzivaji v podstate 3 typy Statistickych jednotiek:

- pre zber udajov o vyrobnom procese a o tokoch tovarov a sluZieb sa pouziva Clene-
nie na jednotky homogénnej produkcie, resp. jednotky zdvodového typu;
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- pre zber udajov o dochodkovych, vydavkovych a finanénych tokoch sa pouziva &lene-
nie na indtituciondlne jednotky, resp. podniky;

- pre zobrazenie oblastnych ddajov sa pouZfva Clenenie na miestne ¢innostné jednotky.

Skupina jednotiek homogénnej produkcie vytvdra odvetvie, skupina indtituciondlnych

jednotiek sa podla svojej hlavnej Cinnosti zoskupuje do sektorov, resp. subsektorov.

b) Centrilny register Statistickych jednotiek poskytuje informécie o transaktoroch
ekonomického procesu, ktoré si zobrazené vo forme 3tatistickych jednotiek. Register
Statistickych jednotiek zahfia:

- podniky, ktoré predstavuji transaktorov v procese rozdelovania dbchodkov a vo
finan¢nych procesoch;

- jednotky homogénnej produkcie, ktoré predstavuji transaktorov vo vyrobnom procese;

- miestne Cinnostné jednotky v pripade, Ze &innostnd jednotka vykondva svoju Einnost
na réznych miestach.

Statistické jednotky, ktoré si zachytené v registri, poskytuji zdkladné informécie na

ziskanie udajov jednak v Cleneni podla odvetvi za vietky Statistiky opisujice vyrobny

proces, jednak v Cleneni podla sektorov za vsetky Statistiky opisujice proces rozdelenia
dochodkov a finan¢né procesy.

¢) Standardné kiasifikacné systémy zabezpeuji pouzivanie rovnakych klasifikaénych
systémov v odvetvovych a prierezovych Statistikdch danej krajiny a ich nadvédznost na
medzindrodné Standardy. Patria sem najmé:

- klasifikdcia sektorov a subsektorov ndrodného hospodérstva,

- klasifikdcia odvetvi (ESA pouZiva V3eobecnid odvetvovi klasifikdciu  ekonomickych
Cinnostf EHS, t. j. The General Industrial Classification of Economic Activities of the
European Community - NACE),

- Kklasifikdcia vyrobkov (ESA pouziva Klasifikdciu hlavnych vyrobkov EHS, t. j. The
Central Product Classification of the European Community - CPC-COM).

Okrem uvedenych Kklasifikdcif, ktoré sa pouZivaji v I/O tabulkdch, do 3tandardngch

klasifikatnych systémov eSte patrf:

- Kklasifikdcia transakcii, t. j. transakcii s vyrobkami a sluZzbami, rozdelovacich transakcif
a finantnych transakcii,

- klasifikdcia konetnej spotreby domécnosti podla dcelu,

- Kklasifikdcia vydavkov Stdtnej spravy podla dcelu,

- ostatn€ klasifikdcie (napr. klasifikdcia G¢tov a bilancujicich poloziek, niektoré priere-
zové Kklasifikdcie a pod.).

d) Subor koordinovanych ukazovatelov obsahuje vietky ukazovatele, ktorych vymedze-
nie bolo odsihlasené a zavedené do Statistického vykaznictva. Vychddza sa pritom z
definfcif pouzivanych v SNU. Cielom siboru koordinovanych ukazovatelov je zabezpetit
terminologicki a definiénd jednotnost pouZzivanych ukazovatelov a v désledku toho aj
porovnatelnost Statistickych ddajov.

Proces integracie v SNU

Proces integrdcie Statistickych udajov zabezpeCuje numerickd konzistentnost
udajov pochadzajicich z rbéznych 3tatistik, resp. vypocet daldich tudajov, ktoré
dany Statisticky systém neposkytuje. Potrebu integrédcie ddajov vyvoldva najmd
nedostatok Statistickych udajov a ich nedplnost, nedostato¢néd spolahlivost uda-



149

jov, ndklady vynaloZené na zber, spracovanie a distribiciu Statistickych udajov,
resp. nemoznost merat niektoré premenné priamym zistovanim. Vzhladom na
vyznamnid dlohu, ktord /O tabulky maji v SNU, t. j. Ze bilancuji hmotné
transakcie s vyrobkami a sluZbami, prispievaji podstatnou mierou k zvySeniu
kvality a spolahlivosti Statistickych Gdajov v porovnani s pdvodnymi (nevybilan-
covanymi) ddajmi.

4. MoZnosti vyuZitia I/O tabuliek v oblasti makroekonomickej Statistiky

Systém ndrodnych actov vytvdra konzistentnd a Statisticky integrovani ddajovi
zékladilu pre makroekonomicku Statistiku. Poskytuje potrebné podklady pre
ekonomické analyzy uskuto¢iiované na dvoch udrovniach: na drovni ndrodného
hospoddrstva ako celku a na dezagregovanej Grovni, teda pre Struktirnu analyzu
vztahov medzi jednotlivymi odvetviami, sektormi, resp. ndrodohospodarskymi
komplexmi.

Udaje 1/0 tabuliek sa vyuzivaji najmé na tieto $pecifické udely:

- na sledovanie vyvoja ekonomiky,

- na makroekonomick€ analyzy a prognézy,

- na medzindrodné porovndvania.

Sledovanie vyvoja ekonomiky

Input/output tabulky poskytuji konzistentny Statisticky obraz o stave ekono-
mického systému nielen v Cleneni podla hlavnych ekonomickych Cinnosti, ale aj
podla jednotlivych sektorov. Na zdklade tychto informdcii moZno prognézovat
vyvoj hlavnych ekonomickych agregdtov, napr. spotrebu domdcnosti, spotrebu
Stdtnej sprdvy, tvorbu fixného kapitdlu, dovoz, vyvoz, mzdy, zisky, dane a pod.
Okrem tychto ukazovatelov mozno predikovat aj vyvoj roznych bilan¢nych
poloziek, ako napr. podiel dspor, resp. investicii v jednotlivych sektoroch, resp.
za ndrodn€ hospodérstvo ako celok, saldo zahrani¢ného obchodu a pod. Zial,
existuje urCitd Casovd nezladenost medzi potrebou vyuZzitia I/O tabuliek a moz-
nostami ich zostavenia (najmd v pripade ro¢nych tabuliek). MoZno ju Ciasto¢ne
eliminovat prechodom k 3tvrtrotnym I/O tabulkdm, resp. vyuZivanim kritko-
dobych ukazovatelov (napr. mesatné indexy priemyselnej vyroby), k spresiiova-
niu ktorych I/O tabulky v znalnej miere prispievaju.

Makroekonomické analyzy a prognozy

Input/output tabulky poskytuji ddaje pre Struktdrnu analjzu procesu tvorby
a pouzitia produkcie nielen na drovni ndrodného hospoddrstva ako celku, ale aj
v podrobnejSom Cleneni na ndrodohospoddrske odvetvia, sektory, resp. skupiny
komodit. Analyzu pritom chdpeme SirSie, t. j. ako identifikdciu doterajiiecho
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vyvoja ekonomiky a vypracovanie krdtkodobych, strednodobych a dlhodobych
prognéz ekonomického vyvoja. Analyzy sa obvykle uskutofiuji vo forme odha-
dov parametrov funkciondlnych vztahov pomocou makroekonomickych modelov,
ktoré sa aplikuji na casové rady Struktirnych ukazovatelov, pricom pouZité
modely sa m6Zu menit v zdvislosti od ciela, ktorému méd danéd analyza sliZit,
resp. od makroekonomickej teérie (S8koly ekonomického myslenia), z ktorej sa
pri ich konStrukcii vychddza (pozri aplikdciu sistavy modelov typu INFORUM
na Cesko-slovenské podmienky [13; 14; 15]). Medzi hlavné oblasti $truktdrnej
analyzy patri:

- vypotet takej urovne produkcie, ktord je potrebnd na zabezpeCenie pozadovanej
Struktiry kone¢n€ého pouzitia, ako aj analyza priameho i nepriameho podielu jednot-
livych odvetvi, resp. sektorov na zabezpeteni produkcie prislusnej kategérie kone¢ného
pouZitia;

- vypolet drovne vyrobnych faktorov, ktord je potrebnd na zabezpelenie vyroby produk-
cie v pozadovanej Struktire;

- analyza ndkladovej Struktiry produkcie z hladiska priamych i nepriamych vztahov;

- vypocet ceny komodit ako saCtu prvotnych vstupov, ktoré sa priamo i nepriamo
pouZili na vyrobu jednotky produkcie;

- analyza doddvok a pouZitia jednotlivych skupin komodit;

- analyza produktivity prdce vychddzajica zo vztahu medzi vstupmi a vystupmi, resp. zo
vztahu Cistého vystupu k prvotnym vstupom;

- analyza Struktdrnych zmien kvantifikujica zmenu cien a fyzického objemu produkcie;

- analyza dovozu a vyvozu a pod.

Input/output tabulky poskytuji zdkladné informécie aj pre tvorbu hospoddr-
skej politiky. Krdtkodob4d hospoddrska politika sa formuluje na zdklade hodnote-
nia bezného stavu ekonomiky a krdtkodobej prognézy vyvoja, uskutolfiovanej na
zdklade ekonometrickych modelov. Pri tvorbe strednodobej a dlhodobej hospo-
ddrskej politiky sa vychddza zo strategickych zdmerov hospodédrskeho rozvoja.
Pomocou makroekonomickych modelov sa projektuji rozne varianty hospodar-
skeho rozvoja a hodnoti sa, do akej miery jednotlivé varianty zodpovedaji
prijatej stratégii. Udaje ndrodnych Gétov, resp. 1/O tabuliek poskytuji dolezité
informécie aj pre riadenie velkych podnikov a organizicii (najmd medzindrod-
ného charakteru), ktoré si pre potreby hlavne strategického rozhodovania (napr.
o dlhodobych investi¢nych zdmeroch) kon3truuji vlastné makromodely.

Vyuzitie I/O tabuliek na medzinarodné porovnavanie

Tymto bodom nadvizujeme na 3. &ast nd¥ho prispevku, podla ktorej SNU
sliZi ako koordinatny rdmec pre ekonomickd Statistiku v tom zmysle, Ze tvori
koncepiny rdmec pre zabezpeCenie konzistencie definicii a klasifik4cii pouZiva-
nych vo vietkych krajindch s trhovou ekonomikou. PretoZe vietky tieto krajiny
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vych4dzaji zo $tandardnych SNU, ktoré boli vypracované Statistickymi orgdnmi
pri medzindrodnych organizdcidch (systém SNA a ESA), je zabezpetend medzi-
ndrodnd porovnatelnost hlavnych Statistickych makroukazovatelov (ako napr.
HDP, resp. HDP na jedného obyvatela) a Struktirnych ukazovatelov (napr.
podiel investicii alebo vydavkov 3tdtnej sprdvy na HDP). Tieto ukazovatele sa
pouZivaji pri hodnoteni postavenia danej ekonomiky v porovnani s ostatnymi
porovnatelnymi krajinami na zhodnotenie uUspeSnosti hospodérskej politiky jej
rozvoja [16].

Uroveit HDP na jedného obyvatela je aj jednym z hlavnych kritérii, ktoré sa
beri do tuvahy pri rozhodovani, ¢i prislu$nej krajine mozno poskytnit medzini-
rodny udver, resp. pri urCovani Casu a podmienok jeho splatnosti, dalej pri
poskytovani medzindrodnej pomoci, ucelovo zameranych fondov, grantov a pod.
Na ulely medzindrodného porovndvania je vSak potrebné vietky zdkladné uka-
zovatele vyjadrené v ndrodnych mendch prepocitat na zdklade parity kipnej sily
do porovnatel'nej meny.

Pre potreby medzindrodnych organizécii SNU zabezpetuje, aby nimi pozado-
vané Statistick€ udaje boli z hladiska ich obsahu, definicii, pouZivanych klasifik4-
cii, formy publikovania a pod. vzdjomne porovnatelné.

5. Zaver

Z mozZnosti vyuzitia 1/O tabuliek, ktoré boli v Cldnku nacrtnuté, vyplyvaji
pre slovenski Statistiku nasledovné zdvery:

- Treba uvaZovat s postupnym zavedenim dplného SNU, vrdtane 1/O tabu-
liek, ktoré si jadrom celého systému. Pravidelné zostavovanie I/O tabuliek
v ronych, resp. Stvrtro¢nych intervaloch znamend sice urcité ndklady navySe,
prindsa viak mnoho vyhod.

- Zostavovanie I/O tabuliek poskytuje 3iroké mozZnosti pri ich vyuZivani na
vietkych drovniach riadenia, t. j. na drovni ndrodného hospodérstva, odvetvi,
sektorov, resp. ndrodohospodérskych komplexov, pricom kazdd daldia detailizdcia
zobrazenia hmotnych tokov prispieva k zvySeniu kvality ddajov a tym aj kvality
realizovanych ekonomickych aplikécii.

- Input/output tabul'ky vytvédraji rdmec pre koordindciu celého procesu Statis-
tického zistovania, zabezpeCuji aditivnost vysledkov pochéddzajicich z réznych
zdrojov, vyluCuji pripadné prekryvania, resp. medzery v 3tatistickych tdajoch,
minimalizuji zataZenie vykazujicich jednotiek a zabezpeCuji numerickd konzis-
tenciu ddajov pochddzajicich z rOznych 3tatistik.

- V situdcii, ked' za mnohé sibory hospodarskych subjektov boli k dispozicii
iba neuplné Statistické informdcie, I/O tabulky poskytuji optimédlny ndstroj na
ich pretransformovanie do uceleného siboru ¢iastkovych i vrcholovych ndrodo-
hospoddrskych ukazovatelov, charakterizujicich aktudlny stav naSej ekonomiky.
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- Vyuzitie moznosti, ktoré 1/O tabulky poskytujd, vyrazne obmedzuje rozsah
Statistickych zistovani uskutoCfiovanych v priebehu roka, resp. umoZziiuje lepsie
organizovat vyberové zistovania pri sdfasnom zvySeni kvality poskytovanych
udajov.

- Vyuzitie 1/O tabuliek v oblasti makroekonomickych analjz a progn6z na
sledovanie vyvoja danej ekonomiky a pri tvorbe jeho hospodérskej politiky z4visi
od kvality a reality obrazu, ktory o danej ekonomike poskytuje Gdajovéd zdklad-
fia. Pokial sa tieto ddaje budid Cerpat z 1/O tabuliek, st vybilancované, vzdjom-
ne integrované a koordinované. To znamend, Ze vysokd kvalita vychodiskovej
Udajovej zdkladne je zdrukou vysokej kvality a vypovedacej schopnosti konstruo-
vanych ekonomickych modelov.

Pokial' ide o samotné¢ I/O tabulky, predpokladd sa aplikdcia Eur6pskeho
systému integrovanych ekonomickych Gftov ESA. Input/output tabulky by sa
mali kon3truoval na zdklade matic tvorby a pouZitia v komoditno-odvetvovom
Cleneni. Z tychto zékladnych tabuliek sa budd konStruovat [/O tabulky s roc-
nou periodicitou v komoditnom a odvetvovom Cleneni. Zostavenie prvej experi-
mentélnej /O tabulky za CR a SR sa predpokladd za rok 1993. Na jej zosta-
venie $tatistické orgdny SR a CR v sttasnosti vytvaraji zdkladné predpoklady,
medzi ktoré patri najmd zavedenie podnikovej $tatistiky, vytvorenie centrdlneho-
registra Statistickych jednotiek, zavddzanie Standardnych klasifikatnych systémov
a definovanie koordinovanych ukazovatel'ov.

Doslo 2. 12. 1992
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USE OF INPUT/OUTPUT TABLES AS A PART OF THE SYSTEM OF
NATIONAL ACCOUNTS

Jitina LAPISAKOVA

The paper presents a brief description of possibilities how to use the I/O tables
which were compiled as a part of the System of National Accounts. There are four
possibilities:

- as a tool for unification of the whole System of National Accounts on both
consolidated and sectoral accounts’ levels,

- as an integrated framework for the next development of the System of National
Accounts (for compilation and harmonization of quarterly and annual national accounts,
for quantification of deflators and so on),

- as a methodological framework for the coordination of all basic statistics,

- as an integrated database for macroeconomic analyses and forecasts.
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Profily

Gary Stanley Becker a ludsky kapital

V' rubrike Profily uverejnil Ekonomicky casopis uZ pomerne dlhy rad Zivotnych
osudov poprednych osobnosti svetovej i naSej ekonomickej vedy. Nie vsetci sa
zashiZzeného uznania aj doZili, a tych, ktorym sa dostalo uznania najcennejsieho -
Nobelovej ceny, je eSte d'aleko menej. Aj ked vel'ké vedecké osobnosti sa rodia
a formuju vel'mi zriedkavo, Nobelova cena sa udeluje iba raz do roka, co je na
ocenenie aj tohto "vedeckého Safrdnu" mdlo. Dne$né miesto pre profil naj-
Cerstvejsieho z radu Stastnych nositelov Nobelovej ceny za ekondmiu preto vyuZi-
vame aj na strucny exkurz do dejin a zdkulisia tohto najvyznamnejsieho svetového
ocenenia, ktorého sa méze vyraznej osobnosti ekonomickej vedy dostar.

Nobelove ceny si nesporne najstarsimi a najvyznamnej$imi medzindrodnymi
cenami, ktoré sa uZ od roku 1901 udelujui vynikajiicim vedcom, verejnym Cinite-
l'om a spisovatelom za ich prinos k rozvoju vedy, resp. za ich literdrne dielo.
V zdveti Alfréda B. Nobela sa uvddza, Ze Nobelovou cenou sa budi kaZdy rok
oceriovat  osoby, "ktoré v uplynulom roku priniesli ludstvu najvicsi prospech"
(1,1432).' Nobelove ceny sa poévodne udelovali za fyziku, chémiu, medicinu,
literaniru a za mier. Roku 1969 (teda 73 rokov po smriti Alfréda Nobela) sa
roz$iril pocet Nobelovych cien na Sest, priCom Siesta, rovnocennd cena bola
urcend pre ekonomicki vedu.

O novii cenu sa zashizila Svédska istrednd banka," ktord zaloZila prislusni
naddciu 14. mdja 1968 pri prileZitosti tristorocného vyrocia svojho vzniku. S mys-
lienkou o novej cene prisiel guvernér Svédskej lstrednej banky Per Asbrink, kto-
rého podporili Assar Lindbeck, Erik Lundberg a Gunnar Myrdal.

Procediira vyberu nositela Nobelovej ceny za ekondmiu je rovnakd ako pri
povodnych Nobelovych cendch. KaZdy rok v oktobri sa posiela profesorom asi 75
katedier ekondmie na celom svete formuldr, na ktorom maji navrhnit kan-
diddtov. Vyber katedier sa kaZdy rok meni, pricom niekedy sa vybor pre udelenie
ceny obracia aj na ekonémov z vyskumnych ustavov mimo univerzit. Formuldre
sa posielajii aj profesorom ekondmie v severskych krajindch a predchddzajicim
nositelom ceny za ekonomiu. Do uvahy sa beri iba tie ndvrhy, ktoré vybor

1
Prax v3ak sved¢i o tom, Ze ustanovenie o "uplynulom roku" sa od samého zaiatku
nedodrZiava. Nobelove ceny sa va&Sinou udel'ujd za diela a objavy, od ktorych vzniku uplynuli desiatky
rokov.
Oficidlny nazov ceny je Cena Svédskej tstrednej banky v ekonomickej vede na pamat
Alfréda Nobela (The Central Bank of Sweden Prize in Economic Science in Memory of Alfred
Nobel).
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dostane do konca janudra. DéleZitou zdsadou je, Ze ndvrhy moézZu robit iba
Jednotlivel, nie vsak institicie, ku ktorym patria. Vsetky ndvrhy su déverné a ani
ich autori ich nesmu zverejnit. Takto sa zhromaZdi 75 aZ 125 kandiddtov, prav-
da, vybor nemusi z tychto ndvrhov vychddzat. Podstatné nie je kolki navrhovate-
lia odporicaju jednoilivého kandiddta, ale kto ho podporuje. Vicsiu "vahu" maji
zrejme ndyvrhy podané nositelmi Nobelovej ceny.

Doterajsie Nobelove ceny boli udelené za rozlicné prispevky k rozvoju ekono-
mickej vedy. Assar Lindbeck, ktory bol v 80. rokoch predsedom vyboru pre Nobe-
love ceny za ekonémiu, sa pokusil o hrubi klasifikdciu tychto prinosov:

1. VSeobecnd ("zdkladnd") ekonomickd tedria. Typickym prikladom tohto typu
ocenenia su ceny udelené P. A. Samuelsonovi ("za rozvoj statickej a dynamickej
teorie"), K. Arrowovi a J. Hicksovi ("za pionierske prispevky k tecrii vSeobecnej
ekonomickej rovnovahy a tedrii blahobytu") a G. Debreuovi ("za presnu refor-
muldciu teorie vieobecnej rovnovaihy").

2. Teoretické prispevky tykajiice sa Specifickych aspektov alebo sektorov ekono-
miky. Tento typ ceny je podla Lindbecka najrozsirenejsi. Prispevky v tejto skupine
su charakterizované trocha niZSou uroviiou abstrakcie ako tedrie v predchddzajiicej
skupine a su spravidla blizsie aplikdcii. Prikladom moézZe byt cena udelend J. E.
Meadovi a B. G. Ohlinovi ("tedria medzindrodného obchodu a pohybu medzind-
rodného kapitalu"), J. Tobinovi, G. Stiglerovi a M. Friedmanovi.

3. Ucinné nové metddy ekonomickej analyzy: Ich vyvoj a aplikacia. Prikladom
ceny na tomto poli by mohla byt (okrem cien udelenych R. Frischovi a J. Tin-
bergenovi, R. Stonovi, T. Koopmansovi a L. V. Kantorovicovi) cena, ktori dostal
W. Leontief ("za rozvinutie metody input-output").

4. Takmer "Cisto" empiricky vyskum. Klasickym prikladom je cena, ktorni udelili
S. Kuznetsovi za “"empiricky fundovani interpretdciu ekonomického rasw", ale
napriklad aj L. R. Kleinovi, ktory sa zasliZil o vytvorenie ekonometrickych mode-
lov a ich aplikdciu na analyzu ekonomickych vykyvov a hospoddrskej politiky".

5. Neformalizované inovacné myslenie. Typickym prikladom je cena, ktori
spolu dostali inak velmi odlisni myslitelia F. A. von Hayek a K G. Myrdal ("za
ich pioniersku prdacu v teorii penazi a ekonomickych vykyvov a za ich prenikavi
analyzu interdependencie ekonomickych, socidlnych a inStituciondlnych javov"). Aj
dielo tychto ekonomov obsahuje vyznamny teoreticky prinos, ktory vSak nie je
vyjadreny v matematickych pojmoch, ako je to v sucasnosti bezné.

Prvymi dvoma ekonomami, ktori roku 1969 dostali Nobelove ceny, boli Nor
Ragnar Frisch a Holand'an Jan Tinbergen. Prvym americkym ekonomom, ktory
bol roku 1970 oceneny Nobelovou cenou, bol Paul Anthony Samuelson. V' ro-
koch 1969-1992 bolo udelenych 24 Nobelovych cien za ekondmiu, pricom o tito
vysokii poctu sa podelilo celkom 32 vynikajiicich ekonémov z rozlicnych krajin.’

3
Niektoré Nobelove ceny sa delili medzi dvoch a v jednom pripade (1990) dokonca medzi
troch ekonémov.
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Medzi nositelmi Nobelovej ceny previddajii americki ekondmovia, no su w za-
stipeni aj ekondmovia z Velkej Britdnie, .S"védska, Norska, Holandska, byvalého
ZSSR (L. V. Kantorovi¢) a Francizska. Niektorych nositel'ov Nobelovej ceny si
ndrokuju viaceré krajiny - napriklad F. A. von Hayeka Rakisko a Velkd Britd-
nia, F. Modiglianiho USA a Taliansko, G. Debreua USA a Francizsko a pod.
Poslednym v tomto hviezdnom rade je zatial' G. S. Becker. Pravda, na objektiv-
nost tohto vyberu nie su zhodné ndzory. Niekedy sa poukazuje na to, Ze prislusny
vybor je prili§ "zahladeny" do USA, zatial' ¢o anglicky nehovoriace krajiny stoja
trocha bokom. Celkom chybajui nemecki ekonémovia, absentuje Latinskd Amerika
(resp. vobec rozvojové krajiny) a nie je doceneny prinos Franciuzska. Je pravda,
Ze mend niektorych nositelov Nobelovej ceny (napr. H. Markoviz, W. Sharpe, M.
Miller, H. A. Simon, T. W. Schultz) poznd iba iuzky okruh Specialistov, ale to
nemoZe spochybriovat’ ich vynikajlci prinos k rozvoju ekonomickej vedy.

M4 sa uprednostnit vynikajici, Casto v8ak ojedinely objav (niekedy eSte
v Specidlnej oblasti), alebo sa md ocenit vo svete 8iroko uzndvand osobnost?
Duchu Nobelovej zéveti zodpovedd skor prvé kritérium, konkrétny vyber je viak
vysledkom kompromisov. Niekedy sa viac berie do tvahy jedno, inokedy zasa
druhé hladisko. Pokial' ide o minuloro¢nd cenu, G. S. Becker nesporne patri
k tym nositelom, ktori sa uZ dédvno stali uzndvanymi osobnostami ekonomickej
vedy, priCom nikto neméZe spochybniovat ani jeho $pecificky prinos.

Gary Stanley Becker sa narodil 2. 12. 1930 v meste Pottstown (Pennsylv4nia).
Ekonomické vedy $tudoval na princentonskej univerzite, kde roku 1951 ziskal
hodnost bakaldra. Hodnost mastera dosiahol roku 1953 na chicagskej univer-
zite, kde roku 1955 ziskal tiez titul doktora filozofie (PhD). Cestné hodnosti
dosiahol roku 1985 na hebrejskej univerzite (Jeruzalem) a na Knox College
(Galesburg, Illinois). Svoju drdhu vysokoSkolského ucitela zatal na chicagskej
univerzite, kde v rokoch 1954-1957 p6sobil ako docent (Ass. Prof.). Roku 1957
publikoval mimochodom svoju doktorskd dizertdciu Ekondmia diskrimindcie,
ktord naznacila smer jeho vyskumnych zdujmov. V rokoch 1957-1960 bol mimo-
riadnym profesorom a od roku 1960 do roku 1969 riadnym profesorom ekono-
mie na columbijskej univerzite a zdrovefi v rokoch 1968-1969 hostujiicim profe-
sorom na chicagskej univerzite. Od roku 1970 az do stlasnosti pOsobi ako
riadny profesor ekonémie a sociolégie na chicagskej univerzite.

G. S. Becker bol vedeckym spolupracovnikom Nadrodného dradu pre ekono-
micky vyskum (NBER) a Centra pre vyskum ndrodnej mienky (NORC). Je
¢lenom viacerych americkych vedeckych spolo¢nosti a v rokoch 1967 a 1974 bol
viceprezidentom Americkej ekonomickej asocidcie (AEA). V stcasnosti je Cle-
nom konzervativnej Hoover Institution. Z pocetnych vyznamenani, ktoré ziskal,
moZno uviest cenu W. S. Woytinského, medailu Johna Batesa Clarka a tzv.
Profesional Achievement Award. Najva¢$im uznanim Beckerovho priekopnickeho
vedeckého diela bola, pochopitelne, Nobelova cena (1992), ktord dostal "za
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aplikdciu ekonomickej analyzy na socidlne problémy, osobitne na diskrimindciu
na zdklade rasy a pohlavia, na investicie do vzdelania a dalSieho [ludského
kapitdlu, na zlocinnost a trestanie, na vznik, Strukniru a rozpad rodin" (5, s. 10).

S4m Becker objasiiuje svoj vedecky prinos takto: "KaZdy uzndva, Ze valSina
l'udi pri rozhodovani o mnoZstve nakupovanych jednoduchych tovarov, ako je
ovocie, odev a auto, reaguje na ndklady a vynosy. Tvrdim, Ze tdto vSeobecne
uzndvand myslienka sa tyka v3etkych ludskych rozhodnuti" (5, s. 10). Tato
formulédcia skutoCne presne vystihuje podstatu Beckerovho prinosu, ktory sa
netyka len ekonOmie, ale aj sociolGgie, resp. dalich oblasti spoloenského
zivota. Toto svoje krédo Becker vyjadril pri svojej prvej reakcii na spravu
o udeleni Nobelovej ceny. Sympaticky vyhldsil, Ze¢ sama cena nerobi z Cloveka
experta na vSetky otdzky. "Mojim cielom zostdva pristupovat ku kazdej novej
socidlnej otdzke zo 3pecifickej ekonomickej perspektivy”" (5, s. 10). Podla G. S.
Beckera aj zloCinci reaguji na podnety, takZe zloCinnost narastd vtedy, ked
potencidlni zlo¢inci veria, Ze¢ nebudd prili§ potrestani za svoje lipeZe a iné
zlo¢iny. Podnety st rozhodujice aj vtedy, ked sa ¢lovek rozhoduje, i uzavrie
manzelstvo. Ludia sa Zenia preto, lebo olakdvajd, Ze sa budd mat lepSie, ako
keby ostali sami. (Tazko si v8ak predstavit, 2¢ by sa s takym objasnenim sto-
toznili krestanské nédbozZenstva).

Beckerovej ustrednej mySlienke nemozno upriet urcitd ddvku originality, aj
ked' nesporne nadvédzuje na stari ideu ekonomického Cloveka. Na druhej strane
viak nemoZno povedat, Ze by sa tento pristup vSeobecne uznédval a prijimal.
Viaceri ekonOémovia sa nazdédvaji, Ze ideu ekonomického Cloveka nemozno
jednoducho bezprostredne aplikovat na analyzu vietkych ekonomickych javov.

Vo svojich prvych vedeckych pracach sa Becker zaoberal neoklasickou analy-
zou diskrimindcie na trhoch prdce a ako jeden z prvych ekonémov rozvinul
implikédcie tedrie l'udského kapitdlu. Analyzoval alokiciu Casu ekonomickych
agentov, zovieobecnil argumenty pre "novid ekonOmiu rodiny", priom podal
Cisto ekonomické vysvetlenie takych javov ako manZelstvo, rozvod, rozhodnutie
mat deti, rozhodnutie vychovévat deti a pod. (4, s. 59).

Becker sa teda pokiusal na jednej strane bliZSie teoreticky analyzovat také
javy kapitalistickej ekonomiky ako vykoristovanie, dtlak a diskrimindciu pracuji-
cich a na druhej strane sa usiloval aplikovat zdkladné mySlienky a met6dy
neoklasickej teérie na netrhové vztahy, na vSetky socidlne aktivity a vztahy
jednotlivca (napriklad ldsku, manZelstvo, rodinu, zlo¢innost, ndboZenstvo, politic-
ku cinnost). Becker bol ovplyvneny teoretickym a ideologickym odkazom chicag-
skej Skoly, ktory sdm aktivne rozvijal. Snazil sa integrovat do ekon6émie poznat-
ky dalSich vednych disciplin - sociol6gie, politolégie, kriminol6gie, demografie,
ako aj biologie a psychologie. Akceptoval subjektivno-psychologické aspekty
ekonomickych javov a rozhodnuti.

Medzi Beckerove hlavné vedecké publikdcie patria: 1. EkonOmia diskrimind-
cie (1957); 2. Ludsky kapitdl (1964, 1975); 3. Ludsky kapitdl a osobné roz-
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delenie dochodkov (1967); 4. Ekonomickd te6ria (spoluautor Alfréd A. Knopf,
1971); 5. Eseje o ekonOmii zloCinu a trestu (1974); 6. Alokdcia Casu a statkov
pocas Zivotného cyklu (spoluautor G. R. Ghez, 1975); 7. Ekonomicky pristup
k l'udskému sprdvaniu (1976); 8. Traktdt o rodine (1981). Azda najvyznamnej-
$im a najzndmej$im dielom G. S. Beckera je Ludsky kapitdl (Human Capital).

Tedria ludského kapitdlu, ktord vznikla zaliatkom 60. rokov, sa ani nie o de-
sat rokov stala pevnou sulastou zdpadného ekonomického myslenia, o sa
prejavuje aj v tom, ¢ sa s fiou mozno stretnif takmer v kaZdej ulebnici
ekonOmie. Pri jej zrode stdli okrem G. S. Beckera aj dalsi stipenci chicagskej
Skoly - B. Weisbrod, J. Mincer, T. W. Schultz a daldi. Kategéria Tudského
kapitdlu prenikla do te6rii ekonomického rastu, ekonOmie blahobytu, teodrie
migrdcie a pod. Ludsky kapitdl ekondmovia a sociol6govia viacSinou chdpu ako
vietky vrodené a ziskané schopnosti, vedomosti, ndvyky, motivdcie a energiu,
ktorymi l'udia disponuji a ktoré v priebehu urcitého obdobia mézu vyuZivat na
vyrobu tovarov a sluZieb. Schopnosti, vedomosti a nédvyky Cloveka sa zacali
pokladat za osobitni formu kapitdlu preto, lebo ich rozvoj je Casovo ndro¢ny
a vy?aduje znalné materidlové zdroje, ale aj preto, Ze zabezpeCuji svojmu
nositelovi urcity pefiazny dochodok. NajdélezitejSimi formami l'udskych investicii
si ndklady na vzdelanie, odborni pripravu, zdravotnictvo, migrdciu, ziskavanie
informdcii o cendch a dochodkoch a vychovu deti.

Pri charakteristike vnitornej Struktiry l'udského kapitdlu sa rozliSuja dve jeho
formy - $pecifickd a vieobecnd. Specificky l'udsky kapitdl md vyznam len v rdm-
ci tej firmy, kde sa nadobudol. Naproti tomu za vSeobecny ludsky kapitél sa
pokladaji také znalosti a schopnosti, ktoré zvySuji produktivitu pracovnika bez
ohladu na to, kde sa nadobudli. Zatial' o ndklady na Specificky I'udsky kapitdl
maji financovat firmy, ndklady na vieobecny ludsky kapitdl maji niest pracov-
nici. V tom sa mimochodom prejavuje konzervativny charakter tohto pristupu
charakteristicky pre chicagska $kolu.

Pokial ide o praktické ekonomické aspekty koncepcie l'udského Kkapitdlu,
vatSina vyskumov sa venuje problematike ekonomickej efektivnosti I'udskych
investicii, osobitne investicidm do vzdelania. Pritom sa rozpracoval zovieobeciiu-
juci ukazovatel ekonomickej efektivnosti, ako je "vnitornd miera u¢innosti"
vypotitand na zdklade diskontovanych veli¢in "vyhod" a "ndkladov" vzdelania.
Této kategOria sa kon3truuje podobne ako miera zisku a umoZiluje porovnat
rentabilitu vkladov do fyzického a l'udského kapitdlu. RozliSuje sa sikromnd
a spolofenskd miera Glinnosti, pricom prvd vyjadruje efektivnost vkladov do
vzdelania pre tych, ktori sa vzdeldvaji, kym spoloCenskd miera uCinnosti zasa
efektivnost pre celi spolo¢nost. Vyznam ukazovatela "vnitornej miery acinnosti”
je v tom, z¢ moze poskytnit urCité informdcie o trhu prdce. Netreba rozva-
dzat, Ze ziskané poznatky maji len orientalny charakter.

Diskusia o I'udskom kapitdli, osobitne o 3kolskej reforme bola jednou z hlav-
nych tém v poslednom predvolebnom boji v USA. Prezident Bush a guvernér



159

Clinton venovali tejto otdzke velkd pozornost, hoci pldny, ktoré predlozili, sa
v mnohom odliSovali. Zatial' ¢o Clintonov pldn pochddzal z keynesovskej dielne
MIT, Bushov pldn zodpovedal viac duchu chicagskej 3koly, a teda aj Beckero-
vym predstavdm. Obidva pldny sa zhodovali v tom, Zz¢ v USA sa musi inves-
tovat viac do l'udského kapitdlu americkych pracujicich. Len tak moZno zvysit
vgkonnost americkej ekonomiky a jej konkurentnd schopnost na svetovych
trhoch. Becker ich hodnoti takto: "Hoci obidva ndvrhy maji dobré a zI€ strdn-
ky, verim, Ze prezidentove (mysli sa prezident G. Bush - J. 1.) ndvrhy v oblasti
$kolstva a odborného vycviku st jasne lepdie, lebo konzistentnejSie podporuji
dobrovol'nid sikromnid volbu a nie printtenie a verejny sektor” (7, s. 10). Prav-
da, americki voli¢i mali na obidva programy iny ndzor ako G. S. Becker a
v USA sa po desatro¢i konzervativizmu presadila ind ekonomickd filozofia.

V ponovembrovej CSFR sa v politickych a ekonomickych diskusidch spociat-
ku venovala zna¢nd pozornost aj problematike 'udského Kkapitdlu (aj ked' nieke-
dy pod inym oznalenim). V diskusidch sa spravidla poukazovalo na nedostatoc-
na droven l'udskych investicii v nadej spoloCnosti, priom nechybali porovnania
(Casto skreslen€), ktoré nds umiestiiovali kdesi celkom dozadu medzi vel'mi
chudobné rozvojové krajiny. NeskOr tieto diskusie celkom utichli a vlddy doteraz
nepredlozili nijakd koncepciu (teda ani v duchu MIT, ani v duchu chicagskom,
¢i nejakom inom - S3pecifickom), priom zdroveni doSlo ku katastrofdlnemu
poklesu Tudskych investicii na drovefi, ktord neumoZiiuje ani len "jednoduchd
reprodukciu” Tudského kapitdlu v SR. Tento stav moZno, prirodzene, vielijako
vysvetlovat, treba vS8ak upozornif, Z¢ bez ohladu na nale terajSie vysvetienia
a argumenty, dlhodobé dosledky tohto vyvoja nemOZu nebyt Kkatastrofélne.
Ludsky kapitél, ktory hrd kldcovd dlohu v ekonomickom raste, nemozno bez-
trestne degradovat.

Jan Isa
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CLUTTERBUCK, D. - KERNAGHAN, S. - SNOW, D.: Going Private: Privatization
Around the World. Mercury Books, Gold Arrow Publications Ltd. 1991.

Autor recenzovanej knihy o privatizacii David
Clutterbuck patri so svojimi 18 kniZnymi
publikdciami medzi zndmych autorov pric
o riadeni. V tejto knihe sa mu spoluautormi
stali Zurnalisti Susan Kernaghan a Deborah
Snow, s ktorymi spolupracoval uZ aj predtym.

Publikdcia sa venuje procesom privatizicie
z komplexného  pohladu v zmysle regional-
nom, zachycujtc charakter procesov a perspek-
tivy prakticky na v3etkych kontinentoch.

V dvode knihy sa hovori o fenoméne pri-
vatizdcie z hladiska argumentov pre aj proti.
Pri  dokumentovani niektorych argumentov
proti privatizicii, resp. ich vysledkom vo Vel-
kej Britdnii sa autori odvoldvaji na nézory
britskej labouristickej strany.

Prva &ast knihy sa zameriava na privatiza-
ciu predovSetkym z hladiska geografického. To
znali, e ndm predstavuje charakteristické Crty
privatizdcie v jednotlivych krajindch réznych
kontinentov, po¢nitic Velkou Britdniou a konti-
nentdlnou Eurépou, cez Kkrajiny Severnej a
JuZnej Ameriky, Afriky, Azie a oblasti Pacifi-
ku. Vo vychodnej a strednej Eurépe sa do
pozornosti dostali v stru¢nom néérte procesy
zmien v CSFR, pévodnych krajinich ZSSR
a NDR, Madarsku, Polsku a Juhoslavii.

Aj ked sa v knihe uvddzaji pripady privati-
zovanych podnikov zo vSetkych kontinentov,
kld¢ovy dbraz sa v celej knihe kladie na ski-
senosti z privatizdcie vo Velkej Britdnii. V pr-
vej Casti sa britské poznatky prezentuji v si-
vislosti s opisom spdsobov asimildcie 3tatnych
podnikov do stkromného sektora, ked sa
dokumentuji pripady priamych predajov, ako
aj vykupovanie podnikov pracujicimi a iné.
Zaujimavym prikladom je privatizdcia formou
buy-out firmy National Freight Company,
ktord bola predand pracujicim a pri Kktorej
bol kapitdlovy vynos po Styroch rokoch okolo
1000 %. Formy kupovania firiem, kioré si
opisované v knihe, st rézne. Roz&lenenie fir-
my na vela &asti urenych na predaj sa usku-
totnilo v pripade National Bus Company,
v ktorej predaj viadSiny (40 zo 70 oddelenych

jednotiek) podniku bol urteny pre jeho mana-
Zérov a zamestnancov. Firmy British Steel,
British Shipbuilders & BL/Austin Rover zasa
vydlenili &asti svojich podnikov na predaj - ako
stidast redtrukturalizdcie pred privatizaciou. No
ukazuje sa, Ze aj v tychto pripadoch buy-outs
zazneli pochybnosti, & manaZéri nekipili tieto
podniky privel'mi lacno.

Privatizdcia britskych firiem flot4ciou (flota-
tion) je doplnend prehladnou chronologickou
tabulkou. Autori konStatuji, Ze niektoré naj-
vadlie a najziskovejdie britské spoloCnosti si
podniky predtym vlastnené Statom, ako napr.
British Telecom a Ze pre investorov vicSina
privatiz4cif bola dspes$n4.

Druhd ¢&ast prdce priblizuje privatiziciu
konkrétnych podnikov - znovu v3ak predoviet-
kym britskych (napr. British Telecom, SEAT,
British  Airways, Vickers, British Aerospace,
REPSOL). Na spracovani tychto pripadovych
Stidii sa podielali aj externi spolupracovnici,
predovietkym &elnf predstavitelia spominanych
firiem - lain Vallance z British Telecom, Nor-
man Payn z BAA, David Burnsid z British
Airways & Oscar Fanjul z REPSOL.

V pripadovych 3tididch nie je zvoleny jed-
notny pristup pri hodnoteni zmien. V zdsade
sa tu viak rozoberaji tieto otdzky: histéria,
charakteristika Cinnosti podniku, pripravy na
privatizdciu, Struktirne zmeny, vztahy medzi
zamestnancami, zmeny manaZérskeho 3tylu,
vztahy k zdkaznikom a vztahy Kk investorom.
V niektorych pripadoch prispievatelia uvddzaji
aj SirSi socidlno-ekonomicky rdmec, v ktorom
sa proces privatizdcie uskuto&itoval.

Publikdcia m4 o povedat (Citatelovi zaobe-
rajicemu sa otdzkami privatizdcie. Trochu na
$kodu je uZ uvddzand skutolnost, Ze akcent je
poloZeny na analyzu britskych podnikov, rov-
nako ako aj fakt, e obdobie, v ktorom kniha
vznikala, neumoZnilo v hibdej miere postihndt
privatizadni vinu vo svete, a to najmid v post-
socialistickych Statoch.

Danes$ Brzica
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