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ABSTRAKT

Vyvojové tendencie vo vybranych oblastiach svetovej ekonomiky

V tejto vedeckej praci sme sa pokusili preskimat’ pozitivne aj negativne stranky vyvoja vo
vybranych oblastiach svetovej ekonomiky. Prvou kl'icovou oblastou z nich je oblast’ medzi-
narodného obchodu s tovarmi a sluzbami, ktory zaznamenal v poslednych rokoch signifi-
kantny rast napriek cenovym otrasom vyznamnych komodit (ako je ropa) pre globalnu ekono-
miku. Vzhl'adom na Vyznam sluzieb v medzindrodnom obchode sme v tejto Casti Statistickou
analyzou preskumali najma Vyznam sluzieb v EU. Nemenej délezitou oblastou svetovej eko-
nomiky je medzinarodna mlgra(:la V tomto Staddiu spracovania tejto problematiky sa sustre-
dujeme len na tento faktor v ramci Europskej unie, ako Jednej z hlavnych konecnych desti-
nécii imigrantov. DalSou oblastou svetovej ekonomlky je vyvoj na medzindrodnych financ-
nych trhoch. V tejto problematike sustred'ujeme pozornost’ len na pohyb v portféliovych
fondoch a investovanie do alternativnych zdrojov energie a do informacnych technologii.
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Medzinarodny obchod, intraregionalny obchod EU, NAFTA, ASEAN, MERCOSUR, migra-
cia, medzindrodné finan¢né trhy

ABSTRACT

Development tendency of selected areas of world economy

In this Working paper we try to examine the positive and negative sides of development in
selected realm of world economy. One of the key areas is international trade with goods and
services which registered a significant growth in the last couple of years in spite of the hike in
prices of significant commodities like Crude oil. In this study we also try to statistically
analyze the development of international trade with services, especially in the EU. Migration
of persons across international boundaries in search of economic opportunity and better
human life has enormous implications for growth and welfare in both origin and destination
countries. The development of this factor especially in the EU is also analyzed in this paper.
In addition, this analysis deals with the development of international financial markets and in
particular the development of portfolio investments to the alternative sources of energy and
information technology which have a turbulance growth dynamics in the last decade.
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Uvob

Svetova ekonomika v sucasnosti neprestdva poskytovat’ obraz s ostrymi kontrastmi.
Uspechy a pokroky vo viacerych oblastiach davaju isty podklad presvedéeniu, Ze existuje
obrovsky potencidl na uspokojivy vyvoj a udrzatelny globalny ekonomicky rast a zvySenie
prosperity. Na druhej strane spomaleny vyvoj na niektorych oblastiach sprevddzany mnohymi
prekazkami a uskaliami ukazuje zvySent zranitelI'nost’ svetovej ekonomiky, najmé cez zmenu
v medzinarodnych finan¢nych trhoch.

V tejto vedeckej praci sme sa pokusili vniknit' do pozitivnej aj negativnej stranky
vyvoja vo vybranych oblastiach svetovej ekonomiky. Prvou klicovou oblastou znich je
oblast’ medzinarodného obchodu s tovarmi a sluzbami, ktory zaznamenal v poslednych rokoch
signifikantny rast napriek cenovym otrasom vyznamnych komodit (ako je ropa) pre globalnu
ekonomiku.

V tejto etape sme sa pokusili identifikovat’ Girovei intraregiondlneho obchodu s tovar-
mi asluzbami vo vybranych relevantnych integraénych zoskupeni (EU, NAFTA, ASEAN
a MERCOSUR). Vzhl'adom na vyznam sluzieb v medzindarodnom obchode sme tejto Casti
Statistickou analyzou preskiimali, najméi vyznam sluzieb v EU.

Nemenej ddlezitou oblastou svetovej ekonomiky je pohyb medzindrodnej migracie.
V tomto Stadiu spracovania tejto problematiky sa sustredujeme len na pohyb tohto faktora
v ramci Eurdpskej Unie, ako jednej z hlavnych konecnych destinécii imigrantov.

Dalsou oblastou svetovej ekonomiky je vyvoj na medzindrodnych finanénych trhoch.
V tejto problematike sustred'ujeme pozornost’ len na pohyb v portfoéliovych fondoch a in-

vestovanie do alternativnych zdrojov energie a do informacnych technologii.



1. VYVOJ GLOBALNEHO OBCHODU MEDZINARODNEJ INTERDEPENDENCIE

Akceleracny rast svetového obchodu v roku 2004 bol adekvatny vyvoju svetovej eko-
nomiky, ktord dosiahla ekonomicky rast (4 %), ¢o predstavovalo najsilnej$i medziro¢ny rast
v poslednych desiatich rokoch. Tento rast bol dobrym predpokladom pre rast svetového
obchodu, ktory tiez zaregistroval v roku 2004 okolo 10,4 % realny rast, ¢o je viac ako 2,5-na-
sobny rast svetového outputu, ¢im tiez prevysil priemerny rast svetového obchodu v posledne;j
dekade (World Trade Report, 2005).

Svetovy obchod pokracuje v rasticom trende, ktory prevysuje rast svetovej ekonomiky,
atym sa stdva kIi¢ovym komponentom globalnych svetovych aktivit. Vyvoj cien a kurzov
mien mali signifikantny vplyv na obchodné toky merané v beznom kurze USD. Svetovy
export tovarov v beznych cenach sa v roku 2004 zvysil o 21 %, ked’ dosiahol hodnotu 8 880
mld USD v porovnani so 16 % svetového exportu sluzieb, ked” dosiahol hodnotu 2 100 mld
USD. Svetovy obchod ako celok tymto zaregistroval najsilnejsi rast od roku 2000.

Graf 1.1
Svetovy obchod tovarov a sluZieb (ro¢na zmena v %)
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Prameri: Vlastné vypocty na zéklade udajov World Economic Outlook (2006).

Vseobecne mozno povedat’, ze svetovy obchod ma rastici trend od roku 1998 s vy-
nimkou roku 2001 ked’ doslo z hodnotového hladiska k miernemu zniZeniu. Predpokladé sa
kontinuita tohto trendu v tomto ako aj v d’alSom roku 2007. Inak vyzera miera rastu svetového
obchodu (pozri graf 1.1), ktora zaregistrovala fluktuacny vyvoj, najma v roku 2001, ked’
dosiahla len 0,3 % rast v porovnani s 12,1 % v predchadzajucom roku. Z dlhodobého hl'adiska

vSak svetovy obchod zaznamenaval po celé sledované obdobie rastuci trend.



Tento pozitivny vyvoj mozno pripisat’ rastuicemu trendu svetového obchodu tovarov,
ktory sa podiel'a na celkovom svetovom obchode tovarov a sluzieb vyse 80 %. Podiel sve-
tového obchodu s komerénymi sluzbami na celkovom svetovom obchode mé klesajicu ten-
denciu, ked’ zaznamenal pokles zo 21,8 % v roku 1998 na 19,6 % v roku 2005 a predpoklada
sa, Ze jeho pozicia voci svetovému obchodu sa nezmeni tak v tomto roku 2007.

Vyvoj exportu a importu jednotlivych regionov sveta v poslednych piatich rokoch bol
v prospech regionov rozvojovych krajin, ¢o potvrdzuje pozitivny vyvoj ich terms of trade,
ktory odzrkadloval vyvoj cien ropy na svetovych trhoch. NajpozitivnejSie zlepSenie terms of
trade dosiahli Stredny vychod, Spolocenstvo nezavislych Statov a Afrika. Vyvoz ropy a zemné-
ho plynu v tychto regionoch mé nezastupitel'né miesto v ich celkovom vyvoze.

Vyvoj kurzu US doléra ainych svetovych mien mal bezprostredny vplyv na ceny
komodit na svetovych trhoch. NajvyznamnejSou udalostou v menovej oblasti v roku 2004
bolo oslabenie kurzu amerického doldra, vysledkom ktorého doslo k vyznamnému posilneniu
eurdpskych mien voc¢i USD. Nepriaznivy vplyv vysokych cien ropy na domacu cenova
hladinu bol utlmeny v mnohych krajinach apreciaciou mien vo¢i USD. V mnohych pripadoch
vladnymi opatreniami vo forme kontroly cien ropnych produktov predanych na domaécich
trhoch. Celkové zvysenie cien komodit dosiahlo v roku 2004 25 %, ¢o zakrylo Siroké dife-
rencidcie medzi réznymi tovarovymi skupinami. Ceny ropy a kovov zaznamenali znacné zvy-
Senie v roku 2004 prevySujuce ich priemernu ro¢na cenu o 31 % a 36 % podla poradia. Zvy-
Senie globalneho dopytu po rope kombinované so znizenim bezne dostupnych rezerv a ne-
dostato¢nym prirastkom produkénej kapacity, vydlazdilo cestu pre zvysenie ceny ropy. Nomi-
nalna cena ropy dosiahla v novembri 2004 55 USD/barel. Priemerna ro¢na cena rastla na
36 USD/barel, ¢o predstavovalo historickt najvyssiu troven od roku 1980.

Kym v obdobi 2000 — 2004 ceny pol'nohospodarskych komodit v priemere iba 0 3 %
a ceny napojov rastli o 6%, ceny potravin presiahli 14 %. Ceny priemyselnych tovarov rastli
v priemere 8,5 %, iked tam boli znacné rozdiely vo vyvoji cien tejto tovarovej skupiny

z regiondlneho hl'adiska ako aj z hl'adiska kategorie vyrobkov.

Tabulka 1.1
Rast hodnot svetového exportu a svetovej produkcie (v %)
2000 — 2004 2002 2003 2004
Svetovy export 4,0 3,5 5,0 10,4
PolI'nohospodarske produkty 3,0 3,5 3,5 3,5
Ropa a hutnicke produkty 2.5 1,0 4,5 5,5
Priemyselny tovar 4.5 4,0 5,0 10,0
Svetova produkcia tovarov 2,0 2,5 3,5 4.0
Pol'nohospodarstvo 2,0 1,5 2,5 3,0
Tazby 2,0 0,0 3,5 4,0
Priemysel 2,0 3,0 3,5 4,0
Svetovy HDP 2,0 1,5 2,5 3,5

Pramen: WTO: Press Releases (2006).



Po raste opdt’ pad

Po 10,4 % expanzii v roku 2004 svetovy obchod v roku 2005 mal podla svetovej
obchodnej organizacie klesajucu tendenciu, ked’ dosiahol 7,3 % (merané v stalych cenéach ako
svetovy obchod s tovarmi). Hodnota svetového obchodu bola ovplyvnend zmenami hodnoty
amerického dolara. Podl'a priemernej hodnoty dolara svetovy export s tovarmi rastol v roku
2005 o 13 % v porovnani s 21 % v predchadzajicom roku prevysujiuc 10 bilibnov USD. Sve-
tovy export s komerénymi sluzbami dosiahol v roku 2005 11 % rast (v beznych cenach) v po-
rovnani s 19 % v predchadzajicom roku, dosahujic hodnotu 2,4 biliona USD. Paradoxne, pri
zvyseni ceny ropy doslo v druhom polroku 2005 k akceleracii rastu svetového obchodu. Zo
zvySenia cien ropy profitovali predovsetkym krajiny exportujiuce ropu. Vd’aka zvyseniu cien
ropy vroku 2005 dosiahli regiony rozvojovych krajin (Stredny vychod, Afrika, stredna
a juzna Amerika a krajiny Spolo¢enstva nezavislych Statov) silny rast exportu. V Eurdpe a se-
vernej Amerike dosahovali v roku 2005 slabsi vykon v zahrani¢nom obchode, ¢o zodpoveda-

lo celkovému vykonu celej ekonomiky spominanych regionov.
1.1. Realny vyvoj obchodu s tovarmi podl’a regionov

Vsetky regiony, okrem krajin Spolo¢enstva nezavislych Statov, v roku 2005 prispeli
k deceleracii svetového obchodu, nakol’ko expanzia redlneho importu tovarov kazdého regio-
nu bola niz§ia ako v predchadzajucom roku. Na tomto znizeni sa podielali najviac Japonsko,
Spojené Staty americké a Eurdpska tinia. VacSina regionov tiez zaregistrovali slabsiu expanziu
exportu s vynimkou Afriky a Stredné¢ho vychodu.

Co sa tyka Eurdpy, nakolko tri tvrtiny jej obchodu je intraregionalny obchod, jej
celkovy obchod sa zvysil vroku 2005 len o3 %, Co predstavovalo menej ako globalny

priemer a odzrkadl'ovalo tak celkovy slaby ekonomicky rast Eurépy v roku 2005.

Tabulka 1.2
Rocny rast svetového HDP a obchodu s tovarmi podl’a regionov (v %, 2004 — 2005)

HDP Export Import
2004 2005 2004 2005 2004 2005
Severnda Amerika 4.1 34 8,0 6,0 10,5 6,5
USA 42 3,5 8,5 7,0 11,0 5,5
Juzna a Stredna Amerika 6,8 49 12,5 10,0 18,5 14,0
Eurdpa 2,3 1,7 7,0 3,5 7,0 3,0
Eurdpska Unia (25) 2,2 1,6 7,0 3,5 6,0 2,5
Spolocenstvo nezavislych statov 8,0 6,6 13,0 4.5 16,0 16,5
Afrika a Stredny vychod 5,7 4.5 7,0 7,5 13,5 12,0
Azia 4,2 4,2 14,0 9,5 14,0 7,5
Cina 10,1 9,9 24,0 25,0 21,5 11,5
Japonsko 2,3 2,8 10,5 1,0 7,0 2,5
Svet 3,9 3,3 10,4 7,5 - -

Pramen: WTO: Press Releases (2006).



Realny export tovarov Spojenych Statov americkych zaznamenal v roku 2005 prvy raz
po 6smich rokoch vyssi rast nez svetovy export tovarov. Na druhej strane americky import
tovarov dosiahol rast len 5,5 %, o je o 1,5 percentudlneho bodu menej ako rast exportu. Iny
trend bol zaznamenany u d’alsieho ddlezitého hraca svetového obchodu, ktorym je Cina.

Kym realny import Ciny dosiahol v roku 2005 rast 11,5 %, &o je len o polovicu menej
ako v predchadzajicom roku, ¢insky export pokracoval v takmer rovnako rychlej expanzii
ako v predchédzajucom roku a dosiahol 25 % (WTO: Press Releases, 2006).

Vyvoj svetového obchodu v roku 2005 mal z nomindlneho hl'adiska rychlejsi a vyssi
rast ako z realneho hladiska. Nominalne hodnoty obchodu zahfiaju cenové zmeny a menové
kurzy. Z tohto hl'adiska svetovy export tovarov v roku 2005 zaznamenal 13 % rast, pricom

svetovy export komerénych sluzieb dosiahol 11 % rast.

Tabulka 1.3
Svetovy export tovarov a komer¢nych sluzieb (2000 — 2005)

2005 2000 — 2005 | 2003 [ 2004 2005
v mld USD v %
Tovary 10 120 10 17 21 13
Komeréné sluzby 2415 10 15 19 11

Pramen: WTO: Press Releases (2006).

Eurodpa s najvyssim podielom na svetovom obchode spomedzi vSetkych geografickych
vSetkych regionov (WTO: Press Releases, 2006). Zarovenn Eurdpa zaznamenala najstrmsSie
spomalenie v raste obchodu meranym v USD. Toto spomalenie bolo prevazne atribuované
vyvojom menového kurzu. Europsky obchod tovarov a sluzieb meranym v eurach zaznamenal
v roku 2005 zvysSenie o 7,5 %, ¢o bol mierne nizsi rast ako v roku 2004.

Severna Amerika zaznamenala v roku 2005 rast exportu stovarmi aso sluzbami
012% al0% podla poradia, ¢o bolo mierne pod globalnym priemerom. Tento region
v predchadzajucich piatich rokoch dosiahol iba polovicu priemerného ro¢ného rastu globalne-
ho exportu tovarov a sluzieb (5 %).

Stredny vychod, Afrika a Spolo€enstvo nezavislych Statov, najvacsi exportéri ropy na
svete, profitovali z d’alSiecho zvySenia cien ropy na svetovych trhoch a zvysili ich exportné
hodnoty tovarov v roku 2005 (29 % az 36 %). Na druhej strane prudké zvysenie exportnych
prijmov v roku 2004 a 2005 umoznilo tymto regionom zvysit' ich import tovarov a sluzieb
viac ako bol globalny priemer.

Juzna a Strednd Amerika nielenze zaznamenali vysoky rast exportu tovarov, ale aj
najsilnejsi rast obchodu s komerénymi sluzbami spomedzi vSetkych regiénov.

Napriek raketovému rastu cien energie v roku 2005, najmé ceny ropy na svetovych
trhoch, svetovy obchod si udrzal historicky priemer rastu. V tomto roku (2007) aj v d’alSom

roku sa predpoklada d’alsi rast svetového obchodu. To vSak sa predpoklada, Ze svetovy dopyt



po azijskom outpute sa udrzi na priatelnej Grovni. Rast svetového obchodu v roku 2005
reflektoval silu regiondlneho aspektu, ked’ export priemyselne vyspelych krajin zaznamenal
nizku expanziu, t. j. niz§iu o 3,2 percentudlnych bodov v porovnani s rokom 2004 (pozri tab.
1.4), kym podiel Ciny na svetovom obchode pokracoval v stabilnom raste okolo 7 %

v porovnani so 4,1 % v roku 2001.

Tabulka 14
Dynamika vyvoja svetového obchodu (v %, 2004 — 2007)

2004 2005 2006 2007
Svetovy obchod (tovarov a sluZieb) 10,4 7.5 8,0 7,5
Import
Vyspelé krajiny 8,9 5,8 6,2 5,6
Nové trhové a rozvojové ekonomiky 15,8 12,4 12,9 11,9
Export
Vyspelé krajiny 8,5 53 6,6 6,1
Nové trhové a rozvojové ekonomiky 14,6 11,5 10,9 10,3
Ceny komodity (v USD)
Ropa 30,7 41,3 14,8 2,9
Ostatné komodity 18,5 10,3 10,2 -5.5

Pramen: World Economic Outlook (2006).

1.2. Vyvoj svetového obchodu podl’a sektora

Vyvoj cien komodit na svetovych trhoch sa v prevaznej miere prejavuje na vyvoji sve-
tového obchodu z hl'adiska sektorov. Nebolo tomu inak ani v minulom roku (2005), ked’ doslo
k stagnacii obchodu pol'nohospodérskych produktov a priemyselnych vyrobkov a naopak
k signifikantnému rastu obchodu kovov a ropy a ropnych produktov, vzhl'adom na vyvoj cien
tychto komodit na svetovych trhoch.

Dosledkom toho podiel mineralnych paliv a ostatnych produktov tazobného priemyslu
sa zvysil na 16 % celkového svetového obchodu tovarov, ¢o bol najviac od roku 1985. Na
druhej strane podiel pol'nohospodarskych produktov na celkovom svetovom exporte sa znizil
do historického minima na menej ako 9 %. V rdmci priemyselného sektoru, najvacsie zvysSe-
nie bolo pozorované v exporte zeleza a zeleznych produktov a chemikalii. Isté ozivenie nasta-
lo v globalnom dopyte po pocitacoch a ostatnych elektronickych produktoch. AvSak hodnota
obchodu tychto tovarovych skupin expandovala pomalSie ako priemyselné tovary ako celok.
Inymi slovami elektronické vyrobky nezaujali svoju klacovu rolu, ktort hrali v expanzii
obchodu priemyselnych vyrobkov v 90. rokoch, ked’ rastol ich export v priemere 12 %, teda
dvojnasobne rychlejsie ako ostatné priemyselné vyrobky.

Pokial’ ide o sluzby (prepravné, cestovné a iné komercné sluzby) tie zaregistrovali
v roku 2005 takmer rovnaké zvySenie, ktoré sa pohybovali medzi 10 % u cestovnych sluZieb
az 12 % u prepravnych sluzieb.

Po signifikantnom poklese rastu svetového exportu v roku 2001, ktory bol zretelny

takmer u vSetkych tovarovych skupin, doslo v roku 2002 k oziveniu svetového exportu vo
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vSetkych tovarovych skupinach s vynimkou ropy a ropnych produktov (3 SITC) a priemysel-
né tovary (8 SITC), u ktorych doslo k poklesu rastu o 7 % a 4,6 % podl’a poradia.

Graf 1.2

Komoditna Struktira svetového obchodu s tovarmi podPl’a skupin tovarov SITC
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Prameri: Vlastné vypocty na zéklade udajov COMTRADE, UN.

Ozivenie svetového exportu pokracovalo v d’alSich rokoch aj uhore spomenutych
tovarovych skupin. Napriek vyznamnému rastu, ktory bol zaznamenany u skupiny tovarov
(3 SITC) v roku 2003 a v roku 2004, z hI'adiska hodnoty jej podiel na svetovom exporte sa
znizil 2 9,7 % v roku 2000 na 7,7 % v roku 2004. Tento pokles stivisi nepochybne s rastiicimi
cenami ropy na svetovych trhoch, ktoré negativne ovplyvnili svetovy dopyt po nej. Rast cien
ropy ovplyvnil aj dopyt po skupine tovarov (7 SITC — stroje a prepravné zariadenia), ked’ jej
podiel na celkovom svetovom exporte sa znizil zo 42 % v roku 2000 na 41,5 % v roku 2004.
Napriek tomu, mozno povedat’, Ze tato skupina tovarov zaregistrovala v roku 2004 z hl'adiska
nominalnej hodnoty zna¢ny rast oproti roku 2000, ked” dosiahla hodnotu 3 558,8 mld USD, ¢o
je narast o 33,7 %.

K najvysSiemu narastu doslo u skupiny tovarov (5 SITC — chemikélie a pribuzné pro-
dukty) a nasledne (6 SITC — priemyselné vyrobky), ked’ dosiahli 62 % a 41 % podl'a poradia.

1.3. Regionalna integracia a intraregionalny obchod

Regionalizmus sa datuje od 19. storocia, ked’ v stopach prvej obchodnej zmluvy na
inkorporovanie nepodmienecnej dolozky najvyssich vyhod, Cobdenska zmluva z roku 1860
(pozri DeRosa, 1998), sa mnoh¢ malé eurdpske krajiny, ktoré zalozili colné inie medzi sebou,
pokusali o obchodnt alianciu s Francuzskom zavadzajucu rovnaku dolozku najvyssich vyhod

ako bola dojednana medzi Francuzskom a Anglickom v spominanej zmluve. Regionalizmus
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v tomto pripade prispel k urychleniu znizovania obchodnych bariér vo vacsine krajin zapadne;j
Eurdpy.

Vseobecnd definicia regiondlnej integracie tvrdi, Ze je to posun istych narodnych
aktivit k novému centru (Haas, 1958). Integracia je teda forma kolektivnej Cinnosti medzi
krajinami za uc¢elom dosiahnutia urcitého ciela. Tymto cielom mdze byt dosiahnutie poli-
tickej tinie (ako napr. v pripade EU) alebo zéna volného obchodu ako v pripade zaloZenia
NAFTA. Podl'a Smitha (1993) je to séria dobrovolnych rozhodnuti suverénnych Statov
k odstraneniu bariér pre vzajomnt vymenu tovarov a sluzieb, kapitalu alebo osdb.

V tejto praci nemame v imysle definovat’ integracie alebo rozvadzat' jej existujlice
definicie, ale predostriet’ isty podklad do problematiky a poukézat’ na ich vyznam pre krajiny
integrujuce sa v integracnych zoskupeniach, ktoré budeme skiimat’ v d’al$ich castiach tejto prace.

Kym klasicka ekonomicka tedria ndm hovori, Ze obchod vytvara narodny zisk spojeny
s pojmom ,.komparativne vyhody*, novd obchodna teéria hovori o existencii dodato¢nych
vyhod z obchodu, ktoré su nazvané ako ,,dynamické vyhody“. Regionalna ekonomicka
integracia je teda vyznamna pre expanziu obchodu a investicii, najmé v rozvojovych krajinach
ama potencial zvysit' globalny ekonomicky rast, najmd ked’ je sprevadzana otvorenost'ou
voci vonkajSiemu svetu.

Dohody regionalnej integracie boli predmetom vyznamnych ekonomickych analyz
poc¢nuc signifikantnym prispevkom do problematiky colnej inie od Vinera (1950) a Meadeho
(1955) az po Krugmana (1979) a d’alsich. Mnohé roky prevladal vSeobecny nazor, ze hocijaka
ekonomicka integracia, ktora spociva v pohybe smerom k slobodnému obchodu musi prinasat’
vyhody a zlepSuje blahobyt. Ten nazor bol spochybneny Vinerom (1950), ktory poukazal vo
svojej praci ,,Otazky colnej Unie* na to, ze Cisty vplyv regionalnej obchodnej dohody na
blahobyt je neisty a zavisi od mnohych ekonomickych faktorov. Vinerova praca ako ranna
ekonomické a empiricka literatra otvorila novu zdkladnu pre rozvijanie myslienky, ze efekty
¢istého blahobytu pochddzajice z formovania regiondlnych obchodnych dohod su nejasné.
Avsak, Vinerova analyza bola vel'mi bohatd v prenikani do niektorych doleZitych oblasti, kto-
ré aj v sucasnosti suvisia s otdzkou colnej tinie ako napriklad ekonomika v rozsahu (economic
of scale), diferencované produkty, nedokonald konkurencia a zmeny v medzinarodnom ,,terms
of trade®.

Cielom tejto prace je komparovat urovne intraregionalneho obchodu vo vybranych
integranych zoskupeniach ako jeden z ukazovatelov tUspeSného liberalizacného procesu za
predpokladu existencie ekonomickej komplementarity a homogenity medzi ¢lenskymi kraji-
nami v danom integraénom zoskupeni. Predtym je vSak potrebné priniest’ stru¢ny teoretic-

ko-historicky background o regionalnej integracii.
Regionalna ekonomicka integracia

Stucasné rozsirovanie regionalnych obchodnych blokov je markantné od roku 1990

podl'a podpisovania mnozstva novych iupravenych dohdd o obchodnych preferenciach.
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Doteraz najvyznamnejsimi integraénymi zoskupeniami st Eurépska unia (EU), Severoamericka
dohoda o vol'nom obchode (NAFTA), Asociacia narodov juhovychodnej Azie (ASEAN) a Spo-
lo€ny trh juznej Ameriky (MERCOSUR).

Jednym z dosledkov rastlicej integracie je erdzia obchodnych bariér, ktorou sa vyvoj
obchodu stava kIi¢ovou oblast'ou svetovej ekonomiky. Regiondlnu integraciu mozno z ¢aso-
vého hl'adiska rozdelit’ na dve viny, priCom tretia eSte aktualne prebieha.

Prva vlna regionalizmu sa zacala v roku 1957, ked’ bolo zalozené regionalne zoskupe-
nie predchodcu EU avrozvojovych krajinach prijatim stratégie regionalnej integracie
a substitiicie importu v Latinskej Amerike a Afrike. Mnohé z tychto spojenectiev sa rozpadli
alebo sa postupne rozpadavaju.

Druha vilna regionalnej integracie sa zacala priblizne v druhej polovici 80. rokov mi-
nulého storocia. Povod nového regionalizmu bol prisideny pomalym pokrokom v rokova-
niach Uruguajského kola GATT, jednoznaénym uspechom iniciativy EU s cielom vytvorenia
jedného eurdpskeho trhu a konverziou Spojenych Statov do regionalizmu, ktord vyustila do
vytvorenia severoamerickej Zony volného obchodu (NAFTA) aich odvahou iniciovat
vytvorenie celoamerickej zony volného obchodu (FTAA). V Latinskej Amerike znovu ozila
integracnd nalada s ozivenim Stredoamerického spolo€ného trhu a Andského paktu a vytvore-
nim novej integra¢nej dohody, akou je Spoloény trh juznej Ameriky (MERCOSUR). V Azii
sa ASEAN rozhodol posilnit’ svoje integraéné ambicie vytvorenim ASEAN — zoény vol'ného
obchodu, Asociacia juznej Azie pre regionalnu kooperéaciu sa v roku 1997 transformovala na
zénu volného obchodu juznej Azie, Azijskopacificka ekonomicka kooperacia sa zaviazala
liberalizovat’ obchod na nepreferenénej baze a v zapadnej Azii sa dianie pohlo dopredu
v napliani integraénych ambicii zoskupenia Siestich arabskych krajin v Arabskom zalive,
Rade kooperacie zalivu GCC.

Krajiny sa vSeobecne zoskupuju za u¢elom dosiahnutia urcitych zamerov, resp. ciel'ov.
NajcastejSim a najdolezitejSim cielom u takmer vSetkych integraénych zoskupeni je zvySenie
vzajomného obchodu, resp. intraregiondlneho obchodu a podpora ekonomického rozvoja
Clenskych krajin. Zamerom tejto Casti prace je snaha kvantifikovat’ intraregionalny obchod
v Styroch najvyznamnejSich integracnych zoskupeniach v priemyselne vyspelych ako aj
v rozvojovych krajinach.

Intraregionalny obchod

Procesy liberalizacie obchodu v sledovanych regionalnych zoskupeniach ¢i obchod-
nych blokoch, ktoré prebehli od ich vzniku, mali nepochybne pozitivny vplyv na intraregio-
nalny obchod samotnych regionov, avSak vyhody z liberalizacie obchodu nie su rovnaké vo
vsetkych ¢lenskych krajinach zoskupeni. Tito myslienku podporovali empirickymi Stidiami
mnohi ekondémovia, napr. Warwick J. McKibbin (1997) a Garnaut (1996). Garnaut hovori, ze
liberalizacia obchodu je skor vizinové poteSenie (vSetci Ucastnici ziskavaji) ako véziova

dilema (kde zisky jednej krajiny su straty ostatnych) za predpokladu otvorené¢ho regionalizmu
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a nediskriminacnej liberalizacie. Na druhej strane McKibbin zistil, ze liberalizdcia napriklad
v ASEAN mala len nepatrny vplyv na zahrani¢noobchodnt vykonnost” a blahobyt niektorych
¢lenskych krajin Zdruzenia a nemala vplyv ani na neclenské krajiny.

Intenzivne prebiehajuci proces globalizacie predstavoval v poslednych 20-tich rokoch
minulého storocia pre regiony sveta velku vyzvu na hl'adanie cesty a moznosti zvySenia vy-
konnosti ich zahrani¢ného obchodu a obranit’ sa pred globdlnou konkurenciou. V tomto
obdobi boli zaloZzené mnohé integra¢né zoskupenia, obchodné bloky, podpisovalo sa kvantum
dohdd o zoénach voI'ného obchodu medzi rozvinutymi a rozvojovymi krajinami (napr. NAFTA),
rozgirila sa EU o vychodoeurdpske krajiny a predtym o Grécko, Portugalsko a Spanielsko, kde
sa spojili rozvinuté a rozvojové krajiny a vznikli aj d’alSie iné zoskupenia v rdmci rozvojo-
vych krajin. Do akej miery sa podarilo tymto regionom (v naSom pripade vybranym regio-
nom) zvysit intraregiondlny obchod, ktory je dolezitym ukazovatel'om vzajomnej zavislosti
a ekonomickej integracie, zistime v nasledujicej Casti analyzy.

Intraregionalny obchod je mozné kalkulovat, resp. merat’ roznymi spdsobmi. Od em-
pirického modelovania (Gravity model) (Elliott — Ikemoto, 2001) az po jednoduché Statistické
kalkulovanie (Frankel, 2000). Zmyslom tohto ukazovatela je kvantitativne dokazovat’, resp.
argumentovat uroven intraregionalneho obchodu ako vysledok liberalizacnych procesov

v ramci zoskupenia a inych opatreni smerujucich k hlbsej ekonomickej integrécii.

1.4. Intraregionalny obchod Europskej unie

Vysledkom uspesného integraéného procesu je slobodny pohyb tovarov a sluzieb, 0sob
1 kapitalu, ¢o sa odzrkadl'uje na objeme obchodnej a kapitdlovej vymeny medzi ¢lenskymi
krajinami. Eurdpska unia je zatial’ v tomto smere najlep$im vzorom integracnych zoskupeni
na svete, ¢o dokazuje jej uroven intraregionalneho obchodu (d’alej len IRO) a vysoky stupen
veelku vyvazenej interdependencie medzi jej ekonomikami.

Intraregionalny obchod EU 15 v hodnotovom vyjadreni zaznamenal v poslednej de-
kade minulého storocia a na zaciatku prvej dekady tohto storocia, vyznamny rast, ked’ vzrastol
7 972,6 mld USD v roku 1990 na 1 697,2 mld USD v roku 2003 (pozri graf 1.3), ¢o je takmer
1,7 nasobok intraregionalneho obchodu v roku 1990' (COMTRADE, 2003).

Zatial' ¢o objem intraregionalneho obchodu v obdobi 1990 — 2003 rastol priemerne
ro¢ne o 4,8 %, jeho podiel na celkovom obchode EU 15 postupne od roku 1993 klesal zo
66 % na troven 60 % v roku 2001, na ktorej sa udrzal do roku 2003.

Tuato skutocnost’ mozno vysvetlit’ tym, ze intenzita teritorialnej Struktary zahrani¢ného
obchodu EU 15 sa od roku 1992 orientovala viac na vtedy tzv. asociované krajiny EU. Prave
vroku 1992 sa presmerovali do vtedy 10 asociovanych (teraz uz ¢lenskych) krajin 2 %
celkového exportu EU 15 v porovnani s 1% v predchadzajucom roku. Tento podiel sa

postupne zvysil az na Groven 5 % celkového exportu EU 15 v roku 2003.

' Hodnota exportu a importu sa tyka len obchodu s tovarmi.
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Graf 13
Intraregionalny obchod ' EU 15 v obdobi 1990 — 2005 (v mil. USD)
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'"Na baze exportu.
Prameri: Vlastné vypocty na zéklade udajov COMTRADE, UN (2003).

Dalej, treba zdoraznit’ skutoénost, e velké ekonomiky EU 15 zaznamenali v 90. ro-
koch recesiu, nasledkom ktorej sa zniZil dopyt po tovaroch v krajinach Unie, dosledkom &oho
sa muselo hladat’ nové odbytiste pre ich vyrobky mimo Unie, &o viedlo k zniZeniu intrare-
gionalneho obchodu.

Najviac obchodovanou skupinou tovarov medzi ¢lenskymi krajinami EU 15 v roku
2003 bola skupina 7 SITC (stroje a prepravné zariadenia). Obchod s touto skupinou tovarov
predstavoval z hl'adiska hodnoty v uvedenom roku 38,6 % vSetkych tovarovych skupin v po-
rovnani s 36,7 % v roku 1990. Avsak, z hl'adiska miery intraregionalneho obchodu sa jej
podiel na celkovom exporte EU 15 tejto skupiny tovarov zniZil zo 63 % v roku 1990 na 57 %
v roku 2003 (pozri graf 1.4). Tu treba povedat, Ze takmer 6 % celkového exportu EU z tejto
skupiny tovarov smerovalo do 10 kandidatskych (teraz ¢lenskych) krajin v porovnani s 0,9 %
v roku 1990, o vysvetluje pokles jej miery intraregionalneho obchodu na trh EU 15.

Druhou a tret'ou najviac obchodovanou tovarovou skupinou boli skupina 5 SITC (che-
mikalie a pribuzné vyrobky) a 6 SITC (trhové vyrobky podl'a materidlu) podl'a poradia. Aj
v tychto dvoch komoditnych skupinéch tovarov doslo k zniZeniu miery ich intraregionalneho
obchodu v EU 15 (pozri graf 1.4). U skupiny 5 SITC sa znizila jej miera IRO zo 65 % na
59 %, u skupiny 6 SITC poklesla zo 70 % na 61 %.

Dal§imi vyznamnymi skupinami tovarov intraregionalneho obchodu EU su skupina
8 SITC (rozne priemyselné vyrobky) a skupina 0 SITC (potraviny a zivé zvieratd) podl'a po-
radia. Kym miera intraregiondlneho obchodu komoditnej skupiny 8 SITC sa v roku 2003
v porovnani s rokom 1990 znizila zo 64 % na 59 %, miera intraregionalneho obchodu skupiny

0 SITC ostala nezmenena na urovni 77 % (pozri graf 1.4).
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Graf 14
Intraregionalny obchod' EU 15 a jeho miera podla skupin komodit za vybrané roky
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''Na baze exportu.
Pramen: Vlastné vypocty na zaklade idajov COMTRADE, UN (2005).

Presmerovanie intraregionalneho exportu EU 15 do kandidatskych krajin EU bolo
sprevadzané zvysenim exportu aj novych ¢lenskych krajin (EU 10) do priestoru EU 15 (pozri
graf 1.5). Tieto krajiny, najméd vychodoeuropske presmerovali ich export z byvalého trhu
RVHP (po jeho stroskotani) na trh EU 15, najmé po podpisani Asociaénej dohody.

Graf 1.5
Podiel exportu EU 10 a SR do EU 15 na celkovom exporte za obdobie 1990 — 2005
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Poznamka: X — export, CX — celkovy export.
Pramen: Vlastné vypocCty na zaklade idajov COMTRADE, UN (2003).
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Treba tu pripomeniit, ze vysoky podiel exportu EU 10 na zagiatku 90.-tych rokov ako
vyplyva z grafu 1.5 mozno pripisat vysokému podielu exportu Cyprusu a Malty do EU 15
v porovnani s vychodoeurdpskymi krajinami a nizkej exportnej vykonnosti vychodoeurop-
skych krajin. Podl'a udajov COMTRADE, EU 10 exportovalo do EU 15 v roku 1990 50 % ich
celkového exportu. Tento podiel sa podstatne zvysil v roku 1991 po podpisani Asociacnej
dohody, ked’ dosiahol 61 %. V roku 2003, sa v dosledku zvySenej exportnej vykonnosti krajin
EU 10 ich export do EU 15 podielal vyse 67 %-ami na celkovom exporte.

Slovenska republika bola od jej vzniku pozitivne ovplyvnena (z titulu jej zahrani¢ného
obchodu) liberalizaénym procesom v ramci Asociaénej dohody EU. Preferenéné vyhody, kto-
ré ziskala SR na trhu EU 15 nielen poskytli slovenskym podnikom $ancu expandovat’ ich
export, ale aj zvysit ich konkurencieschopnost’ na tomto trhu. Dosledkom toho, sa podiel
slovenského exportu do priestoru EU 15 na celkovom exporte zvysil z 35 % v roku 1994 na
61 % v roku 2003 (pozri graf 1.5).

Celkovo mozno povedat, ze uroven intraregiondlneho obchodu medzi clenskymi
krajinami EU 15, a tym padom aj stupeii interdependencie medzi ekonomikami Unie v obdobi
1990 — 2005 mali klesajucu tendenciu zo 64 % v roku 1990 na 59 % celkového zahrani¢ného
obchodu EU 15 v roku 2005. Aviak tento pokles do velkej miery mozno pripisat’ otvaraniu
novych trhov vo vychodoeurdpskych krajinach, do ktorych smerovali vyznamné objemy tova-
rov z EU 15. Len do 10 kandidatskych, postupne sa integrujticich krajin, bolo presmerova-
nych od 1 % (v roku 1991) do 5 % (v roku 2003) celkového exportu EU 15.

1.5. NAFTA a intraregionalny obchod

Clenské krajiny NAFTA pocas existencie zoskupenie (zalozené v roku 1994) dosiahli
pomerne znacny pokrok nielen v oblasti liberalizacie obchodu, ale aj v oblasti investicii,
v dosledku ¢oho doslo aj k vyznamnému rastu intraregionalneho obchodu a posilneniu
integracie tohto zoskupenia, ¢i obchodného bloku.

Od zalozenia sa vzajomny obchod medzi ¢lenskymi krajinami NAFTA zdvojnasobil,
ked’ dosiahol v roku 2003 1 277 mld USD v porovnani so 682 mld USD v roku 1994 (pozri
graf 1.6) (COMTRADE, 2004). Priame zahrani¢né investicie za obdobie 1994 — 2003 dosiahli
kumulativne 1,7 bilibna USD. Narast investicii so sebou priniesol lepsie platené pracovné
prilezitosti aj nizSie naklady a vac¢si vyber pre producentov a spotrebitelov.

Intraregionalny obchod NAFTA v obdobi rokov 1994 — 2005 mal dynamicky rastaci
trend, ked’ rastol priemerne o 7 % rocne, pricom najvyssi medziro€ny narast dosiahol v roku
2000 (18 %). Pozitivne je, Ze tento rast v absolutnych hodnotéach sa odrazil aj na miere intrare-
gionalneho obchodu NAFTA, avSak len od roku 1996, ked’ dosiahla o jeden percentudlny bod
viac ako v predchadzajiicom roku, teda 47 % (pozri graf 1.6). Interdependencia medzi ekono-
mikami NAFTA sa postupne prehlbovala a miera IRO pokracovala vo zvySovani az do roku
2002, ked’ dosiahla 57 %. V nasledujucom roku sa zniZila o 1 percentudlny bod na 56%, ktora
udrzala az do roku 2005.
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Graf 1.6
Intraregionalny obchod NAFTA a jeho miera v obdobi 1994 — 2005
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Pramen: Vlastné vypocty na zaklade idajov COMTRADE, UN (2003).

Napriek malému poctu krajin vytvarajucich severoamerickil zénu vol'ného obchodu
prechadza cez ich spolo¢né hranice obrovské mnozstvo tovarov a sluzieb. Od roku zaloZenia
do roku 2005 intraregionalny obchod tovarov dosiahol v priemere hodnotu 578 mld USD

ro¢ne, ¢o predstavovalo v priemere 53 % ich celkového zahrani¢ného obchodu.

Uroveri vzdjomnej interdependencie

Vd’aka NAFTA si Kanada upevnila svoju poziciu najvacsiecho obchodného partnera
USA. Kanadsky export tovarov do USA vzrastol v obdobi rokov 1990 — 2003 v priemere
0 7,7 % ro¢ne. Mexiko je pre Kanadu Siestou najvacsSou exportnou destinaciou a pre kanadsky
import Stvrtym najvacSim zdrojom. Tu treba poznamenat, ze Kanada ma z procesu imple-
mentacie liberalizacného procesu v ramci NAFTA spomedzi troch ¢lenskych krajin najvacsie
vyhody. V poslednych desiatich rokoch doslo v Kanade k vyznamnému narastu intraregio-
nalneho obchodu tak tovarov ako aj sluzieb. Okolo 87 % kanadského exportu tovarov smeruje
do krajin NAFTA (pozri NAFTA @ 10, 2003).

Kanadsky obchod so sluzbami s Mexikom réstol v priemere v obdobi rokov 1997 —
2001 o 11,6 % rocne. Vacsina kanadského exportu sluzieb (60 %) smeruje do ¢lenskych kra-
jin NAFTA (pozri NAFTA @ 10, 2003). Kanada a USA si stale navzajom udrziavaju poziciu
najdolezitejSich obchodnych partnerov, priCom cez ich spolo¢nu hranicu prechddza denne
objem tovarov a sluzieb v hodnote 1,8 mld USD.

Podiel jednotlivych krajin na intraregiondlnom obchode NAFTA =z hodnotového
hl'adiska mozno znazornit' v nasledujicom diagrame (graf 1.7), kde je evidentné, ze USA

maji najvacsi podiel a nasleduje ich Kanada a Mexiko podl'a poradia.
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Graf 1.7
Intraregionalny obchod NAFTA v obdobi 1994 — 2003 (v mld USD)
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Prameri: Vlastné vypocty na zéklade udajov COMTRADE, UN (2004).

Avsak, u podielu na miere intraregionalneho obchodu z pohl'adu jednotlivych ekono-
mik NAFTA a zaroveii z pohl'adu urovne interdependencie jednotlivych ekonomik na trhu
NAFTA, je poradie opacné (pozri graf 1.8), ked” Mexiko ma najvysSiu mieru a nasleduje ho
Kanada a USA podrla poradia.

Graf 1.8
Intraregionalny obchod NAFTA v obdobi 1994 — 2003 (v %)
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Pramen: Vlastné vypocty na zaklade idajov COMTRADE, UN (2004).
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Graf 19

Intraregionalny obchod NAFTA a jeho miera podl’a komoditnych skupin SITC za vybrané roky
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Prameri: Vlastné vypocty na zéklade udajov COMTRADE, UN (2005).

1.6. Integracia v ASEAN a jeho intraregionalny obchod

Krajiny ASEAN maja bohatt tradiciu v obchodovani. Zahrani¢ny obchod vzdy mal
a stdle ma vyznamné miesto v hospodarskom Zivote tychto krajin. Uz v 50. rokoch minu-
1¢ho storo¢ia sa mnohé 3taty juhovychodnej Azie” (z krajin ASEAN iba Singapur) ako prvé
v ramci tohto regionu zacali usilovat’ o urychlenu industrializaciu. Uvedomili si, podla
prikladu Japonska, Ze vhodna zahrani¢noobchodna politika by sa mohla stat’ oporou ich
usilia, a preto predstavovala nevyhnutny, ba dokonca popredny prvok stratégie rozvoja hos-
podarstva. V prvej faze zacali ochranovat’ vnttorny trh pre rozvoj zacinajicich priemysel-
nych odvetvi a v druhej faze vSestranne podporovat’ vyvoznu expanziu domacich subjektov
na svetové trhy.

Tato politika sa ukazala ako vysoko efektivna, preto si ju d’alSie Staty tohto zoskupe-
nia, ktoré nastupovali na cestu intenzivnej industrializacie zhruba o jedno desatrocie neskor,
osvojili a zacali uplatiiovat’ vo svojich ekonomikach. Aj oni sa stali svedkami vyznamného
uspechu.

Nasledkom toho zacali graduélne odstraiiovat’ prekazky pohybu tovarov a financnych
tokov, najmé pokial i§lo o regulacné néstroje zahrani¢noobchodnej politiky. Neopustili pro-
exportnu politiku, avSak vzdali sa systematického Usilia obmedzovat dovoz. Preto nielen
vyvoz pokracoval v expanzii, ale i dovoz nadobudol rychle tempo rastu, ktoré v 90. rokoch

dokonca prevySovalo tempo rastu exportu.

* Juzna Korea, Hongkong, Singapur, Taiwan.
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Liberalizacia finan¢ného sektora zase pritahovala do tychto ekonomik rozsiahle kapi-
talové toky zo zahranicia, ktoré znacne prispeli k rozsireniu a modernizacii vyrobného sektora,
¢o malo zase spitny stimula¢ny G€inok na vyvoz i dovoz.

Juhovychodna Azia sa v stiéasnom obdobi povazuje za jeden z najliberalnejsich, svetu
najotvorenejSich regionov treticho sveta. Sved¢i o tom jednak rast svetového dovozu do re-
gionu, jednak priemerné colné zatazenie a existencia mimotarifnych prekazok zahrani¢ného
obchodu.

Zahrani¢noobchodna vykonnost ASEAN vyznamne rastla v roku 2003. Rast celkové-
ho exportu ASEAN predstavoval 14 %, teda zo 407,4 mld USD v roku 2002 na 466 mld USD
v roku 2003. Na druhej strane celkovy import vzréastol o 12 % z 341,5 mld USD v roku 2002
na 382,7 mld USD v roku 2003 (pozri Statistics ASEAN, 2004).

Intraregionalny obchod

Standardné ekonomické tedrie hovoria, e ekonomické integracie mozu priniest’ bud’
pozitivny efekt rozvoja obchodu (trade creation), alebo Skodlivy vplyv obmedzenia obchodu
(trade divertion), ato suvisi s charakteristikou obchodujucich ekonomik alebo obchodnych
partnerov (Havrila — Gunawardana, 2003). Ak integrované ekonomiky produkuju odlisné ale-
bo diferencované komodity, ekonomicka integracia moze viest' k dopliiovaniu ich vzajomné-
ho obchodu, a teda k va¢sim obchodnym vyhodam, ale ak integrované ekonomiky produkuju
rovnaké komodity, potom maju mala Sancu zvysit’ vzdjomny obchod.

Na zaciatku existencie ASEAN boli obavy vyplyvajuce z faktu, ze va¢sSinu ekonomik
ASEAN (s vynimkou Singapuru) tvorili v podstate polnohospodarske ekonomiky (aspoii do
konca 70. rokov), a preto vyhody rozvoja obchodu z vytvoreného ekonomického zoskupenia
a ich vol'ného vzajomného obchodovania nebudu velké.

Tieto obavy sa nenaplnili. Naopak, rapidna industrializacia krajin ASEAN v posled-
nych dvoch dekadach, ktord vytvorila rdzne priemyselné odvetvia a odvetvia na spracovanie
pol'nohospodarskych produktov, viedla k podstatnému zvySeniu vzdjomného obchodu medzi
Clenskymi Statmi ASEAN.

Kym v prvej polovici prvej dekddy existencie ASEAN — v obdobi 1967 — 1970 sa
vzajomny obchod odhadoval na 12 — 15 % ich celkového zahrani¢ného obchodu (pozri
www.aseansec.org/64.htm), v poslednej dekdde minulého storocia dosiahol okolo 22 % (pozri
graf 1.10). ESte vroku 1992 pri zaloZzeni AFTA (Asean Free Trade Area), miera intrare-
gionalneho obchodu predstavovala cca 18 % a v roku 2003 dosiahla uz uroven vyse 22 %.

Je potrebné zdodraznit, Ze rast miery intraregiondlneho obchodu ASEAN z 12 % na
vySe 22 % predstavuje viditelny Uspech integraéného procesu tohto zoskupenia, najmi
vzhladom na velmi odliSnt charakteristiku jednotlivych ekonomik c¢lenskych Statov
Zdruzenia, ako aj nepriaznivé politické podmienky, ktoré sprevadzali ASEAN desatrocia od

jeho vzniku.



21

Graf 1.10
Intraregionalny obchod ASEAN v obdobi 1992 — 2005
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Pramen: Vlastné vypocCty na zéklade idajov COMTRADE, UN (2005).

Empiricka $tidia J. Menona (1996) o dynamickom intraodvetvovom obchode krajin
ASEAN ukazala, ze sa zvy$il nielen intraobchod medzi ¢lenskymi Statmi, ale ze viedol aj
k zvySeniu intraodvetvového obchodu. Menon uzavrel Studiu tym, Ze je mozné oCakavat’ rast
intraodvetvového obchodu, ak krajiny ASEAN budu pokracovat’ v industrializacii a v usili
viac liberalizovat’ obchodné rezimy.

Intraregionalny obchod tovarov ASEAN sa v percentudlnom vyjadreni zvysil o viac
ako celkovy obchod ASEAN, t.]j. dosiahol v obdobi 1990 — 2003 v priemere 11,2 % rast
ro¢ne v porovnani s priemernym 8,7 % rastom celkového zahrani€éného obchodu ASEAN
v rovnakom obdobi (vlastné vypocty na zaklade COMTRADE, 2004).

Pokial’ ide o komoditna Struktiru intraregiondlneho obchodu ASEAN, zudajov
COMTRADE je evidentné, Ze najobchodovanejSou skupinou tovarov v ramci regionu v roku
2003 bola 7 SITC (stroje a prepravné zariadenia) (pozri graf 1.11). Podiel tejto skupiny tova-
rov na celkovom intraregionalnom obchode predstavoval vyse 56 %, ¢o je o 15 % viac ako
bol jej podiel v roku 1992.

Druhou najobchodovanejSou skupinou tovarov bola skupina 3 SITC (mineralne paliva,
mazivo a pribuzné materialy), ktorej podiel na celkovom intraregiondlnom exporte bol viac
ako 10 %, ¢o je o0 6 % menej, ako bol jej podiel v roku 1992. To potvrdzuje aj fakt, Ze strojar-
sky priemysel prekvital v 90. rokoch vo viacerych krajinach ASEAN. Tieto a d’alSie dve
skupiny tovarov 5 a6 SITC tvoria viac ako 84 % celkového intraregiondlneho obchodu
ASEAN, ¢o vysvetluje ich vel’ky potencial koncentrovany v tychto tovarovych skupinach.

Najvicsia zmena v miere intraregiondlneho obchodu ASEAN nastala v skupine tova-
rov 1 SITC (néapoje a tabak), ked’ dosiahla v roku 2003 43 % v porovnani s 15 % v roku 1992.
Nezanedbatel'nd zmena nastala v miere intraregionalneho obchodu aj u komoditnej skupiny
4 SITC (pozri graf 1.11).
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Graf 1.11
Intraregionalny obchod ASEAN podl’a komoditnych skupin SITC v roku 1992 a v roku 2005
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Pramen: Vlastné vypocCty na zaklade idajov COMTRADE, UN (2005).

Ekonomicka teoria pripomina, ze preferencné obchodné dohody nemusia vyznamne
zvysit ekonomicky blahobyt, ak krajiny tvoriace zénu volného obchodu maju rovnaké (po-
dobné) profily prirodnych a ostatnych zdrojov (pozri Arunsmith — Sothitorn — Nualnoi —
Pongsa, 2002). Toto sa tyka hlavne rozvojovych krajin, pre ktoré je charakteristickd malé
rozmanitost’ prirodnych zdrojov, obmedzeny rozvoj l'udskych zdrojov a v pripade krajiny
s nizkym prijmom aj nejednotnost’ trhu prace.

Krajiny ASEAN aj napriek tomu, Ze pre nich platia vysSie uvedené charakteristiky,
v dosledku regiondlnej liberalizdcie obchodu zaznamenali pozitivny efekt, napriklad v raste
vzdjomného intraregionalneho obchodu. Tato analyza podobne ako aj dalSie empirické
analyzy hodnotiace liberalizacny proces v krajinich ASEAN, a to predovsetkym efekty zony
volného obchodu ASEAN, sa zhodli na tom, ze po vytvoreni AFTA doslo k vytvoreniu
obchodu medzi ¢lenskymi krajinami a k rastu prosperity celého regionu. Ovocie liberalizacie
vsak nie je rovnomerne rozdelené¢ medzi clenské krajiny ASEAN. NajziskovejSou krajinou
z implementacie AFTA je Singapur v dosledku najviacsej redukcie tarif spomedzi krajin
ASEAN, ¢im singapurskd ekonomika v obdobi implementiacie AFTA dokézala ztoho
profitovat’ az 1,34 % jej redlneho HDP (pozri Arunsmith — Sothitorn — Nualnoi — Pongsa,
2002). V tomto hodnoteni nasledovalo Thajsko (1,09 %) a Vietnam (1,08 %). Stvrté a piate
miesto patrili Malajzii (0,69 %) a Filipinam (0,57 %). Poslednii poziciu v oblasti
medzindrodného obchodu mala Indonézia, ktora dosiahla len 0,16 %. VSetky krajiny ziskali
tieto percenta v dosledku ich vysokej miery angaZovanosti pri implementacii politiky AFTA.

Celkovo mozno povedat, Ze rast miery intraregiondlneho obchodu v ASEAN postu-
puje vel'mi pomaly, ¢o na vzdorovanie vyzvam vyplyvajliicim z globalizacie svetovej ekonomi-
ky nestaci a vyzaduje to od tvorcov politiky v krajinach Zdruzenia vacsie ustupky a kompro-
misy pri odstrafiovani tarifnych a netarifnych prekazok v ceste pohybu tovarov a sluzieb a do-

koncenie liberalizaéného procesu.
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1.7. Intraregionalny obchod MERCOSUR

Napriek velkolepym cielom, ktoré boli vytycené pri zrode MERCOSUR, toto zdruze-
nie nedosiahlo doteraz ziadny uceleny vysledok. Pokrok, ktory bol dosiahnuty do roku 1998
v oblasti odstrdnenia tarifnych prekdzok (Bouzas — Da Motta Veiga — Torrent, 2002), bol
neskor mnohymi jednostrannymi opatreniami niektorych ¢lenskych krajin znehodnoteny, ¢o

sa odzrkadlilo na trovni intraregionalneho obchodu.

Graf 1.12

Intraregionalny obchod v MERCOSUR v obdobi 1991 — 2005
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Pramen: Vlastné vypocty na zaklade idajov COMTRADE, UN (2005).

Z diagramu je celkom viditeI'né, ze intraregionalny obchod MERCOSUR zaznamenal
od roku 1991, rok zalozenia, dynamicky udrzatel'ny rast, ktory trval az do roku 1997. V tomto
obdobi 1990 — 1997, ktoré mozno nazvat zlatym obdobim MERCOSUR-u, dosiahlo toto
zdruZenie pozoruhodny tuspech v intraregiondlnom obchode, ked’ zaznamenalo v priemere
viac ako 23 %-ny ro¢ny rast.

Finanéna kriza, ktora postihla region Juhovychodnej Azie na jednej strane mala nega-
tivnu ekonomicku odozvu v regione MERCOSUR ana druhej strane docasne napomohla
MERCOSUR-u zmiernit’ pokles v intraregionalnom obchode v roku 1998, ked’ ¢lenské kraji-
ny presmerovali svoj obchod, ktory by inak smeroval do regiénu Juhovychodnej Azie, do
vnutra regionu. Obdobny trend mal MERCUSOR aj v miere intraregiondlneho obchodu, ked’
zaznamenal v roku 1991 7 % a v roku 1998 uz 12 %. Prudky pokles intraregiondlneho ob-
chodu v roku 1999, priblizne —25 %, v porovnani s predchadzajiicim rokom sa odzrkadlil aj
na miere IRO, ktord klesla na 10 % a pokracovala v klesajicej tendencii do roku 2003, ked’

dosiahla troven roku zaloZenia zdruzenia (pozri graf 1.12).
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Pri¢iny poklesu intraregiondlneho obchodu, a tym aj miery IRO, najméa od roku 1999

mozno ndjst’ v nasledovnych faktoch:

Devalvacia brazilskeho realu vroku 1999 ako jedno z makroekonomickych opatreni
brazilskej vlady na docasné zvysenie konkurencieschopnosti brazilskych vyrobkov a zvy-
Senie vykonnosti ekonomiky, ktora bola na pokraji krizy, spdsobila vazny problém v po-
dobe negativneho efektu na partnerské ekonomiky, najma na argentinsku ekonomiku ako

najvacsieho obchodného partnera.

Na tento fakt partnerské krajiny a najmi Argentina museli zareagovat’ prijatim mnohych
jednostrannych opatreni na ochranu doméceho trhu, ktoré vyustili do obchodnej vojny
medzi Argentinou a Braziliou, v dosledku ¢oho sa prudko znizil vzajomny obchod medzi

dvomi partnerskymi krajinami.

Po miernom oziveni vo vzajomnych obchodnych vzt'ahoch v roku 2000 v désledku pod-
pisania tzv. Agend Buenos Aires, vypukla v Argentine v roku 2001 finan¢na kriza, ktora
vyustila do ekonomickej krizy. Nésledne sa znizil vzajomny obchod medzi dvomi ekono-
mikami a nésledne aj intraregionadlny obchod MERCOSUR-u, ktory pokracoval v poklese
az do roku 2003.

Pokial’ ide o komoditnu Struktru intraregionalneho obchodu medzi ¢lenskymi krajina-

mi MERCOSUR, tu je evidentné, ze v obdobi 1991 — 2003 doslo k zmene Struktiry intrare-
gionalneho obchodu u niektorych tovarovych skupin (pozri graf 1.13). V niektorych tovaro-

vych skupinéch ostala uroven obchodu takmer nezmenena.

Graf 1.13
Zahrani¢ny obchod MERCOSUR podla komoditnych skupin SITC
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Pramen: Vlastné vypoéty na zéklade udajov COMTRADE, UN (2005).
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V roku 1992, rok po vzniku MERCOSUR, najvacsimi obchodovanymi tovarovymi
skupinami boli 7 SITC (stroje a zariadenia), 6 SITC (priemyselné tovary) a 0 SITC (potraviny
a zivé zvieratd) podla poradia. Napokon, v roku 2003 ako aj v predchadzajicom roku, doslo
nielen k zmene poradia prvych troch najvicsich obchodovanych tovarovych skupin, ale aj
k expanzii obchodu v niektorych inych skupindch ako napriklad skupina 5 SITC (chemikalie
a pribuzné vyrobky) (pozri graf 1.14), kde doslo v obdobi 1992 — 2003 k takmer trojnasobné-
mu rastu, ¢o je vysledkom vyznamnej expanzie tohto sektoru, najma v Argentine a Brazilii.
Pokial’ ide o skupinu 3 SITC (ropa a ropné produkty), tu tiez doslo v rovnakom obdobi k vyse
3,7 nasobnému rastu, ¢o je zasluhou signifikantného rozvoja tohto sektora v Uruguaji a Ar-
gentine. U skupiny 2 SITC (suroviny okrem ropy) doslo k vySe dvojnadsobnému rastu, ktory
mozno tiez pripisat’ expanzii tohto sektora v Brazilii a Paraguaji.

Pokial’ ide o mieru intraregionalneho obchodu podl'a komodit, ta sa spravala inak ako
u intraregionalneho obchodu podla hodnoty (pozri graf 1.14), no odrazala skuto¢ny hodnoto-
vy rast u komoditnej skupiny 7 SITC a komoditnej skupiny 5 SITC.

Graf 1.14
Miera intraregionalneho obchodu v MERCOSUR podla komoditnych skupin v roku 1992
a v roku 2005
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Pramen: Vlastné vypoéty na zéklade udajov COMTRADE, UN (2005).

Jednoducho povedané, v roku 2003 doslo k zniZeniu miery intraregionalneho obchodu
v porovnani s rokom 1992 nielen u komoditnej skupiny 7 a5 SITC, ale aj u vSetkych ko-
moditnych skupin. Najvacsi pokles nastal u skupiny 7 SITC (o5 percetudlnych bodov),
4 SITC (o 4 percentudlne body) a 6 SITC (o 3 percentualne body).

MERCOSUR tak dosiahol prostrednictvom obchodu v porovnani so sledovanymi

cwwvr

interdependencie, pricom interdependencia v tomto regione mala vyrazné Crty asymetrie
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sposobené dvomi dominantnymi ekonomikami zoskupenia Braziliou a Argentinou oproti ma-
lym ekonomikam Paraguaji a Uruguaji.

Vzhl'adom na to, Ze najvécsie dve ekonomiky ZdruZenia — Brazilia a Argentina sa po-
dielaju priblizne 71 %-tami na celkovom intraregiondlnom obchode MERCOSUR-u, moZno
konStatovat’, Zze uroven intraregiondlneho obchodu MERCOSUR-u je prevazne ovplyvnena
prave uroviou vzajomného obchodu medzi dvomi najvacsimi ekonomikami Zdruzenia a eko-
nomickou situaciou v tychto krajindch. Bez vyrieSenia obchodnych sporov medzi tymito dvo-
mi ekonomikami je len vel'mi tazké si predstavit, ze MERCOSUR dosiahne progres v zmysle
napliania jeho cielov.

Je otazne, ¢i vObec tieto krajiny v sucasnosti hl'adaji vychodiska z tejto slepej ulicky
v ramci MERCOSUR-u, najma ked’ lidri ¢lenskych krajin podpisali v zdvere roku 2004 spolu
s d’alSimi 6smymi lidrami krajin Latinskej Ameriky dohodu o vytvoreni spolocenstva Ju-
hoamerickych krajin. Je teda este Uinik z tejto reality?

1.8. Sluzby a ich regulicia na vnitornom trhu Eurdépskej unie

Sluzby predstavuja neoddeliteI'nti a dynamicky sa rozvijajacu oblast’ ekonomiky ¢len-
skych krajin Eurdpskej unie. Vo vécsine z nich sektor sluzieb vytvara takmer 70 % HDP
1 pracovnych prilezitosti. Ako je vSeobecne zndme, sektor sluzieb zahrnuje vel'mi heterogénnu
Skalu ¢innosti od tradi¢nych ako je doprava, maloobchod, cestovny ruch, telekomunikécie az
po ¢innosti rozvijajuce sa najmi v poslednom obdobi ako odpadové hospodarstvo, profesné
sluzby, spracovanie dat, technickych analyz ¢i testovanie.

Sluzby, resp. sektor sluzieb je povazovany za ¢initel'a zasadného vyznamu pre ekono-
micky rast. Bohuzial’ ich potencial pre rast je v EU v su¢asnosti obmedzovany mnozstvom
prekazok, ktoré na trhu sluzieb v EU stale existujd, a to napriek tomu, Ze i v oblasti sluZieb
(popri tovaroch, kapitalu a osobach) by mal fungovat’ vnatorny trh.

Dolezitost’ sluzieb v sti€asnej ekonomike si uvedomuje i Eurdpska tinia, ktord podpo-
ruje poskytovanie sluzieb a odstranenie prekazok braniacich ich poskytovaniu povazuje za
jeden zo zékladnych prostriedkov, ktoré jej umoznia priblizit’ sa k splneniu lisabonského ciela
stanoveného v roku 2000. Eurépska komisia reagovala na vyzvu lisabonského summitu
vypracovanim ,,Stratégie vnutorné¢ho trhu v oblasti sluzieb,’? ktorej cielom bolo mimo iné
umoznit’, aby poskytovanie sluzieb medzi ¢lenskymi krajinami EU bolo tak jednoduché ako
poskytovanie v ramci jednej ¢lenskej krajiny. Dana stratégia predpokladala spracovanie spra-
vy, resp. analyzy existujucich prekazok braniacich cezhraniénému pohybu sluzieb v EU (tento
krok sa zrealizoval v roku 2002 a jeho vysledkom je ,,Sprava Eurdpskej komisie o stave vna-

torného trhu sluzieb*)* a predlozenie vhodnych opatreni k rieseniu problémov identifikovanych

? An Internal Market Strategy for Services, COM (2000) 888 of 29. 12. 2000.

* Report from the Commission to the Council and the European Parliament on State of the Internal Market of
Services — COM (2002) 441 final.
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v sprave Komisie. V nadvédznosti na dani spravu Europska komisia v roku 2003 ozndmila
v tzv. ,,Stratégii vnatorného trhu — priority na roky 2003 — 2006“,> Ze pre oblast’ sluZieb
vypracuje navrh smernice o sluzbach na vnatornom trhu, ktorej cielom malo byt stanovenie
transparentného a vyvazené¢ho pravneho rdmca, ktory umozni zjednoduSenie podmienok pre
cezhrani¢né poskytovanie sluzieb, resp. pre usadzovanie poskytovatelov sluzieb v inej
&lenskej krajine EU. Navrh tejto smernice sice Komisia predlozila uz v roku 2004 (januari),
avsak jej prijatie si vyziadalo takmer tri roky. Smernica o sluzbach na vnatornom trhu, ktora
bola schvélena iba v novembri 2006, vstipila do platnosti 1. januara 2007. Clenské krajiny
maju tri roky na jej transpoziciu do narodnych pravnych poriadkov. Smernica (jej vyznam pre

liberalizaciu poskytovania sluzieb v EU) bude preto spracovana a predlozena dodatoéne.
Regulicie na trhu slufieb EU

Trhy sluzieb maju v krajinach EU vseobecne dlhii tradiciu regulécie. Intenzita
regulacie sluzieb sa viak v EU meni nielen v zavislosti na konkrétnej ¢lenskej krajine, ale aj
v zavislosti na segmentu sluzieb (mimoriadnou intenzitou regulacie sa v krajinich EU
vyznacuju napriklad najméa profesijné sluzby, odtial’ nazyvané tiez ako sluzby regulované).
Identifik4cia regulatornych prekazok na trhu sluzieb je vzhl'adom na existujicu Skalu sluzieb
vel'mi naro¢na — pocet a rozmanitost’ prekazok poskytovania sluzieb je totiz tak znacny, ako
je znacna Skala sluzieb. Obsiahnutie vSetkych, byt aj po krajinach alebo segmentoch sluzieb
by bolo prakticky nemozné, a preto pojednanie o reguldtornych prekazkach poskytovania
sluzieb na vntitornom trhu EU obmedzime len na ich vieobecnii charakteristiku.

Ako vyplyva zo spravy Eurdpskej komisie,® o ktora sa d’alej uvedeny prehl’ad opiera,
prekazky na vnitornom trhu sluzieb EU st znaéne rozsirené a zasahuji vsetky fazy procesu
podnikania v sluzbach, pocnic zalozenim firiem (vstupu na trh), vyuzivanim vstupov, propa-
gacné aktivity, distribucné aktivity az po samotny predaj, ako aj Cinnosti nasledujuce po

predaji sluzby.
Prekazky zakladania firiem poskytujucich sluzby

Povaha obchodu so sluzbami vyzaduje zabezpecit' priamy vztah medzi poskytova-
telom sluzieb a ich spotrebitel'om, k ¢omu je nevyhnutnd obchodnd pritomnost’ (niekedy len
kratkodoba) v danej krajine. Poskytovatelia sluZieb z jednej &lenskej krajiny EU usilujuci sa
zalozit' firmu v inej krajine EU st v jednotlivych krajinach EU vystaveni najroznejsim pre-
kazkam, ktoré zaloZenie firmy v niektorych sektoroch sluzieb celkom znemoziuju, obmedzuju

alebo prinajmensom znac¢ne komplikuju. V niektorych krajinach EU a sektoroch sluZieb je pre

> Internal Market Strategy Priorities 2003 — 2006, Communication from the Commission (2003).

6 Report from the Commission to the Council and the European Parliament on State of the Internal Market of
Services — COM (2002) 441 final.
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zaloZenie firmy prekdzkou existencia monopolu, uplatiovanie kvantitativnych a teritorialnych
restrikcii, autorizacné a registratné procedury, poziadavky tykajuce sa pravnej formy firiem
poskytujucich sluzby ¢i Statnej prislusnosti alebo trvalého pobytu manazérov takychto firiem,
resp. sidla firmy, alebo aj poziadavky na odbornu kvalifikaciu poskytovatela sluzby ¢i ob-
medzenia, resp. podmienky upravujuce vykondvanie sluzieb ako takych.

Prekazky v podobe monopolov st v &lenskych krajinach EU priznaéné pre také oblasti
sluzieb, ako napriklad postové sluzby ¢i distribuéné sluzby niektorych vyrobkov (napr.
farmaceutickych vyrobkov). Ako sme uz uviedli, pristupu na trh niektorych sluzieb v EU
Casto brania taktiez kvantitativne a teritoridlne restrikcie, ktoré patria k vobec najrestriktivne;j-
Sim obmedzeniam. Tieto maju v krajinach Eurdpskej unie rozmanité formy, a to napriklad —
kvantitativne obmedzenia stanovujuce poéty poskytovatelov v konkrétnom sektore sluzieb,’
maximalnu predajnt plochu (u maloobchodu) alebo minimalnu geograficku vzdialenost’ pre-
vadzok poskytovatelov sluzieb alebo teritoridlnu oblast’ pre pdsobenie poskytovatela sluzby®
(v pripade, ze mé poskytovatel pri danom obmedzeni zdujem poOsobit’ na celom uzemi
¢lenského Statu je nuteny zalozit’ firmu vo viacerych regionoch).

Pristup na trh mnohych sluZieb’ v ¢&lenskych krajinach EU  podlicha
predchadzajucemu splneniu autoriza¢nych poziadaviek, ktoré pre poskytovatelov z inych
Clenskych krajin znamend &asto velka prekazku. Niektoré &lenské krajiny EU napriklad
neuznavaju autorizdciu na poskytovanie sluzby udeleni vinej Clenskej krajine, kde
poskytovatel’ sluzby uz pdsobi (napr. sluzby persondlnych agentur, bezpecnostné sluzby).
Okrem toho, poskytovanie niektorych sluzieb ¢asto podmieiiuju viacnasobnou autorizaciou —
na ndrodnej a miestnej Urovni (napr. sluzby cestovného ruchu — hotelové a reStauracné
sluzby). Dal$ou frekventovanou prekazkou vstupu na trh sluZieb v nie jednej &lenskej krajine
EU st registraéné podmienky. Od poskytovatelov sluzieb je vyzadovana nielen registracia na
uradoch, ale aj u profesnych institacii (asociacii ¢i komor), ¢o pre poskytovatel'ov sluzieb,
ktori posobia v niekolkych krajindich, méze byt vzhladom na pozadované poplatky
a vydavky spojené s prekladmi a overovanim prekladov potrebnych dokumentov, vel'mi
nakladné. Efekty takto stanovenych podmienok st vo vztahu k poskytovatel'om sluzieb
z inych ¢lenskych krajin zna¢ne restriktivne a diskriminacné.

Rozsirentl prekazku vstupu na trhy uréitych sluzieb tvoria v EU takisto obmedzenia
tykajuce sa pravnej formy poskytovatel’a sluzieb. Poziadavky niektorych krajin EU na pravnu
formu poskytovatelovi sluzieb ukladaju zriadit’ firmu v urCitych sektoroch len v povolenej
pravnej forme, alebo naopak, v uréitych sektoroch niektoré pravne formy zakazuji (tymito

obmedzeniami st v EU dotknuté napriklad sluzby pravnikov ¢&i auditorov).

7 Napriklad v sektore ako je optika niektoré ¢lenské Staty uplatituji limit, ktory stanovuje kvétu 1 optika — pre-
vadzka na 10 000 obyvatelov.
¥ Casté napriklad pri sikromnych bezpe&nostnych sluzbach, lekarenskych & notarskych sluzbach.

? Napriklad finanéné sluzby, sukromné bezpetnostné sluzby, certifikaéné sluzby, skiisobne, ale aj telekomuni-
kacné sluzby, sluzby personalnych agentir a pod.
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Castou prekazkou pristupu na trh sluzieb v EU st d’alej takisto poziadavky na §tatnu
prislusnost’, trvaly pobyt &i sidlo firmy. Niektoré krajiny EU vyzaduju, aby vlastnici, manazé-
ri, niekedy aj zamestnanci firiem poskytujucich sluzby v konkrétnych sektoroch mali na ich
uzemi trvaly pobyt alebo ich Statnu prisluSnost’ (poziadavka Statnej prislusnosti je typicka
najmi pri regulovanych sluzbach, napriklad inzinierskych sluzbach, sluzbach autorizovanych
znalcov; poziadavka trvalého pobytu sa najCastejSie vztahuje na manazment — prikladom su
obmedzenia, ktoré stanovuju, ze 2/3, resp. 1/2 alebo aspon 1 ¢len predstavenstva musi mat’
trvaly pobyt v danej krajine, napr. v telekomunikaénych sluzbach) alebo, aby poskytovatel
sluzby mal sidlo na ich tzemi. Uvedené podmienky st zvIast u¢innymi prekazkami poskyto-
vania sluzieb exportnymi zahrani¢nymi firmami.

Okrem uvedenych opatreni, ako prekazka pristupu na trh sluzieb v EU pdsobia aj
predpisy upravujice poziadavky na odbornt kvalifikaciu poskytovatelov sluzieb. Prekézkou
sa tieto predpisy stivaji najmi v pripade, ked kvalifikacia nie je v ¢lenskych krajinach EU
automaticky uznavand, alebo ak je pre poskytovanie rovnakého druhu sluzby vyzadovana
rozdielna kvalifikacia. Neuznavanie kvalifikécie je problémom najmaé pri tzv. ,,regulovanych
ginnostiach, resp. sluzbach®. (Medzi krajinami EU totiz existuju znaéné rozdiely z hl'adiska
povazovania sluzieb za sluzby regulované — existuje vel'a sluzieb, napr. inzinierske sluzby,
konzultacné sluzby, sluzby danovych poradcov, realitnych agentov ¢i aj niektorych Zivnostni-
kov, ktoré niektoré krajiny EU povazujii za ,regulované sluzby“, zatial' ¢o iné za sluzby
neregulované, od ¢oho sa odvijajui aj rozdiely v narokoch na odbornt kvalifikaciu.) Niektoré
krajiny EU, ktoré neuznavaju kvalifikiciu automaticky, napriklad od poskytovatel'ov sluZieb
v ur¢itych sektoroch, ktori chcu pdsobit na ich Uzemi, vyzaduji absolvovanie testov
spdsobilosti.

V neposlednom rade vstup na zahranicny trh sluzieb, resp. zalozenie firmy poskytuju-
cej na nom sluzby ovplyviuji d’alej takisto prekazky vo forme réznych obmedzeni tykajucich
sa r6znorodosti sluzieb, ktoré moze firma poskytovat’, ako aj podmienky, za ktorych su sluzby
poskytované (zdanenie, ruéenie a pod.). V niektorych &lenskych $tatoch EU platia napriklad
obmedzenia, ktoré stanovujua, ze poskytovanie, resp. vykon urcitych viacoborovych sluzieb je
nezlucitel'ny, alebo ze poskytovatel moéze poskytovat’ vylucne len uréity druh sluzby (ako

priklad je tu mozné uviest’ nezlucitel'nost’ vykonu auditorskych a uctovnickych sluzieb).

Prekazky spojené s vyuzivanim vstupov potrebnych pre poskytovanie sluzieb

Splnenie podmienok potrebnych pre vstup na trh sluzieb inej krajiny EU nemusi pre
poskytovatel’a sluzieb nutne znamenat’ koniec prekazok. Poskytovanie sluzieb na izemi inej
¢lenskej krajiny vyzaduje vyuzitie vlastnych vstupov vo forme l'udskych zdrojov, technického
vybavenia ¢ sluzieb, moze viak vyzadovat aj vyuzitie vstupov z inych &lenskych krajin EU.
A prave na pouzitie uvedenych vstupov sa v krajinach EU opit’ vztahuje cely rad regula-

tornych obmedzeni, pricom najcastejsie sa tieto tykaju najma vyuzitia l'udskych zdrojov.
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Vyslanie a vyuzitie vlastnych zamestnancov poskytovatel’a sluzby v inej ¢lenskej kra-
jine EU, ako aj vyuZitie pracovnej sily z inej krajiny EU za téelom poskytovania sluzby je
komplikované mnozstvom administrativnych prekazok, ktoré pre zahrani¢ného poskytovatel'a
sluzby predstavuju zna¢nti dodato¢nt administrativnu zataz. Prekdzkami v uvedenom zmysle
su v pripade vyslania vlastného persondlu najméa najroznejSie administrativne formality a po-
vinnosti, ktoré niektoré krajiny EU v stvislosti s ich pdsobenim (trvalym ¢&i doasnym) posky-
tovalom ukladaju, mimo iné napriklad, ohlasovanie povinnosti, registracné povinnosti (na
pracovnych, spravnych, danovych ¢i inych tradoch, na policii a pod.). Vyuzitie, resp. za-
mestnanie pracovnej sily z inej krajiny Eurdpskej tnie, vzhl'adom na rozdiely v narodnych
predpisoch upravujucich odmenovanie, zdafiovanie ¢i socidlne zabezpecenie, ale aj podmien-
ky zamestnavania takych osob, je v niektorych krajinich EU nemenej problémové. Navyse,
niektoré krajiny EU pre vela sektorov zakazuju vyuZivat' pracovnu silu na dobu uréitu alebo
agentury na sprostredkovanie kratkodobej pracovnej sily (napriklad v stavebnictve alebo
u nizkokvalifikovanych profesii). Dané restriktivne opatrenia ¢asto dopiiajii prisne sankcie za
nesplnenie ohlasovacich povinnosti alebo poruSenia pracovno-pravnych predpisov daného
¢lenského Statu.

Poskytovanie niektorych sluzieb vyzaduje aj inputy v podobe cezhrani¢nych ,,profe-
sijnych sluzieb* (pravne, Gctovnicke, marketingové, dopravné ¢i iné sluzby). Ich vyuzitie je
vSak Casto komplikované uz uvedenymi reguldciami spojenymi so vstupom zahrani¢ného
poskytovatela sluzby na trh danej krajiny. Vzhl'adom na tieto obmedzenia st tak poskytovate-
lia sluzieb nateni vyuzivat’ sluzby domacich dodavatel'ov, napriek tomu, ze maju skisenosti
a obchodné vztahy s dodavatel'mi sluzieb vo svojej (¢i inej) Clenskej krajine Eurdpskej unie
a ktorych sluzby su pre nich ¢o do kvality a ceny o vela atraktivnejSie ako sluzby domécich
poskytovatel'ov. Pokial’ ide o vyuZzivanie technického zariadenia v cezhrani¢nom poskytovani
sluzieb, aj tu krajiny EU uplatiiuju cely rad roznych obmedzeni tykajtcich sa technickych
zariadeni, ktoré poskytovatelia sluzieb potrebuju k vykonu svojej ¢innosti v zahranic¢i a kto-
rych pouzitie aj napriek tomu, Ze plne vyhovuju predpisom v ich ¢lenskej krajine, musi byt
znovu povolené. Takéto obmedzenia, ktoré vyplyvaji z rozdielnych narokov na technické za-
riadenia existujuce v jednotlivych krajinach EU sa najéastejsie vyskytuju v sektoroch ako sta-

vebné sluzby, certifikacné sluzby, sluzby poskytované laboratériami, ale aj mnohych inych.

Prekazky tykajuce sa propagacie sluzieb

Trhova propagacia sluzieb, hoci je pre poskytovanie sluzieb vel'mi dblezita (o to viac,
ak poskytovatel’ sluzby zacina posobit’ cezhrani¢ne a potrebuje preniknit’ na novy trh v inej
&lenskej krajine), podlieha v krajindch EU prisnym a komplexnym pravidlam, ktoré su v jed-
notlivych krajinach EU navyse vel'mi roznorodé. Ich réznorodost’ spdsobuje, Ze v propagécii
je prakticky nemozné ponukat’ niektoré sluzby v ramci celoeurdpskej kampane. V niektorych

krajindch Eurdpskej tnie tieto pravidla poskytovatel'om urcitych sluzieb napriklad ukladaju
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poziadat’ o autorizaciu propagacie, resp. reklamy (v zmysle formy ¢i pouzitia metdd), alebo
ohlésit’ ur¢ité formy podpory predaja (najmi napriklad pri regulovanych sluzbach, sluzbach
maloobchodu, telekomunikacii, finanénych sluZbach a pod.). Iné krajiny EU uplatituji napriklad
uplné zakazy propagicie profesijnych sluzieb poskytovanych regulovanymi profesiami, pri-
padne aj pri niektorych neregulovanych sluzbach vylucuji pouzitie ur¢itych reklamnych
médii. Obmedzenia sa Gasto v niektorych krajinach EU tykaju aj obsahu, ktory moze byt

komunikovany v rdmci propagécie, ale aj pouzitej argumentacie ¢i cielovych skupin.

Prekazky spojené s distribuciou sluzieb

Prekazky v cezhrani¢nej distribucii sluzieb su vzhl'adom na ich $pecifické charakte-
ristiky celkom odli$né od tovarov a sticasne aj podstatne zlozitejSie ako pri tovaroch (na rozdiel
od tovarov, kvalita sluzieb je dana nielen kvalitou sluzby samotnej, ale tieZ jej poskytovatela,
hlavne odbornou kvalifikdciou a schopnostami personalu poskytujuceho sluzby). Krajiny
Europskej tnie ¢asto uplatiuju na firmy poskytujuce sluzby zich krajiny povodu rovnaky
rezim, ¢o do splnenia poziadaviek, aky uplatiiujii na poskytovatel'ov sluzieb so sidlom na ich
uzemi. U exportov sluzieb, ktoré uz podliehaju predpisom narodnych tradov v ich krajine
povodu, tak tato prax vedie k zdvojovaniu regulatornych poziadaviek a zat'aze. Uvedené su-
¢asne vysvetluje preco prekazky spojené s distribticiou sluzieb ¢asto zahfiiaju rovnaké pre-
kazky, ktoré st uplatiiované pri zakladani firiem poskytujacich sluzby.

Z regulatornych opatreni, ktoré st prekazkou zaloZenia firmy a ktoré sucasne postihu-
ju aj cezhrani¢nych poskytovatelov sluzieb sidliacich v inej krajine EU je to najmi existencia
monopolov a kvantitativne restrikcie. Prekazky v danych formach su pre poskytovatel'ov takto
regulovanych sluzieb neprekonatelnymi a zbavuju ich mozZnosti dodavat urcitd sluzbu na
takto regulovany trh ¢o len docasne alebo prilezitostne. Inymi prekazkami, ktorym v krajinach
Europskej tnie poskytovatelia dodavajuci sluzby zich krajiny povodu celia, tvoria pozia-
davky na Statnu prislusnost’ alebo poziadavky, aby poskytovatel’ sluzby vybudoval v ¢lenske;j
krajine alebo jej regione, kde sluzby dodéava, centralu, pobocku, alebo aby mal miestneho
obchodného zéstupcu. Cezhrani¢né poskytovanie sluzieb z krajiny pdvodu poskytovatel’a je
v krajindach EU vystavené aj mnohym d’al§im roznorodym prekazkam, resp. poziadavkam
uplatiovanym aj pri zakladani firiem poskytujucich sluzby, medzi inymi, napriklad autori-
zaénym, oznamovacim a registraénym poziadavkdm, poziadavkam na odbornu kvalifikaciu
a prax poskytovatel’a sluzby, ale aj poziadavkam tykajicim sa podmienok vlastného vykonu,
resp. poskytovania sluzieb (charakteristiku uvedenych prekdzok na tomto mieste neuvadzame,
nakol’ko uz o nich bolo pojednané vyssie).

Cezhrani¢nu distribuciu sluzieb, okrem uvedenych prekazok, stazuju v krajinach EU
vSak aj pocetné prekazky vyplyvajice predovSetkym z rozdielov v systémoch logistiky, pod-
mienkach maloobchodného predaja, postovych alebo dorucovacich sluzbach. Nezriedkavou

prekazkou poskytovania sluZieb z krajiny pévodu poskytovatel’a st v niektorych krajinach EU
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napokon aj obmedzenia tykajlice sa vyuzivania zahrani¢nych sluzieb (ako priklad tu je mozné
uviest obmedzenia na uhradu lekarskych sluzieb poskytnutych v inej krajine EU, alebo ob-
medzenia, ktoré brania spotrebitel'ovi uzatvorit' zmluvu na sluzby mobilného operatora v inej
¢lenskej krajine EU).

Prekazky spojené s predajom sluzieb

Prekdzky spojené s cezhrani¢nym predajom sluzieb sa priamo ¢i nepriamo odvijaji od
typu transakcie a v krajiniach EU st bohuZial’ takisto po¢etné a rozmanité. Ich §kala sa pohy-
buje od pravidiel, resp. praktik tykajicich sa, mimo in¢, zmluvného prava, kalkulovania ceny,
faktarovania, zasielania platieb, platenia a vratenia DPH az po pravidla v oblasti Gctovnictva.

Zna¢nu prekazku cezhrani¢ného predaja sluzieb v krajinach EU predstavuju najmi ich
rezimy zmluvného préva. Rozdielnost’ pravidiel upravujicich uzatvaranie zmlav a ich obsah
poskytovatelom sluzieb neumoznuje pouzit’ pri cezhrani¢nom predaji sluzieb Standardné
zmluvy a ¢ini cezhrani¢né poskytovanie sluzieb naroénejsie. Dalsou prekazkou cezhraniéného
predaja sluzieb su cenové regulacie, ktoré niektoré krajiny EU pouzivaju pri niektorych
sluzbéch (najmi regulovanych sluzbach, hotelovych sluzbach ¢i sikromnych bezpecnostnych
sluzbach) vo forme doporucenych cien, minimalnych cien, alebo naopak cien maximalnych,
¢o pre poskytovatel'ov sluzieb znamena uplatnit’ pre rovnaku sluzbu, v zavislosti od toho,
v ktorej krajine je sluzba preddvana, rozdielne metddy kalkulacie a ceny.

Prekazkou cezhrani¢ného predaja sluzieb je taktiez uz zmienené fakturovanie a plate-
nie. Pokial’ ide o fakturovanie, niektoré krajiny EU uplatiiuju na fakturovanie $pecifické po-
ziadavky. V pripade platenia, cezhrani¢né operacie komplikuje napriklad skutoc¢nost’, ze formy
platby nemajii vo vsetkych krajinich EU rovnaky pravny status, nehovoriac o nakladoch
cezhrani¢nych finanénych prevodov. V stvislosti s platbami ako casty problém vyvstava
mimo iné aj platba o vratenie DPH. Platba DPH sa uskutociiuje v krajine, kde mé poskyto-
vatel’ sluzby sidlo. Aviak z uvedeného pravidla v krajinach EU existuje cely rad vynimiek,
z ktorych pre cezhrani¢né predaje sluzieb vyplyva nielen pravna neistota, ale aj vel'a kompli-
kovanych situacii. Dané vynimky maja v krajinaich EU podobu réznych sadzieb DPH, po-
vinnosti, procedur, vratane ich lehdt, ¢i formuldrov (napr. procedura vydania registracného
&isla DPH trvé v jednotlivych krajinach EU od 1 tyzdia aZ po 6 mesiacov). K uvedenému sa
pridavaju aj krajne prisne uradné postupy finan¢nych, resp. dailovych institicii, ktoré trvaju
na svojich formularoch alebo na uréitych sposoboch platieb (napr. niektoré krajiny EU poza-
duju, aby mal poskytovatel’ zriadeny ucet v miestnej banke, alebo aby prevody uskutoc¢noval
z banky v danej ¢lenskej krajine). Pokial’ viak ide o vratenie DPH, tato procediira je v EU
v pripade cezhrani¢nych transakcii vel'mi zdihava a v zavislosti od konkrétnej krajiny trva od
niekol’kych mesiacov po niekol’ko rokov.

Nie menSiu prekazku pre cezhraniénych poskytovatelov sluzieb predstavuju pravidla

v oblasti t&tovnictva. Aj v ich pripade existujti medzi jednotlivymi krajinami EU rozdiely, &o
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od poskytovatelov sluzieb aktivne pdsobiacich vo viacerych krajinaich EU vyzaduje, aby
viedli paralelné uctovné systémy podl'a pravidiel krajin, v ktorych posobia, a sucasne aby

zabezpecili konzistentnost’ uctovnictva ich firmy ako celku, ¢o je administrativne naro¢né.

Prekazky spojené s popredajnymi aktivitami

Po predaji sluzby sa poskytovatel’ sluzby takisto stretdva s konkrétnymi prekazkami,
ktoré vyplyvaju z rozdielov medzi krajinami EU tykajucich sa ruéenia, resp. poistenia zodpo-
vednosti za poskytnuté sluzby alebo finanénych zaruk. Dalfou prekazkou cezhraniéného
poskytovania sluzieb byva aj absencia subjektov, ktoré by mohli vykonavat’ pozaru¢ny servis
sluzieb.

Poskytovanie sluzieb (napr. auditorskych sluzieb, sluzieb danovych poradcov ¢i archi-
tektov, t. j. najmi regulovanych sluzieb) je ¢asto predmetom Specifického povinného poiste-
nia zodpovednosti za profesionalne zlyhanie alebo sposobenti skodu. Obdobne ako v pripade
inych regulatornych opatreni cezhrani¢ného poskytovania sluzieb, aj pri uvedenom poisteni sa
jednotlivé krajiny EU vyznaCujii rozdielnymi tpravami. Rozdiely tychto tiprav spocivaji,
okrem iného, predovSetkym v okruhu sektorov sluzieb, ktoré musia byt danym poistenim
pokryté, stanovenej vyske minimélneho rucenia ¢i zaklade, na baze ktorého je poistenie
zodpovednosti kalkulované.

Dalsiu prekdzku v cezhrani¢nom poskytovani sluzieb tvoria systémy finanénych
zaruk, ktoré su v niektorych krajinach EU pri uréitych sluzbach povinné (napr. pri sluzbach
realitnych maklérov). Aj v tomto pripade medzi krajinami EU existujii znaéné disparity — za-
tial' Co poskytovanie urcitej sluzby je v niektorych krajindch Eurdpskej tnie viazané na po-
vinnu garanciu alebo minimalne zékladné imanie, v inych ¢lenskych krajinach Ziadna takato
povinnost’ neexistuje. Okrem toho, zna¢né rozdiely pokial’ ide o finan¢né zaruky sa medzi
krajinami EU prejavuju aj vo vyske a metodach kalkulacie tychto zaruk.

Inym véaznym problémom cezhrani¢ného poskytovania sluzieb su takisto prekazky
spojené s vymdhanim pohladdvok. Firmy totiz vyuzivaju oneskorenie platieb ako urcita
formu uverovania, vzhl'adom k tomu, Ze iroky za oneskorenie platby su relativne nizke a ich
vymahanie, okrem toho, ze vyzaduje dodatocné procedury, je pomalé. Vyuzitie Speciali-
zovanych agentir na vymahanie pohl'adavok a ochranu prav veritel'ov v pripade bankrotu nie
vzdy moze riesit’ situdciu, pretoze aj to je v niektorych krajinich EU spojené s uréitymi
obmedzeniami.

Rad prekazok poslednej fazy procesu cezhrani¢ného poskytovania sluzieb napokon
uzatvaraju prekazky suvisiace s pozaruénym servisom. Zabezpecenie cezhrani¢ného poza-
ruéného servisu je pre poskytovatelov sluzieb naroénejsie nielen preto, Ze v krajinich EU
existuju rozdiely v pravidlach upravujicich zaruky, ale najmé preto, ze poskytovatel’ sluzby
moze byt vystaveny roznym Specifickym technickym prekdzkam (napr. bezplatné telefonne

¢islo pozaruéného servisu poskytovatel’a sluzby v krajine jeho povodu nie je mozné vyuzit’ na
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kontaktovanie, nakol’ko nie je dostupné zo zahranicia), prdvnym prekazkam, ale aj uz zmie-
nenym prekazkam stvisiacim s vyslanim vlastnych pracovnikov (napr. pri opravach ¢i
udrzbe).

Uvedené regulatorné prekazky pravnej povahy, ktoré brania cezhrani¢nému poskyto-
vaniu sluzieb medzi krajinami EU nie st jedinymi prekdzkami poskytovania sluzieb. Cezhra-
nicné poskytovanie sluzieb Casto ovplyviiuji aj jazykové ¢i kultirne prekazky. Znalost
jazyka, prostredia, Specifickych hodndt a zvyklosti krajiny alebo regionu je pre cezhrani¢né
poskytovanie sluzieb nevyhnutna. Ich neznalost’ tak moze pre subjekty poskytujuce sluzby

fungovat ako bariéra, ktord ich obmedzuje v cezhrani¢cnom poskytovani sluzieb.

1.9. Struktira a trendy obchodu so sluzbami v Eurépskej vinii

Eurdpska tnia ako celok (EU 25) je dosahovanym objemom obchodovanych sluzieb
najvyznamnejSim svetovym dodavatel'om, ale aj odberatel'om sluzieb. Jej podiel na svetovom
obchode sluzieb v roku 2004 predstavoval vySe 40 %. V roku 2004 krajiny sucasnej Eurdp-
skej tnie exportovali sluzby v hodnote 1 049,87 mld USD (vratane intratnijnych exportnych
transakcii), Co pri porovnani s rokom 2000 predstavuje zhruba 1,6-nasobné zvysenie. Hodnota
importovanych sluzieb ¢inila 975,6 mld USD a oproti roku 2000 sa zvysila priblizne 1,5-krat
(tab. 1.5). Na uvedenych objemoch obchodovanych sluzieb sa povodne krajiny EU (EU 15)
podielali cca 95 % a nové &lenské krajiny EU (EU 10) len cca 5 %.

Tabulka 15
Obchod EU so sluzbami v obdobi 2000 — 2004 (v mld USD a v %)

2000 2001 2002 2003 2004
Export sluzieb EU 25 v mld USD 656,70 681,80 749,49 893,61 | 1049,87
v % 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0
z toho
EU 15 v mld USD 620,53 644,05 709,74 847,60 994,73
v % 94,5 94,5 94,7 94,9 94,8
EU 10 v mld USD 36,17 37,75 39,74 46,02 55,14
v % 5,5 5,5 53 5,1 5.2
Import sluzieb EU 25 v mld USD 638,74 655,33 714,36 849,63 975,60
v % 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0
z toho
EU 15 v mld USD 611,67 626,99 682,55 810,68 929,69
v % 95,8 95,7 95,6 95,4 95,3
EU 10 v mld USD 27,08 28,35 31,81 38,95 4591
v % 4,2 4,3 4.4 4,6 4,7

Pramen: IMF (2005) a vlastné vypocty.

Vyvoj dynamiky obchodu EU 25 so sluzbami v sledovanom obdobi 2000 — 2004 uka-

zuje, Ze tato bola u exportu i importu sluzieb v priemere vyssia (o 1,2, resp. 0,7 percentualneho
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bodu) v porovnani s obchodom EU 25 s tovarmi, ktorého tempa rastu dosahovali u exportu
v priemere 11,2 % au importu 10,5 % (tab. 1.6). Obchod so sluzbami a tovarmi povodnej
EU 15 v danom obdobi vykazoval priblizne rovnaké hodnoty temp rastu ako obchod so
sluzbami a tovarmi EU 25. Pokial ide o krajiny EU 10, ich obchod so sluzbami sa v obdobi
rokov 2000 — 2004 ¢o do dynamiky vyvijal odlisSne ako obchod s tovarmi — zatial’ Co v exporte
sluzby dosahovanym priemernym tempom rastu (11,1 %) zaostavali za exportom tovarov
(14,1 %), vimporte sa naopak sluzby vyvijali dynamickejSie ako tovary (20,8 %, resp.
17,7 %). Vyvoj dynamiky obchodu so sluzbami a s tovarmi EU 25, EU 15 a EU 10 v jednotli-
vych rokoch sledovaného obdobia priblizuje tabul’ka 1.6.

Tabulka 1.6
Dynamika vyvoja obchodu EU so sluZbami a s tovarmi v obdobi 2000 — 2004 (v %)

Priemerné tempo rastu/poklesu (v %)
2000 2001 2002 2003 2004 2000 — 2004
Sluzby | Tovar | Sluzby | Tovar | Sluzby [ Tovar | Sluzby | Tovar | Sluzby | Tovar | Sluzby | Tovar

Export
EU 25 2,3 3,0 3,8 0,8 9,9 6,3 19,2 19,5 17,5 19,4 12,4 11,2
EU 15 1,9 2,4 3,7 0,2 10,2 59 | 19,4 18,8 17,4 18,5 12,5 11,0
EU 10 9,0 14,4 4.4 11,3 5,3 13,1 15,8 | 29,2 19,8 | 31,0 11,1 14,1
Import
EU 25 2,2 5,6 2,6 -1,4 6,3 4,5 18,9 | 20,1 14,8 | 20,7 11,2 10,5
EU 15 1,9 5,2 2,5 -1,9 59 4,0 | 18,8 19,6 14,7 | 20,0 10,5 10,0
EU 10 7,2 10,7 4,7 6,4 | 13,1 10,8 | 22,5 | 26,2 17,9 | 29,0 | 20,8 17,7

Prameri: Vlastné vypocty na zéklade Statistickych udajov IMF (2005).

Rychlejsi rast obchodu so sluzbami ako obchodu s tovarmi viedol v sledovanom
obdobi k miernemu zvySeniu podielu sluzieb na celkovom obchode (tovarov a sluzieb) krajin
EU 25. V porovnani s rokom 2000 export sluzieb krajin EU 25 zvysil v roku 2004 svoju uéast
na celkovom exporte z 21,9 % na 22,7 %, t.j. 00,8 percentudlneho bodu. Export sluzieb
EU 25 viak v priebehu rokov 2000 — 2004 zaregistroval aj obdobia s este vys$ou Gdastou na
celkovom exporte, ako bol dosiahnuty podiel v roku 2004, a to v rokoch 2002 a 2003, kedy
sluzby tvorili z celkového exportu 23 %. Zhodny trend rastu podielu exportu sluzieb na
celkovom exporte bol v sledovanom obdobi priznaény aj pre krajiny EU 15, u ktorych sa
zvysil z 21,9 % na 23,1 %, t. j. o 1,2 percentudlneho bodu. U novych ¢lenskych krajin EU ako
celku sa podiel exportu sluzieb na celkovom exporte vyvijal odliSne, a to zostupne, v dosled-
ku €oho sa u nich tento podiel znizil z 22,1 % v roku 2000 na 16,9 % v roku 2004, ¢o predsta-
vuje pokles az o 5,2 percentualneho bodu.

Na strane importu sluzieb je v sledovanom obdobi badatel'ny zhodny trend — rast po-
dielu sluzieb na celkovom importe krajin EU25 aEU 15 z21,4 %, resp. 21,8 % na 21,8 %,
resp. 22,5 % (t.j. narast o0 0,4; resp. 0,7 percentudlneho bodu) a pokles podielu sluzieb
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u krajin EU 10. Podiel sluZieb na celkovom importe tychto krajin sa medzi rokmi 2000 a 2004
znizil z 15 % na 13,5 %, tzn. O 1,5 percentudlneho bodu. Podielova ucast’ sluzieb na celko-
vom obchode v rokoch 2000 — 2004 vé&leneni EU 25, EU 15 a EU 10 prehl'adne zaznamenava
tabul’ka 1.7.

Tabulka 1.7 )
Skladba obchodu EU v rokoch 1995 — 2004 (v %)

2000 2001 2002 2003 2004
Sluzby | Tovar | Sluzby | Tovar | Sluzby | Tovar | Sluzby | Tovar | Sluzby | Tovar

EU 25
Podiel na celk. exporte | 21,9 | 78,1 | 224 | 77,6 | 23,0 | 77,0 | 23,0 | 77,0 | 22,7 | 773
Podiel na celk. importe | 21,4 | 78,6 | 22,1 | 77,9 | 22,8 | 772 | 22,6 | 77,4 | 218 | 78,2
EU 15
Podiel na celk. exporte | 21,9 | 78,1 | 22,5 | 77,5 | 232 | 76,8 | 23,3 | 76,7 | 23,1 | 76,9
Podiel na celk. importe | 21,8 | 782 | 22,6 | 77,4 | 234 | 76,6 | 233 | 76,7 | 22,5 | 77,5
EU 10
Podiel na celk. exporte | 22,7 | 77,9 | 21,1 [ 79,0 | 19,9 | 80,1 | 182 | 81,8 | 16,9 | 83,1
Podiel na celk. importe | 15,0 | 850 | 148 | 852 | 149 | 851 | 146 | 855 | 13,5 | 855

Prameri: Vlastné vypocty na zéklade Statistickych udajov IMF (2005).

Z doposial’ uvedenych tdajov je zrejmé, Ze dominantnej$iu ulohu v obchode EU 25 so
sluzbami zohraval po celé sledované obdobie (2000 — 2004) export, ktory sucasne dosahoval
trvalé vysSich temp rastu ako import sluzieb (tabul'ka 1.6). Podiel exportu sluzieb na obrate
obchodu EU 25 so sluzbami v danom obdobi dosahoval 50,7 % — 51,8 % (podiel importu
sluzieb: 48,2 % — 49,3 %), pricom podielova prevaha exportu sluzieb nad ich importom sa
medziroéne zvySovala, ato z 1,4 percentudlneho bodu v roku 2000 na 3,6 percentualneho
bodu v roku 2004. Podielové ucasti exportu a importu sluzieb na obrate obchodu EU 15 so
sluzbami v rovnakom obdobi predstavovali v thrne 50,4 % — 51,7 %, resp. 48,3 % — 49,6 %.
Zatial’ ¢o podiel exportu sluZieb na obrate obchodu EU 15 so sluzbami vykazoval nepretrzity
rast, u krajin EU 10 ako celku podiely exportu sluzieb na obrate obchodu EU 10 so sluzbami
v rokoch 2000 — 2004 sice taktiez prevazovali nad podielmi importov sluzieb, avsak podiel
ich exportu sluzieb na tomto obrate sa v priebehu sledovaného obdobia, s vynimkou roku
2004, sustavne znizoval. Ak sa vroku 2000 exporty sluzieb ucastnili na obrate obchodu
EU 10 so sluzbami 57,2 % (importy sluzieb: 42,8 %), tak v roku 2004 to bolo uz len 54,6 %
(importy sluzieb: 45,4 %). Pokial’ ide o dynamiku obchodu so sluZzbami, ako je zrejmé z ta-
bulky 1.6, krajiny EU 10 zaznamenali v sledovanom obdobi v porovnani s EU 15 v exporte
sluzieb nizie priemerné tempo rastu, naopak v importe tempo rastu EU 10 vyrazne (takmer
dvojnasobne) prevysilo tempo rastu EU 15. Udaje o vyvoji podielovych Gdasti exportu
a importu sluzieb na obrate obchodu so sluzbami EU 25, EU 15 a EU 10 v obdobi 2000 —
2004 poskytuje nasledujuca tabulka.
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Tabulka 1.8
Podielové tiasti exportu a importu sluZieb na obrate obchodu EU so sluzbami
v obdobi 2000 — 2004 (v %)

2000 2001 2002 2003 2004
EU 25
Obrat obchodu so sluzbami 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0
Podiel exportu sluzieb na obrate obchodu so sluzbami 50,7 51,0 51,2 51,3 51,8
quiel importu sluzieb na obrate obchodu so sluzbami 49,3 49,0 48,8 48,7 48,2
EU 15
Obrat obchodu so sluzbami 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0
Podiel exportu sluzieb na obrate obchodu so sluzbami 50,4 50,7 51,0 51,1 51,7
quiel importu sluzieb na obrate obchodu so sluzbami 49,6 493 49,0 48,9 483
EU 10
Obrat obchodu so sluzbami 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0
Podiel exportu sluzieb na obrate obchodu so sluzbami 57,2 57,1 55,5 54,2 54,6
Podiel importu sluZieb na obrate obchodu so sluzbami 42,8 *429 44,5 > 458 45.4

Pramen: Vlastné vypoéty na zéklade $tatistickych udajov IMF (2005).

Teritorialna Struktura

Dezagregacia tinijného obchodu so sluzbami podl'a krajin ukazuje, ze po celé sledova-
né obdobie 2000 — 2004 bola spomedzi ¢lenskych krajin EU najvyznamnej$im exportérom
sluzieb Velka Britania. Jej exporty sluzieb (vratane intrainijnych transakcii) v roku 2004
tvorili 17,3 % z celkovych Unijnych exportov sluzieb, ¢o vSak v porovnani s rokom 2000
(18,3 %) predstavuje pokles jej podielu o 1 percentualny bod. Vel'ku Britaniu v exporte sluZieb
stabilne nasledovalo Nemecko a Francuzsko. Zatial' ¢o vSak u Nemecka podiel exportov
sluzieb na unijnom exporte sluzieb v rovnakom obdobi vzréstol z 12,7 % (2000) na 13,5 %
(2004), u Franctzska doslo k poklesu jeho podielu, ato z 12,3 % na 10,5 %. Stvrta pozicia
z hl'adiska ucasti na Gnijnom exporte sluzieb patrila v rokoch 2000 — 2002 Taliansku, od roku
2003 ju vsak na tejto pozicii vystriedalo Spanielsko. V roku 2004 Spanielsko exportovalo
8,1 % z celkovych exportov sluzieb EU a Taliansko 8 % (8 %, resp. 8,6 % v roku 2000). Na
uvedenych pét krajin v roku 2004, podobne ako v roku 2000, pripadalo takmer 60 % objemu
exportu sluzieb EU. K d’al§im dolezitym exportérom sluZieb spomedzi ¢lenskych krajin EU
patrilo tiez Holandsko, ktoré si po celé sledované obdobie, napriek znizovaniu svojho podielu,
udrzalo v exporte sluzieb EU Siestu poziciu, ale napriklad aj Belgicko, Rakusko & irsko.
Zaujimavy vyvoj vzhladom na realizovany posun v $truktire exportov sluzieb EU (z 12. na 8.
poziciu) zaznamenalo v sledovanom obdobi najmé frsko — v roku 2004 v porovnani s rokom
2002 zvysilo svoj podiel na unijnych exportoch sluzieb z 2,8 % na 5 %. Pokial’ ide o nové
&lenské krajiny EU, podiel vacsiny z nich (vratane Slovenska) na unijnych exportoch sluZieb
neprevysoval v sledovanom obdobi 0,4 %. Spomedzi novych ¢lenov EU krajinami s vyssou
podielovou t¢astou na unijnych exportoch sluzieb boli iba Pol'sko, Mad’arsko, Ceska republika
a Cyprus. Pol'sko, Ceska republika a Cyprus vsak v priebehu sledovaného obdobia svoju Giéast’
na unijnych exportoch sluzieb znizovali, na rozdiel od Mad’arska, ktorého podiel rastol.

Z hladiska importov sluzieb (vratane intrainijnych transakcii), v rokoch 2000 — 2004

bolo spomedzi &lenskych krajin EU ich rozhodujiicim importérom Nemecko. Jeho podiel na
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unijnych importoch sluzieb sa v8ak v roku 2004 v porovnani s rokom 2000 znizil z 21,5 % na
19,8 % (t.]. o 1,7 percentudlneho bodu), pricom doslo aj k znizeniu podielového predstihu
importov sluzieb Nemecka pred Vel'kou Britaniou a Francuzskom, ktory vSak i napriek tomuto
zniZeniu zostal relativne znacny — v roku 2000 bol tento 6, resp. 11,9 percentualneho bodu
a vroku 2004 5, resp. 9,8 percentudlneho bodu. Velk4 Britdnia sa na unijnych importoch
sluzieb v roku 2004 podielala 14,8 % (15,5 % v roku 2000). Podiel Franctuzska ako treticho
najvicsieho importéra sluzieb do EU (s vynimkou roku 2001, kedy sa importovanym objemom
sluzieb zaradilo na Stvrté miesto za Taliansko) tvoril zhruba desatinu z Gnijnych importov
sluzieb. Okrem uvedenych krajin, ku krajinam EU, ktoré sa v sledovanom obdobi vyzna&ovali
vyznamnej$im podielom na unijnom importe sluzieb patrilo najmd Taliansko, Holandsko
a rsko. Podielova ucast’ danych krajin na celkovom importe sluzieb EU medzi rokmi 2000
a 2004 zaznamenala urcCité zmeny — pokles u Talianska a Holandska, a to z 8,7 % na 8,4 %,
resp. 8 % na 7,3 % a naopak rast z 4,9 % na 6,6 % u {rska. Tieto zmeny vsak pozicie Talian-
ska (4. priecka okrem roku 2001) a Holandska (5. priecka) v Strukture Unijnych importov
sluzieb na rozdiel od irska nijako neovplyvnili. Irsko sa v $trukture Gnijnych importov sluzieb
posunulo a stalo sa, spomedzi &lenskych krajin EU, Siestym najvaé$im importérom sluzieb
(v roku 2000 pritom bolo 6sme). Nové ¢lenské krajiny EU sa na unijnej truktire importov
sluzieb v sledovanom obdobi ucastnili relativne malymi podielmi, zva¢sa menej ako 0,3 %,
v ich podielovej tcasti sa vSak prejavovala tendencia rastu. Podielova ucast’ Pol'ska, Mad’ar-
ska a Ceskej republiky v roku 2004 bola v porovnani s ostatnymi novymi &lenskymi krajinami
EU vyssia, tvorila 1,3 %, resp. 1 %, resp. 0,9 % z Gnijnych importov sluzieb, avSak len pri
Madarsku a Ceskej republike mala v sledovanom obdobi tendenciu sa zvySovat'.

Sektorova Struktura

Pokial ide o sektorovii §truktiiru obchodu so sluzbami EU 25 ako celku v rokoch 2000
— 2004, posudzovanu podla troch hlavnych kategorii sluzieb (dopravné sluzby, sluzby cestov-
ného ruchu a ,,iné sluzby*), v jej exporte, ale aj importe dominovali ,,iné sluzby*, nasledované
sluzbami cestovného ruchu a dopravnymi sluzbami. Jednotlivé kategorie sluzieb sa na exporte

a importe sluzieb EU 25 podiel'ali mierou, ktor je zrejmé z nasledujiiceho prehladu.

Tabulka 1.9
Sektorova Struktira exportu a importu sluZieb EU 25 v obdobi 2000 — 2004 (v %)

2000 2001 2002 2003 2004
Export 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0
Dopravné sluzby 21,8 21,4 20,5 20,6 21,3
Sluzby cestovného ruchu 30,0 28,2 27,4 26,8 26,3
,»Iné sluzby* 48,2 50,4 52,1 52,6 52,4
Import 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0
Dopravné sluzby 22,7 21,9 21,4 21,4 22,0
Sluzby cestovného ruchu 30,3 29,3 28,8 28,8 28,5
,Iné sluzby* 47,0 48,8 49.8 49,8 49,5

Prameri: Vlastné vypocty na zéklade Statistickych udajov IMF (2005).
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Ako vyplyva ztabulky 1.9, Struktira exportu a importu sluzieb EU 25 sa v obdobi
2000 — 2004 vyvijala v prospech ,,inych sluzieb®. Ich podiel na celkovom exporte i importe
sluzieb EU 25 v danom obdobi vzréstol o 4,2, resp. 2,5 percentualneho bodu. Sluzby cestov-
ného ruchu a dopravné sluzby naopak patrili ku kategoriam sluzieb, ktorych podiely sa
v celkovom exporte i importe sluzieb EU 25 v roku 2004 oproti roku 2000 znizili. ZniZenie
podielov tychto kategorii sluzieb sa v exportnej a importnej Struktire obchodu so sluzbami
EU 25 prejavilo odlisne. Zatial' o exportnej $truktire obchodu so sluzbami to boli sluzby
cestovného ruchu, ktoré¢ medzi rokmi 2000 — 2004 zaregistrovali vacsi pokles podielu, a to o 3,7
percentualneho bodu, dopravné sluzby znizili svoj podiel o 0,5 percentudlneho bodu. V im-
portnej Struktire podiel sluzieb cestovného ruchu poklesol menej vyrazne — o 1,8 percentual-
neho bodu, dopravné sluzby zaznamenali znizenie svojho podielu o 0,7 percentudlneho bodu.

Pohlad na $truktiru obchodu so sluzbami EU 15 a EU 10 v obdobi 2000 — 2004 (ta-
bulka 1.10) ukazuje, Ze tato sa u EU 15, na rozdiel od EU 10, vyznac¢ovala prakticky zhodny-
mi tendenciami ako obchod so sluzbami EU 25, t. j. rastom podielovej tigasti ,,inych sluzieb®
v exporte iimporte o 4,2, resp. 2,7 percentudlneho bodu a poklesom podielu dopravnych
sluzieb a sluzieb cestovného ruchu v exporte i importe sluzieb EU 15 00,8 a 3,4, resp. 0,9
a 1,8 percentualneho bodu. Zhodny trend obchodu so sluzbami EU 15 a EU 25 vysvetluje
véaha, ktorii v obchode so sluzbami EU 25 maju krajiny EU 15, ich exportnd a importna
$truktura rozhodujiicou mierou utvara §truktiru obchodu so sluzbami EU 25 ako celku.

Tabulka 1.10 .
Sektorova Struktiara obchodu so sluzbami EU 15 a ETJ 10 v obdobi 2000 — 2004 (v %)

2000 2001 2002 2003 2004
EU 15
Export dopravnych sluzieb 21,7 21,2 20,2 20,1 20,9
Export sluzieb cestovného ruchu 28,9 27,2 26,6 26,1 25,5
Export ,,inych sluzieb® 49,4 51,6 53,2 53,8 53,6
Import dopravnych sluzieb 22,8 21,9 21,4 21,3 21,9
Import sluzieb cestovného ruchu 30,3 29,3 28,8 28,8 28,5
Import ,,inych sluzieb* 46,9 48,8 49,8 49,9 49,6
EU 10
Export dopravnych sluzieb 24.4 25,0 27,5 29,8 29,3
Export sluzieb cestovného ruchu 48,0 454 41,6 39,6 39,1
Export ,,inych sluzieb* 27,6 29,6 30,9 30,6 31,6
Import dopravnych sluzieb 21,4 21,4 21,8 23,2 23,8
Import sluzieb cestovného ruchu 30,9 30,9 29,7 27,2 28,5
Import ,inych sluzieb* 47,7 47,7 48,5 49,6 47,7

Pramen: Vlastné vypocty na zaklade $tatistickych udajov IMF (2005).

Obchod so sluzbami EU 10 charakterizovali v obdobi 2000 — 2004 odligné §truktarne
tendencie, ktorych prejavom bol v exportnej, ale aj importnej Struktire obchodu so sluzbami
pokles podielu sluzieb cestovného ruchu. Ich podiel v uvedenom obdobi poklesol obzvlast
vyrazne v exporte, ato az o 8,9 percentualneho bodu. V importe znizenie ucasti sluzieb
cestovného ruchu ¢inilo 2,4 p. b. ,,Iné sluzby* zaznamenali zvySenie podielovej Gi€asti, avSak

len v exporte (o 4 percentudlne body). V importe ich podiel v sledovanom obdobi stagnoval.
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Dopravné sluzby boli jedinou kategériou obchodovanych sluzieb EU 10, ktora v sledovanom

obdobi vykézala subezny rast podielovej ucasti v exporte i importe o 4,9, resp. 2,4 p. b.

Dopravné sluzby

Detailnejsi pohl'ad na sektorovii $truktaru obchodu EU so sluzbami ukazuje, Ze
dopravné sluzby predstavovali v obdobi 2000 — 2004 podielovo najmensiu kategoriu sluzieb
v obchode EU 25, EU 15, ale aj v obchode EU 10 (tab. 1.9 a 1.10), a to aj napriek tomu, zZe sa
v danom obdobi vyznac¢ovali rastom v hodnotovom (absoliitnom) vyjadreni. U EU 25 a EU 15
rastol export dopravnych sluzieb v hodnotovom vyjadreni nepretrzite, priemernym tempom
11,8 %, resp. 11,5 % (tab. 1.11). Absolutny objem nimi exportovanych dopravnych sluzieb sa
tak v roku 2004 v porovnani s rokom 2000 zvysil cca 1,5 krat. Aj u EU 10 v sledovanom
obdobi export dopravnych sluzieb ststavne rastol, medziro¢ne priemernym tempom 16,3 %,
&o viedlo k tomu, Ze v roku 2004 bol export dopravnych sluzieb EU 10 v absolGitnom vyjadre-
ni cca 1,8-nasobne vyssi ako v roku 2000.

Z hladiska ucasti dopravnych sluzieb na exporte sluzieb doslo uEU25 aEU 15
v sledovanom obdobi k poklesu ich podielu. V désledku tohto znizenia dopravné sluzby parti-
cipovali v roku 2004 na exporte sluzieb EU 25 a EU 15 21,3 %, resp. 20,9 %, v roku 2000 ich
ucast’ predstavovala 21,8 %, resp. 21,7 %. Naopak, v exportnej Struktire obchodu so sluzbami
EU 10 dopravné sluzby zaznamenali medzi rokmi 2000 — 2004 pomerne vyrazny narast
svojho podielu z 24,4 % na 29,3 %, t. j. o takmer 5 percentudlnych bodov.

Pokial’ ide o import dopravnych sluzieb, aj ten, obdobne ako ich export, v rokoch 2000
— 2004 u EU 25 a EU 15 (okrem roku 2001), ale aj u EU 10 zaznamenéval nepretrZity abso-
latny rast. Porovnanie rastovej dynamiky importu sluzieb do EU pritom ukézalo, Ze tato bola
v rokoch 2000 — 2004 vyraznejsia u EU 10, kde tempo rastu importov dopravnych sluZieb
dosahovalo v priemere az 17,3 %. UEU 25 aEU 15 sa v rovnakom obdobi tempa rastu
importu dopravnych sluzieb pohybovali na urovni 10,3 %, resp. 9,9 % (tab. 1.11). Objem
dopravnych sluzieb importovanych do EU 25 a EU 15 tak v roku 2004 dosahoval v abso-
latnom vyjadreni cca 1,5-nasobok objemu dopravnych sluZieb importovanych do EU 25
a EU 15 v roku 2000. V pripade EU 10 absolutny objem importu dopravnych sluZieb predsta-
voval dokonca takmer dvojndsobok objemu roku 2000.

V podielovom vyjadreni sa import dopravnych sluzieb na rozdiel od ich exportu
vyvijal v rokoch 2000 — 2004 sice nerovnomernejSie, viedol vSak k podobnym podielovym
vysledkom — oslabeniu ich podielov v importnej Struktire obchodu so sluzbami EU 25
aEU 15 anaopak rastu ich podielu v importe sluzieb EU 10. V porovnani s rokom 2000
v koncovom roku sledovaného obdobia tak podielova ucast’ dopravnych sluzieb na importoch
sluzieb u EU 25 registrovala pokles z 22,7 % na 22 % au EU 15 z 22,8 % na 21,9 %. Podielo-
vé ucast’ dopravnych sluzieb v importe sluzieb EU 10 vzrastla z 21,4 % roku 2000 na 23,8 %
v roku 2004.
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Tabulka 1.11
Obchod EU s dopravnymi sluzbami v obdobi 2000 — 2004 (v mld USD a v %)

Objem v mld USD
2000 2001 2002 2003 2004
Export
EU 25 143,5 145,7 153,9 183,8 224,1
EU 15 134,7 136,3 143,0 170,1 207,9
EU 10 8,8 9.4 10,9 13,7 16,2
Import
EU 25 1452 1432 152,7 182,0 214,5
EU 15 139,4 137,1 145.8 173,0 203,5
EU 10 5,8 6,1 6,9 9,0 11,0
Tempo rastu/poklesu v %
2000 2001 2002 2003 2004 2000 — 2004
Export
EU 25 2,8 1,5 5,6 19,4 21,9 11,8
EU 15 2,7 1,2 4,9 18,9 22,3 11,5
EU 10 5.2 7,0 15,6 25,6 17,9 16,3
Import
EU 25 5,5 -1,3 6,6 19,1 17,9 10,3
EU 15 5,6 -1,6 6,3 18,6 17,7 9,9
EU 10 3,2 5,0 14,3 30,0 >21,2 17,3

Pramen: Vlastné vypocty na zaklade statistickych udajov IMF (2005).

Na objemu dopravnych sluzieb obchodovanych EU 25 sa jej jednotlivé ¢lenské krajiny
ucastnili vel'mi nerovnomerne. Hlavnymi unijnymi exportérmi dopravnych sluzieb v roku
2004, ale 1 roku 2000 boli predovsetkym Nemecko (14,8 %; 13,9 % v roku 2000), Vel’ka Bri-
tania (12,6 %, resp. 13,3 %) a Francuzsko (11,4 %, resp. 12,9 %). V thrne tak na tieto krajiny
pripadalo takmer 40 % z celkovych exportov dopravnych sluzieb EU. Okrem nich, podielom
vy$§im ako 5 % na Unijnom exporte dopravnych sluzieb participovalo v roku 2004 uz len
Holandsko (8,7 %), Dansko (7,6 %), Grécko (7,4 %), Spanielsko (6,2 %), Taliansko (6,2 %)
a Belgicko (5,7 %). V porovnani s rokom 2000 vicsina z uvedenych krajin registrovala v roku
2004 len nepatrné podielové zmeny, vyraznejSiu zmenu zaznamenalo len Holandsko, ktorého
podielova ucast’ na Unijnych exportoch dopravnych sluzieb oslabila az o 3 percentudlne body
(z 11,7 % v roku 2000) a Grécko, ktorého ucast’ naopak vzrastla o 1,9 % percentualneho bodu
(z 5,5 % v roku 2000). Z novych ¢lenskych krajin EU najvaésimi podielmi k exportovanym
dopravnym sluzbam EU v roku 2004 prispelo Pol'sko (1,9 %) a Ceska republika (1,3 %), pri-
c¢om v roku 2000 ich Gc¢ast’ na Unijnych exportoch danych sluZieb dosahovala 1,7 %, resp.
1 %. Pre porovnanie, Slovensko sa na unijnych exportoch dopravnych sluzieb EU v roku
2004 i 2000 ucastnilo 0,7 %. Podiel ostatnych novych &lenskych krajin EU (okrem Malty) na
unijnych exportoch dopravnych sluzieb sa v roku 2004 v porovnani s rokom 2000 sice zvysil,
1 tak vSak dosahoval len 0,4 % — 0,6 %, u Malty potom 0,2 %.

Pokial’ ide o import dopravnych sluzieb, najvacsi tnijni exportéri tychto sluzieb boli v ro-

ku 2004 stcasne aj ich najvacsimi importérmi. Nemecko sa na danych importoch podielalo az
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takmer 19 % (17,6 % v roku 2000), Velkd Britania 15,8 % (16,6 %) a Franctuzsko 12,2 %
(12,4 %). Uvedené krajiny v roku 2004 pri vyssej podielovej ucasti na unijnych importoch
dopravnych sluzieb ako vroku 2000 nasledovalo Taliansko (9,1 %), Spanielsko (7,3 %),
Dansko (6,8 %) a Holandsko, ktoré¢ho podiel sa vSak v roku 2004 oproti roku 2000 znizil
28,9 % na 6,6 %. VySe 5% sa na unijnych importoch dopravnych sluzieb v roku 2004
podiel’alo este Belgicko. Podiely importov dopravnych sluzieb u ostatnych pévodnych krajin
EU sa potom pohybovali medzi 0,4 % — 3,3 %, najmenej importov dopravnych sluZieb spo-
medzi nich pritom v roku 2004 realizovalo Luxembursko (0,4 %) a Irsko (1 %). U novych
¢lenskych krajin EU podielova uast vic§iny znich (vratane Slovenska) na unijnych
importoch dopravnych sluzieb v roku 2004, podobne ako v roku 2000, nepresiahla 0,5 %.
Vys$§im podielom na danych importoch v roku 2004 participovalo z novych ¢lenskych krajin
EU len Pol'sko (1,4 %), Mad’arsko a Ceska republika (zhodne po 0,7 %).

Sluzby cestovného ruchu

Sluzby cestovného ruchu ako d’alSia kategéria sluzieb tvorili v obdobi 2000 — 2004
v exportnej $trukture obchodu so sluzbami EU 25 a EU 15 druht podielovo najvyznamnejsiu
kategoriu. V exporte sluzieb EU 10 boli tieto sluzby kategériou dominujiicou. V priebehu sle-
dované¢ho obdobia sa export sluzieb cestovného ruchu v porovnani s ostatnymi kategdriami
sluzieb rozvijal u EU 25 a EU 15 najniz§im tempom, ktoré medziroéne &inilo v priemere
8,8 %, resp. 9,1 %. Export tychto sluZieb sice zaznamenal absolitny nérast v roku 2004 oproti
roku 2000 cca 1,4krat, ale ten neviedol k subeznému rastu relativneho podielu sluzieb cestov-
ného ruchu v exportnej §truktire sluzieb EU 25 ani EU 15. Podiel sluzieb cestovného ruchu
na exporte sluzieb EU25aEU 15 sa naopak znizil, a to z 30 %, resp. 28,9 % v roku 2000 na
26,3 %, resp. 25,5 % v roku 2004. Export sluzieb cestovného ruchu u EU 10 v sledovanom
obdobi rastol v absolitnom vyjadreni eite niz§im tempom ako export tychto sluzieb EU 25
a EU 15, roéne v priemere 5,6 %, ¢o sa odrazilo v markantnom zniZeni podielovej ucasti
sluzieb cestovného ruchu na celkovom exporte sluzieb EU 10 z 48 % v roku 2000 na 39,1 %
v roku 2004.

V importe sluzieb EU 25 a EU 15 si sluzby cestovného ruchu po celé sledované ob-
dobie (2000 — 2004) udrziavali podobne ako v exporte sluzieb podielovo druht priecku.
U EU 10 sluzby cestovného ruchu zaujimali v importnej §truktiire sluZieb taktiez druha pozi-
ciu. Z celkového importu sluzieb EU 10 na ne v roku 2004 pripadalo 28,5 % (30,9 % v roku
2000), uEU 25 aEU 15 korespondujice podiely sluzieb cestovného ruchu predstavovali
zhodne po 28,5 % (po 30,3 % v roku 2000). Dynamika rastu importu sluzieb cestovného ru-
chu u EU 25, EU 15, ale aj u EU 10 v obdobi 2000 — 2004 prevysila dynamiku rastu realizo-
vanu pri exportoch tychto sluzieb. Priemerné medziro¢né tempo rastu importu sluzieb cestov-
ného ruchu u EU 25 a EU 15 ¢&inilo 9,5 %, resp. 9,4 %, EU 10 vykézala tempo rastu importu
tychto sluzieb na Grovni takmer 12 % (tab. 1.12).
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Tabulka 1.12
Obchod EU so sluzbami cestovného ruchu v obdobi 2000 — 2004 (v mld USD a v %)

Objem v mld USD
2000 2001 2002 2003 2004

Export

EU 25 196,9 192,5 205,6 2394 275,6

EU 15 179,5 175,4 189,1 221,2 254,1

EU 10 17,4 17,1 16,5 18,2 21,5
Import

EU 25 193,7 192,2 205,8 2443 278,0

EU 15 185,3 183,5 196,4 233,7 265,0

EU 10 8,4 8,7 9,4 10,6 13,0

Tempo rastu/poklesu v %
2000 2001 2002 2003 2004 2000 — 2004

Export

EU 25 0,9 2,2 6,8 16,4 15,1 8,8

EU 15 2,2 23 7,8 17,0 14,9 9,1

EU 10 14,8 -1,3 3,4 10,1 18,3 5,6
Import

EU 25 -1,2 0,8 7,1 18,7 13,8 9,5

EU 15 24 -1,0 7,0 19,0 13,4 9,4

EU 10 34,2 4,6 7,9 12,3 23,3 11,8

Pramen: Vlastné vypocty na zaklade statistickych udajov IMF (2005).

Zidajov o podielovych tucastiach jednotlivych &lenskych krajin EU na unijnych
exportoch sluzieb cestovného ruchu v roku 2004 vyplynulo, ze aZz takmer 65 % Unijnych
exportov tychto sluzieb pochadzalo len z piatich ¢lenskych krajin, a to Spanielska (16,4 %),
Francuzska (14,8 %), Talianska (12,8 %), Velkej Britanie (10,2 %) a Nemecka (10 %). Dané
krajiny sa na exportoch sluzieb cestovného ruchu EU takto vysokym percentom, av$ak pri
odlisnych podieloch a poradiach (okrem Talianska, ktoré stabilne zaujimalo rovnakq, tretiu
poziciu), Géastnili aj vo vietkych ostatnych rokoch sledovaného obdobia. Uroviiou podielu na
unijnom exporte sluzieb cestovného ruchu za uvedenymi krajinami v roku 2004, podobne ako
v roku 2000, nasledovalo Rakusko (5,6 %), Grécko (4,6 %) a Holandsko (3,8 %), v roku 2000
uroven ich podielov €inila 5,1 %, resp. 4,7 %, resp. 3,7 %. Krajiny ako Belgicko, Portugalsko,
Svédsko, Pol'sko a Dansko boli v tmijnych exportoch sluZieb cestovného ruchu v rovnakom
obdobi zastipené 2 % — 3,3 % (1,9 % — 2,9 % v roku 2000), zastipenie ostatnych ¢lenskych
krajin sa pohybovalo od 0,1 % (Loty3sko) po 1,5 % (irsko, Ceské republika). Pre porovnanie
Slovensko na tnijnych exportoch sluzieb cestovného ruchu participovalo 0,3 %.

Na importoch sluzieb cestovného ruchu sa s velkym podielovym predstihom podiel’alo
predovsetkym Nemecko a Velka Britania, do ktorych v roku 2004 smerovalo 25,4 %, resp.
20,3 % z Gnijnych importov tychto sluzieb (27,3 %, resp. 19,8 % v roku 2000). Podiel prevy-
Sujuci 10 % z tnijnych importov sluzieb cestovného ruchu pripadal v roku 2004, okrem uve-
denych krajin, uz len na Francuzsko (10,3 %; 9,3 % v roku 2000). Krajiny ako Taliansko,
Holandsko, Belgicko, Spanielsko &i Raktisko sa na unijnych importoch sluZieb cestovného
ruchu v rovnakom roku tucastnili podielmi vo vyske 4 % (Rakusko) — 7,4 % (Taliansko),
v roku 2000 sa ich Gi¢ast’ pohybovala vo via¢Som rozpiti od 3,1 % u Spanielska, cez 4,4 %
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u Rakuska az po 8,1 % u Talianska. Najvyssiu G€ast’ na tnijnych importoch sluZzieb cestovné-
ho ruchu spomedzi novych ¢lenskych krajin EU dosahovalo v roku 2004 Pol'sko (1,4 %)
a Mad’arsko (1 %), podobne ako v roku 2000, kedy ich uc¢ast’ dosahovala 1,7 %, resp. 0,9 %.
Tieto krajiny sa uroviiou svojich importov rovnali, resp. prevySovali importy tychto sluzieb
takych povodnych &lenskych krajin EU ako Portugalska, Finska, Grécka ¢ Luxemburska.
Naopak, najmenej importov sluzieb cestovného ruchu v roku 2004, tak ako aj v roku 2000,
realizovala Malta, Estonsko a LotySsko, ich podiel na unijnych importoch tychto sluzieb €inil
cca 0,1 %. Pokial’ ide o i¢ast’ Slovenska na unijnych importov sluzieb cestovného ruchu, ta
v roku 2004 predstavovala podobne ako v exportoch len cca 0,3 % (0,2 % v roku 2000).

Iné sluzby

,»Iné sluzby* ako d’alSia kategoria sluzieb predstavovali v sledovanom obdobi (2000 —
2004) dominujucu kategériu obchodu so sluzbami EU 25 a EU 15. UEU 10 tieto sluzby
v danom obdobi dominovali iba v importe sluzieb, v exporte sluzieb sa umiestiiovali na dru-
hej pozicii za sluzbami cestovného ruchu. Obdobie 2000 — 2004 bolo pre export ,,inych
sluzieb* EU 25 a EU 15 arovnako aj EU 10 obdobim rapidneho rastu, ro¢ne sa zvy$oval
v priemere o takmer 15 % (tab. 1.13). Hodnotovy prirastok exportu ,,inych sluzieb* u danych
skupin krajin tak v roku 2004 ¢inil zhodne po 74 % hodnoty ,,inych sluZzieb* exportovanych
v roku 2000. Uvedeny narast sa premietol aj v podielovej ucasti ,,inych sluzieb® na exporte
sluzieb, ktora sa oproti roku 2000 v roku 2004 podstatne zvysila u EU 25 a EU 15 zo 48,2 %
na 52,4 %, resp. zo 49,4 % na 53,6 %, t.j. zhodne az o 4,2 percentudlneho bodu. Podiel
~inych sluzieb“ v exportne;j §truktire obchodu so sluzbami EU 10 vykazal v rovnakom obdobi
zvySenie o 4 percentualne body, z 27,6 % v roku 2000 na 31,6 % v roku 2004.

Pokial’ ide o import ,,inych sluzieb®, ich vyvoj u EU 25 a EU 15 v rokoch 2000 — 2004
kopiroval v podstate vyvojové trendy exportu tychto sluzieb, ale pri rozdielnych dynamikéch.
Import ,,inych sluzieb“ EU 25 a EU 15 v sledovanom obdobi registroval v absolutnom vy-
jadreni nepretrzity rast, tento vSak, ako je zrejmé z tabul’ky 1.13, bol v jednotlivych rokoch
pomerne nerovnomerny, pohyboval sa od 2,8 % po 19,2 %, resp. od 3,2 % po 19 %, teda
v priemere na Grovni takmer 13 %. Obdobne ako v exporte sluZieb, aj v importe sluzieb EU 25
a EU 15 sa ,,iné sluzby* stali v sledovanom obdobi jedinou kategériou sluzieb, ktora dokézala
zvysit svoju podielovii igast. T4 uz v roku 2000 bola u EU 25 i EU 15 zhodne takmer 47 %-na
a v roku 2004 dosiahla 49,5 %, resp. 49,6 %. U EU 10 sa import ,,inych sluzieb® v rokoch
2000 — 2004 rozvijal taktiezZ velmi dynamickym tempom. Pri priemernom rocnom raste cca
14 % sa jeho objem v absolitnom vyjadreni v roku 2004 zvysil v porovnani s rokom 2000
o takmer 70 %. S uvedenym vyvojom vSak v danom obdobi plne nekoreSpondoval vyvoj
podielovej tdasti ,,inych sluzieb® na importe sluzieb EU 10. V porovnani s rokom 2000,
v roku podielova uéast’ ,,inych sluzieb* na importe sluzieb EU 10 stagnovala na arovni roku
2000, t.j. 47,7 %, v rokoch 2002 a 2003 tato sice vzrastie az na 48,5 %, resp. 49,6 %, avSak

v roku 2004 sa opét’ zniZila, a to na uroven roku 2000.
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Tabulka 1.13
Obchod EU s ,,inymi sluzbami“ v obdobi 2000 — 2004 (v mld USD a v %)

Objem v mld USD
2000 2001 2002 2003 2004

Export

EU 25 316,3 343,6 390,2 470,4 550,1

EU 15 306,3 332,4 377,9 456,3 532,7

EU 10 10,0 11,2 12,3 14,1 17,4
Import

EU 25 299.9 319.9 355,0 4233 483,1

EU 15 287,0 306,4 339,6 404,0 461,2

EU 10 12,9 13,5 15,4 19,3 21,9

Tempo rastu/poklesu v %
2000 2001 2002 2003 2004 2000 — 2004

Export

EU 25 4,1 8,6 13,6 20,5 16,9 14,8

EU 15 4,1 8,5 13,7 20,7 16,7 14,8

EU 10 3,7 12,2 9,6 14,6 23,7 14,9
Import

EU 25 2,8 6,7 11,0 19,2 14,1 12,7

EU 15 32 6,8 10,8 19,0 14,2 12,6

EU 10 -3,7 4,6 14,1 25,3 13,3 14,1

Pramen: Vlastné vypocty na zaklade statistickych udajov IMF (2005).

Utast jednotlivych krajin EU na exporte a importe ,,inych sluzieb* EU v roku 2004
a 2000 je znich zrejmé, Ze v roku 2004, podobne ako aj v roku 2000, bola rozhodujicim
exportérom ,,inych sluzieb* Velka Britania, ktora realizovala takmer 23 % Unijnych exportov
tychto sluzieb (25 % v roku 2000) a s 15 %-nym podielom (14 % v roku 2000) Nemecko.
Uvedené krajiny s relativne znacnym odstupom (vySe 6 percentualnych bodov) nasledovalo
vroku 2004 Irsko, Franctuzsko a Holandsko, ktorych wdast na twnijnom exporte ,inych
sluzieb* sa pohybovala okolo 8 % (4,6 %, resp. 9,9 %, resp. 8 % v roku 2000). Podiely krajin
ako Taliansko, Belgicko, Luxembursko, Spanielsko, Svédsko a Raktisko v rovnakom roku
participovali na tnijnych exportoch ,,inych sluzieb“ v rozmedzi 4,5 % (Rakusko, Svédsko) az
6,3 % (Taliansko), v porovnani s rokom 2000 v roku 2004 zaznamenali tieto krajiny zvacSa
zvySenie UCasti na danych exportoch. Okrem Dénska, ktorého podiel €inil 2,5 %, podiely
Grécka, Finska a Portugalska, ako aj vietkych novych ¢lenskych krajin EU v roku 2004
dosahovali menej ako 0,9 % (na krajinu) zunijnych exportov ,,inych sluzieb®. Zmeny
podielovych ucasti, ktoré tieto krajiny vroku 2004 oproti roku 2000 registrovali, boli
minimalne.

Vysokymi importmi ,,inych sluzieb“ sa v roku 2004 v EU vyznaovalo najmi Ne-
mecko, na ktoré pripadalo az 17 % z Gnijnych importov tychto sluzieb (takmer 20 % v roku
2000) a d’alej tiez, aj ked’ s vyrazne mensim podielom, a to 11,8 %, resp. 11,2 %, frsko a Vel-
ké& Britania. V roku 2000 sa pritom Irsko v tnijnych importoch ,.inych sluzieb* (pri podiele

8,7 %) umiestiiovalo az za takymi krajinami ako Vel'ka Britania (12,3 %), Taliansko (8,9 %)
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¢1 Holandsko (8,7 %). V roku 2004 podielova ucast Talianska a Holandska na tnijnych
importoch ,,inych sluzieb* dosahovala 8,7 %, resp. 8,2 %, ¢o ich zaradilo az za Francuzsko,
ktorého podiel &inil 8,9 %. Ugastou vys$sou ako 5 % sa na unijnych importoch ,,inych sluzieb“
v roku 2004 podiel'alo uz len Spanielsko (6,1 %) a Rakusko (5,9 %) (5,7 %, resp. 6,1 % v ro-
ku 2000). Importy ,.inych sluzieb takych krajin ako Belgicko, Luxembursko a Svédsko v ro-
ku 2004 sa potom na unijnych importoch danych sluzieb podielali v rozpéti 3,7 % — 4,9 %.
V pripade novych ¢&lenskych krajin EU, polovica z nich (Malta, Litva, Loty$sko, Estonsko
a Cyprus) v roku 2004, podobne ako v roku 2000, vykazala podiel ,,inych sluzieb* na unij-
nych importoch tychto sluzieb do 0,1 %. Mad’arsko, Pol'sko a Ceské republika participovali
v roku 2004 na danych importoch 1,1 % — 1,2 %, Slovensko 0,4 % a Slovinsko 0,2 %.

Podrobnejsi pohl'ad na kategoriu ,,inych sluzieb* z hl'adiska podielov jej jednotlivych
subkategorii sluzieb na obchode s ,,inymi sluzbami* EU 25, EU 15 a EU 10 v rokoch 2000 —
2004 ukazal, Ze najvyznamnejSou obchodovanou subkategériou tychto sluzieb boli tzv. ,,iné
profesijné sluzby*. Na $truktire exportov ,,inych sluzieb* sa tieto sluzby v roku 2004 podiel’ali
uEU 25 aEU 15 zhodne takmer 50 % au EU 10 takmer 53 %. Ked’ze v roku 2000 podiel
tychto sluzieb v exportnych §truktarach ,,inych sluzieb EU 25 a EU 15 tvoril po vyse 52 %
au EU 10 vySe 55 %, znamena to, Ze vyvoj exportu ,,inych profesijnych sluzieb* viedol v ro-
ku 2004 u EU 25 a EU 15, ale aj u EU 10 k ich podielovému poklesu. Druhii podielovo naj-
vigsiu subkategoriu $truktiry exportu ,,inych sluzieb EU 25 a EU 15 v roku 2004, obdobne
ako v roku 2000, tvorili finan¢né sluzby, na ktoré z ich exportov ,,inych sluzieb* pripadalo
12,9 %, resp. 13,1 %. U EU 10, s podielom 9,2 %, boli takou subkategériou osobné, kultirne
a rekreacné sluzby, ktoré na danej pozicii vystriedali finan¢né sluzby, ktoré sa s 7,6 %-nym
podielom zaradili v exporte ,,inych sluzieb“ EU 10 az na $tvrtii poziciu. Podiel osobnych,
kultarnych a rekreacnych sluzieb pritom este v roku 2000 bol len 5,3 %, ¢im na ne v Struktire
exportov ,,inych sluzieb® EU 10 pripadala aZ piata priecka.

Spomedzi ,,inych sluzieb* trojicu najfrekventovanejsie exportovanych sluzieb EU 25
aEU 15 v roku 2004 uzatvarali po¢itatové a informaéné sluzby (10 %, resp. 10,1 %). Tieto
sluzby zaujimali v §trukture exportov ,,inych sluzieb EU 25 a EU 15 tretiu poziciu, avsak pri
nizsej podielovej ucasti (7,6 %, resp. 7,7 %), aj v roku 2000. V pripade exportnej Struktury
»inych sluzieb* EU 10 sa tretim najvi¢§im podielom (8,4 %) v roku 2004, rovnako ako v roku
2000 (8,2 %), vyznacovali stavebné sluzby. S vynimkou poist'ovacich sluZieb a licenénych
poplatkov, ktorych podiely sa pohybovali medzi 6,2 % — 6,5 %, vSetky ostatné subkategorie
»inych sluzieb®, t. j. komunikac¢né sluzby, stavebné sluzby, vladne sluzby a osobné, kultirne
a rekreacne sluzby, participovali v roku 2004 na exportoch ,,inych sluzieb“ EU 25 a EU 15
menej ako 5 %. U EU 10 k subkategériam sluZieb s relativne vys§im zastipenim v exportnej
Struktare ,,inych sluzieb* v roku 2004 patrili, okrem uz spomenutych finan¢nych sluzieb, aj
sluzby pocitacové a informacné (6,9 %), ako aj sluzby komunikacné (6,7 %). Naopak, naj-
mensia podielova ¢ast’ v exportnej $trukture ,,inych sluzieb® EU 10 pripadala na poistovacie

sluzby, vladne sluzby a licen¢né poplatky (1,3 % — 4 %).
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Pri porovnani exportnej $truktiry ,,inych sluzieb“ EU 25 a EU 15 s EU 10 je mozné
sucasne pozorovat, ze podielové posuny azmeny pozicii subkategorii ,,inych sluzieb®
v skladbe ich exportu, ktoré v sledovanom obdobi nastali, sa uw EU25 aEU 15 prejavili
v mensej miere ako u EU 10. Zatial’ ¢o u EU 25 a EU 15 az 6 z 9 subkategorii ,,inych sluzieb
zotrvalo v exportnej Strukture tychto sluzieb v roku 2004 na rovnakych poziciach ako v roku
2000, u EU 10 v rovnakom obdobi 7 z 9 subkategoérii ,,inych sluzieb* zmenilo svoje pozicie
v §trukture exportov ,inych sluzieb“. a rekreacné sluzby. Tieto sluzby, podobne ako
v exporte, zaznamenali v roku 2004 oproti roku 2000 relativne vyrazné zvySenie svojej podie-
lovej ucasti v importnej Strukture ,,inych sluzieb* (o 3,4 percentualneho bodu), ¢o ich sucasne
v tejto Strukture posunulo z dsmej priecky v roku 2000 na $tvrtd priecku v roku 2004. Dalgie
subkategorie ,,inych sluzieb® (uvedené v poradi, aké zaujimali v importe ,,inych sluzieb®
EU 10), konkrétne komunikaéné sluzby, sluzby poéitatové a informaéné a sluzby stavebné
svoje podiely v importe ,,inych sluzieb“ EU 10 v sledovanom obdobi taktiez zvysili, v roku
2004 sa ich urovne pohybovali medzi 6 % — 6,7 %. NajmenSie podiely v Struktare importov
~inych sluzieb® EU 10, ktoré v roku 2004 v porovnani s rokom 2000 este poklesli, potom
pripadali na sluzby poistovacie a sluzby vladne, 4,6 %, resp. 3,1 %.

Pokial’ ide o dynamiku rastu, v ramci sledovaného obdobia (2000 — 2004) a subka-
tegorii ,,inych sluzieb“ rastli v exporte EU 25 a EU 15 najrychlej$im tempom najmi poistova-
cie sluzby (priemerné tempo rastu 28,5 %, resp. 29 %), pocitatové a informacné sluzby
(rovnako 23,1 % u EU 25 i EU 15) a okrem nich aj vladne sluzby (19 %, resp. 20 %).

Na strane importu EU 25 a EU 15 subkategoriami ,,inych sluZieb®, ktoré dosahovali
najvyssej dynamiky boli, podobne ako v exporte, poistovacie sluzby (32,3 %, resp. 33,8 %)
a pocitatové a informacné sluzby (15,7 %, resp. 15,3 %) a dalej tieZ sluzby finan¢né (cca
13 % u obidvoch skupin krajin). Iné profesijné sluzby ako rozhodujuca exportnd, ale aj
importna subkategoria ,,inych sluZieb®, rastla v exporte EU 25 a EU 15 zhodne priemernym
ro¢nym tempom cca 13,5 % a v importe takmer 12 %.

Naopak, zo subkategorii ,,inych sluzieb” sa v sledovanom obdobi najnizSou dynami-
kou vyvijali v exporte EU 25 i EU 15 stavebné sluzby (9,2 %, resp. 8,8 %) a finanéné sluzby
(cca 11 %) a v importe vladne sluzby (cca 5 %) a osobné, kultirne a rekreacne sluzby (6,3 %,
resp. 4,4 %).

V exportoch EU 10 boli v obdobi 2000 — 2004 subkategoériami ,,inych sluzieb® s naj-
vy$§im tempom rastu osobné, kultirne a rekreacne sluzby (31,8 %), licen¢né poplatky (30,7 %),
ale aj pocitatové a informaéné sluzby (24,2 %). Aj v importe EU 10 sa uvedené subkategorie
vyznacovali nadpriemernou rastovou dynamikou — osobné, kultirne a rekreacne sluzby vySe
32 %, pocitacové a informacné sluzby 23,4 % alicencné poplatky 20,2 %. V porovnani
s danymi subkategoriami, ale aj tempami rastu za kategoériu ,,inych sluzieb® ako celku sa

podpriemernymi tempami v exporte EU 10.
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Bilancia obchodu EU so slubami

Z bilan¢ného hladiska, pomer medzi vyskou exportu a importu sluzieb, ako predurcu-
jaceho faktoru trovne bilanéného vysledku obchodu so sluzbami, sa u EU 25, EU 15 a EU 10
v sledovanom obdobi 2000 — 2004 vyvijal v prospech exportu, a preto tak EU 25, ako aj
EU 15 a EU 10 v obchode so sluzbami dosahovali v tomto obdobi kladné bilanéné salda. Ako
je zrejmé z tabulky 1.14, celé sledované obdobie bolo pre bilanéné aktivum obchodu so
sluzbami EU 25 obdobim stistavného zvySovania. V roku 2004 dosiahlo tGrovne 74,2 mld
USD, ¢o bolo 0 56,3 mld USD viac ako v roku 2000. U EU 15 zaznamenal bilanény prebytok
v rovnakom obdobi takisto enormné zvysSenie z 8,8 mld USD na 65 mld USD. Pokial’ ide
vyvoj bilanéného aktiva obchodu so sluzbami EU 10, tento sa v rokoch 2000 — 2004 vyznad&o-
val kolisavym priebehom. Zatial’ o roky 2000 a 2001 boli pre obchod EU 10 so sluzbami
obdobim rastu bilanéného prebytku, v nasledujucich dvoch rokoch sa tento pomerne vyrazne
znizoval, a to na 8 mld USD v roku 2002 a az na 7,1 mld USD v roku 2003. V roku 2004 sa
bilanéné aktivum obchodu EU 10 so sluzbami znovu vratilo k rastu, pri¢om dosiahlo trovne
9,2 mld USD, ¢o vsak bolo len o 0,1 mld USD viac ako v roku 2000.

Tabulka 1.14
Obchodna bilancia EU so sluzbami v obdobi 2000 — 2004 (v mld USD)

2000 2001 2002 2003 2004
EU 25 17,9 26,5 36,2 44,0 74,2
EU 15 8.8 17,1 28,2 36,9 65,0
EU 10 9,1 9.4 8,0 7,1 9,2

Pramen: Vlastné vypoéty na zéklade $tatistickych udajov IMF (2005).

Z analyzy vyvoja bilanénych vysledkov obchodu so sluzbami jednotlivych krajin EU
v rokoch 2000 — 2004 vyplynulo, 7e vi¢§ina krajin povodnej EU 15 dosahovala v celom
uvedenom obdobi kladné bilancné vysledky, ¢o znamena Ze boli netto exportérmi sluzieb.
Konkrétne medzi takymi krajinami figurovali — Vel'ka Britania, Francuzsko, Rakusko, Bel-
gicko, Luxembursko, Dansko, Grécko, Spanielsko a Portugalsko. Bilanéné pasivum v obchode
so sluzbami v sledovanom obdobi naopak trvalé registrovali len dve krajiny, ato Irsko
a Finsko. Bilan¢né pasivum charakterizovalo po ur€ity ¢as obchod so sluzbami aj takych kra-
jin ako Nemecka, ato v rokoch 2000 — 2002, Holandska v rokoch 2000 — 2003, Svédska
v rokoch 2000 a 2001 a napokon v rokoch 2001 — 2003 aj Talianska. Pokial’ ide o krajiny
EU 10, obchod so sluzbami vietkych krajin tejto skupiny generoval v celom sledovanom
obdobi len kladné bilancné vysledky, vynimkou bolo v rokoch 2003 a 2004 iba Mad’arsko,
kedy jeho obchod so sluzbami vykdzal pasivum.

Analyza bilanénych vysledkov obchodu so sluzbami EU 25, EU 15 a EU 10 podla
hlavnych kategorii sluzieb ukazala, Ze vo vietkych rokoch obdobia 2000 — 2004 bola EU 25
netto exportérom dopravnych sluZieb a ,.inych sluzieb“. Pri sluzbach cestovného ruchu EU 25

sice vystupovala taktiez ako netto exportér, ale len v rokoch 2000 a 2001, od roku 2002 sa
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stala ich netto importérom. EU 15 ako netto exportér figurovala po celé sledované obdobie
len pri ,,inych sluzbach®, pri sluzbach cestovného ruchu bola naopak ich netto importérom.
Pri dopravnych sluzbach sa EU 15 zmenila v roku 2004 z netto importéra na netto exportéra.
V pripade EU 10 bola tato vo vietkych rokoch obdobia 2000 — 2004 netto exportérom sluzieb

cestovného ruchu a dopravnych sluzieb a netto importérom pri ,,inych sluzbach* (tab. 1.15).

Tabulka 1.15
Obchodni bilancia EU so sluzbami v obdobi 2000 — 2004 podl’a hlavnych kategérii sluZieb (v mld

USD)
2000 2001 2002 2003 2004
Dopravné sluzby
EU 25 1,7 2,5 1,2 1,8 9,6
EU 15 -4,7 -0,8 -2.8 -2,9 4.4
EU 10 3,0 3,3 4,0 4,7 5,2
Sluzby cestovného ruchu
EU 25 3,2 0,3 -0,2 4.9 2.4
EU 15 -58 -8,1 -7,3 ~12,5 -10,9
EU 10 9,0 8,4 7,1 7,6 8,5
,»Iné sluzby*
EU 25 16,4 23,7 35,2 47,1 67,0
EU 15 19,3 26,0 38,3 52,3 71,5
EU 10 2,9 2,3 -3,1 -5,2 45

Pramen: Vlastné vypocCty na zaklade Statistickych udajov IMF (2005).

Z blizsieho pohladu na dieléie bilancie obchodu so sluzbami EU 15 a EU 10 potom
vyplynulo, 7¢ na kladnom bilanénom vysledku EU 15 sa v obdobi 2000 — 2004 najviac
podielali ,,iné sluzby“. Naj deficitnej sirni polozkami v obchodnej bilancii sluzieb EU 15 sa
v rovnakom obdobi naopak ukézali sluzby cestovného ruchu. V obchodnej bilancii sluzieb
EU 10, polozkou s najva¢sim aktivom v rokoch 2000 — 2004 boli sluzby cestovného ruchu, po
ktorych nasledovali dopravné sluzby. ,,Iné¢ sluzby*“ ako celok generovali v danom obdobi
bilanéné pasiva. Z hl'adiska celkovej obchodnej bilancie EU 25, ktora agreguje bilancie slu-
7ieb EU 15 a EU 10, jej vysledky v sledovanom obdobi najviac pozitivne ovplyviovali bi-
lan¢né prebytky ,.inych sluzieb®, naopak negativny vplyv na ne od roku 2002 mali sluzby
cestovného ruchu, ktoré po¢nic uvedenym rokom sa stali deficitnymi polozkami obchodne;j
bilancie sluzieb EU 25.
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2. MEDZINARODNA MIGRACIA V EUROPSKEJ UNII

V roku 2004 doslo k doteraz najvigsiemu rozsireniu EU od Rimskej zmluvy v roku
1957, ktord fakticky polozila zéklad terajSiecho politicko-ekonomického zoskupenia krajin
Eurdpy. Asi nikto v ¢ase zalozenia EU nepredpokladal, Ze vyznam medzinarodnej migréacie
(mobility) pracovnych sil dosiahne aZ taky velky vyznam pre obyvatel'ov Unie. V roku 2005
uskuto¢nenom Eurobarometri o postojoch obyvatel'ov ku geografickej a pracovnej mobilite sa
respondenti mali tiez vyjadrit, o pre nich znamena EU. Vié§ina respondentov (53 %)
uviedla, Ze ,,slobodu cestovat’ a pracovat’ v EU“ a tento aspekt EU sa v odpovediach umiestnil
pred takymi aspektmi EU ako zavedenie eura (44 %) & zachovanie mieru (36 %).'"° A to aj
napriek tomu, Ze trh prace je oproti trhom ostatnych vyrobnych faktorov trhom s najvyssim
stupiiom reguldcie medzi starymi a novymi ¢lenskymi krajinami, ked’ vd¢Sina starych ¢len-
skych krajin (EU 15) uplatiiovala pocas prvych dvoch rokov po rozsireni EU prechodné obdo-
bia na vol'ny pohyb pracovnych sil. To na jednej strane. Na strane druhej migracia za pracou
znovych do starych ¢lenskych krajin aj ked’ rastie rychlym tempom, zaostdva za vysokym
sklonom obyvatel'stva k medzinarodnej mobilite v novych ¢lenskych krajinach, ¢o ale len
potvrdzuje tézu, ze ,,medzinarodna migracia pracovnych sil je urCovana dopytom* (Straubhaar,
2001)."

Vyspelé krajiny EU dokézali vel'mi rychlo reagovat na rozsirenie EU a navzdory spo-
menutému prechodnému obdobiu na vol'ny pohyb pracovnych sil dokézali pripravit’ a vel'mi
rychlo aplikovat’ modely ndboru a zamestnavania pracovnych sil z novych clenskych krajin.
Tyka sa to hlavne kvalifikovanych pracovnych sil, ¢im vyspelé krajiny EU len potvrdzuj, ze
v pripade, Ze to nebudu ony, ktoré ziskaji najkvalifikovanejSie pracovné sily, tieto by mohli
odist’ z Europy do USA. Do USA uz teraz smeruju vysoké pocty kvalifikovanych pracovnych
sil aj zo samotnych vyspelych krajin EU. Ide hlavne o vyskumnych pracovnikov, ktori
nepovazuji podmienky pre vyskumnt ¢innost’ i odmeniovanie v Eurdpe za dostato¢né. Pohyb
kvalifikovanych pracovnych sil (brain drain) tak zaujima vysadné postavenie v politike
migracie pracovnych sil najvyspelejsich krajin EU.

Okrem problematiky migréacie kvalifikovanych pracovnych sil v EU venujeme v tomto
prispevku pozornost’ aj dal$im cCiastkovym témam: hlavnym migraénym faktorom a ich
vyvoju, analyze migraénych tokov medzi krajinami EU, a to tak medzi starymi krajinami EU
(15), ako aj medzi starymi a novymi krajinami EU navzajom a vyvoju migra¢nej politiky EU.
V analyze migra¢nych tokov si osobitne vSimneme odlev pracovnych sil zo Slovenska.
Samostatnll ¢ast’ venujeme vplyvu imigracie pracovnych sil zo Slovenska na jeho ekonomiku

(na trh prace).

19 Pozri http://ec.europa.eu/employment_social/workersmobility 2006/index.cfm?id_page category=FF.

' Je viak vysoko pravdepodobné, Ze v krajinach, ktoré neuplatituji prechodné obdobia na voIny pohyb pracov-
nych sil, je potlageny dopyt po pracovnych silach z novych ¢lenskych krajin EU. Mozno povedat, e prechodné
obdobia na vol'ny pohyb pracovnych sil neobmedzuji pracovné sily z novych ¢lenskych krajin, ale zakazuju
zamestnavatel'om v starych ¢lenskych krajinach zamestnavat’ tieto pracovné sily.
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Urcite aj vzhl'adom na rastici vyznam medzinarodnej migracie pracovnych sil pre
ekonomicky rozvoj EU a dosiahnutie cielov lisabonského summitu, vyhlasila EU rok 2006 za

,.Eurdpsky rok mobility pracovnych sil*."?

2.1. K vymedzeniu a vyvoju faktorov migracie

Z teoretického hladiska spada problematika medzinarodného pohybu pracovnych sil
do oblasti teorie ekonomickej integracie a tedrie medzinarodného pohybu vyrobnych fakto-
rov. Prvotnou formou ekonomickej integracie bola medzindrodna vymena tovarov a sluzieb.
Pohyb vyrobnych faktorov zahffia migraciu pracovnych sil, transfery kapitalu a medzinarodné
interakcie ekonomickych subjektov v ramci formovania multinacionalnych korporacii.

V literature sa pouzivajii pojmy mobilita a migracia pracovnych sil mnohokrat ako sy-
nonymad, ale treba ich rozliSovat’. Mobilitou pracovnych sil sa rozumie akykol'vek priestorovy
pohyb vyrobného faktora ,,praca®“. Pri migracii dochddza navyse k paralelnej zmene bydliska,
a tak migracia ma stabilny charakter. Naopak, ak prebieha priestorovy pohyb pracovnych sil
bez zmeny bydliska, jedna sa o priestorovu (intraregionalnu alebo interregionalnu) dochadzku
za pracou (commuting).

Poénuc Hicksom kazda moderna teéria migracie je zalozena na diferenciach v prijmoch,
pretoze ,,diferencie v mzdach st hlavnou pri¢inou migracie® (Hicks, 1932, s. 32).

Teoreticky model pohybu pracovnych sil medzi dvoma krajinami vychadza zo znizenia
poctu pracovnych sil vo vysielajacej krajine, v obmedzeni ponuky pracovnych sil a v nasled-
nom zvyseni realnych miezd. Naopak, v prijimajicej (imigrujucej) krajine dochadza ku zvy-
Sovaniu poctu pracovnych sil, ku zvySovaniu ponuky préce a k poklesu redlnych miezd. Tento
permanentny proces vedie k vyrovndvaniu margindlneho produktu prace v oboch krajinach
a k postupnému vyrovnavaniu miezd.'* Aviak jednoduchy model je v redlnom hospodéarskom
zivote komplikovany rozdielnou uroviiou krajin vo vybavenosti kapitalom, rozdielnou techno-
logickou uroviiou, vzdelanostnou troviiou pracovnych sil atd’., ¢o vyvolava predlzovanie
obdobia vyrovnavania celkovej ekonomickej Urovne krajin a regionov, a to dokonca krajin
integrovanych v jeden hospodarsky celok. Medzinarodny obchod v realnom ekonomickom
zivote taktiez nie je dokonalou ndhradou za medzinarodny pohyb vyrobnych faktorov. Ani

samotny pohyb vyrobnych faktorov sa nedeje v idedlnych podmienkach, jestvuje cely rad

2 Cielom ,,Eurdpskeho roku mobility pracovnych sil* bolo informovat’ obyvatel'ov EU o vyhodéch i nakladoch tak
geografickej mobility, ako aj profesiovej mobility a mobility trhu prace, o podmienkach prace v inej krajine alebo
zmeny pracovného miesta ¢i pracovnej kariéry a o pravach migrujucich pracovnikov. Ciel'om tejto iniciativy bolo
tiez podporit’ vymenu najlepsich skisenosti medzi Gradmi a institGciami, medzi socialnymi partnermi a sukrom-
nym sektorom a podporit’ hlbgie §tudium rozsahu a povahy priestorovej a profesiovej mobility vo vnutri Unie.

13 Klasické motivy a faktory pohybu obyvatel'stva nastipili v novodobych dejinich migracie obyvatelstva. To
suviselo s rozvojom nastupujiceho kapitalizmu v Eurdpe, s rozvojom priemyslu, s rozsirovanim dopravnych
a informacnych sieti, ale aj s fungovanim trhu prace a rastiicou nezamestnanost'ou v urcitych obdobiach ekono-
mického vyvoja jednotlivych krajin.

' Teoreticky je mozny stav, ked dochddza k vyrovnaniu cien vyrobnych faktorov bez nutnosti mobility vyrob-
nych faktorov.



52

bariér pre vol'ny pohyb prace, kapitalu a d’alSich mobilnych zdrojov. Ako priklad priestorove;j
viazanosti zdrojov uvadza Krugman s Obstfeldom (1991) kanadské lesy a karibské slnko,
ktoré nemo6zu migrovat’.

Migrécia pracovnych sil na rozdiel od pohybu ostatnych vyrobnych faktorov sposobo-
vala a stale sposobuje omnoho viac politickych problémov a vyznacuje sa najvacSimi ob-
medzeniami vyplyvajicimi z ekonomickych zdujmov Statov, za ktorymi sa skryva aj rozdiel-
ny kultirny vyvoj narodov a etnik.

Vo vSeobecnosti aj prirodné zdroje su limitované a mézu sluzit’ len urcity cas ako
zdroj vyrobnych faktorov a zéklad aj pre potencidlny pohyb ostatnych vyrobnych faktorov
v priestore. Z histoérie mozno pouzit' priklad Slovenska, ked’ pred objavenim Nového sveta
produkcia striebra patrila k dominantnym v Eurdpe, ale postupne prioritné postavenie vo sve-
tovej tazbe striebra prebrala Amerika, konkrétne Mexiko. Objavenie novych lozisk surovin
a moznosti ekonomického rozvoja viedlo k medzinarodnej migracii pracovnych sil. Naopak,
v uvedenom priklade, postupom casu doslo k Gplnému vyc€erpaniu prirodnych zdrojov striebra
na Slovensku a k zastaveniu tazby, ¢o malo d’alSie efekty aj na pracovné sily a priestorovy
pohyb d’alsich vyrobnych faktorov.

Hlavnymi ekonomickymi faktormi migracie za pracou su obchodné vztahy medzi
krajinami, rozdielne mzdy a situdcia na trhu prace (Honekopp — Werner, 2000). Faktory sa
tiez zvyknu rozdel'ovat na skupinu faktorov vo vysielajucej a prijimajucej krajine (push a pull

factors) a na makroekonomické a mikroekonomické faktory (schéma 2.1)."

Schéma 2.1

Determinanty migracie
Makroekonomicke faktory Mikroekonomické faktory
Realne prijmové rozdiely Vek
Moznosti zamestnania Kvalifikacia
Miestne, neobchodovatel'né faktory Struktara rodiny, manzelsky stav
(regionalne rozdiely v Zivotnej Grovni) Averzia vo¢i riziku

Relativna deprivacia

Priame néklady migracie

Néklady na ziskanie informacii

Ostatné faktory socialnej, psychologickej a politickej
povahy

Pramen: OECD (2001), s. 75.

Z hladiska buducej praxe migracie za pracou v Eurdpe je vyznamna migracna teoria,
ktora zdoraziiuje informacné siete (prostrednictvom odovzdavania osobnych skusenosti)

o pracovnych prilezitostiach v cielovej krajine. To mozno dokumentovat’ na priklade silnej

15 Ako priklad komplexného pristupu k faktorom migracie pracovnych sil méze poslazit hospodarsky vyvoj
v byvalom Rakusko-Uhorsku, ktory bol aj faktorom oneskorenia migracie zo Slovenska (resp. aj inych krajin,
ktoré vznikli po rozpade Rakusko-Uhorska) oproti inym krajinam. To suviselo s oneskorenym zruSenim poddan-
stva, k Comu sa pridruzili aj iné faktory, a to nevyhodna poloha k vyznamnym morskym pristavom a nedostatok
informacii o moznostiach emigracie (Mladek, 1992). Tym sa emigracia zo Slovenska posunula az do 70. rokov
19. storocia.
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alzirskej komunity vo Francuzsku, na priklade Turkov v Nemecku a taktiez z novych c¢len-
skych krajin silnti komunitu Poliakov v Nemecku, ktorych tam uz v roku 1998 pracovalo cca
69 tis., o predstavovalo temer dve tretiny vSetkych Poliakov pracujucich v danom roku v kra-
jinach EU 15. Ako potencidlny faktor migracie za pracou je dalej kultiirna a geograficka
blizkost’ ciel'ovej krajiny, resp. jej regiénov.

Z faktorov vo vysielajucej krajine (push factors) nemozno opomenut socio-ckono-
mické faktory ako vek, rodinny stav, pocet deti, byvanie, ¢as dochadzky za pracou a pod.

Za vyznamny ekonomicky faktor zvysSenej potreby imigrantov v niektorych krajinach
(pull factor) sa stale viac povazuje starnutie populdcie a znizovanie prirodzenej obmeny pra-
covnych sil zdomacich zdrojov. Terajsie vyspelé krajiny (vi¢sina byvalej EU 15) maja
pripravené ramcové modely, kolko pracovnych sil by boli schopné absorbovat’ z krajin
Strednej a Vychodnej Eur6py na postupne sa uvolfiujiice pracovné miesta z titulu starnutia
domaceho obyvatel'stva.

Treba objektivne tieZ spomenut’ neochotu pracovnych sil vo vyspelych krajinach EU
pracovat’ na pracovnych miestach s tazkou, naméahavou, Spinavou a nudnou pracou hlavne
v nizsie kvalifikovanych profesiach. Nie vzdy vSak ide o prace spojené s niz§imi mzdami,
lebo tieto prace boli a su imigrantom dobre zaplatené. Obsadzovanie uvedenych pracovnych
miest imigrantami vzdy vychéadzalo z imigracnej politiky, ktord bola zalozend na vyvoji
vol'nych pracovnych miest (ako racionalneho zdovodnenia zmien v imigracnej politike) a nie
na vyvoji miery nezamestnanosti.

Komparativna analyza miezd ako hlavného migracného faktora velakrat vychadza
z analyz trovne HDP na obyvatela. Porovnanie realnych pracovnych prijmov (na zaklade
parity kupnej sily mien) sa kvoli vysokému ERDI (Exchange Rate Deviation Index), teda
kvoli rozdielnej cenovej trovne v niektorych krajinach juznej Eurdpy (Grécko, Portugalsko
Spanielsko) a prakticky vo vietkych novych ¢lenskych krajinach EU (s vynimkou Slovinska),
dopliiia o porovnanie nominélnych prijmov, prepo¢itanych podla bezného kurzu mien. Pravde-
podobne pri imigracii za pracou do prihrani¢nych regionov formou dennej dochadzky za
pracou (commuters) rozhoduji moznosti ziskania vyhod vyplyvajacich z rozdielnych ceno-
vych hladin krajin (napriklad v pripade dennej dochadzky za pracou do prihrani¢nych regio-
nov Rakuska z bratislavského regionu, alebo zo Zahoria).

Novym faktorom migracie a mobility pracovnych sil v stvislosti s rozsirenim EU sa
ukazali byt’ socidlne podmienky a rozdiely vo vysielajicej a prijimajacej krajine. Tento faktor
moéze zosilnovat' Cisto ekonomické faktory vyplyvajice zrozdielnej trovne miezd. Preto
hlavne ekonémovia z Nemecka eite predtym, ako boli EU 15 definitivne potvrdené prechod-
né obdobia na vol'ny pohyb pracovnych sil, zvazovali obmedzenie poskytovania socialnych
vyhod pre pracovné sily zkrajin Strednej a Vychodnej Europy (SVE). ,Redistribu¢né
opatrenia zapadnych S$tatov socidlneho blahobytu sich zdani financovanymi socidlnymi
vyhodami aich vysoka ponuka verejnych statkov umelo zvySuje motivy k migracii... Ne-

bezpecenstvo erozie zapadoeurdpskych Statov blahobytu dokonca ohrozuje redistribucné
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opatrenia, ktoré su vo vysostnej kompetencii vlady, preto ho nemozno ignorovat’.* (Sinn —
Werding, 2001). Tento migraény model EU oficialne zamietla, aviak socialne faktory mozu
v budtcnosti vyrazne ovplyvnit’ migraciu pracovnych sil z krajin SVE. Na druhej strane
Velka Britania prijala opatrenia, podl'a ktorych sa migranti z novych ¢lenskych krajin EU dva
roky po rozsireni nemoézu podielat’ na socialnych vyhodach urcitého druhu.

Ako uz bolo uvedené, za podstatny faktor migracie je vSeobecne povazovany rozdiel-
ny vyvoj miezd. Napriek problémom s porovnavanim Zivotnej urovne, rozdielnych cenovych

hladin atd’. uvadzame v tabulke 2.1 vyvoj miezd v niektorych krajinach SVE a v Raktsku.

Tabulka 2.1

Porovnanie priemernych miezd niektorych krajin SVE s Rakiskom
Krajina 2000 2004

EUR Index EUR Index

Ceska republika 382 16,2 566 22,1
Mad’arsko 337 14,3 579 22,6
Pol'sko 472 20,0 538 21,0
Estonsko 314 13,3 457 17,9
Slovensko 268 11,4 359 14,0
Rakusko 2355 100,0 2558 100,0

Pramen: Havlik (2005) a vlastné vypocty.

Aj ked’ podiel priemernych miezd na Slovensku vyjadrenych v EUR v porovnani s Ra-
kuskom vzrastol za 4 roky, od roku 2000 do roku 2004 o 2,6 percentualneho bodu a dosiahol
podiel 14,0 percent z urovne priemernych miezd v Rakusku, zaostdvanie v urovni miezd je
enormné a bude vytvarat’ dlhodoby tlak na emigraciu za pracou do vyspelych krajin EU.
Podobna situacia je aj vo vacsine krajin Vychodnej a Strednej Eurdpy. Za roky 2005 a 2006
(za ktoré nie su este k dispozicii porovnatel'né udaje), sa mzdy na Slovensku v EUR zvysili,
ato aj v suvislosti so speviiovanim kurzu slovenskej koruny, avSak rozdiely v mzdach budu
stale posobit’ ako hlavny faktor tahu (,,pull* factor) migracie za pracou do vyspelych krajin EU.

Za vyznamny faktor d’alSej migracie za pracou do zahranicia zo Slovenska treba pova-
zovat’ socidlne vyhody, ktoré mdze imigrujuca osoba ziskat’ v cielovej krajine. V krajinach
EU 15 su v priemere vy$sie vydavky §tatu na socialnu ochranu a na starobné penzie,'® ¢o sa
premieta aj do moznosti ziskat’ pre imigranta vysSie socidlne vyhody. Je vysoko pravdepo-
dobné, Ze tieto faktory spolu s moznost'ami ziskat’ Specifické kvalifikacné zrucnosti a jazyko-
vé znalosti prispeju po zruSeni prechodnych obdobi na vol'ny pohyb pracovnych sil k vyssie-
mu odlevu pracovnych sil zo Slovenska za pracou do zahranicia ako tomu bolo doteraz.

Okrem toho o pit’ rokov pride na pracovny trh v Slovenskej republike (a tym na zjednoteny

'® Podla porovnania EUROSTAT-u bol priemerny roény rast vydavkov na socialnu ochranu v rokoch 1998 —
2002 na Slovensku 0,6%, zatial’ ¢o napriklad v Ceskej republike 5,2%, v frsku 8,7%, vo Velkej Britanii 3,5%,
vo Svédsku 2,8%, vNemecku 2,0% av Raktsku 2,2% (v krajinach snajvysimi poétami imigrantov zo
Slovenska) (Social protection in the EU in 2002, EUROSTAT, News Release 133/2005).
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Europsky trh prace) d’alSia ¢ast’ mladej generacie, ktord bude chciet’ ziskat’ prax a jazykové
znalosti v zahrani¢i, ¢o jej v budicnosti mdze priniest vyhody a vyssiu flexibilitu aj po
navrate na domacom trhu prace. Navyse sa po roku 2010 prehibia problémy v krajinach EU 15
(resp. v najvyspelejSich krajinach) v stvislosti so starnutim populacie. Viac pracovnych miest

sa v krajinach EU 15 uvolni a vzrastie dopyt po pracovnych silach z novych ¢lenskych krajin.

2.2. Vyvoj hlavnych migraénych tokov v starych krajinach EU (EU 15)

Analyzu migraénych tokov stazuju vo vSeobecnosti problémy so Statistickymi datami
o migrujucich pracovnych silach i absencia Statistickych prehl'adov dokonca aj za vSetky kra-
jiny byvalej EU 15.

V poslednom desatro¢i pod vplyvom globalizacie pozorovat’ nové trendy v pohybe

pracovnych sil za pracou do zahranicia v Eurdpe:

e migracia za pracou do zahrani¢ia prestava mat trvaly charakter, ¢oraz viac rastie vyznam

kratkodobych pracovnych pobytov v zahrani¢i (klesé zahranicnd emigracia za pracou);

e rastie pocet intrafiremnej migracie; ide predovsetkym o kvalifikované pracovné sily tak
z oblasti manaZzmentu, ale aj z oblasti technickych profesii pri ndbehu vyroby zahra-
ni¢nych filidlok pri priamych zahrani¢nych investicidch (PZI) (tento typ migracie pra-
covnych sil sprevadza aj prilev PZI na Slovensko), ale aj pri zavadzani inovacii do

vyrobného procesu;

e pretrvava dopyt po vysokokvalifikovanych pracovnych silach (pokracovanie ,brain

drain®), a to v priestore EU aj z tretich krajin;

e rastie snaha nelegalnych imigrantov, hlavne nizkokvalifikovanych (ktori nemaji nadej na
legalny vstup na trh prace niektorej z krajin EU) o vstup do krajin EU (ale s¢asne rastie

snaha krajin EU o kontrolu imigrécie z tretich krajin), ¢o podporuje ¢iernu pracu.

Na zaciatku poslednej dekady (hodnotiac obdobie 1995 — 2005) intenzita medzinarod-
nej migracie pracovnych sil medzi vyspelymi krajinami byvalej EU 15 navzajom v porovnani
s poslednymi dvoma predchadzajucimi desatro¢iami poklesla. To bolo spdsobené postupnym
vytvaranim pracovnych miest v krajinach s dovtedy najvyssim poctom emigrujticich oséb za
pracou v ramci EU 15 a postupnym navratom &asti migrantov spit’ do vlasti (navrat Portugal-
cov, Spanielov, Talianov i Grékov). Novym fenoménom v krajinach EU 15 sa stal stale rastu-
ci prilev migrantov z krajin Strednej a Vychodnej Eurdpy, ako aj z krajin mimo Eurdpy (z tre-
tich krajin z pohl'adu terajsej EU 25).

Tabulka 2.2 obsahuje udaje o zahrani¢nych zamestnancoch v krajindch Zapadnej

Eurdpy.
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Tabulka 2.2

Zahranicni zamestnanci v krajinach Zapadnej Europy
Krajina 1995 | 2002 1995 | 2002

V tis. 0sOb % z pracovnych sil

Belgicko 366 387 9,7 9,9
Dansko 84 104 3,0 3,7
Finsko 18 38 0,8 1,4
Francuzsko 1566 1612 6,3 6,2
Grécko - 413" - 9,5!
Holandsko 281 295 3,9 3,6
frsko 42 101 3,0 5,6
Luxembursko 65 83 39,1 432
Nemecko 3505 3511 9,1 8,9
Norsko 59 80 2,7 3.4
Portugalsko 21 125 0,5 2,5
Rakusko 366 387 9,7 9,9
Spanielsko 121 490 0,8 2,7
Svédsko 186 205 42 4,6
Svajéiarsko 729 864 18,6 21,8
Taliansko 332 801" 1,6 33"
Vel'ka Britania 1011 1 406 3,6 4.8

"Rok 2001.

Pramen: OECD (2004).

Ako vyplyva z tabul’ky 2.2 relativne najviac cudzincov pracovalo v Luxembursku, a to
az 43,2 %, vo Svajéiarsku 21,8 %, v Rakuasku 9,9 %, v Nemecku 8,9 %, v Belgicku 8,2 %
a vo Francuzsku 6,2 %. Na rozdiel od Nemecka i1 Francuzska, kde v podstate zamestnanost’
cudzich imigrantov stagnovala, narast v devit'desiatych rokoch bol podstatny vo Velkej Bri-
tanii, v juznych krajinach EU (Taliansko, Spanielsko, Portugalsko) a v Irsku. Relativne bol
vysoky ndrast aj vo Finsku, aj ked’ absolutne dosiahol pocet pracujicich cudzincov v roku
2002 len 38 tis. Prave narast podtu zamestnanych imigrantov v juznych krajinach EU je
dokazom, ze tieto krajiny dokazali postupne nielen absorbovat’ navrativSich domadcich
emigrantov zinych krajin EU, ale aj postupne zamestnat' stile vy3Sie poéty imigrantov
z tretich krajin EU. UZ samotny navrat ¢asti imigrantov z juznych krajin EU 15 svedéi o tom,
ze doslo k zmene situacie na trhu prace hlavne v dosledku prilevu priamych zahrani¢nych
investicii do tychto krajin (hlavne do Portugalska a Spanielska). Tym sa vytvorili podmienky
pre relativne rychle neuplatiiovanie prechodnych obdobi na volny pohyb pracovnych sil
znovych ¢&lenskych krajin EU. Krajiny na juhu Eurépy prispeli k vysokému podielu
imigrantov v EU tym, Ze v priebehu niekol’kych rokov legalizovali pobyt 1,5 miliénu dovtedy
nelegalnym pristahovalcom (OECD, 2003). V Grécku sa jednalo o 722 tisic nelegalne za-
mestnavanych imigrantov na svojom uzemi v dvoch po sebe nasledujucich kampaniach medzi
rokmi 1997 a 2001. V tom istom obdobi Spanielsko legalizovalo pobyt 302 tis. ilegalnych
imigrantov a Portugalsko 142 tis. Taliansko pridalo medzi rokmi 1996 a 1998 462 tis.
legalnych imigrantov a nakoniec medzi rokmi 1997 a 2000 to boli Belgicko s 52 tis. a Fran-
cuzsko so 78 tis. legadlnymi imigrantmi (U.S. Departement of Labor, 2002). Preto rast imigrantov
v krajinach EU je z velkej Gasti vysledkom Statistiky, lebo az po legalizacii pobytu dovtedy

ilegdlnych imigrantov sa tito mohli objavit’ v Statistikach migrécie. Pretoze ilegalni imigranti su
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vacsinou nizkokvalifikovani, vyslednd kvalifika¢na Struktara imigrantov za predchadzajice
analyzované obdobie kontrastovala so zamermi imigraénej politiky ¢lenskych krajin EU, kde
bola snaha pritiahnut’ kvalifikovanych imigrantov.

Aj v tomto obdobi sa celkova imigracia tvorila z jej troch prirodzenych sucasti, a to
z imigracie za pracou, z imigracie za ucelom zjednotenia rodin a z azylantov. Podiel pracovne;j
imigracie znacne kolisal v jednotlivych krajindch. V roku 2000 to bolo v Taliansku 61 %,
v Portugalsku 46 % a v Spanielsku 36 %. Vo Velkej Britanii bola pracovna migraciou prigi-
nou vstupu do krajiny len v 27 %. Zjednotenie rodin dominovalo vo Svédsku (50 %), vo
Francuzsku (40 %), v Dansku (36 %) a vo Finsku (33 %). Tato tzv. sekundérna migrécia v si-
vislosti so spajanim rodin nasledovala po obdobi, ked’ imigranti-muzi sa nevratili do krajiny
pdvodu po vopred dohodnutej dizke pobytu.

Cast’ rastu pracovnej imigracie mozno vysvetlit' rasticim dopytom po vysokokvalifi-
kovanych pracovnych silach. Specialne programy v oblasti informaénych technolégii pripra-
vili Francuzsko, Nemecko a Velka Britania. V Holandsku z vynimiek imigracného zédkona
profitovali aj iné profesiové skupiny. Vzrastol tiez dopyt po nizkokvalifikvoanych pracov-
nych silach z tretich krajin EU. To riegili krajiny udelovanim sezénnych viz a vyuZivanim
docasnej prace zahrani¢nych pracovnych sil. O vyzname sezénnych a d’alSich docasnych
zahrani¢nych pracovnikov sved¢ia data v tabulke 2.3 za roky 1999 a 2000 v niektorych
vybranych krajinach.

Tabulka 2.3
Sezoénni a d’alSi doc¢asni zahranicni pracovnici v rokoch 1999 a 2000 (v tis.)

Krajina Druh vstupu 1999 2000
Franctzsko Sezénni pracovnici 7,6 7,9
Ostatni 5,8 7,5
Nemecko Sezoénni pracovnici 230,3 263,8
Ostatni 43,8 67,8
Taliansko Sezoénni pracovnici 18,7 24,5
Svédsko Granty pre do¢asné povolenia 15,0 19,4
Vel'ka Britania Sezénni pracovnici 9,8 10,1
Ostatni 98,1 124,0

Pozndmka: Vo Svédsku sa granty udel’uji hlavne sezonnym pracovnikom.
Prameri: OECD SOPEMI (2002).

Z tabul’ky 2.3 vyplyva, ze Nemecko a Velka Britania udel'uji vysoky pocet sezonnych
a docasnych povoleni na pracu. Do¢asnd imigracia je vyznamna (vzhl'adom na vel'kost’ kra-
jiny) aj vo Svédsku.

Medzistatny pohyb pracovnych sil medzi ¢lenskymi krajinami EU sa v devitdesiatych
rokoch stabilizoval a nie je vel'mi rozsiahly v porovnani s celkovym poctom zdrojov pracov-
nych sil. V roku 1995 predstavoval podet pracovnych sil z EU (ob&anov krajin EU) pracuju-
cich v inej ¢lenskej krajine EU iba 2,88 mil. osob. Pritom po&et zahrani¢nych pracovnych sil
z tretich krajin (z Alzirska, Turecka, byvalej Juhoslavie a pod.), t. j. z krajin pévodu mimo EU
predstavoval 4,89 mil. os6b, o podstatne prevysovalo podet zahrani¢nych migrantov z krajin EU

(Tassinopoulos — Werner, 1998). Podiel zahrani¢nych pracovnych sil celkom na celkovom
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poéte zdrojov pracovnych sil EU ¢&inil v roku 1995 4,7 %. Podiel pracovnych sil z krajin EU
(obéanov EU) na celkovom poéte zahraniénych pracovnikov v EU (ob&anov EU a cudzich
obéanov EU spolu) &inil len 37,1 %. Podiel zahrani¢nych pracovnikov z &lenskych krajin EU
(obéanov EU) sa podielal na celkovych zdrojoch pracovnych sil v EU len 1,74 % (podla
Eurostatu). To dokazuje, Ze rozhodujica vi¢sina pracovnych sil povodom z krajin EU si na-
chéadzala pracovné uplatnenie v domovskej krajine.

Podl'a 14. vyro¢nej spravy Rady Eurdpy o migracii (Salt, 2005) sa do roku 2002 uve-
deny vyvoj v podstate nezmenil. V Zapadnej Eurdpe (kde je okrem krajin EU zaradené aj
Svajéiarsko a Turecko) vzrastol poéet zahraniénych pracovnikov, ked’ ale vié§ina tohto rastu
pripadd na uz spomenutt legalizaciu pobytu v niektorych krajinach, hlavne v Taliansku,
Spanielsku, Portugalsku a Grécku.

2.3. Migraéné toky medzi starymi a novymi ¢lenskymi krajinami EU

Migraéné toky pracovnych sil medzi starymi a novymi ¢lenskymi krajinami EU si
zasluZia osobitni pozornost’ preto, Ze ich predpokladanid vysokd intenzita vyvolala obavy
v starych Clenskych krajinach, ktoré vyustili do prijatia prechodnych obdobi na vol'ny pohyb
pracovnych sil.

Migracia pracovnych sil medzi krajinami EU 15 a novymi ¢lenskymi krajinami pricle-
nenymi k EU v roku 2004 zapocala uz na zaiatku 90-tych rokov.

V hodnotiacej sprave fungovania prechodného obdobia na vol'ny pohyb pracovnych
sil v EU (European Communities, 2006, s. 5) sa uviedlo, Ze migra¢né toky z novych do sta-
rych krajin EU nespdsobili zaplavenie trhov prace v prijimajicich krajinach, ani nespdsobili
prudkt zmenu v socialnych vydavkoch (welfare expenditure) krajin EU 15. Prave naopak,
Clenské krajiny zdoraznili kladny vplyv imigrantov na zmierfiovanie problémov spdsobenych
starnutim pracovnych sil krajin EU 15. Podiely pracovnych sil z novych krajin na pracovnych

silach v produktivnom veku udava tabulka 2.4 (administrativne udaje).

Tabulka 2.4
Obyvatel’stvo z novych ¢lenskych krajin (EU 10) ako podiely na obyvatel’stve v produktivhom
veku (v %) v roku 2004

Krajina Podiel na obyvatel'stve | Krajina Podiel na obyvatel'stve
v produktivnom veku (v %) v produktivnom veku (v %)

Belgicko 0,2 Taliansko 0,1
Dansko 0,1 Holandsko 0,2
Nemecko 0,2 Rakusko 0,7

0,9 1,2
Grécko 0,1 Portugalsko 0,0
Spanielsko 0,0 Finsko 0,0
Francuzsko 0,0 Svédsko 0,1
frsko 1,9 Velké Britania 0,4

Pozndmka: Za Nemecko a Rakusko: prvy tidaj je priemernd roéna hodnota (berie do Givahy dizku pracovného
povolenia), druhy tdaj vychadza z poétu vydanych pracovnych povoleni.
Prameri: European Communities (2006).
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Aj udaje na zaklade Vyberovych zistovani pracovnych sil (Labour Force Surveys)
v prvom Stvrtroku 2005 sa vel'mi neodliSovali od administrativnych udajov za predchadzajuci
rok (2004), ked’ podiel obyvatel'stva z novych ¢lenskych krajin na obyvatel'stve v produktiv-
nom veku v starych ¢lenskych krajinach sa pohyboval v rozpiti od 0,1 % vo Francuzsku az po
2,0 % v frsku (v Nemecku predstavoval tento podiel 0,7 % a v Raktsku 1,4 %).

Samotné rozsirenie EU neviedlo k narastu zahraniénych imigrantov s vynimkou vo
Velkej Britanii, Rakusku a Irsku. Sprava v$ak upozoriiuje, Ze prechodné obdobia na volny
pohyb pracovnych sil ovplyvnili rast &ernej prace v starych krajinach EU'" a mali vplyv na
oddialenie Strukturalnych reforiem.

Aktualnou je dnes otazka, ako sa pravdepodobne bude vyvijat’ d’alej migracia za pra-
cou znovych Clenskych krajin, ked’ sa predpoklada postupné zmierfiovanie obmedzeni na
zamestnavanie imigrantov v starych ¢lenskych krajindch. Na jesei roku 2005 bol vykonany
reprezentativny vyskum postojov obyvatel'stva k medzistatnej mobilite pracovnych sil (Euro-

pean Foundation for the Improvement of Living and Working Conditions, 2006)."®

Imigranti zo Slovenska pracujuci v krajinach Eurdpskej uinie

Do akej miery sa na zahraniénych imigrantoch v krajinach byvalej EU 15 podielaju
pracovné sily zo Slovenska? Je do urcitej miery paradoxné, ale aj pochopitel'né, ze o vlastnych
pracovnych silach mozno ziskat’ detailnejSie informdacie zo zahrani¢nych prameiiov (kazda
krajina si sama sleduje pocet vydanych pracovnych povoleni). Kazda Clenska krajina ma
lepSie evidenciu o cudzich pracovnych sildch pracujucich na jej tzemi.

Minister vnatra Velkej Britanie Liam Byrne v novembri 2006'° uviedol, Ze z 510 tis.
iadosti o registraciu pracovnikov z novych &lenskych krajin EU je 10 percent zo Slovenska.

To by znamenalo, Ze vo Velkej Britanii pracuje toho ¢asu asi 50 tis. pracovnych sil zo
Slovenska.

Podl'a najnovsie publikovanej Statistiky OECD (OECD, 2006) za jednotlivé ¢lenské
krajiny st k dispozicii len udaje o pocte Zijucich cudzincov v ¢leneni podla krajiny povodu.
Slovensko sa ako krajina nevyskytuje pri Ziadnej krajine, s vynimkou Ceskej republiky (kde
v roku 2004 zilo 47,4 tis. cudzincov zo Slovenska) a Mad’arska (kde v roku 2004 evidovali

1,2 tis. cudzincov zo Slovenska).

17 Fakt, e Pudia (aj kvoli prechodnym obdobiam na volny pohyb pracovnych sil) pracuji v krajinach EU na-
¢ierno, ovplyviuje aj Statistiku pracujucich v zahranié¢i podl'a Vyberovych zistovani pracovnych sil. Rodinni
cou (resp. mobility) zna¢ne podhodnoteny (podl'a kvalifikovanych odhadov chyba asi Stvrtina pracovnych sil
pracujucich v zahrani¢i. Toto podhodnotenie vyplyva aj z nejasnosti platenia prispevkov (odvodov) do socialnych
fondov.

'8 Vysledky stvisiace z asti zo Slovenskom uvadzame v d’aliej Gasti.
' SME, 21. 11. 2006, V Britanii pracuje vyse 500 tisic Vychodoeurdpanov.

*% Slabinou tejto itatistiky je, Zze nevyrad'uje z evidencie pracovné sily, ktoré sa navratili do domovskej krajiny,
ide len o pocet vydanych pracovnych povoleni. To znamena, ze pocet redlne pracujiicich bude o nie¢o mensi. Na
druhej strane tato Statistika ni¢ nehovori o pracovnych silach, ktoré ziskali pracovné povolenie pred rozsirenim
EU v méji 2004.
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Podl’a udajov Ceského $tatistického uradu?®' pracovalo k 30. 8. 2006 v Ceskej republike
83 615 0s0b zo Slovenska, ktori boli evidovani Spravou sluzeb zaméstanosti, resp. na tradoch
prace. Z obéanov Slovenska, ktori pracovali v Ceskej republike, bolo ku koncu roka 2005
8 716 zivnostnikov a v postaveni zamestnancov bolo 52 281 muzov a 23 016 Zien.

O predpokladanom vyvoji migracnych tokov medzi starymi a novymi ¢lenskymi kra-
jinami EU najlepsie vypoveda Eurobarometer venovany zahraniénej migracii pracovnych sil
(European Foundation for teh Improvement of Living and Working Conditions, 2006).

V najblizsich piatich rokoch nema zaujem o priestorovii mobilitu (¢i uz vo vlastnej
krajine, alebo EU) az asi 78 % obyvatel'ov Slovenska. Tento vysledok stavia Slovensko medzi
Vicsie ocakavania maju vSak mladi l'udia a I'udia s vy$§im vzdelanim. Odpovede na otazku,
ktora zistovala percento obyvatel'stva, ktoré v najblizSich piatich rokov bude mat’ zaujem
o medziitatnu mobilitu, posunula Slovensko presne na trovei priemeru EU, ked 3,1 %
obyvatelov prejavilo zaujem pracovat’ v zahranici, ked’ z novych clenskych krajin skoncili za
Slovenskom Cesko, Slovinsko a Mad’arsko.

Z faktorov, ktoré podnecuju Tl'udi k zahrani¢nej mobilite, sa ako najvyznamnejSie
u l'udi, ktori maju zaujem o mobilitu v najblizSich piatich rokoch, ukézali byt faktory typu
tahu (pull factors), ked’ za takéto povazuje:

- 41 % l'udi nové prostredie,
- 37 % l'udi vyssi rodinny prijem,
— 35 % l'udi lepSie pracovné podmienky.

Az za tymito faktormi nasledovali moznost’ stretntit’ novych l'udi (ako faktor socidlne-
ho prostredia), lepSia klima (pocasie), lepSie podmienky byvania, lepSie lokalne prostredie
a blizkost’ rodiny ¢i priatelov. Do skupiny faktorov, ktoré mali vyznam u viac ako 5 % oby-
vatel'stva (z prislusnej skupiny so zdujmom o migraciu) sa zaradili eSte lepSia zdravotna sta-
rostlivost’ a lepsi pristup k vzdelaniu. Celkove st vyznamné faktory spojenim materialnych
a nematerialnych faktorov. Pravdepodobne prevazne pozitivne ohlasy z pracovného posobe-
nia v zahrani¢i spdsobili, ze oproti podobnému zistovaniu v roku 2001, respondenti v novych
¢lenskych krajinch vykazali vyssie odakavanie ist pracovat’ do niektorej z krajin EU, a to az
0 3,5 percentualneho bodu (v roku 2001 1,6 % a v roku 2005 5,1 % obyvatel'stva). Autori ana-
1yzy z Eurobarometra uvadzaj tri hlavné zavery o medzi$tatnej mobilite pracovnych sil v EU:

—  terajSia cezhrani¢nd mobilita v Eurdpe nie je vel'mi vysoka;

- indikatory cezhrani¢nej mobility sa znacne liSia vo vnutri a medzi jednotlivymi krajina-
mi, ¢im zmieriiuju vSeobecny nazor k masivnej mobilite z novych do starych clenskych
krajin EU;

— skuto¢ny pocet I'udi vnovych clenskych krajindch, ktori maji zdujem o pracu v inej

krajine EU je v absolttnych poétoch velmi vysoky. Autori uviedli pripad Polska, t. j. ak

1 Pozri http://www.czso.cz/ciz/cizinci.nsf/i/ekonomicka_aktivita.
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7 % chce odist’ pracovat’ do cudziny, z krajiny s poc¢tom I'udi 40 miliénov to predstavuje

vysoky pocet imigrantov.

Podla vysledkov sociologického prieskumu medzi Studentmi vysokych $kol na Slo-
vensku, spracovanom Instititom préce, socidlnych veci arodiny v Bratislave v roku 2006
a prezentovanymi na konferencii venovanej problematike medzinarodnej migracii pracovnych
sil v Bratislave dna 22. 11. 2006, najvyssi sklon k zahrani¢nej migracii maju buduci lekari

a farmaceuti.

2.4. Vplyv medzinarodnej mobility pracovnych sil na ekonomiku Slovenska

Vstup Slovenskej republiky do EU v méji 2004 vytvoril realny predpoklad, Ze aj slo-
vensky trh prace sa postupne integruje do jednotného eurépskeho trhu prace.”” Vstupom
Slovenska do EU zadali platit prechodné obdobia na volny pohyb pracovnych sil, ktorymi
niektoré byvalé krajiny EU 15 (hlavne Nemecko a Rakusko) chceli zmiernit’ prilev pracov-
nych sil na ich narodné trhy préce, ¢o bolo prejavom ochrany pracovnych miest a pracovnych
podmienok pre domace pracovné sily.”

Po dvoch rokoch od rozsirenia EU doslo k prvému prehodnoteniu obmedzenia volné-
ho pohybu pracovnych sil ak prvym krajinam, ktoré neuplatiiovali prechodné obdobia sa
pridavaju aj d’alSie. Aj prax potvrdila, Ze napriek obmedzeniam vol'ného pohybu pracovnych
sil existuju individudlne moznosti na ich prekonanie a na zamestnanie sa v krajinach byvalej
EU. Tyka sa to predovietkym vysokokvalifikovanych pracovnych sil, ktorym vyspelé krajiny
nekladu vacsie prekazky na pohyb, prave naopak, snazia sa ich ziskat. Vysledkom doterajsej
praxe je, ze pocet pracovnych sil pracujucich zo Slovenska v zahranici stale stiipa.

Odchod pracovnych sil ma vplyv tak na ekonomiky prijimajuce pracovné sily
(zmiernenie disproporcii medzi ponukou a dopytom po praci), ako aj na vysielajuce krajinu,
v tomto pripade na ekonomiku Slovenska. Aké su hlavné vplyvy odchodu pracovnych sil za
pracou do zahrani&ia z pohl'adu slovenskej ekonomiky?**

O vplyve imigrantov na slovensky trh prace treba uvaZzovat' z dvoch hladisk, a to
z hl'adiska kvantitativneho a kvalitativneho.

Z kvantitativneho hl'adiska je potrebné analyzovat’ vplyv migrujucich pracovnych sil
na mieru zamestnanosti a mieru nezamestnanosti. Odchod za pracou do zahrani¢ia ma kladny

vplyv tak na mieru zamestnanosti, ako aj na mieru nezamestnanosti. Miera zamestnanosti

> Aj po uplynuti lehoty na volny pohyb pracovnych sil, t. j. aj najneskorsie po 1. maji 2011 bude mozné hovorit
o0 jednotnom eurdpskom trhu prace len podmienene vzhl'adom na velké rozdiely v mzdach, v urovni minimalnej
mzdy, v zdaneni prace, v socialnych nékladov prace a pod. Preto mnohi autori pripistaji, Ze segmentacia eurdp-
skeho trhu préace sa zachova vo zvySenej miere ako je napriklad jednotny americky trh prace.

2 Predpokladalo sa, Ze pracovné sily z novych &lenskych krajin budu ochotné pracovat’ za nizsie mzdy ako do-
maci pracovnici, ¢im by mohlo dojst’ k tlaku na znizovanie miezd aj domacich pracovnikov a uprednostilovaniu
zahrani¢nych pracovnych sil pred domacimi pracovnymi silami zamestnavatel'mi.

2V dalsich etapach projektu budeme analyzovat' aj d’alsie ekonomické vplyvy imigrantov na ekonomiku,
napriklad vysku transferov (finanénych prostriedkov).
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vSak na Slovensku zostava aj po zohl'adneni zamestnanych v zahrani¢i v porovnani s ostatny-
mi ¢lenskymi krajinami vel'mi nizka a v roku 2005 dosiahla v priemere za rok 57,65 % z ve-
kovej skupiny 15-65 roénych.*

Mozno predpokladat’, ze vplyv emigrujticich pracovnych sil za pracou do zahranicia
na mieru nezamestnanosti sa deje z viacSej Casti sprostredkovane, a to tak, Ze vicSina od-
chadzajucich pracovnych sil je pred odchodom do zahrani¢ia zamestnana a len z mensej ¢asti
dochddza k emigracii za pracou do zahrani¢ia spomedzi evidovanych nezamestnanych.
Uvolnené pracovné miesta sa potom v d’alSej faze obsadzuji nezamestnanymi, ¢im klesa
nezamestnanost’.”® Samostatnou socialnou skupinou s odchadzajuci absolventi kol v kratkom
obdobi po skonéeni $tudia.?’

Rasttici odchod za pracou do zahranicia sa prejavuje na klesajicom evidovanom pocte
nezamestnanych na uradoch préce, klesajicej nezamestnanosti podl'a Vyberovych zistovani
pracovnych sil Statistického tiradu SR (podla metodiky ILO) i v samotnom raste po&tu evido-
vanych pracovnych sil pracujicich v zahrani¢i. Vyvoj po€tov emigrantov za pracou zo Slo-

venska zachytava graf 2.1.

Graf 2.1

Vyvoj poctu pracovnych sil zo Slovenska pracujucich v zahrani¢i
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Prameit: Vlastné vypoéty na zaklade iidajov Vyberovych zistovani pracovnych sil, nepublikované tidaje SU SR.

» Podla metodiky Vyberovych zistovani pracovnych sil (Labour Force Surveys) je kritériom pre zaradenie
migranta pracujuceho v zahranici do Statistiky vtedy, ak ma trvalé bydlisko na izemi Slovenska.

%% Tento pravdepodobny model odchodu za pracou do zahranigia by mal byt v budiicnosti potvrdeny detailnejsi-
mi udajmi. Momentalne niet viac podrobnejSich informacii. V prospech tohto modelu hovori aj vysoky podiel
dlhodobo nezamestnanych oso6b v evidencii Gradov prace. V roku 2005 z celkového poctu evidovanych neza-
mestnanych bolo az 68,1 % dlhodobo nezamestnanych (OECD, 2006), ¢o je d’aleko najvyssi podiel dlhodobo
nezamestnanych osob spomedzi vietkych krajin EU.

7 Ako odznelo na konferencii dita 22. 11. 2006 v Bratislave venovanej medzinarodnej mobilite pracovnych sil,
chybaju vyskumy, ktoré by podrobnejsie charakterizovali motivy migrantov za pracou do zahranicia.
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Vzhl'adom na stale rastaci pocet pracujticich v zahrani¢i idaje zaCinaji postupne stale
viac a viac naberat rastici trend a pravdepodobne aj $tatisticka chyba je stale mengia.”®

Graf 2.2 zachytava vyvoj zamestnanosti celkom (vratane zamestnanych v zahranici)
a vyvoj poctu pracovnych miest na Slovensku (celkova zamestnanost’ bez poc¢tov migrujucich

za pracou do zahranicia).

Graf 22
Vyvoj po¢tu zamestnanych na Slovensku
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Pramen: Vlastné vypoéty na zaklade udajov Vyberovych zistovani pracovnych sil, SU SR.

Z vyvoja grafu 2.2 je zrejmé, Ze prirastok zamestnanosti na pracovnych miestach na
Slovensku od druhého polroka 2003 do polovice roka 2006 bol vel'mi mierny, a to len o nieco
viac ako 20 tis. Vicsia Cast’ prirastku celkovej zamestnanosti v ndrodnom hospodarstve SR
pripadd na zamestnanost’ emigrantov pracujucich v zahrani¢i. Prirastok emigrantov za pracou
zo Slovenska do zahraniCia za dva roky (od 2. Stvrtroka 2004 do druhého Stvrtroka 2006)
predstavoval az 50,9 tis. pracovnych sil. Okrem toho Statistické tidaje potvrdzuji zvySenie
poctov migrujucich pracovnych sil zo Slovenska v rokoch 2005 a 2006, ¢o svedci o vytvarani
informacnych sieti o moznostiach zamestnania sa v zahrani¢i na zdklade informadcii ziskava-
nych od imigrantov zo Slovenska.

O vplyve emigrantov na kvalitu pracovnych sil, ktoré zostavaju pracovat’ v Slovenskej
republike, tym, Ze nejestvuju exaktné udaje o kvalifikacnej a profesiovej Struktire pracovnych
sil pracujucich v zahranici, sa d4 uvazovat’ len vSeobecne. Podl'a referatov na konferencii diia
22.11. 2006 v Bratislave venovanej problematike medzinarodnej migracie pracovnych sil je

typickym emigrantom zo Slovenska muz so strednym vzdelanim, vo veku okolo 30 rokov.

% Udaje su ziskavané z vyberovych, reprezentativnych $tatistickych suborov domécnosti.
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Ciel'om emigrantov je vysS$i zarobok. Chcu sa vSak po urcitom Case vratit' na Slovensko.
Nedochadza teda v prevaznej Gasti k dlhodobej emigracii za pracou.”

Novo sa tvoriacou profesiovou skupinou su odchadzajici lekari a zdravotné sestry
(pracovnici zdravotnictva), ktori odchadzaju pre nevhodné pracovné podmienky zo Sloven-
ska. Ak zosilnie odlev lekarov, budu tazko nahraditel'ni aj emigrantmi z d’alSich Vychodo-
europskych krajin (nizsia kvalita a jazykova bariéra).

Nedostatok pracovnych sil kvoli emigracii za pracou do zahranicia (resp. mobilitou)
badat’ uz v niektorych regionoch Slovenska.’® Moznost’ odchodu za pracou meni ochotu pra-
covnych sil prijimat’ pracu v regionoch Slovenska, kde je stale pomerne vysoka nezamestna-
nost’ a kde paralelne s tym si aj nizsie mzdy oproti celoslovenskému priemeru. Cim nizsie
mzdy su v regidne, tym silnej$i motiv na odchod za pracou do zahranicia. Rozdiel v mesacne;j
mzde kvalifikovaného robotnika medzi vychodnym a zépadnym Slovenskom sa odhaduje na
10 tis. Sk.™

Taktiez analyza Zvizu stavebnych podnikatel'ov poukazala na nedostatok pracovnych
sil v odvetvi stavebnictva.’? Podla tejto analyzy bude v roku 2007 potrebnych 4 265 robotni-
kov. Chybat’ maja murari (350), tesari (200), ale aj nové profesie — Stukatéri, podlahari a stre-
chari. Zvéz navrhuje zvysit' prilev pracovnych sil do odvetvia z Ukrajiny. DoterajSie skuse-
nosti s legalne posobiacimi pracovnymi silami z Ukrajiny su pozitivne aj ¢o sa tyka kvality
prace.

Z makroekonomického hladiska v najbliz§ich Styroch az piatich rokoch nehrozi
v ziadnom pripade akutny nedostatok pracovnych sil na Slovensku. Nedostatky sa vSak mézu
zacat’ prejavovat’ v niektorych regionoch (kde dojde ku kumulacii odchodu imigrantov do
zahrani¢ia a do inych regiénov Slovenska) a v niektorych profesiach s vd¢Sou intenzitou.
Najéastejsie sa v tejto suvislosti spomina automobilovy priemysel. Rozsirenie EU od 1. 1.
2007 o Rumunsko a Bulharsko a po neuzavreti naSho domaceho trhu prace pre pracovné sily
z tychto Statov vytvorilo moznost’ pre zahraniéné firmy pdsobiace na Slovensku, Ze zacinaju
uvazovat’ s dovozom pracovnych sil na nedostatkové profesie na Slovensko. Pri niZSej cene
prace v Bulharsku a Rumunsku sa dé predpokladat’, Ze prichod tychto pracovnych sil nebude
vytvarat’ tlak na rast miezd, ¢im sa zachovaju intenzivne motivy pre nase pracovné sily
k emigrécii za pracou do zahrani¢ia. Mdze sa tak udiat’ uz teraz v Case, ked svoje trhy prace
este neotvorili vietky byvalé krajiny EU 15. Ak vak ostatné krajiny byvalej EU 15, ktoré stale
uplatnuju prechodné obdobia na vol'ny pohyb pracovnych sil, tieto zrusia najneskor za 4 a pol
roka, mozno ocakavat vyssi odlev pracovnych sil zo Slovenska za pracou do zahranicia
a zvicSenie problémov v suvislosti so Strukturalnym nedostatkom pracovnych sil v niektorych

profesiach.

2 CTK - Pravda, 22. 11. 2006, Slovéci chodia von zarobit,, nie tam zostat’.

30 Pravda, 23. 10. 2006, Slovensky pracovny trh sa zuZuje.

31 SME, 9. 5. 2006, zdroj udajov: AMROP Jenewin Group, Vyika platov vo firmach odraza rozdiely v regiénoch.
* Pravda, 4. 5. 2006.
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2.5. Politika migricie EU a v krajinach EU

Politika migracie EU sa po lisabonskom summite snazi prispiet’ k naplneniu jej stred-
nodobych ciel'ov. Stru¢ne ju mozno rozdelit’ na dve Casti. Prvd mé podobu vsetkych opatreni,
ktoré ovplyviujii migraciu pracovnych sil EU v teritériu ¢lenskych krajin EU. Druha &ast
politiky migracie predstavuju opatrenia EU a jeho ¢lenskych krajin vo¢i vonkaj$iemu prostre-
diu, t. j. vo&i tretim krajinam EU.

Vo svojej prvej, ,,internej ¢asti migra¢nej politiky, EU prijala prechodné obdobia na
vol'ny pohyb pracovnych sil pre nové Clenské krajiny tak pri rozsireni v roku 2004, ako aj pri
rozsireni o Rumunsko™ a Bulharsko od roku 2007. Sucastou tejto Casti politiky v oblasti
zahrani¢nej migracie (zahraniénej z pohP'adu jednotlivych &lenskych krajin EU) je podpora
tohto typu migracie (a to aj napriek stanoveniu prechodnych obdobi pre obe rozsirenia EU,
t. j. v toku 2004 a v roku 2007). Za tym téelom EU vyhlasila napriklad rok 2006 za medzina-
rodny rok migracie. Dal§im opatrenim EU na podporu zahrani¢énej migracie v krajinach EU
bolo spustenie informacného systému EURES (eurdpsky portdl pre pracovnii mobilitu)
0 moznostiach zamestnania sa v zahranici.

Vo svojej druhej &asti, t.j. vo vztahu k obéanom mimo EU, je uloha formulovania
a praktizovania jednoznacnej politiky EU do ur¢itej miery obmedzena, ked’ pravo, & si ¢len-
ska krajina pusti na svoj trh prace imigrantov z tretich krajin, je vo vylu¢nej kompetencii
&lenskych krajin EU a nie organov EU. Eurépska tnia otvorila diskusiu o vyzname migrécie
z tretich krajin pre naplnenie cielov lisabonského summitu.

Po prijati prechodnych obdobi na vol'ny pohyb pracovnych sil vo¢i novym ¢lenskym
krajindm (od 1. maja 2004), sa tri krajiny EU 15 rozhodli tieto prechodné obdobia neuplatiio-
vat’. Boli to Velk4 Britania, frsko a Svédsko. Po dvojroénom obdobi uplatiiovania prechod-
nych obdobi sa k pdvodnym trom krajindm pridali (vo vzt'ahu k Slovensku) od 1. 5. 2006 aj
dalsie ¢lenské krajiny povodnej EU 15, ato Finsko, Grécko, Spanielsko. Od jula 2006 sa
pridalo Taliansko a Francuzsko a Dénsko otvorili svoje trhy prace len pre konkrétne stanove-
né profesie.

Vyznamné miesto v liberalizacii vol'ného pohybu pracovnych sil sa pripisuje prijatej
smernici o sluzbach (Directive on Services in the Internal Market) Europskym parlamentom
diia 15. 11. 2006. Nova smernica vSak vynala z liberalizacie trhu sluzieb cely rad oblasti.
Napriek tomu sa predpoklada, Ze prijatd smernica prispeje k definitivnemu odstraneniu
ochrannych opatreni pre vol'ny pohyb pracovnych sil.

Tym, Ze pravo otvorit’ svoj trh prace pre imigrantov z novych c¢lenskych krajin je

v kompetencii starych ¢lenskych krajin, organy EU sa snaZia objektivne a) analyzovat’ vplyv

33 Rumunska vlada oznamila, Ze v pripade, Ze Velké Britania pripravi zakon, ktory by obmedzil pristup Rumu-
nov na britsky trh prace a bol by v rozpore s pristupovou zmluvou a eurdpskymi ustanoveniami, Rumunsko je
pripravené podat’ zalobu na Eurdpsky sudny dvor (TASR, Pravda, 2. 12. 2006).
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prechodnych obdobi na urovefi imigracie v starych &lenskych krajinach®® ab) analyzovat
sklony obyvatel'stva k zahraniénej migracii v ramci Unie. Za tymto aelom pripravila EU
spravu o vplyve prechodnych obdobi na trhy prace starych ¢lenskych krajin (European
Commission, 2006) a na jeseil roku 2005 pripravila Specialne zistovanie o zahrani¢nej migra-
cii pracovnych sil (European Foundation for the Improvement of Living and Working
Conditions, 2006).

V oblasti zahrani¢nej migracie prijala Eurépska komisia zelenti knihu ,,0 pristupe EU
k riadeniu ekonomickej migracie* (Commission of the European Communities, 2005). Cielom
tejto zelenej knihy bolo vyvolat’ SirSiu diskusiu o moznostiach lepsie regulovat’ vstup a po-
sobenie ob&anov z tretich krajin do EU (ich lepsiu integraciu), ktori hladaju zamestnanie.
Tato zelend kniha tzko stvisi s Haagskym programom Europskej rady (The European
Council) zo 4. — 5. novembra 2004 (na roky 2006 — 2009) o ekonomickej imigracii. Preto
Eurépska komisia prijala 21. 12. 2005 dal§i dokument, ako odpoved’ na Haagsky plan
Eurdpskej rady. Snahou Eurdpskej komisie je do buducnosti pripravit’ legislativu EU, ktora
by zjednotila pravidld v oblasti ekonomickej imigracie osob z tretich krajin. Z obsahového
hladiska ide o to, Ze kazda vel’ka imigra¢na krajina EU si chce ponechat’ pravo rozhodovania
o0 pocte imigrantov z tretich krajin. Eurdépska komisia upozornila, ze USA ziskavaju vysoky
podiel kvalifikovanych pracovnych sil z tretich krajin, a tym, ze EU nema pravo vydavat
povolenia vysokokvalifikovanym odbornikom, tito odchadzaji do USA. Preto aj zelena kniha
otvorila diskusia o rozsahu povol'ovania na vstup na trh prace EU, ktory by bol v kompetencii
organov EU. Nie je este rozhodnuté, &i v buducnosti tieto povolenia na pobyt ob&anom tretich
krajin budd mat’ podobu ,,zelenych kariet, alebo flexibilnej$iu formu povolenia na pobyt,

akym sposobom sa budi moct’ pobyty v EU predlzovat’ a pod.

3* Predizenie prechodnych obdobi po roku 2009 zo strany krajin byvalej EU 15 voéi novym ¢lenskym krajinam
bude mozné len po primeranom zddvodneni tohto druhého prediZenia.

33 COM (2005) 669 z 21. 12. 2005 — Policy Plan on Legal Migration.
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3. VYVOJNA FINANCNYCH TRHOCH

Zhruba posledny rok (resp. 1,5 az 2 roky) dochédza na svetovych finan¢nych trhoch
k novému vyvoju. Vyrazne sa zvysSuje zaujem investorov o firmy, ktoré su zamerané na
,udrzatelny rozvoj“. Mozno povedat, Ze dochadza k mimoriadnemu narastu obratu tych
firiem, ktoré su uz kétované a teda dostavaju sa uz na burzu, ako aj firiem, ktoré len pri-
chéadzaju na jednotlivé svetové burzy. S mimoriadnym nad$enim investorov sa dnes stretavaju
predovsetkym akcie firiem, ktoré sa zaoberaji solarnou energiou, odpadmi a alternativnymi
zdrojmi energii.
Mozno konStatovat’, ze kym u klasickych firiem dochadza k zhodnocovaniu v rozsahu
20 az 30 %, u internetovych firiem uz dochadza ku zhodnocovaniu v rozsahu 50 % a u firiem
v oblasti ,,udrzate'ného rozvoja‘“ dochddza k zhodnocovaniu az o viac ako 200 %.
Pritom dochadza k enormnému zvySeniu zaujmu investorov predovsetkym o firmy,
ktoré su zamerané na nasledovné 4 problémové oblasti:
1. obnovitel'né zdroje,
2. spracovanie odpadov,
3. uprava vody,
4. certifikacia, smerujlca k plneniu jednotlivych noriem prijimanych ¢i uz v ramci Eurdp-
skej unie alebo v ramci Spojenych Statov.
Treba konStatovat, Ze velmi vyznamnym aspektom, ktory posobil na rast zaujmu
o akcie tychto firiem boli najma dve zakladné skutocnosti:
1. vyrazny narast cien ropy, ktory viedol k podstatnému zvySeniu navratnosti ale aj
efektivnosti firiem zaoberajucich sa alternativnymi zdrojmi;
2. prijatie novych ekonomickych noriem Eurdpskej unie, napriklad v oblasti obnovite'nych
zdrojov.

Predpoklada sa, Ze by sa mal podiel elektriny vyrabanej z obnovitelnych zdrojov do
roku 2010 zvysit' o 22 %. Taktiez podiel alternativnych zdrojov by sa mal vyznamnym spo-
sobom zvysit. Vyznamne sa ma zvysit' aj podiel bioetanolu na doddvanej nafte. V tomto
kontexte teda vznikd moznost’ overit’ si realnu navratnost’ projektov v oblasti alternativnych
zdrojov €1 Gspornych programov v praxi.

Ak k tomu priddme aj vyuzitie noriem, ktoré sa zaoberaju certifikdciou napr. budov
(tato norma Eurdpskej Ginie stanovuje povinnost’ energeticky certifikovat’ kazdu nehnutel'nost’
v nachadzajticu sa v Eurdpskej unii do roku 2010) ¢i niektoré d’alSie normy, pre investorov sa
tym otvara zaruka realnej ziskovosti a teda aj navratnosti tychto projektov.

Stucasne s tymto procesom dochadza k vyraznému zvySeniu akcii a zdujmu o akcie
firiem, zaoberajucich sa spracovanim odpadov. Hodnota akcii tychto firiem stupla v posled-
nych troch rokoch o 73 %. Niektoré firmy a niektoré fondy, investujice do zelenych firiem,
uz prekonali aj tento index rastu a dosiahli az 90 % ndrast za posledné dva roky. Prave z tohto
dévodu sa mnohé fondy zacinaji v sucasnosti ¢oraz vyznamnejsie zaujimat’ o investovanie do

tychto oblasti.
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Samozrejme, mozno hovorit’ o regiondlnych Specifikach investovania. Kym v pod-
mienkach Eurdpskej unie je to hlavne do oblasti biopaliv a solarnej energie, v Spojenych
Statoch predovsetkym do oblasti bioetanolu a pod.

Treba takisto povedat’, Ze rast akcii firiem alternativnych producentov (napr. etanolu)
stupli za posledného 1,5 roka o viac ako 90 %.

Takto sa vytvara nova skupina vyrobcov Spickovych technologii, ktoré st zamerané
bud’ na alternativne zdroje alebo na tsporné programy. V budicom obdobi je teda mozné
ocakavat, ze vel'kd Cast’ investicnych fondov sa po urcitych obavach, ktoré vyplynuli z do-
terajSicho vyvoja na trhu nehnutelnosti, bude stale viac orientovat’ na investicie prave v uve-
denych oblastiach.

S vyraznym néarastom objemu disponibilnych zdrojov vznikla zasadna otazka: kam
tieto zdroje investovat’. V dosledku skutoCnosti, ze mnohé z oblasti, ktoré predtym vyzerali
ako lukrativne, sa ukazali z dlhodobého hladiska nie az tak vyhodné, zvysila sa nielen votalita
trhov ale dochadza aj k vyraznému zvySeniu intenzity presiivania investi¢nych zdrojov medzi
jednotlivymi oblastami.

V uplynulom obdobi sa mnoho velkych firiem v oblasti energetickej brandze (napr.
General Electric, British Petroleum, Shell, Total atd’.) sa zameriavali skor len na tradi¢né
zdroje, to znamend na tazbu ropy aplynu. V poslednych dvoch rokoch vSak dochadza
k enormnému zvySeniu vytvdrania malych dcérskych firiem, ktoré sa zaoberajii oblast'ou
alternativnych zdrojov. Kedze tieto firmy maju silné¢ financné zazemie od povodnych
vlastnickych materskych spolo¢nosti, mozno ocakavat, ze budi schopné realizovat' nielen
projekty v oblasti alternativnych zdrojov, ale €o je dolezité, budi schopné rozbehnut’ aj proces
fazii a akvizicii mensSich energetickych firiem, ktoré uz nie st schopné dlhodobo operovat’ na
kapitalovom trhu.

Dalsou zvlastnostou je skutocnost’, ze drviva vicsina firiem, zaoberajlicich sa takymi-
to projektmi, je v podstate tverovand cez kapitalové trhy. Nedochadza teda k averovaniu cez
bankovy sektor a preto aj pripadny kolaps (ak by nastala analogicka situacia ako u interneto-
vych firiem) by nezasiahol banky, ale predovsetkym oblast’ fondovych zdrojov.

Na druhej strane mnoho firiem investuje bez ohl'adu na realne dosiahnuté vysledky.
Ak zoberieme do Uvahy situdciu, ktord existovala pri finan¢nej bubline v obdobi 1997 az
2000 v oblasti internetovych firiem, je zrejmé, ze sa vytvara analogia: vtedy takisto ako aj
dnes mnoho firiem bolo trvale v ¢ervenych cislach. Napriek tomu tato skutocnost’ neodradzala
investorov od toho, aby pokracovali v rozsiahlom investovani do tychto firiem.

Je tu v8ak niekol’ko faktorov, ktoré moézu ohrozit’ redlnu navratnost’ investicii v oblasti
udrzatel'ného rozvoja. Niektoré vyvojové procesy by mohli zmenit’ redlnu névratnost, ale aj
priebeznu efektivnost’ tychto investicii:

—  Vyznamnym aspektom ovplyviiujucim navratnost’ tychto investicii je prijimanie ekolo-
gickych noriem (¢i uz v Eurdpskej nii alebo Spojenych Statoch). Ako su postupne tieto

normy prijimané a ako svojim sposobom v zna¢nej miere zasahuji napriklad priemyselny
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sektor, znamena to aj pri vyuziti prechodovych obdobi podstatne odliSni navratnost’
investicii do tychto oblasti. Preto sa zvySuje tlak na prehodnotenie tychto noriem, ¢i
pripadné ich zmiernenie.

- Neodhadnutel'nost’ vyvoja cien ropy, ktora hlavne v poslednych mesiacoch vykazuje vy-
raznu votalitu. Ukazuje sa, Ze ak by doSlo k navratu cien ropy na uroven okolo 30 az 35
americkych dolarov za barel, mohlo by to viest’ k poklesu redlnej efektivnosti mnohych
dnes realizovanych projektov v oblasti alternativnych zdrojov energii, hlavne v oblasti

bioetanolu.

Do uvahy treba tiez brat’ skutoCnost’, Ze sa sice na jednej strane posiliiuje proces
vytvarania koncentrovanych finanénych zdrojov, avSak na druhej strane dochadza k niekol-
kym zvlaStnostiam. Ak sa dnes rozsiahle volné zdroje (napr. zdroje rizikového kapitalu)
koncentruji v rukach tzkej skupiny investorov aby dosiahli redlne zhodnotenie, musia do-
sahovat’ relativne vysoku mieru ziskovosti aj vynosovosti, pohybujicu sa na trovni nad 15 %.
Na druhej strane, pokial’ by iSlo o ststredenie finan¢nych prostriedkov v rukach velkej skupi-
ny malych investorov, tlak na celkovll vysku zhodnocovania by bol podstatne mensi a tym by
odpadla nutnost’ neustaleho tlacenia vsetkych investicii do vel'mi vysokych navratovych
pasiem. Ukazuje sa, Ze tato oblast’ moze byt’ z dlhodobého hladiska zaujimava.

Ak vSak zoberieme do uvahy kratkodobé a strednodobé vykyvy, ku ktorym dochadza
¢i uz na trhu energetickych médii alebo v d’alSich oblastiach, je mozné ocakavat’ vyraznu
oscilaciu dosahovanej efektivnosti. To znamend, ze sa znovu moze vytvorit' bublina, ktora
v investicnych kruhoch povedie k vyraznému zvySeniu zdujmu o investovanie do tychto
oblasti, ale na druhej strane zaroven tato bublina splasne podstatne rychlejSie ako splasla

napr. internetova bublina, alebo ako sa dnes dostava do problémov svetovy trh nehnutel'nosti.

3.1. Vyvoj v oblasti alternativnych zdrojov energie

Upozoriiujeme na to aj preto, ze v rade pripadov skusenosti v oblasti alternativnych
technologii a alternativnych zdrojov energii ukazuji na dost’ rozporné hodnotenie. Na jednej
strane su to vyskumné spravy, ktoré konstatuji vyborné vysledky sektora alternativnych zdro-
jov energii ¢i uz v oblasti biomasiv, soldrnej energie a pod. Podl'a nich tento sektor vykazuje
vel'mi stiipajicu ziskovost. Na druhej strane vSak nikto nechce brat’ do tvahy skuto¢nost’, ze
mnohokrat naklady na vyrobu napriklad fotogalvanickych ¢lankov, ¢i ndklady na vyrobu
inych alternativnych zdrojov s podstatne vysSie ako ndklady na tazbu klasickych zdrojov.
Okrem toho vyuzitie biopaliv v oblasti etanolu vedie k znizeniu rozsahu emisii iba o 13 %
menej ako tradi¢né zdroje energii. Podl'a niektorych stadii (napr. Cornellovej univerzity alebo
Massachusettského technologického institutu) je potrebné k vyrobe etanolu o 70 % energie
viacej ako zostane vo vlastnom vyrobenom palive.

Okrem toho sa do popredia dostava d’alSia skutocnost’. Ak sa ma vyprodukovat’ dosta-

tocny objem bioetanolu, musi sa pristipit’ k rozsiahlym zavlaham. V takomto pripade otazka
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alternativnych zdrojov energii prestava byt otazkou iba jedného jediného pohladu, resp.
sektora, ¢i konfrontdcie medzi cenou energetickych alternativnych zdrojov a cenou ropnych
produktov, ale suvisi aj s dalSimi aspektmi.

Vyznamnym faktorom je takisto skutocnost’, ze kurzy akcii firiem, ktoré¢ vyuzivaja
obnovitel'né energie maju silnt spéatnii vdzbu na vyvoj cien ropy a plynu. Pokial’ by sa ceny
tychto komodit zacali vyvijat smerom dole, doslo by k podstatnému ohrozeniu realnej
navratnosti vacSiny tychto projektov. V takomto pripade by ale nové politické rozhodnutia
(pokial’ by znova nezmenili zadsadnym sposobom podmienky) viedli k tomu, ze by sa
ekologické firmy dostali do izadia investi¢nej sféry.

Hoci na jednej strane mozno konStatovat’, ze zdujem o alternativne zdroje v budicnosti
pravdepodobne sustavne porastie, na druhej strane je vSak otazkou ako rychlo, v akom
rozsahu a na ktorych teritoriach. Z tohto dovodu bude treba zachovat’ ur¢itii mieru opatrnosti
pri rozsahu investovania do sféry udrzatelnych zdrojov a takisto zachovat’ ideu diverzifiko-
vaného pristupu.

Treba upozornit’ aj na dalSiu vyznamnu skuto€nost’. V poslednych rokoch coraz
CastejSie dochadza k presunu investicnych zdrojov realizovanych fondovou sférou z oblasti
tradi¢nych nakupov akcii do novych oblasti, predovsetkym do oblasti vyuzivania a spracova-
nia vody, energii a infrastruktirnych systémov. Vytvara sa nova skupina fondov, tzv. infra-
Struktirnych fondov, ktorych rozsiahla Cast’ portfdlia je sistredna prave na investicie v tychto
systétmovych prierezovych odvetviach. Tento fenomén mozno pozorovat predovSetkym
v Eurdpskej unii a v Spojenych Statoch.

Investovanie do infraStruktirnych fondov znamené na jednej strane zvysenie zavislosti
investicii od vladnych rozhodnuti a politickych smerov ale na druhej strane, ked’Ze ide i infra-
Struktarne fondy, investicie s smerované na oblasti sluzieb, ktoré bude obyvatel'stvo a podni-
katel'ska sféra potrebovat’ vzdy. Pokial’ by sa realizovali mnohé rozvojové projekty, stupol by
vyznam podnikov zabezpecujucich napr. zdsobovanie vodou, odkanalizovanie vody ¢i fondov
zaoberajucich sa niektorymi energetickymi infrastruktirnymi projektmi.

Upozoriiujeme na to preto, ze sucasny tlak na redlne investovanie sa zvysuje. Postupny
rozbeh realizacie penzijnych reforiem v jednotlivych c¢lenskych krajinach Europskej tnie
zarovell znamena podstatné posilnenie finan¢nej kapacity investicnych fondov, osobitne
penzijnych fondov. Mozno konstatovat,, Ze pokial’ by sa vo vSetkych krajinach Europskej tinie
spustil druhy pilier (pri urcitej priemernej vySke pomeru priebezného a penzijného piliera),
znamenalo by to realne vytvorenie volnych investicnych prostriedkov v rozsahu 1,5 az 2
biliony euro ro¢ne. Aj ked’ st to dlhodobé prostriedky, bude ich nutné zo strednodobého aj
kratkodobého hladiska orientovat’ na financovanie dostato¢ne efektivnych projektov. Preto
investicné smerovanie fondov do oblasti infraStruktary sa ukazuje ako jedno z mimoriadne
vyznamnych smerov. Tento trend potvrdzuju aj skusenosti investorov v priebehu obdobia
1995 az 2005.
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Neustale prestivanie investicného portfolia (postupny prenos investicii z oblasti tech-
nologickych firiem do oblasti informatiky, odtial’ do oblasti komoditnych operacii, odtial’ do
oblasti trhu s nehnutel'nostami, odtial’ do oblasti nanotechnologii a odtial’ do oblasti umoznu-
jucich udrzatelny rozvoj, hlavne v oblasti energetiky a systémovej infrastruktiry) ukazuje
nestabilitu v redlnom zhodnocovani investovania. V sii€asnosti sa vytvaraju nové investi¢né
moznosti, aj ked’ skor v dlhodobom ¢asovom horizonte, predovsetkym vo vézbe na skupinu
krajin BRIC, ale i vo védzbe na niektoré projekty technologického typu zamerané na oblast’
genetického inzinierstva ¢i nanotechnologii. Potreba preklentt’ rozdiel medzi predpokladany-
mi vynosmi dlhodobého investovania a readlnymi vynosmi kratkodobého a strednodobého in-
vestovania vyzaduje najst nové investicné moznosti. Ked'ze sa celkovd miera nestability
v svetove] ekonomike z hladiska Struktiry zdsadnym spdsobom posiliiuje, bude nutné
uskutocnit’ nielen diverzifikovanie portfolia, ale aj postupny kratkodoby a strednodoby prenos
portfolia (alebo t'aziska portfélia) jednotlivych investorov na rozne oblasti. Skisenosti ukazu-
ju, ze je sice potrebné hovorit’ o procesoch udrzateI'ného ekonomického rozvoja, avsak vo
viacsine pripadov tieto projekty maju vel'mi vysokl finanént nakladnost’.

Realizacia projektov alternativnych zdrojov energii v oblasti biomasy zaroven techno-
logicky vedie k podstatne vyssej spotrebe vody a k podstatne vyssej nutnosti zabezpeCovania
novych hydrologickych podmienok. Takto dochddza ku spojeniu energetického sektora so
sektorom spracovania a udrzby vody, ale aj sniektorymi dal$imi sektormi. V kone¢nom
dosledku tym vzniké nova kvalita fungovania systémovej infraStruktary: od infrastruktary in-
formacnej, cez infrastruktiru dopravni, az po infrastruktiuru energeticku. Aj ked’ zatial’ je zre-
telnejSia védzba iba medzi infrastruktirou informacnou a infrastruktiurou energetickou, vyvoj
stale vyznamnejsie do popredia postva aj ulohu d’alSich zloziek systémovej infrastruktary.

1. Bude rast’ vyznam infraStruktary systémovych odvetvi, pretoze civilizacia sa stava stale
viac zavisla na poskytovani komplexného balika sluzieb.

2. 'V oblasti systémovej infrastruktiry, ktorej sluzby potrebuje v podstate kazda zlozka spo-
lo¢nosti, bude dochadzat’ k novému vyvoju, a to k tzv. procesu komplexného dodévania
sluzieb v systémovej infrastruktire (od informatiky, cez systém energetického zabezpe-
covania, cez vodarenské sluzby, odkanalizovanie vod a likvidaciu odpadu, az po oblast’

dopravnych systémov) — systém utility.

Poskytovanie komplexnych sluzieb systémovej infrastruktiry znamend, ze na jednej
strane bude mozné vyuzit’ relativne pomaly cenovy vyvoj v oblasti poskytovanych sluzieb, ale
na druhej strane stiCasne si zabezpecit trvaly rozsah klientely a trhu, ktory tento kompliko-
vany systém infrastruktury zabezpecuje. To v kone¢nom dosledku ale vyzaduje podstatne
rozsiahlejsi objem investicii ako doteraz a zdroven aj podstatne komplexnejsi aj efektivnejsi
systém.

Dochédza teda k urcitému zdruzovaniu poskytovania sluzieb systémovej infrastruktu-

ry, ktoré si vyzaduje podstatne vysSie zdruZzovanie finanénych prostriedkov. Tym vznika pre
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investorov moznost’ vytvorit' si dlhodoby a relativne isty zdroj prijmov skoncentrovanim
zdrojov investorov vo vidzbe na skoncentrovanie systémovych zloziek infrastruktary. Postup-
na ekologizacia, realizovand formou novych sprisnenych legislativnych opatreni, vytvara
predpoklad trvalej vynosnosti vlozenych prostriedkov a zvySovanie rozsahu a efektivnosti
celého infrastruktirneho sektora. Vznika teda urcitda moznost’ reagovat’ na obrovské diverzifi-

kovanie finan¢nych zdrojov existujucich vo svetovej ekonomike.

3.2. Moznosti investovania do rizikového kapitalu

Mozno to ilustrovat’ aj na d’alSom priklade. Celkovy rozsah fondov rizikového kapita-
lu sa v sucasnosti pohybuje na urovni priblizne 100 miliard americkych dolarov ro¢ne. Tento
rizikovy kapital hl'add moznosti redlneho investovania, a to predovSetkym zo strednodobého
hl'adiska. Nejde teda o kratkodobé investicie v rozsahu 1 az 2 rokov. Moznosti investovania
rizikového kapitdlu su vSak odvetvovo a teritoridlne limitované. Preto akdkol'vek nova
moznost’ pre investovanie tychto novych finanénych prostriedkov je mimoriadne lukrativna.
Analyzy ukazali mozZnost’ postupného prieniku predovsetkym do oblasti komplexnej infra-
Struktary zabezpecCujucej chod spolocnosti. V prvej faze by mali investicie smerovat’ predo-
vsetkym do zdravotnictva. Predpokladé sa, ze rozsiahlost’ investi¢nych vstupov ale aj cely
proces prebudovania infrastruktury v zdravotnictve bude vyzadovat priblizne 5 az 10 rokov. In-
vestovanim do zdravotnickych zariadeni bude mozné dosiahnut’ dostato¢nti mieru névratnosti
vloZenych prostriedkov aj z kratkodobého hladiska.

V stiCasnosti zacina v zdravotnictve prebiehat’ velmi vyznamna vnutornd kvalitativna
zmena. Suvisi s tym, Ze zdravotnictvo sa v niektorych krajindch stalo jednym z klIai¢ovych
tvorcov novych pracovnych miest. Pravda, nejde uz o zdravotnictvo s klasickymi zdravotnickymi
zariadeniami typu nemocnic alebo poliklinik, ale o zdravotnictvo, ktoré v sebe zahfiia vyskum,
dopravu, sluzby, vlastné opera¢né ¢innosti, pooperacny servis, celozivotnu starostlivost’ atd’.

Ide teda o Siroky komplex cinnosti a sluzieb spojenych so zdravotnictvom, ktoré
vzhl'adom na zdvaznost’ tychto sluzieb zabezpecuju aj relativne vysoku mieru névratnosti
a ziskovosti. Pretoze tieto investicie prinaSaju efekt relativne rychle (v horizonte 1 az 2 ro-
kov), mozno o nich hovorit’ ako o investiciadch s dostato¢nou kratkodobou alebo strednodobou
mierou efektivnosti.

Druht rovinu investovania predstavuju investicie do systémovej infrastruktary, alter-
nativnych zdrojov energie, vodného hospodarstva, dopravnych systémov alebo informa¢nych
systémov, ktoré st investiciami radovo na 3 az 5 rokov. Ich redlna miera néavratnosti sa
pohybuje na urovni 8 az 10 rokov. Tato relativne dost’ dlha doba navratnosti znamena, ze
priestor pre investicie do tejto oblasti je obmedzeny vylucéne pre velkych a zna¢ne financne
zabezpelenych investorov. Pretoze takéto podmienky spiiaju v podstate len penzijné fondy
alebo niektoré kategdrie hedgeovych fondov, je zrejmé, Ze investicie do tejto oblasti bude

zaujimavé predovsetkym pre tito skupinu investorov.
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Tretiu rovinu predstavuje klasicky narodny pristup investovania do Statnych cennych
papierov Statov a teritorii, ktoré maji perspektivu stat’ sa vyznamnymi dynamizujucimi
faktormi svetovej ekonomiky. Dnes napriklad Statne cenné papiere alebo dlhopisy Brazilie,
Ciny aIndie su relativne nizko vynosové, avsak vo vizbe na ich predpokladany buduci
vyznam pre svetovi ekonomiku za 10 az 15 rokov, mdze dojst’ k vyznamnému zvySeniu
hodnoty tychto cennych papierov.

To ale znamena, ze kym v uplynulom obdobi bola kIi¢ovou otdzkou investovania
otazka diverzifikacie portfolia podla brandzovych pristupov alebo podla teritoridlneho
Struktirovania cennych papierov, v sucasnosti sa postupne vytvara novy dimenzionalny
rozmer, a to investovanie vo vizbe na ¢asovy faktor i casovu vynosnost’.

Francuzsko v roku 2006 uviedlo na kapitadlovy trh az 50-ro¢né cenné papiere, priCom
predpokladany limit emisie bol 3,5 miliard euro. Obavy, ¢i tieto cenné papiere budu realne
predajné sa vel'mi rychlo rozplynuli, pretoze v podstate v priebehu niekol'kych tyzdnov bola
cela tato emisia Statnych dlhopisov predana.

Znamena to teda, ze postupne dochadza k diverzifikovaniu portfolia z hl'adiska faktora
Casu. Kym vlastnictvo zdravotnickych akcii znamena relativne rychlu navratnost, vlastnictvo
akcii infrastrukturnych fondov znamend navratnost’ v strednodobom horizonte a vlastnictvo
akcii vybranych buducich perspektivnych Statov a trhov investovania znamena garantovanie
investicnej efektivnosti z dlhodobého hl'adiska, teda v horizonte 10 az 15 rokov.

Takyto novy pristup k investicnému portféliu, zamerany nielen na vecné Struktirova-
nie, ale aj ¢asové Struktirovanie, by mohol byt jednym z klIi¢ovych faktorov zcasti eliminu-
jucim investi¢né rizikd penzijnych fondov. Zarovenn by mohol byt urcitou odpovedou na
rozpornost medzi poziadavkami arealnymi moZznostami penzijnych fondov. Poziadavky
vyzaduju dlhodobé dosahovanie strednej resp. vysokej efektivnosti a ndvratnosti investi¢nych
prostriedkov. Realne odhadnutie moznych efektov podl'a brandzového ¢i asového pristupu je
vSak znac¢ne komplikované. Skor hovori o moznosti dosiahnut’ kratkodobé efekty a z dlhodo-
bého hl'adiska signalizuje vyznamny narast rizika a teda aj problematicku navratnost’ investo-
vanych prostriedkov.

S tym suvisi aj niekol’ko d’alSich aspektov. Je zrejmé, ze:

— niektoré nové oblasti dlhodobého investovania (ako alternativne zdroje energie a pod.)

budu bez ohl'adu na mozné korekcie legislativnych podmienok trvale vynosové;

- tempo skracovania vynosovosti ,,bublin® (tzn. pokial’ technologické akcie dosiahli svoj
vrchol a doslo k naslednému kolapsu) sa vyznamnym sposobom zvySuje a trva priblizne
6 az 8 rokov. Pokial' by doslo ku kolapsu statov, rychlost’ kolapsu by predstavovala

zhruba mesiac;

— dochadza k vyraznému narastu problémov v oblasti penzijnych fondov, avSak tento pro-
ces sa skor pohybuje v strednodobom horizonte. Na strane druhej v oblasti investicii do
systémovej infrastruktiry sa kolaps prejavi zhruba o 5 az 7 rokov.
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K tomu pristupuje este d’alSia problémova skutoc¢nost’: odhadovanie vyvoja niektorych
limitnych fenoménov, ako je napriklad vyvoj cien ropy, celkovy rozsah spotreby energetic-
kych médii, redlna realizacia uspornych programov ¢i d’alSie prijimanie legislativnych opatre-
ni na podporu ekologicky udrzatelného rozvoja v jednotlivych klicovych hospodarskych
blokoch.

V oblasti stratégie, ekologizacie narodnych ekonomik vidime aj urc¢ité nadznaky zbli-
zovania. Eurdpska tnia ide cestou prijimania legislativnych noriem tak na narodnej trovni
ako aj na urovni komunitarneho prava. Spojené Staty ida cestou, ktord je charakteristicka
v tejto faze skor prijimanim legislativnych opatreni na turovni jednotlivych Statov. Az
nasledne sa pocita s postupnym prenosom takychto opatreni na federalnu troven.

Azijské krajiny (Cina, India a d’alsie) sa zatial' vo vyraznejsej miere ekologizaciou ne-
zaoberaju. Pre tieto krajiny sa kIicovou ulohou v sucasnosti stava udrzanie vysokého eko-
nomického rastu a otdzka ekologizacie je zatial' v uzadi. Napriklad v Cine existuju mnohé te-
ritoria, ktoré su uz sice hospodarsky mimoriadne dynamické, ale zivotné prostredie je v nich
charakteristické neinosnymi pomermi a skor ¢i neskor bude vyzadovat rozsiahle ekologické
investicie.

Z tohto vyplyva, ze v tychto krajinach vysoky hospodarsky rast dlhodobo nie je mozné
bez rozsiahlych ekologickych investicii zachovat. Ked’ze ekologické projekty bude potrebné
financovat’ a domace vnutorné zdroje zrejme na financovanie tychto ekologickych projektov
(napriklad v oblasti vodarenskych sustav, v oblasti alternativnych zdrojov energie) nebud
postacovat, ze skor ¢i neskor budi musiet’ tieto krajiny pristupit’ k ziskavaniu finanénych
prostriedkov zo zahranicia, a to bud’ cestou fuzii a akvizicii domacich firiem so zahrani¢nymi
firmami, alebo cestou emitovania akcii skupovanych investormi na svetovych finan¢nych
trhoch.

Z tohto vyplyva, ze kym efektivna navratnost’ investicii vloZzenych do ekologickych pro-
jektov sa v Eurdpe v stcasnosti oakava zhruba o 2 az 4 roky, celkova investi¢na navratnost’
ekologickych projektov v Cine, Indii alebo niektorych d’alsich azijskych krajinich vo vizbe
na oc¢akavany rozsiahly nérast takychto projektov v buducnosti enormne stiipne az v horizonte
10-tich rokov.

A takto sa dostdvame k novému pohladu na oblast’ investovania. Na jednej strane
mozno vidiet’ rozsiahly nérast procesov fuzii a akvizicii, predovSetkym azijskych, indickych
a Cinskych firiem na teritéridch tradi¢nych vyspelych krajin, ako st krajiny Europskej unie
a Spojenych statov. Klasickou ukazkou je expanzia indického Mittal Steel. Na druhej strane
zaéina to postupny nastup dal§ich firiem zkrajin vychodnej a juhovychodnej Azie (ako
napriklad koncernu Tatta), ktoré formou akvizicii a fuzii ziskavaju d’alSie podniky z r6znych
odvetvi z Eurdpskej tinie a Spojenych Statov a realizuju v nich proces vyrazného prehodnoco-
vania investicného cielenia. Ak sa predtym indické alebo Cinske firmy zameriavali predo-
vSetkym na malé a stredné firmy, v sucasnosti maji zdujem o ovladnutie velkych firiem

(mnohokrat nadnarodnych firiem eurdpskej alebo americkej proveniencie).
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Ak k tomu pridame skutoCnost’, ze subezne s procesom investi¢nej expanzie tychto
firiem prebiecha podstatné zvySovanie rozsahu finanénych prostriedkov, ktoré ziskavaju
legélni pracovnici z tychto krajin za svoju pracu vo vyspelych krajinach, mame pred sebou
obraz Uplne novej Struktiry investiénych a finanénych tokoch (200 miliard americkych
dolarov rocne).

Dochadza k vyraznému ndrastu rozsahu investicii, ktoré¢ su zamerané napriklad na
financovanie energosektora &i fiiziové akviziéné expanzie v podmienkach krajin Azie ako aj
k vyznamnému narastu fuziovych a akvizi¢nych aktivit 4zijskych firiem na euré6pskom a ame-
rickom teritoriu. Pritom ale nedochédza k vyraznému posililovaniu investi¢énych aktivit in-
vesticnych aktivit indického alebo c¢inskeho finanéného sektora ale predovsetkym k po-
siliovaniu ich nadndrodnych firiem. Je redlny predpoklad, Ze vtomto kontexte bude
pokraCovat’ vyvoj aj v najbliz§ich rokoch a nad’alej pojde skor o expanziu podnikov, ktoré
budu prenikat’ na teritoria vyspelych krajin ako o prienik finan¢ného sektora ¢i bank, ktoré by
sa postupne stavali sicast'ou eurdpskeho alebo amerického finanéného sektora.

Ukazuje sa vSak stale vyraznejSie, Ze z dlhodobejSieho hladiska uz nebude mozna
expanzia azijskych firiem bez dlhodobého spojenia s finanénym sektorom. Mozno to doku-
mentovat’ na firme Mittal Steel, ktorej vnutorné rezervy (ktoré jej dovolili expanziu) boli uz
vycerpané. V sti¢asnosti je uz expanzia tohto koncernu vo velkej miere zavisla od ziskavania
externych zdrojov ¢i uz cez bankovy sektor alebo cez kapitalovy trh.

Tym dochddza k umociiovaniu vyznamu svetovych kapitdlovych trhov a zaroven aj
k zmene oblasti financovania rozsiahlych fuziovych a akvizi¢nych aktivit.

Napriklad dochadza k postupnému zédsadnému prehodnocovaniu fuziovych a akviziénych
aktivit v oblasti informa¢ného sektora. Fuzie a akvizicie informacnych a internetovych firiem,
ktoré boli v mdde pred 6 az 7 rokmi, sa dnes ukazuju ako znacne problematické. Dochadza
sice k procesu fuzii a akvizicii, avSak tieto sa tykaji skor stredne velkych firiem, ktoré su
zamerané na sluzby pripadne na doddvku projektov v plne automatizovanom rezime.

Treba konstatovat’, ze vyvoj informacného sektora sa znacne meni. Ak pred 6 az 7
rokmi internetové firmy kralovali na jednotlivych svetovych kapitdlovych trhoch, dnes su uz
v uzadi. Ak v uplynulom obdobi bola informatizicia vyznamnym alebo klIicovym faktorom
tvorby pracovnych miest, dnes vyznam informacného sektora v Spojenych Statoch ale aj
v niektorych vyspelych eurdpskych krajinach klesa a dochadza k postupnému ruseniu a likvi-
dacii milibnov pracovnych miest v tomto sektore. V Spojenych Statoch doslo napriklad v ob-
dobi 2000 az 2006 k zéniku viac ako 1,1 milidna pracovnych miest v oblasti informatiky,
priom len 420 tisic ztychto pracovnych miest bolo presunutych do krajin Azie, Indie
a Pakistanu. Ostatné pracovné miesta zanikli.

To znamena, ze sa nepotvrdil pdvodny predpoklad, ze zdkladom tuspechu a teda aj
navratnosti informac¢ného sektora bude trvala a vyznamna expanzia tohto sektora, premietaji-
ca sa nielen do celkovych hospodarskych vysledkov ale aj tvorby novych pracovnych miest.

Sucasnost’ je charakteristickd tym, Ze informacny sektor za¢ina pomalicky ustupovat’ do
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uzadia. Dochadza sice stale v mnohych oblastiach k transformacii jeho tloh pre firmy ¢i pre
Statnu spravu (napriklad elektronicky government a pod.), avSak informaény boom, ktory
existoval pred 6 az 8 rokmi dnes uz zd’aleka nedosahuje taky velky rozmer.

Je redlne riziko, Ze podobny vyvoj bude prebiehat’ aj u firiem s trvalo udrZatelnym
rozvojom. V sucasnosti tieto firmy vyznamnym spdésobom expanduju, ro¢ne dochadza
k zhodnoteniu ceny ich akcii 0 30, 50 az 70 %. Akcie takychto firiem sa stavaju jednym
z najlukrativnejSich objektov obchodovania na kapitalovych trhoch. Medzi najvécsie rizika
tohto smerovania vSak opétovne patri neodhadnutel'nost’ vyvoja a dlhodobosti efektov. Ana-
logie s vyvojom internetového sektora su teda viac ako zrejmé.

Na druhej strane urcita zaruka bezpecnosti pri investovani na rozdiel oproti infor-
macnému sektoru spociva v tom, ze postupne si vSetky vlady uvedomuju nutnost’ ekologi-
zacie narodnych ekonomik a teda nutnost’ pristipenia k prehodnoteniu pozicie jednotlivych
zloziek infrastruktiry spitych s ekologizaciou. Ak sa k tomu prida aj skuto¢nost’, ze vlady
postupne prijimaju stale viac ekologickych noriem, je zrejmé, Ze prijimané normy sa moézu
stat’ vyznamnejSim kritériom ndvratnosti alebo efektivnosti investicii ako mnohé predtym
chapané klicové faktory, ako napriklad rozsah kapacit spracovania ropy ¢i vyvoj spotreby
ropy v mnohych krajinach.

Zaroven sa ukazuju uplne zretelne, ze celkovy rozsah efektivnosti investovania moze
zasadnym spOsobom posunut’ a ovplyvnit' zvySenie vplyvu legislativneho prostredia ale aj
zvysenie vplyvu cielenia investicii cez narodné vlady.

Ak k stcasnému rozsahu volnych finanénych zdrojov priddme investicné zdroje
zhruba 70 200 hedgeovych fondov, priblizne 11 000 otvorenych a uzavretych podielovych
fondov a zdroje od individudlnych investorov, mozno hovorit’ o ro¢nej hodnote investi¢énych
zdrojov zhruba na urovni 10 bilionov americkych dolarov. Pri takomto rozsahu volnych
finan¢nych zdrojoch vznika principidlna otazka: kde a v akej Strukture a v akom Casovom
horizonte investovat’ tieto vol'né finan¢né prostriedky.

Jednu liniu predstavuje investi¢na stratégia investicnych skupin (ako je Carlyle Group
¢1 Premiere), alebo investi¢nych skupin v krajinach strednej a vychodnej Europy (ako J&T,
Penta a pod.). Tieto skupiny st zamerané skor na kratkodobé investovanie v horizonte niekol-
kych rokov a nie na investicie v oblasti infrastruktrnych projektov. Suvisi to nielen s celko-
vym rozsahom disponibilnych zdrojov a kapitdlu ale aj s mierou investi¢nej trpezlivosti
z hl'adiska navratnosti tychto prostriedkov spédt’ materskym firmdm (zameranie na investicie
do podnikov).

Zaroven stymto procesom dochadza k postupnému diverzifikovaniu investicného
portfolia. Velka Cast’ finanénych skupin sa dnes ststred’'uje na rozlozenie svojho investiéného
portfolia nielen z hl'adiska odvetvi, ale ¢o je velmi vyznamné, aj z hl'adiska efektivnosti
¢asového nabehu efektivnosti zmien jednotlivych klicovych procesov. Takto sa faktor ¢asu

stdva jednym z mimoriadne vyznamnych fenoménov ovplyviujici cely proces investovania.
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Faktor Casu sa vd’aka informa¢nym technologiam stava novou kriteridlnou funkciou
vizby zakaznik — dodéavatel, vizby internetovy klient — internetovy predajca a véizby reédlne
rozhodovacie procesy v redlnom case.

Riadenie narodnych alebo nadnarodnych ekonomik, otdzka kontinualneho vyskumu,
otazka postupného usmernovania financénych a informac¢nych tokov vo firmach, ale aj moz-
nost’ vyuzivat’ informa¢né systémy na podstatny narast kriminality sa v sti¢asnosti zaraduju
medzi vyznamné fenomény, ovplyviiujuce celkovu stabilitu svetového finanéného systému.
Udaje o pocitadovej kriminalite ukazuji obrovsku expanziu rozsahu prostriedkov, ktoré vstu-
puju do tejto sféry, vynaliezavost' jednotlivych hracov ale aj skuto¢nost’, ze celkovy rozsah
investovania dnes uZz nie je jedinym urcujicim faktorom z hladiska navratnosti vlozenych
prostriedkov.

Skuto¢nost’, ze mnohé legislativne opatrenia mozu zdsadnym sposobom posunut’ cel-
kovtl narodohospodarsku klimu je znama. Ukazuje sa vSak, Ze rozhodnutia sic¢asnych a budua-
cich vlad budii mat’ omnoho vacsi vplyv na vyvoj celej podnikatel'skej sféry a spoloc¢nosti ako

predtym. Vznika preto nutnost’:
- prehodnotit’ moznost’ informdcii a overovania vyvoja v redlnom case;

- zaradit’ ¢as ako fenomén, ktory sa vyskytuje vo vSetkych zlozkach ekonomickych ale aj

spolo¢enskych procesov;

— pracovat’ snovou Struktirou kvality spojenia. Ide o otdzku systémovej infrastruktury

a vSetkych jej systémovych suvislosti.

Naznacené skutocnosti ukazujii na niekol’ko vel'mi vyznamnych zmien. Tykaju sa
nielen zmeny narodohospodarskej situacie pripadne zmeny situdcie v oblasti kapitdlovych
trhov, ale dochadza aj k zadsadnému kvalitativnemu zvratu v celej Struktire usmernovania
investicii riadenia ekonomiky a spolo¢nosti. Velmi dodlezitd je aj skutocnost, Ze stile
vyznamnejSie do popredia uz vystupuju nielen narodné podmienky alebo ekonomické aspekty
z hl'adiska narodnych ekonomik, ale aj aspekty globalnej ekonomiky, Strukturované podla
zaujmovych oblasti investovania s novou dimenziou ¢asového rozlozenia. Takéto Struktura-
lizacia investicii z vecného, Casového a teritorialneho hladiska znamena prechod na novu
kvalitu investovania v oblasti vSetkych investiénych fondov.

Novy aspekt sa objavuje napriklad aj v oblasti energetiky. Ak ma byt do roku 2030
uspokojeny dopyt po vsetkych energidch z hl'adiska celosvetovej potreby energetiky, bude
nutné v buducich 25 rokoch do energetiky investovat’ viac ako 17 biliénov americkych dola-
rov. Této Ciastka bude postaovat’ len za predpokladu, ze sa nezmeni pocet I'udi, ktori maja
pristup k energetickej sieti. Podl'a spravy Medzindrodnej agentiry pre energie sa ich pocet
v sucasnosti odhaduje na 2,5 miliardy ludi. Pritom kazdy rok musi prist do energetiky fi-
nancnd injekcia v sume prevysSujucej 500 miliard americkych dolarov, ktort je mozné pova-

zovat’ vzhl'adom na existujlci investicny tlak za spodna hranicu. Pokial’ by doslo k vyraznej
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expanzii pristupu l'udi k energetickym systémom, celkovy rozsah investicii do energetiky by
sa mohol v budticich 25 rokoch pohybovat’ az na trovni 25 bilibnov americkych dolarov.

Vznika teraz zdsadna otazka: je nedostatok atraktivnych investiénych moznosti alebo
je problém v komunikacii medzi investormi a oblastami, kam by mali tieto investicie
smerovat’ alebo investori nemaji k dispozicii dostato¢ne efektivny rozbor hospodarenia
oblasti investovania?

Zo spravy o svetovej energii, ktora sa opiera o stadiu KPMG napriklad vyplyva, ze ak
energetické firmy nedokazu lepSie komunikovat’ a nepristupia k reforme svojich financnych
vykazov hrozi, ze sa nendjde dostatok investorov v oblasti energetiky. VacSina investicii
v energetickom sektore sa bude totiz v buducnosti orientovat’ na rozsiahlejSie, dlhodobejsie
ale pritom aj rizikovej$ie investicie. Na zaklade sucasnych financnych vykazov, uctovnych
postupov ale aj komunikacie medzi investormi a energetickymi firmami, investori si nevedia
jednoznacne spocitat’ prispevok investicii k budicej vykonnosti a na zaklade toho ani urcit’
mieru ich redlnej navratnosti. Samozrejme, je potrebné stanovit’, ako by sa malo d’alej postu-
povat’ v oblasti energetickych firiem.

Ale ked’Ze tento problém sa tyka nielen energetickych firiem, ale vSetkych firiem
operujucich na svetovych finanénych trhoch, vznikd zdsadna otdzka: ako upravit’ celkovu
finan¢nu vysledovku, akym spoésobom upravit’ ukazovatele tak, aby podnik mohol poskytnut’
informécie pre odhadovanie redlnej finan¢nej névratnosti.

Tu je potrebné upozornit’ na skuto¢nost, ze si¢asné meranie navratnosti investicii
postupne prechadza mnohymi vyznamnymi kvalitativnymi zmenami. UZ dnes existuje mnoho
sprav napriklad auditorskych alebo investicnych skupin, ktoré hovoria o nutnosti zmenit’
Struktiru publikovanych informacii o firmach a netyka sa to len energetického sektora ale aj
vel'kej Casti d’alSich oblasti infraStruktirneho sektora. Podniky by vlastne mali hovorit’ nielen
o0 svojej realnej financnej situdcii, ale aj o vlastnom nacrte svojej d’alsej obchodnej a globalne;j
stratégie. Dalej by mali definovat’ mozné rizika do budicnosti ako aj moznu efektivnost
a navratnost’ investicii az budu tieto rizik4 preklenuté.

Preto sa dnes stdva klticovou otazkou investovania nielen pochopenie a poznanie
legislativnych podmienok formovanych napriklad Eurépskou tniou ¢i ndrodnymi vlddami, ale
aj prehodnotenie vlastnych Gctovnych charakteristik, definujticich situdciu jednotlivych firiem
a prehodnotenie celkovej situacie tychto firiem z hl'adiska sti¢asného a budiceho smerovania.

Otazkou vSak je, ¢i je vlastne ochota zo strany velkych energetickych firiem
poskytnut’ investorom o sebe komplexny a realny obraz.

Opatrenia, ktoré boli doteraz prijimané investormi v oblasti svetovych kapitadlovych
trhoch, ¢i opatrenia prijimané v oblasti bankovnictva (Bazilej II) alebo v oblasti poistovnictva
(Solvency II) ukazuju, Ze opatrenia braniace poznaniu redlnej situacie emitenta akcii ako aj
poznaniu a definovaniu miery rizika z hl'adiska investora, stale nie si preklenuté. Nazory na
rieSenie tohto problému sa roznia, napriklad v sprave KPMG sa hovori, ze bude pravdepo-

dobne nutné aby doslo k vyznamnému kolapsu v oblasti energetického sektora, aby to prinutilo
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energetické firmy k prehodnoteniu poskytovania informécii. Na druhej strane niektoré spravy,
ktoré vypracovalo OSN, ukazuju na nutnost’ plynulych zmien informac¢ného systému o ener-
getickych firmach.

Preco je potrebné venovat’ taki pozornost’ energetike? Energetika je vyznamnym
aspektom globalnej infrastruktury. Prevazna vicsina projektov v energetike sa pohybuje ra-
dovo v desiatkach miliard americkych dolarov a patria teda medzi najvacsie investicne naj-
naroc¢nejsie projekty. Na druhej strane produkty energetického systému potrebuji vsSetky
zlozky spoloc¢nosti, preto je relativne vysoka navratnost’ tychto investicii.

K tomu pristupuje skutocnost’, Zze v rade krajin dochadza k zakonnej uprave napriklad
vysky cien, za ktoré musia Statne energetické podniky odoberat’ energiu od producentov
alternativnych zdrojov energii, ktoré zdroven garantuji urCit vysku trvalého zhodnotenia
investicii. Otazkou vSak je investicna trpezlivost, pretoze u tychto velkych projektov sa
spravidla doba redlnej navratnosti pohybuje v horizonte 8, 10 az 15 rokov.

Vzniké teda nerieSite'nd situacia: na jednej strane je prebytok volnych likvidnych
kapitadlovych zdrojov a na druhej strane je otdzka rychlej ndvratnosti. Mozno konstatovat, ze
prevazna vacsina investorov si tento aspekt zac¢ina uvedomovat’ a preto prechadza k diverzifi-
kovanej stratégii tak z hl'adiska odvetvového diverzifikovania portfolia ako aj casového diver-
zifikovania portfolia.

Novym fenoménom v tejto oblasti je, ze investori sa stdvaju v rade pripadov aktivnymi
spoluucastnikmi pri formovani stratégii vel'kym energetickych firiem. Investori prechadzaji
od pasivnej stratégie iba nasledného zhodnocovania investicii k aktivnej stratégii ovplyviiova-
nia celkového diania v infrastruktirnom sektore.

Investori ale aj samotné podniky sa snaZia prekleniit’ mieru neistoty a mieru neinfor-
movanosti spolocnym vypracovavanim strategickych materialov tak, aby bolo zrejmé aké su
realne moznosti zhodnotenia vkladanych investicii. Tato nova dudlna stratégia zacina prinasat’
ovocie, pretoze v rade pripadov sa podarilo prave vd’aka dudlnej stratégii eliminovat’ neistotu
investorov a v podstate orientovat’ investicie podnikov spravnym smerom. KI'i¢ovou otdzkou
pritom zostava realny vyvoj energetickej situdcie vo svete. Ale to sa tyka aj vSetkych
ostatnych odvetvi systémovej infrastruktary.

Zatial’ mozno konstatovat, Ze existuje vSeobecna trvala perspektiva rastu tlaku na sluzby
poskytované v systémovej infrastruktire (od informatizicie az po spracovanie a dodavku
vody). Na druhej strane je zrejmé, ze miera rychlej navratnosti v tychto odvetviach je nizka
a v tychto odvetviach treba skor pocitat’ s investi¢nou trpezlivost'ou v dlhodobej navratnosti.

Takato zdsadna kvalitativna zmena na svetovych kapitdlovych trhoch znamend, ze
dochadza k formovaniu novej situdcie podmienok predpokladov Casového fazovania ale aj
investi¢nych stratégii tak z hl'adiska investorov ako aj z hl'adiska firiem, ktoré vstupuji na
svetové kapitalovée trhy.

Znizenie globalneho investi¢ného rizika, zvySenie garantovanej miery vynosnosti

investicii a vytvorenie priestoru aj pre dlhodobé procesy investovania by sa mohlo stat’



80

jednym z moznych efektov zasadného prepéjania svetovych narodnych trhov do globalnych
trhov, vyznamného zvysenia kapitalovych operacii v redlnom case 24 hodin denne a vyznamné-
ho sprisnenia kontroly nad emitentmi akcii, ale aj jednotlivymi aktérmi na svetovych kapi-
talovych trhoch, vratane ich stratégie.

Tento aspekt by bol mimoriadne vyznamny predovsetkym vo vidzbe na penzijné fondy,
pretoze penzijné fondy st jednou z kl'ucovych oblasti, ktord musi zabezpecit’ v dlhodobom
horizonte dostatocni mieru vynosnosti, pokial’ sa mé predist’ socidlnym excesom, vyplyvaji-
cim z rozdielov medzi sI'ubmi a redlne vyplacanymi dochodkami v budicnosti.

Takto sa financny sektor vo svetovej ekonomike dostdva na tplne novu kvalitativnu

bazu, ktora sa stava zdsadnym predpokladom strednodobej ako aj dlhodobej efektivnosti.
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DOLEZITE ZAVERY

Svetova ekonomika prezila v poslednych rokoch tazkych vyziev, pomocou ktorych je
¢oraz udolnejsia voci globalnym turbulenciam. Svetovy obchod pokracuje v rasticom trende,
ktory prevysSuje rast svetovej ekonomiky, a tym sa stdva kI'i¢ovym komponentom globalnych

svetovych aktivit.

Vseobecne mozno povedat’, Ze svetovy obchod ma rastuci trend od roku 1998 s vy-
nimkou roku 2001 ked’ doslo z hodnotového hladiska k miernemu zniZeniu. Predpokladé sa
kontinuita tohto trendu v tomto ako aj v dalSom roku 2007. Inak vyzera miera rastu svetového
obchodu, ktora zaregistrovala fluktuany vyvoj, najma v roku 2001, ked’ dosiahla len 0,3 %
rast v porovnani s 12,1 % v predchddzajicom roku. Z dlhodobého hl'adiska vSak svetovy ob-

chod zaznamenaval po celé sledované obdobie rastuci trend.

V poslednych dvoch dekadach bol svet svedkom dynamického rozsirovania integracnych
zoskupeni, obchodnych blokov a prehlbovania integracie v uz existujucich zoskupeniach. Je
pochopitelné, ze krajiny, najmi malé, si uvedomuju, Ze nemozu separatne odolavat’ narastaji-
cej globalnej konkurencii, a ze jedinym vychodiskom z tejto situdcie je integrovat sa do
roéznych regionalnych zoskupeni. Len od roku 1995 (rok zaloZenia WTO) do roku 2002 bolo
notifikovanych 125 regionalnych obchodnych dohdd, ¢o predstavovalo v priemere 15 notifi-
kacii ro¢ne v porovnani s menej ako 3 notifikdciami pocas Styri a pol dekad existencie GATT.
Téato praca sa zaoberd jednou z otdzok regionalnych integrécii, intraregionalnym obchodom

vo vybranych integraénych zoskupeniach.

Na zéklade komparativnej analyzy s vyuzitim Standardnych Statistickych metdd sa
zistilo, 7¢ miera intraregionalneho obchodu bola najvyssia v EU spomedzi sledovanych
uroven intraregionalneho obchodu bola v MERCOSUR. To posledné, uZ koncom roku 2004
hl'adalo unikové vychodisko zo slepej ulicky, do ktorej sa dostalo, a to zalozenim nového

zoskupenia spolu s d’al$imi 6smimi krajinami Latinskej Ameriky.

Podl'a doterajSich analyz nehrozi na Slovensku v najblizSich piatich rokoch akuttny
nedostatok pracovnych sil z dévodu ich odchodu za pracou do ostatnych krajin EU. Postupne
sa vSak vytvoria regiony a profesie s vysSim odlevom pracovnych sil do zahranicia. Po rozsi-
reni EU o Rumunsko a Bulharsko od 1. januara 2007 nastane pravdepodobne prichod pracov-

nych sil z tychto krajin (pravdepodobne do automobilového priemyslu).
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Hlavnou otazkou pre slovensku ekonomickd politiku v oblasti zahrani¢nej migracie®®
je, ¢i by Slovensko malo otvorit' hranice pre ekonomickych imigrantov z ekonomickych
dovodov a ziskat’ pracovné sily napriklad z Ukrajiny do odvetvi, kde je dostatocny neuspoko-
jeny dopyt z domdcich zdrojov pracovnych sil. Okrem toho ,,imigracia zvySuje prijem doma-
ceho obyvatel'stva, pretoze imigranti prispievaju k pridanej hodnote a k HDP host’ujucej kraji-
ny viac, ako dostavaju v mzdach (Ochel, 2001). V tejto oblasti sa treba rozhodnut’ okamzite,
lebo odchod imigrantov za pracou do zahrani¢ia bude rast’ a napétie v niektorych segmentoch
trhu prace bude narastat’. Taktiez v ramci plnenia Haagského planu sa méze stat, ze EU
odstihlasi zvy$enu regulaciu imigrantov z tretich krajin EU.

Pripadny vstup pracovnych sil z Ukrajiny (pripadne z inych tretich krajin EU) by mal
byt starostlivo konfrontovany s moznost'ami rekvalifikdcie nezamestnanych, pretoze Sloven-

sko mé najvy$$iu mieru dlhodobo nezamestnanych spomedzi vietkych krajin EU.

36 Smerom k starym krajinam (EU 15) pravdepodobne len treba pockat’ na uplynutie prechodnych obdobi na
volny pohyb pracovnych sil a sledovat, ¢i nedochddza k neimernému odlevu vysokokvalifikovanych pracov-
nych sil (brain drain). V pripade, Ze odchod pracovnych sil dosiahne vysokt mieru, bude treba uvazovat’ o analo-
gickych programoch, ktoré zaviedli vyspelé krajiny na navrat tejto skupiny pracovnych sil do vlasti. Nateraz
uvazovat’ o tychto programoch je asi priskoro, vzh'adom na to, Ze kazda zahranicna sktisenost’ pracovnych sil je
v tomto $tadiu vyvoja slovenskej ekonomiky je uzitoéna a s perspektivou, Ze v buducnosti dojde k navratu na
Slovensko.
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